ВАРИАНТ 8 все 10 задач и один любой вопрос(на 20 страниц ответ)

Содержание курса

ТЕМА 1. ПРЕДМЕТ И ЗАДАЧИ КУРСА
Общее понятие о сферах производства и обращения. Формы хозяйствования в сфере Производства и обращения. Необходимость введения государственных регуляторов в переходный период к рыночной экономике. Утверждение правительством РФ единого перечня состава затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг). Задачи курса в изучении состава издержек производства и обращения, в получении практических   навыков    планирования   и   калькулирования себестоимости, в исследовании взаимосвязи затрат с ценообразованием и формированием финансовых результатов.

ТЕМА 2. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ РЕСУРСЫ

Виды ресурсов, используемых в процессе производства продукции (работ, услуг). Классификация природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов. Понятие произ​водственных фондов, состав Уставного капитала (фонда) хозяйствующего субъекта. Значение материальных ресурсов для производства продукции работ, услуг). Основные направления экономии материальных ресурсов для снижения затрат на производство.

ТЕМА  З. ОСНОВНЫЕ ФОНДЫ (СРЕДСТВА)

Понятие, классификация и структура основных фондов (ОФ). Способы оценки ОФ Возмещение ОФ, понятие износа и амортизации. Виды износа, способы его оценки. Методика расчета норм амортизации на рено​вацию и амортизационных отчислений. Формирование Ремонтного Фон​да, источники его образования. Использование ускоренной амортизации основных фондов. Арендная плата за использование ОФ, ее виды (теку​щая, лизинг), порядок ее расчета. Показатели использования ОФ и произ​водственных площадей. Влияние использования ОФ на издержки производства.

ТЕМА 4. ОБОРОТНЫЕ СРЕДСТВА

Понятие, классификация и структура оборотных средств. Стадии кру​гооборота оборотных средств (ОБС). Оборотные фонды и фонды обраще​ния. Понятое нормируемых и ненормируемых оборотных средств. Методика нормирования по основным группам оборотных средств: в запасах материа​лов, в незавершенном производстве, в готовой продукции на складе и т.д. Показатели использования ОБС, расчет среднегодовых остатков и экономии ОБС. Значение экономии ОБС для снижения себестоимости продукции.

ТЕМА 5. ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ПРОГРАММА И ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ МОЩНОСТЬ.
Понятие валовой, товарной и реализованной продукции. Определе​ние производственной мощности предприятия по выпуску одного вида из​делия. Расчет производственной мощности предприятия по выпуску изделий в заданной номенклатуре. Понятие эффективного фонда времени работы оборудования. Степень использования производственной мощности пред​приятия.

Разработка товарной политики конкурентноспособности товаров и услуг. Определение номенклатуры продукции с позиции интересов потребителя и производителя.

ТЕМА 6. ТРУДОВЫЕ РЕСУРСЫ

Понятие трудовых ресурсов, факторы их воспроизводимости. Методы расчета численности работающих на ожидаемый объем производимой продукции. Понятие производительности труда одного работающего (рабочего), методы ее расчета. Трудоемкость продукции, значение ее снижения для роста производительности труда. Факторы повышения производительности труда. Значение роста производительности труда для снижения издержек и цен.

Формы и системы оплаты труда, их характеристика. Контрактная система оплаты труда. Единая тарифная сетка, ее сущность и порядок разработки. Источники оплаты труда. Регулирование оплаты труда в переходный период к рыночной экономике.

ТЕМА 7. ИЗДЕРЖКИ ПРЕДПРИЯТИЯ

Понятие издержек производства, себестоимости продукции. Состав издержек производства по различным признакам: экономическому содержанию, назначению, связи с объемом продукции, способу распределения между отдельными видами продукции и др. Условно-переменные и условно-постоянные издержки производства, их влияние на себестоимость единицы продукции. Определение точки безубыточности (равновесия) на основе анализа издержек производства. Сущность системы "директ-костинг", ее преимущества. Экономия издержек производства фактор роста прибыли и рентабельности. Влияние себестоимости на структуру цены. Издержки обращения, их определение и состав. Дополнительные и чистые издержки обращения, их характеристика. Источники возмещения издержек обращения.
ТЕМА 8. ПРОГНОЗИРОВАНИЕ И КАЛЬКУЛИРОВАНИЕ ИЗДЕРЖЕК

Необходимость прогнозирования себестоимости при составлении бизнес плана. Виды себестоимости (операционная, цеховая, полная). Методы прогнозирования себестоимости в производстве: нормативный, пофакторный, укрупненный и др. Порядок составления сметы затрат. Сущность и назначение калькулирования себестоимости. Понятие объекта калькулирования себестоимости, выбор калькуляционной единицы. Методы калькулирования себестоимости: нормативный, позаказный, поиздельный и др. Порядок распределения косвенных расходов при калькулировании. Методика прогнозирования внепроизводственных расходов и порядок их отнесения на себестоимость отдельных изделий.
ТЕМА 9. СЕБЕСТОИМОСТЬ И ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ 
Взаимосвязь себестоимости и цены. Виды цен в условиях рыночной экономики, их характеристика. Состав оптовой, отпускной, розничной цен, характеристика составляющих. Понятие налога на добавленную стоимость, акциза, наценок снабженческо-сбытового и торгового характера. Методы расчета налогов и расценок, входящих в состав цены.
                              ТЕМА 10. ПРИБЫЛЬ, РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ, НАЛОГИ                     Взаимосвязь объема производства, себестоимости, прибыли и рентабельности. Понятие прибыли, маржинального дохода, рентабельности. Методика расчета валовой, налогооблагаемой, чистой прибыли и сверхприбыли. Расчет и значение показателя рентабельности в деятельности предприятия. Экономическая сущность налога на прибыль, методика его расчета. Схема распределения прибыли хозяйствующего субъекта.

ТЕМА 11. ПРЕДПРИЯТИЯ. ИХ ВИДЫ.

Коммерческие и некоммерческие предприятия. Товарищества. Общества. Инвестиционные и холдинговые компании. Государственные и муниципальные унитарные предприятия. Кооперативы. Порядок регистрации предприятия в государственных учреждениях. Структура учредительного договора и устава.

                                            Тема 12 Налоги и налогообложение
Налог на прибыль. Налог на доходы физических лиц. Налог на добавленную стоимость. Единый социальный налог

МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ  К  КУРСУ   
. Первоначальная стоимость объекта основных фондов (ОФ) - стоимость его в год приобретения (или завершения строительства), включает в себя:
ОФб =Ц + Зтр+Зм    ,

где Ц - оптовая цена (сметная стоимость строительства) объекта основных фондов; 3тр, Зм расходы на транспортировку и монтаж этого объекта. Восстановительная стоимость основных фондов (ОФв) - стоимость воспроизводства этого же объекта ОФ в современных условиях, определяется корректировкой первоначальной стоимости объекта на величину процента

ее снижения (увеличения) (ΔОФв) - до уровня стоимости в современных условиях:

ОФв=ОФб*(1± ΔОФв/100)

Остаточная стоимость объекта (ОФв) характеризует реальную его стоимость на данный год и определяется частью стоимости объекта ОФ (первоначальной или восстановленной), которая еще не перенесена на продукцию:

ОФо=ОФб*(1-Тсл*Нрен/100) ,

где Тсл – фактический срок службы объекта  ОФ, лет;

Нрен – норма амортизации на реновацию (полное восстановление) данного объекта, %

Среднегодовая стоимость ОФ:

ОФ=((ОФн+ОФк)/2+
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где ОФн, ОФк – балансовая стоимость ОФ на начало и конец года;

ОФi - балансовая стоимость ОФ на начало каждого месяца года, начиная с февраля ; (i=2,3,4,….,12)

Возможен укрупненный расчет среднегодовой стоимости основных фондов:

ОФ=(ОФн+ОФк)/2

Видовая структура ОФ (q) характеризуется удельным весом каждой группы ОФ (ОФi) в общей балансовой их стоимости (ОФб):

q=(ОФi/ОФб)*100
Степень прогрессивности структуры ОФ (qа) определяется удельным веом активной части ОФ (ОФа) в общей балансовой их стоимости:

qа=(ОФа/ОФб)*100 
Норма амортизационных отчислений на реновацию (в %) по отдельным обьектам при равномерном методе амортизации рассчитывается:

Нрен=((ОФб-Л)/(ОФб*Тн))*100,

где Л- ликвидационная стоимость ОФ за вычетом затрат на демонтаж, руб.

Тн- нормативный срок службы объекта ОФ, лет.

Кроме равномерного метода амортизации существует ряд других методов, которые не рассматриваются в данном пособии.

Годовая сумма амортизационных отчислений на полное восстановление (Арен) по всем видам ОФ в целом:

Арен= 
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где m- количество групп ОФ,

i= 1,2,3, …., m, 

ОФi – среднегодовая стоимость ОФi – ой группы,

Нрен i – норма амортизационных отчислений на реновацию по i-ой группе ОФ.

Затраты на проведение текущего, среднего и капитального ремонтов ОФ непосредственно включается в себестоимость продукции в фактической сумме в таком же порядке, как правило в отношении всех расходов на содержание и эксплуатацию оборудования. Однако если затраты на проведение капитального ремонта значительны по размерам и неравномерны, то рекомендуется иной порядок: затраты на капитальный ремонт включаются в себестоимость продукции по месяцам, кварталам и годам не в фактической сумме, а в нормативной. Нормативная сумма отчислений в ремонтный фонд определяется по нормативам, устанав​ливаемым предприятием самостоятельно в процентах от первоначальной стоимости ОФ.

n=(Pг/ОФi)*100,

где Рг - годовая потребность в денежных средствах на проведение капитального ремонта по составленной смете, руб;

ОФi ( - первоначальная стоимость i-ro вида основных фондов, подлежащих капремонту, руб.,

n - годовой норматив отчислений на капремонт, %.

Ускорение амортизации состоит в том, что отчисления производятся по увеличенным (по сравнению с утвержденными) нормам, но не более чем вдвое. Преимущество при применении ускоренной амортизации предоставлены малым предприятиям: они имеют право не только повышать в 2 раза утвержденные нормы амортизации, но и дополнительно списы​вать на себестоимость в первый год эксплуатации до 50% первоначальной стоимости ОФ со сроком службы свыше трех лет. При расчете общих показателей использования основных фондов в качестве объема выпускаемой продукции могут быть использованы показатели валовой, товарной продукции, суммарных доходов и др. объемных показателей, отражающих специфические особенности различных отраслей народного хозяйства.

Общие показатели использования ОФ:
- фондоотдача
Фо=Q/ОФ;

где Q- объем выпускаемой продукции;

ОФ- среднегодовая стоимость ОФ;

- фондоемкость

Фе=ОФ/Q

- фондовооруженность труда 

Фm=ОФ/Ч,

где Ч- среднесписочная численность промышленно-производственного персонала, чел.

Взаимосвязь между фондовооруженностью, производительностью труда и фондоотдачей характеризуется соотношением:

Пm=Фm-Фo,

где  Пm- производительность труда, исчисленная в выработке продукции на одного работающего.

Коэффициент использования оборудования по календарному (Кк), номинальному (Кн) и эффективному времени (Кэ);

Кк=Тф/Тк; Кн=Тф/Тн; К=Тф/Тэ;

где Тк, Тн, Тэ и  Тф – годовые фонды времени обслуживания соответственно календарного, номинального, эффективного и фактического.

Годовые фонды времени работы оборудования равны: календарный -8760 часов; номинальный равен календарному за вычетом нерабочих дней или смен, перерывов на обед и др. потерь, связанных с режимом работы предприятия; эффективный - номинальному за вычетом потерь на проведение плановых ремонтов.

Коэффициент интенсивного использования оборудования по производительности (Кп) в единицу времени:

Кп=Qф/Qн;

где Qф, Qн- годовой объем произведенной продукции на данном оборудовании, соответственно фактический и нормативный (максимально возможный)

Интегральный коэффициент (Кинт) использования оборудования по времени и производительности:

Кинт= Кэ*Кп=( Тф* Qф)/ (Тэ* Qн)

Исследование влияния использования ОФ на размер выпуска продукции (пофакторный анализ) вычисляется по формуле:

ΔQпл=ΔОФпл*(Фо от+(ΔФо/2))+ ΔФо(ОФ от+( ΔОФпл/2)),

где ΔQпл, ΔОФпл  - изменения объема продукции и среднегодовой стоимости ОФ в прогнозном периоде по сравнению с отсчетным;

Фо от, ΔФо – отсчетная фондоотдача и ее изменение в сравнении с прогнозом;

Оф от – среднегодовая стоимость ОФ отчетного года.

Для расчета суммы арендных платежей за основные фонды при наличии у хозяйствующего субъекта лизингового соглашения используется формула аннуитетов (ежегодных платежей по конкретному займу):

Ар=ОФар*((И/Т)/ (1-1/(1+И/Т
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где Ар – сумма арендного платежа,

ОФар – стоимость арендуемых  ОФ (имущества),

t- срок контракта на аренду ОФ,

И- уровень годовой процентной ставки, 

Т – периодичность арендных платежей.

Для определения суммы платежа, скорректированного на величину выбранной клиентом остаточной стоимости ОФ, используется формула дисконтного множителя:

Мg=1/(1+ОФос*(1/(1+И/Т
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где ОФос- остаточная стоимость арендуемых ОФ, %

Кроме того, вносится еще один корректив, учитывающий, что первый арендный платеж осуществляется авансом, т.е. не в конце, а в начале процентного периода при ежеквартальной периодичности уплаты процента.

Этот корректив (Мав) рассчитывается по формуле:

Мав=1/(1+И/Т)

В окончательном виде сумма постоянного арендованного платежа (Ар'), внесенного в лизинговое соглашение определяется:

Ар' = Ар*Мg*Мав(руб)

.

. Расчеты частных нормативов по некоторым группам ОБС приводятся ниже.

1) ОБС в запасах материалов (Нм)

Нм=
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Рдн*Nз ,

где i- вид выпускаемого изделия,

n-номенклатура выпускаемых изделий,

j- вид применяемого материала для изделия.

m- номенклатура применяемых материалов,

Рдн- однодневный расход j-го материала на i- изделия, руб,

Nз- норма запаса j-го материала на i- изделие, дни;

Nз=Nm+Nmp+Nn+Ncm,

где Nm,Nmp,Nn,Ncm – нормы текущего, транспортного, подготовительного (технологического) и страхового запаса материалов данного вида в днях. 

Основной расход материалов на изделия определяются:

Рдн= Мгод/360, руб/дн ;

где Мгод – годовая потребность а материальных конкретного вида по смете затрат на производство.

2) ОБС в готовой продукции на складе (Нгп)

Нгп=Рдн*Nгп,

где Рдн – среднедневной выпуск товарной продукции (Qmn) по полной себестоимости

(Рдн=Qmn/360), руб/дн;

Нгп- норма запаса готовой продукции на складе, дни.

Показатели использования оборотных средств:

а) коэффициент оборачиваемости (Коб):
Коб=Qрn/ОБСн,  руб/дн.

где Qрn – годовой объем реализуемой продукции и действующих ценах , руб;

ОБСн- средне годовые остатки нормируемых оборотных средств, руб.

б0 коэффициент закрепления оборотных средств (Кз)

Кз=ОБСн/Qpn, руб
в) продолжительность одного оборота ОБС (Тоб)в днях:

Тоб=360/Коб

Среднегодовые остатки оборотных средств (руб)

ОБС=(((ОБСнг+ОБСкг)/2)+ 
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где ОБСнг, ОБСкг – остатки оборотных средств на начало и конец года, руб.,

ОБСi – остатки оборотных средств на начало каждого месяца, начиная с февраля, руб.

i=2,3,4,……12.

Чтобы определить, на какую величину изменится объем реализуемой продукции в конкретном году за счет изменения объема ОБС и коэффициента их оборачиваемости, следует использовать формулу:

ΔQpn=ΔОБСн(
[image: image8.wmf]пл
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+ΔКоб/2)+ ΔКоб(
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+ΔОБСн/2),

где ΔQpn, ΔОБСн- изменения объема реализованной продукции и остатков ОБС за анализируемый период;
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- коэффициент оборачиваемости ОБС и средний остаток ОБС за анализируемый период;

ΔКоб – изменения коэффициента оборачиваемости за анализируемый период;

пл - прогноз.

Величина изменения общего расхода материальных ресурсов на производство изделий (ΔМ) в анализируемом периоде за счет изменений объема их выпуска и материалоемкости рассчитывается: 

ΔМi=Δmi*(
[image: image12.wmf]пл
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Q

+ΔQi /2)+ ΔQi *(mi+ Δmi/2),

где Δmi, ΔQi изменения расхода материалов и объема выпуска изделий за анализируемый год,

mi – удельный расход материальных ресурсов на единицу изделия

 (материалоемкость mi= Мi/Qi),


[image: image13.wmf]пл

i

Q

- объем выпуска изделий в натуральном выражении по прогнозу .

Годовой объем товарной продукции (Qmin):

Qmin=Qги+Qпф+Qу+Qк,

где Qги, Qпф – стоимость годовых изделий и полуфабрикатов собственного производства для реализации на сторону, руб.

Qк,Qу – сметная стоимость услуг (работ) промышленного характера по заказам других предприятий и собственного капитального строительства, руб.

Годовой объем валовой продукции (Qвп)

Qвп=Qmin+(
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где 
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- остатки незавершенного производства на конец и начало года, руб;
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- остатки инструментов (и приспособлений) собственного изготовления на конец и начало года.

Годовой объем реализованной продукции в действующих ценах (Qpn):

Qpn=Qmn-(
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где 
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- остатки не реализованной продукции, находящейся на складах, отгруженной, срок оплаты которой не наступил, находящейся на ответственном хранении у потребителей, соответственно на конец и начало года, руб.

Производственная мощность предприятия по выпуску одного вида изделия (ni)^

ni=(Nнал i*Tэ)/tвр i,
где i-вид изготавливаемого изделия.

Nнал i- количество наличного оборудования ведущей группы;

Tэ- эффективный годовой фонд времени работы оборудования , час;

tвр i – средняя норма времени на изготовление (сборку) единицы i- того изделия (трудоемкость изделия), час:

tвр i= (
[image: image26.wmf]н
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где tвр i - норма времени на обработку (сборку) единицы i-того изделия на j-той операции технологического процесса,
Kзап y- коэффициент запуска данного i-того изделия на j- ую операцию, учитывающий технологические потери (выход годных), 

Kвн – коэффициент выполнения норм выработки.

Степень использования производственной мощности (Кni)

Кni= Qi/ni,

где Qi - годовой объем выпуска продукции в одинаковых с мощностью

единицах;
ni- среднегодовая мощность предприятия.
Степень обеспеченности производственной программы (объема выпуска продукции) мощностями предприятия определяется коэффициентом загрузки оборудования (Кзо).

Кзо=Nрасч j/Nнал j
где  Nрасч j- требующееся по расчету количество оборудования j-той группы для выпуска объема изделий, единиц.

Расчетное количество оборудования на заданный объем выпуска определяется отношением трудоемкости изделий по операциям к эффективному фонду времени работы единицы оборудования.

Nнал j – количество наличного оборудования j-той группы, единиц.

Уровень напряженности предприятия по использованию производственной мощности (Ун):

Ун=nпл/nнорм ,

где nпл, nнорм – соответственно прогнозная и нормативная

среднегодовая производственная мощность предприятия (в натуральном или стоимостном выражении).

Среднегодовая мощность:

n = nкг+((nвв*m-nвыб*a)/12)
где nкг – мощность предприятия на начало года,

nвв, nвыб – вводимые и выбывающие в течение года мощности,

m- число полных месяцев действия вводимых мощностей,

a – число полных месяцев бездействия выбывающих мощностей.

В условиях рыночных отношений объем реализации продукции во многом зависит от ее конкурентоспособности, что требует со стороны предприятия разработки соответствующей товарной политики. Одной из основных составляющих товарной политики является оценка уровня конкурентоспособности собственного и аналогичного товара, производимого конкурентами.

Интегральный показатель относительной конкурентоспособности i-го товара определяется как произведение индивидуальных показателей доверия, входящих в группу технических, экономических или технико-экономических показателей:
Okс i = Yg1* Yg2*…*Yk=
[image: image27.wmf]å
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где Oкс i- относительная конкурентоспособность i-ого товара (услуги);
к - количество параметров, включенных в соответствующую группу j=1,2,3 … k;

Ygji – уровень доверия j- того параметра i-ого товара, в каждом конкретном случае величина уровня доверия устанавливается по данным экспертной оценки ( в пределах 0,7-0,99).

Интегральный показатель конкурентоспособности  i - ой номенклатуры товара собственного производства не должен быть ниже аналогичного показателя у конкурента. Если это требование не выполняется, номенклатура i- ого товара собственного производства не должна включаться в план производства или должна быть снята с производства.

Если продукция не входит в план производства, но производитель заинтересован в ее изготовлении, то проводится анализ уровней доверия и составляется план организационно-технических мероприятий по росту уровня конкурентоспособности товара.

Оценка уровня конкурентоспособности производства для согласования интересов производителя и потребителя осуществляется по следующим групповым параметрам:


1) по технологичности

УКСтехн i= 
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где УКСтехн i – интегральный показатель уровня конкурентоспособности технологии производства i – ого изделия;

УКСтехн qi - уровень q - ой составляющей, частный показатель изготовления, единицы i - ой продукции, определяется как отношение минимально возможного результата к фактическим затратам. Например, при минимальной расчетной трудоемкости 1200 часов и фактической - 1500 часов  УКСтехн qi равно 0.8 (1200:1500);

n - количество составляющих в группе технологических показателей

(q=1, 2, 3…n);
Квq- коэффициент влияния составляющей q на выполнение технологической операции (от 0.1 до 0.9);

2) по организации производства

УКСорг i= 
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где Уqi  уровень q - ой составляющей (специализация, непрерывность и др.) для производства единицы i - ой номенклатуры продукции, который определяется отношением фактической величины затрат к расчетной. Например, время непосредственного изготовления единицы продукции 100 часов, общее время ее изготовления 190 часов, уровень непрерывности равен

Унеп p =100/190=0,53,

m - количество составляющих (q = 1, 2, 3
….m);
3) по экономичности 

УКСэк i=Уц i*Уnp i*Уp i ,

где Уц i - уровень цены i- ой номенклатуры продукции, определяется отношением фактической цены к максимально возможной величине (верхний предел);

Уnp i - уровень прибыли единицы i - ой номенклатуры продукции,  определяется отношением фактической величины к плановой (расчетной);

Уp i - уровень объема реализации i - ой номенклатуры продукции, определяется отношением фактической величины к плановой (расчетной).
Таким образом общий уровень конкурентоспособности производства i- ой номенклатуры продукции рассчитывается по формуле:
УКСi=УКСтехн i*УКСорг i*УКСэк i,

где УКСтехн i, УКСорг i , УКСэк i - уровни конкурентоспособности производства i - ой номенклатуры продукции по групповым параметрам, т.е. по технологичности, организации производства, экономичности.
Среднесписочная численность основных рабочих (Чор):

Чор=
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где q - количество наименований выпускаемых изделий;

Ti- технологическая трудоемкость i-oro изделия, нормо-час; 
Фn - полезный фонд времени одного рабочего, час; 
Квн - коэффициент выполнения норм выработки.

Ti=
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где    п - количество операций технологического процесса;

tнij - нормативная трудоемкость i-oгo изделия на j-той операции по  установленным нормам на начало следующего периода, нормо-час;
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tнj - ожидаемое снижение нормативной трудоемкости i-гo изделия, %
Qзапij  - ожидаемое количество запускаемых изделий на j-тую

операцию, шт.
Количество запускаемых на операции изделий рассчитывается: 1) на первую операцию технологического процесса

Qзапij= Qпл*100/Li
2) на последующие операции (кроме первой)
Qзапi =Qзап(j-i)*L(j-i)/100
где    Qпл - планируемый (ожидаемый) выпуск изделий, шт.;
 Li. - процент выхода годных;

Qзапij - количество запускаемых изделий на первую операцию, шт.;

 Qзап(j-i) -  количество запускаемых изделий на предшествующую

операцию, шт.;
L(j-i) - ожидаемый выход годных изделий на предшествующей

операции, %.

Ожидаемый процент выхода годных изделий:

Li=(Liн+ Liн1+ Liн2+…+ Liнn)*100/n-1
где Liн - ожидаемый выход годных i-x изделий с начальной операции, % Liн, Liн1 , Liн2 ... Liнn - ожидаемый выход годных изделий с последующей (за начальной) операции, %.

Прирост производительности груда (
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Пm) за счет:

1) снижения нормативной трудоемкости
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где 
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 - технологическая трудоемкость выпуска изделий по установленным нормам и достигнутому проценту выхода годных на начало анализируемого периода, нормо - час;
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- технологическая трудоемкость выпуска изделий по нормам на конец периода с учетом достигнутого процента выхода годных изделий на начало анализируемого периода,
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- технологическая трудоемкость выпуска изделий по прогнозируемым нормам и проценту выхода годных изделий на конец периода, нормо-час;

2) повышения процента выхода годных изделий (
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3)
сокращения потерь рабочего времени (
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где     Фпл, Фот  - полезный фонд времени одного рабочего по прогнозу и отчету, час;

4) увеличения объема производимой продукции и изменения численности

 работающих (
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где 
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Q - прогнозируемый прирост объема производимой продукции, %;
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Ч - прогнозируемое изменение численности, %;

 Фонд оплаты труда работников (ФОТ) хозяйствующего субъекта зависит от минимального месячного размера оплаты труда одного работника, установленного законодательством (3 min), и потребности в рудовых ресурсах (среднесписочной численности работающих Ч ) :

                                                                             _

ФОТ= п*3min*Ч *t      (руб.)       ,
где n - нормируемое количество размеров минимальной (или расчетной) оплаты труда, установленное законодательством.
t - период времени, на который рассчитывается ФОТ (квартал,

полугодие, год).

Коэффициент, характеризующий соотношения темпов роста производительности труда и заработной платой (Kпз):

Kпз =
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Пт  - прогнозируемый прирост производительности труда по отношению к базовому периоду, % ;
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З - прогнозируемый прирост средней заработной платы одного рабочего по отношению к базовому периоду, %.

Минимальный (расчетный) размер оплаты труда является основой для создания тарифной системы предприятия.

Тарифный фонд заработной платы рабочих:

 а) сдельщиков
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где Счi  - расчетная часовая (тарифная) ставка, соответствующая среднему разряду работ при изготовлении i-oгo изделия, руб;

Tк - технологическая трудоемкость выпуска изделий по нормам и проценту выхода изделий, нормо-час;

б) повременщиков

         _

ФОТпв = Счп* Фп *Чпв       (руб)    ,

Счп - часовая тарифная ставка, соответствующая среднему разряду повременщиков, руб;

Фп - полезный годовой фонд времени работы повременщиков;

 _

Чпв - среднесписочная численность рабочих - повременщиков, чел. Суммарный тарифный фонд оплаты труда рабочих

ФОТтар = ФОТсд + ФОТпв     (руб)    ,

Фонд прямой заработной платы рабочих включает кроме тарифного фонда еще и суммы премий.

Сумма материального ущерба (Рпр) в связи с простоями рабочей силы определяется на основе прямых убытков подразделений (цехов) предприятия и рассчитывается по следующей формуле:

Pnp = (Znp+ Zg +Zсп  )* (1+Hдоп /100)* (1+Нс /100)* (1 +
[image: image65.wmf]h

п ) + Рдоп            (руб.) ,

где Znp - оплата простоев рабочим, руб.;

Zg - сумма доплат рабочим до установленного заработка, если рабочие в момент простоя выполняют другие, менее квалифицированные работы,

руб.;

Zсп - доплаты по сдельно-прогрессивной оплате труда, вводимой по необходимости,  руб.;

Hдоп - процент дополнительной заработной штаты;

Нс - процент отчислений на социальные нужды;
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п -коэффициент потери прибыли производственным подразделением;

Рдоп  - дополнительные расходы и потери смежных производств в размере признанных претензий, руб.

Наиболее важным для хозяйствующих субъектов основанием для классификации затрат является способ отнесения затрат на изделия (прямые и косвенные) и отношение затрат к объему производства (постоянные и переменные).
Прямые - это прямые материальные затраты и прямая заработная плита производственных рабочих. Косвенные - расходы, не относящиеся к технологическому процессу производства продукции, включающие в основном накладные расходы (цеховые, обшепроизводственные, частично расходы по содержанию и обслуживанию 

оборудования - РСЭО).

Постоянные - затраты, величина которых не меняется с изменением пени загрузки производственных мощностей или изменениях объема производства (амортизация ОФ, арендная плата, проценты за кредит, ропата руководителей и. т.д.).

Для описания соотношений процента изменения объема производства (или загрузки) в зарубежной практике введено понятие коэффициента реагирования затрат (К рз)[7]:

К рз = %   изменения затрат / %   изменения объема выпуска

Для постоянных затрат К рз = 0. Постоянные затраты, возникающие неделимости производственных факторов, принято подразделять на полезные и бесполезные ("холостые") затраты, т. е Зпост = Зполезн+Зхолост.  Если например станок не используют, то "холостые" (не используемые в производственном процессе) затраты составляют 100 %, полезные - 0. Возрастает степень загрузки станка, бесполезные затраты снижаются, полезные растут. При полной загрузке станка полезные затраты составят 100 %, "холостые" будут сведены к нулю. "Холостые" затраты можно рассчитать следующим образом:
Зхолост =(Qmax-Qэфф)* Зпост/ Qmax
где Qmax,Qэфф максимально возможное и эффективное количество

производимой продукции на данном виде оборудования.

 Полезные постоянные затраты:

Зполезн =Qэфф* Зпост/ Qmax
Переменные - затраты, величина которых меняется с изменением степени загрузки производственных мощностей или объемов производств.! (затраты на сырье и основные материалы, зарплата основных производственных рабочих, затраты на технологическую энергию и др.).

Переменные затраты, в свою очередь, подразделяются на пропорциональные, прогрессивные и дегрессивные. О пропорциональных затратах говорят тогда, когда относительное изменение затрат равно относительному изменению объема или загрузки. К ним относятся все прямые затраты - заработная плата производственных рабочих, основные материалы, сырье, полуфабрикаты. К рз в этом случае равен 1. Если относительный рост затрат меньше, чем увеличение объема, говорят о дегрессивном поведении затрат. К рз в этом случае изменяется в пределах от 0 до 1 Прогрессивные затраты имеют место тогда, когда относительное увеличение затрат больше, чем объема производства. К рз в этом случае больше 1.

Анализ постоянных и переменных затрат необходим любому бизнесу для расчета точки безубыточности, т.е. точки, определяющей тот объем выпуска (реализации), при которой доходы будут равны затратам.

Анализ безубыточности начинают с определения размера выручки

(В):

В = Црозн – Зперем    ,
где– Црозн  розничная (продажная) цена за единицу изделия. Отсюда, точка безубыточности (Qбз) :

Qбз = Зпост/ В
(шт., руб.)     ,

где Зпост - сумма постоянных расходов на выпуск

Общий доход от продажи изделий сверх точки безубыточности (Д):
Д= Qпр*B- Зпост        (руб.) ,
где Qпр - прогнозируемый объем выпуска, выявляемый в результате изучения рыночного спроса

При расчете себестоимости продукции чаще всего используется нормативный метод. Расчет цеховой себестоимости изделий (Сцех ) с использованием нормативного метода:

Сцех =Нi*Кзапi+Роi+Pцi           (руб.)   ,

где    i   - вид изделия,

Нi - прямые нормативные затраты на i-e изделие (на основные, вспомогательные материалы и покупные полуфабрикаты за вычетом возвратных отходов по цене их реализации, основная и дополнительная заработная плата производственных рабочих с отчислениями на социальные нужды),

Кзапi -коэффициент запуска, обеспечивающий выпуск годных изделий

Роi - расходы по содержанию и эксплуатации оборудования; 

Pцi - цеховые расходы;

Нормативные затраты на основные, вспомогательные материалы,

покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия (Mнi).
Mнi=
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Tij - нормативная трудоемкость изделия на j-ой технологической

операции;

Cчасij - часовая тарифная ставка, соответствующая тарифному разряду работ(при сдельной оплате труда) или рабочих (при повременной оплате  труда) на j-ой операции.

Нормативные расходы по содержанию и эксплуатации оборудования (РСЭО) определяются в зависимости от способов расчета (Pоj):
а) по стоимости одного машино-часа (сметной ставке на изделие)

Poi=
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i

1

=

S

Cмчj*Tpij    (руб) 
где Cмчj – стоимость Машино- часа работы j-ой группы оборудования, руб.;рассчитывается отношением РСЭО ( по j-ой группе оборудования) в составе годовой сметы затрат к годовой загрузке оборудования ( в машино-часах);

Tpij- расчетная нормативная трудоемкость единицы изделия при обработке на j-ой группе оборудования, нормо-часы.

б)  пропорционально основной заработной плате производственных >абоч1гх по изделию (3оснi )

Poi =3оснi* В осн/100 ( руб.)

где Восн- процент РСЭО; определяется отношением суммы РСЭО по годовой смете затрат цеха к годовому фонду заработной платы производственных рабочих цеха. Таким же способом распределяются по изделиям цеховые, общепроизводственные и внепроизводственные (коммерческие) расходы. Производственная себестоимость изделия больше цеховой на сумму общепроизводственных расходов, а полная отличается от производственной на сумму коммерческих расходов. Прогноз снижения себестоимости изделий составляется по факторам за счет: 1) увеличения процента выхода годных изделий (
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Cai:):
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Cai:=(100/Li-100/Li) * ( Сцех - Сmni )

где 
[image: image71.wmf]D

Сai - снижение полной себестоимости изделия за счет первого фактора,

Li. Li - выход годных изделий в отчетном и прогнозном периодах.%
Сцех, - цеховая себестоимость изделия отчетного года,
Сmni - себестоимость технологических потерь по цеху в отчетном

году;

2) снижение нормативной трудоемкости изделия (
[image: image72.wmf]D

Cti )
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Cti= Cполн*dзпi*Jt /100 (руб.)

Где Cполн-полная себестоимость изделия отчетного года,
        dзпi- доля заработной платы производственных рабочих с отчислениями в полной себестоимости изделия, %;

Ji - индекс снижения нормативной трудоемкости изделия по прогнозу, 

3) сснижение материальных затрат (
[image: image74.wmf]D

Cмi):
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Cмi=Сполн*dмi*Jм/100
где dмi   - удельный вес материальных затрат в полной себестоимости изделия

Jм - индекс прогнозируемого снижения материальных затрат; 4» снижения условно-постоянных расходов на изделие при увеличении

объема выпуска (
[image: image76.wmf]D

Cупi)
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Cупi= Сполнi *dупi *JQ
где dупi -  удельный вес условно-постоянных расходов в полной

себестоимости изделий, %;

JQ - индекс прогнозируемого прироста объема продукции. 

Полная себестоимость изделия по прогнозу (Сполн ) с учетом ее снижения за счет факторов составит:

Сполнi  =
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Cti + 
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Cмi + 
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где   
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 - полная себестоимость изделия в отчетном году. 

Прогнозирование снижения себестоимости всей товарной продукции —рассчитывается по факторам аналогично.

Себестоимость объема товарного выпуска изделий (С):
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где п - количество наименований изделий. 

Qi - объем производства изделий, шт.

Затраты на 1 рубль товарной продукции (З) :
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где  Цопт-    оптовая цена на выпускаемое изделие.

Оптовая цена изделия складывается из полной себестоимости изделия и ожидаемого (нормативного) размера прибыли на единицу изделия (Пн):
Пн = Сполнi*Pн/100

где    Pн - нормативный уровень рентабельности изделия.

Отпускная (продажная) цена изделия включает: полную себестоимость изделия, нормативную прибыль, акциз, налог на добавленную стоимость.

Свободная розничная цена изделия, кроме названных выше составляющих, включает наценки торгующих, снабженческих и сбытовых организаций.

Темы курсовых  работ
1 Качество как фактор конкурентоспособности предприятия.

2 Методология системы управления качеством продукции.

3 Управление качеством продукции на стадии проектирования.

4 Управление качеством продукции на предприятии изготовителе.

5 Сервис продукции изготовителя.

6 Рекомендации международных стандартов по обеспечению качества.

7 Разработка систем качества на предприятии.

8 Зарубежный опыт в управлении качества.

9 Направления развития классификации основных производственных  фондов   

10 Действующие и бездействующие основные фонды.

11Определение стоимости основных фондов.

12Оптимизация структуры основных фондов.

13 Использование основных фондов по договору аренды.

14 Виды амортизации основных фондов.

15 Выбор вида амортизации основных фондов для конкретного предприятия.

16 Сущность и методы переоценки ОПФ.

17 Виды и направления совершенствования ремонта ОПФ.

18 Виды и задачи модернизации ОПФ.

19 Резервы и факторы улучшения использования ОПФ.

20 Параметризация активной части ОПФ и её значение.

21 Роль фонда развития производства в обновлении ОПФ.

22 Экономическая эффективность различных видов обновления ОПФ.

23 Экономическая эффективность нового строительства.

24 Роль оборотных средств в производственном процессе.

25 Управление оборотными средствами предприятия.

26 Экономическая сущность и структура оборотных средств.

27 Нормирование оборотных средств.

28 Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств.

29 Определение потребности предприятия в кадрах.

30 Управление кадрами на производстве.

31 Переподготовка кадров и повышение квалификации.

32 Документация по личному составу.

33 Производительность труда: показатели, факторы и резервы роста.

34 Проблемы занятости и безработицы.

35 Трудовой кодекс в организации и дисциплина труда.

36 Трудовые конфликты и их разрешение.

37 Функции и принципы оплаты труда.

38 Оплата труда руководителей предприятий.

39 Планирование заработной платы.

40 Стимулирование труда и заработная плата.

41 Конфликтные ситуации в оплате труда и способы их разрешения.

42 Пути снижения затрат на производство.

43 Методы калькулирования себестоимости продукции.

44 Определение финансовых результатов деятельности предприятия.

45 Роль прибыли в производственном процессе предприятия.

46 Анализ  зависимости  цен на продукцию от эластичного спроса и предложения.

47 Влияние структуры рынка на цены продукции предприятия.

48 Использование методов ценообразования в практике хозяйственной деятельности предприятия.

49 Анализ государственной политики цен в регионах страны.

50 Ценообразование в зарубежных странах.

51 Анализ практики использования таможенных тарифов.

52 Ценообразование в отраслях.

53 Финансовый учет и отчетность на предприятии.

54 Инновационное проектирование: основные этапы создания и  реализации.

55 Основные критерии инвестиционных проектов: экономические, научно-технические, финансовые, социальные, экологические.

56 Типы планов хозяйственной деятельности предприятия.

57 Методы планирования хозяйственной деятельности предприятия.

58 Стратегические планы и их роль в управлении.

59 Текущие планы, их содержание и назначение.

60 Виды прогнозов и методы их обоснования.

61 Концепции развития и целевые программы.

62 Назначение и содержание бизнес – планов.

63 Бизнес-план создания производства продукции.

64 Бизнес-план развития производства.  

65 Совершенствование внутрипроизводственного планирования.

66 Виды и системы диспетчирования   

67. Организация (предприятие) в условиях рыночной экономики.
68.Порядок ценообразования и ценовая политика организации (предприятия).
69. Организация оплаты труда на предприятии.
70. Расчет себестоимости продукции и ее влияние на финансовые результаты деятельности организации (предприятия).
71. Планирование финансовых результатов деятельности организации.
72. Основные средства организации и их использование.
73. Кадры организации и производительность труда.
74. Оборотные средства организации, их кругооборот и показатели эффективного использования.
75. Формирование прибыли в организации и пути повышения рентабельности.
76.Расчет доходов от экспортно-импортных операций организации (предприятия).
77. Расчет показателей бизнес-плана.
78. Порядок образования и ликвидации предприятий.
79. Виды деятельности предприятия.
80. Проблемы инновационного развития предприятия.
81 Методы контроля использования рабочего времени.
82. Системы организации оплаты труда. .

83.Роль нематериальных активов в деятельности предприятия.
84. Основы управления затратами на производство и реализацию продукции.
85. Методологические основы изучения предприятия (организации) как сложной системы.
86.Производственная мощность и планирование капиталовложений.
87. Организационно-управленческие модели структуры предприятия.
88. Оценки качества управления на предприятии.
89. Основы управления материальными запасами.
90. Роль резервных мощностей в экономике предприятия.
91. Значение маркетинга в деятельности предприятия.
92. Проблемы повышения конкурентоспособности предприятия.
93. Роль и значение готовой продукции, ее реализации в экономическом развитии предприятия.
94. Организация оплаты труда на предприятии в соответствии с требованиями Трудового кодекса РФ.
95. Роль себестоимости в формировании финансовых результатов деятельности организации,
96 Ценовая политика предприятия (организации) в условиях  рыночной экономики.
97. Бизнес-план как одна из форм внутрифирменного планирования..
98. Трансформация системы оплаты труда в современных условиях.
99. Ассортиментная политика организации в условиях рынка.
100. Внеоборотные активы организации (предприятия) и их использование.
101.Производительность труда как обобщающий показатель деятельности организации и использования трудовых ресурсов предприятия.
102. Основной капитал и его роль в развитии экономики организации.
103. Инновации и научно-технический потенциал предприятия (организации).
104. Себестоимость производства и пути ее снижения.
105. Разработка стратегии предприятия на основе статистического анализа.
106.Роль математико-статистических методов в управлении современным предприятием.
107. Система методов экономико-статистического анализа деятельности предприятия.
108. Экономические основы создания, реорганизации и ликвидации предприятия.
109.Рынок труда и особенности его функционирования в современных условиях.
110. Экономические ресурсы и их роль в совершенствовании взаимоотношений между предприятиями.
111. Риск в деятельности предприятия.

112  Виды акций

113 Цены и механизм ценообразования

114 Контроллинг

115 Концентрация и комбинирование производства

116 Специализация производства

117 Кооперирование производства

118 Основные факторы, влияющие на выбор места расположения бизнеса

119 Кризисное финансовое состояние предприятия

120 Методы предотвращения банкротства

121  Методика составления производственной программы

122 Расчёт производственной мощности

123 Формы и системы оплаты труда
задачи к  курсу
Вариант 1
Задача 1.

Определить все виды стоимостной оценки аппаратуры контроля на начало анализируемого периода.

Исходные данные: На начало года малое предприятие производит переоценку ОФ, по условиям которой балансовая стоимость ранее приобретенной аппаратуры увеличивается на 10%; аппаратура была приобретена предприятием 5 лет назад по цене 250 рублей. Расходы по его доставке составили 30 рублей, монтажу - 50 рублей. В период переоценки приобретена вторая такая же аппаратура по новой цене 300 рублей, затраты на доставку и монтаж которой составили 100 руб. Норма амортизации на реновацию аппаратуры - 11 %.

Задача 2.

Рассчитать методом ускоренной амортизации, через какое время первоначальная стоимость компьютера будет полностью перенесена на стоимость продукции малого предприятия.

Исходные данные:

Первоначальная стоимость компьютера - 500 руб.

Нормативный срок службы - 8 лет,

Установленная годовая норма амортизации -12,5 %

Задача 3.

Рассчитать частный норматив оборотных средств в производ​ственных запасах основных материалов и покупных полуфабрикатов  государственного предприятия на следующий (прогнозируемый) год. 

Исходные данные:

Общая потребность в основных материалах и полуфабрикатах по годовой смете затрат на производство - 50 тыс. руб.;

Средний объем одной поставки материалов и полуфабрикатов – 800 руб.
Затраты времени на погрузо-разгрузочные работы, доставку и складирование одной партии поставки - 5 дней,

Среднее время на анализы и разбраковку одной партии поставки – 8 дней.

Задача 4.

Определить основные показатели производственной программы машиностроительного АО на следующий год работы - объемы валовой и товарной продукции.

Исходные данные:

Объемы выпуска по прогнозу, тыс., шт:

1-ого изделия - 1200 

2-ого изделия - 1000 

3-его изделия - 500

Стоимость в действующих ценах (тыс. руб.):
кооперированных поставок на сторону
- 300,0

товаров народного потребления
- 500,0

работ по капитальному ремонту оборудования 
- 200,0 

единицы 1-ого изделия (руб.)       
-125,0

2-го изделия 
-175,0

3-го изделия 
-600,0

Прогнозируется увеличение к концу года остатков незавершенного производства (НП) по себестоимости - 40 тыс. руб.,

Коэффициент пересчета остатков НП в оптовые цены -1,15.

Задача 5. Определить при составлении бизнес-плана прирост производительности труда на малом предприятии, удельный вес прироста объема производимой продукции за счет роста производительности труда и соотношение между приростом производительности труда и средней заработной платой.

Исходные данные:
Отчет
Прогноз

Объем товарной продукции, тыс.руб.
52000,0
55000,0

Нормируемый фонд оплаты труда, тыс.руб.
31000,0
33000,0

Численность работников, чел.
80                 81

Задача 6.

Определить удельный вес основных и накладных, прямых и косвенных,  постоянных и переменных затрат в полной себестоимости промышленного изделия. Дать характеристику каждой группе расходов.

Исходные данные

	Статья калькуляции
	Затраты,

тыс. руб.

	1. Сырье и основные материалы (за выче-

том возвратных отходов).
	23,2

	
	

	2. Покупные комплектующие изделия,

полуфабрикаты и услуги.
	13,6

	
	

	3. Основная заработная плата производ-

ственных рабочих.
	5,1

	
	

	4. Дополнительная заработная плата произ-

водственных рабочих.
	0,9

	
	

	5. Отчисления на социальные нужды.
	2,3

	6. Расходы на содержание и эксплуатацию

оборудования,
	12,9

	
	

	в т.ч. амортизация оборудования.
	7,0

	7. Цеховые расходы.
	4,0

	8. Общепроизводственные расходы.
	3,8

	9. Потери от брака.
	1,0

	10. В непроизводственные расходы.
	0,5

	11. Полная себестоимость.
	


Задача 7.

Арендная плата за сданное в лизинг оборудование составляет у малого предприятия за отчетный период 1000 руб. Проследить характер изменения арендной платы в зависимости от изменения объема производства, рассчитать затраты на единицу и коэффициент реагирования затрат. Сделать выводы по расчетам.
Исходные данные:

	Объем выпуска, шт.
	Размер арендной платы, руб.

	100
	1000

	200
	1000

	300
	1000

	400
	1000

	500
	1000


Задача 8.
Определить точку безубыточности и рассчитать месячный доход для кооператива по продаже жареной рыбы и картофеля. Прогнозируемый объем продаж, дающий наилучший результат при стоимости одной порции в 10 руб. - 500 порций в месяц.

Исходные данные:

Прямые переменные расходы на одну порцию
(рыба, масло, картофель, соль, бумага)
- 4.90 руб.

Переменные затраты на объем продаж
(топливо и зарплата)
- 500 руб.

Арендная плата в месяц
- 300 руб.

Налоги
- 400 руб.

Задача 9.

Определить проектную сметную ставку расходов на содержание и обслуживание оборудования (РСЭО) и процент этих расходов к основной заработной плате производственных рабочих по конкретному ггоомышленному изделию.

Исходные данные:

	Группы оборудования
	Потребный

фонд време-

ни на годо-

вую про-

грамму,

тыс.

маш.-час.
	Годовые

РСЭО по

смете,

тыс. руб.
	Трудоем-

кость по

операциям

с учетом

% выхода

годных.

нормо-час.
	К-во од-

новременно

обрабаты-

ваемых

изделий.

	1. Токарные полуавтоматы.
	190
	302
	0.15
	1

	2. Шлифовальные станки.
	174
	178
	0.12
	1

	3. Заварочное оборудование.
	252
	360
	1.84
	8

	4. Сборочное оборудование.
	456
	706
	2.20
	4

	5. Испытательное оборудо-

вание.
	341
	622
	0.14
	1


Основная заработная плата производственных рабочих в калькуляции изделия -16,5 руб.

Задача 10.

Составить калькуляцию производственной и полной себестоимости изделия, рассчитать его оптовую цену. 

Исходные данные:

Затраты на материалы, покупные изделия и полуфабрикаты с учетом

транспортно-заготовительных расходов, руб./ед-цу
- 188,0
Норма времени на изготовление изделия:

заготовительный цех (сдельные работы), нормо-час
- 1,15

сборочный цех (повременные работы), нормо-час
- 6,5
Средний разряд работ и рабочих 
- 4,0
Средний % премий рабочим-сдельщикам     
- 30,0
Дополнительная зарплата производственных рабочих, %
- 10,0

Отчисления на социальные нужды, %
- 26

РСЭО на единицу изделия, руб., всего
- 626,0

заготовительный цех
- 103,0

сборочный цех
- 523,0
Годовой фонд основной зарплаты всех
производственных рабочих, тыс. руб.:

всего
- 700,0

заготовительный цех
- 206,0

сборочный цех
- 494,0

Цеховые расходы по годовой смете, тыс. руб., всего:
- 666,0

заготовительный цех
- 306,0

сборочный цех
- 360,0
Часовая тарифная ставка, руб./час:

сдельные работы
- 720,0

повременные работы
- 650,0

Общезаводские расходы по годовой смете, тыс. руб.
- 876,0

Внепроизводственные расходы, %
- 2,0

Норматив рентабельности изделия, %
- 30.0

Вариант 2

Задача 1.

Рассчитать сумму годовых амортизационных отчислений на оборудование методом убывающей стоимости.

Исходные данные:

Первоначальная цена оборудования, тыс. руб.
- 150,0

Норма на амортизацию, %
-10,0

Задача 2.

Определить коэффициент ввода, если основные фонды на начало года составляют 5600 тыс. руб., коэффициент выбытия -0.15, прирост основных фондов предполагается в сумме 560 тыс. руб.

Задача 3.

Определить общий объем и стоимость поставки материальных ресурсов (металла) на промышленное предприятие.
Исходные данные:
Стоимость месячного потребления металла
-36000 руб.
Цена 1 тонны металла 
-150 руб.

Интервал плановой поставки
-10 дней 

Страховой запас 
-2 дня

Транспортный запас 
-1 день

 Технологический запас (от суммы
предыдущих дней запаса) 
-5%
Число дней в месяце 
-30

Задача 4.

Сравнить продукцию промышленного предприятия с продукцией конкурирующих организаций по интегральному показателю конкурентоспособности. Предприятие выпускает пять наименований товаров, аналогичная продукция выпускается конкурентами. Сделать выводы.

Исходные данные:

Интегральный показатель конкурентоспособности соответствующих товаров:

	а) у промышленного
	О кс1
	-0,172

	предприятия
	О кс2
	-0,176

	
	О кс3
	-0,218

	
	О кс4
	-0,245

	
	О кс5
	-0,318

	б) у конкурентов
	О кс6
	-0,182

	
	О кс6
	-0,186

	
	О кс6
	-0,216

	
	О кс6
	-0,230

	
	О кс6
	-0,290


Задача 5.

Рассчитать месячный заработок вспомогательного рабочего по косвенно-сдельной системе оплаты труда, занятого обслуживанием двух бригад основных рабочих.

Исходные данные:

Сменное задание по объему продукции

первой бригады, кг
- 1000.0

второй бригады, кг
- 500.0

Дневная тарифная ставка вспомогательного
-  50.0

рабочего, руб./день

Отработанное вспомогательным рабочим
- 178.0

время за месяц, час

Выпуск продукции за месяц:

первой бригадой, тонн
- 32.0

второй бригадой, тонн
- 15.0

Задача 6.

Определить цеховую себестоимость производства промышленной

аддукции.

Исходные данные, тыс. руб.:

Стоимость основных материалов
- 330.0
         Заработная плата основных

производственных рабочих
- 25.0

Сумма амортизационных отчислений
- 14.0

Доля амортизации в цеховых расходах, %
- 18.0
         Прочие цеховые расходы (в % от прямых

цеховых расходов)
-  5.0

Задача 7.

Рассчитать экономию от снижения себестоимости продукции за счет оста постоянной и переменной частей в цеховых и обще производственных расходах.

Исходные данные, тыс. руб.:

	Увеличение объема продукции в отчетном
	- 26.0

	году по сравнению с базисным годом, %
	

	Удельный вес постоянной части
	

	цеховых расходов, %
	- 25.0

	общепроизводственных, %
	- 80.0

	Рост расходов, %
	

	условно-постоянных
	- 20.0

	условно-переменных
	- 40.0

	Сумма расходов в отчетном году, тыс. руб.
	

	цеховых
	- 100.0

	общепроизводственных
	- 40.0


Задача 8.

Рассчитать оптовую цену предприятия и свободную оптовую цену на промышленное изделие.

Исходные данные: 

Себестоимость единицы промышленной продукции, руб.                -150

Годовой объем реализации, единиц                                                     -200

Среднегодовая стоимость производственных 

фондов (основных и оборотных), тыс. руб.                                         -500                                              Уровень рентабельности предприятия 



     -0.15

Ставка налога на добавленную стоимость, %


     -18

 Наценка сбытовых организаций, руб.



     -5.6

Задача9.

Составить калькуляцию полной себестоимости изделия, распределив косвенные расходы методом пропорционально заработной плате основных производственных рабочих.

Исходные данные:

Стоимость сырья и материалов за вычетом
-280
отходов, руб.

Покупные изделия и полуфабрикаты, руб.
-210

Топливо и энергия, руб.
-82
Заработная плата

основная, руб.
-116

дополнительная в % от основной
-10

Отчисления на социальные нужды, %
-38.5
Расходы косвенные по смете затрат, тыс. руб.

РСЭО
-205.0

цеховые
-82.0

общепроизводственные
-58.0

внепроизводственные
-23.0

Прочие расходы на изделие, руб.
-3.5

Задача 10
Выполнить  структурный анализ  цеховой себестоимости промышленного изделия по следующим группам затрат:

1)основным и накладным;

2)прямым и косвенным;

3) переменным и постоянным. 

Дать характеристику каждому виду затрат.

Исходные данные: 

Статьи затрат 
Затраты, руб.

1.Сырьё и основные материалы 
-20.0

2.Заработная плата с отчислениями 
-1.5
3.Цеховые расходы 
-7.5
в том числе:

заработная плата вспомогательных рабочих, 
-2.0

ИГР, служащих, МОП с отчислениями,

стоимость всех видов энергии, 
-1.5

расход инструментов всех видов, 
-2.0

амортизация оборудования и зданий 
-1.5

ремонт основных фондов  
-0.5

4. Прочие расходы по цеху 
-0.38

5.Итого цеховые расходы
-7.88
6.Цеховая себестоимость

Вариант 3
Задача 1
Определить на начало анализируемого года первоначальную, восстановительную и остаточную стоимость оборудования.

Исходные данные:

Оптовая цена оборудования в год приобретения - 500 руб. Затраты на доставку и монтаж - 100 руб. Срок эксплуатации оборудования до переоценки ОФ - 6 лет. Общий срок эксплуатации оборудования до данного года - 9 лет. Оптовая цена оборудования после переоценки - 510 руб. Затраты на доставку и монтаж после переоценки -120 руб. Норма амортизации на реновацию - 7 %.

Задача 2
Рассчитать годовые и ежемесячные нормативные отчисления в ремонтный фонд предприятия для проведения капитального ремонта основных фондов.

Исходные данные:

Остаточная стоимость оборудования, подлежащего
капремонту
- 1200 тыс. руб.

Срок проведения капремонта
- 3 года

Сметная стоимость затрат на кап. ремонт
-180 тыс. руб.

Задача 3
Рассчитать норматив оборотных средств в запасах готовой продукции на складах производственного АО, выпускающего изделия трех наименований, и норму их запаса в днях.
Исходные данные:

Годовой объем выпуска по полной себестоимости (тыс. руб.): 

изделия № 1 - 2000, 

изделия № 2 - 2500, 

изделия № 3 - 3000;

Средние затраты времени по подборке, комплектованию и накоплению партий изделий:

изделие № 1 - 3 дня, 

изделие №2-2 дня, 

изделие № 3 - 5 дней. 

Среднее время на отгрузку партий изделий и оформление платежных документов - 3 дня.

Задача 4.

Рассчитать объемы валовой, товарной и реализованной продукции АО за отчетный год.

Исходные данные (тыс. руб.):

Произведено промышленной продукции, всего   - 25000, 

в том числе:

а)Поставлено продукции за пределы АО и МП  -14000 + 400
своим структурным подразделениям
- 2500
потреблено в своем производстве                
- 8100

б)
Реализовано продукции:
за пределы АО
- 14000
малому предприятию (МП)
- 400

структурным подразделениям 
- 500

Задача 5.

Определить среднесписочную численность основных рабочих порочного цеха и величину прироста производительности их труда за счет:

а) Снижения нормативной трудоемкости изготовления изделий, 

6) Увеличения процента выхода годных изделий,

в) Лучшего использования рабочего времени.

Исходные данные:

	Изделие
	Нормативная трудоемкость
	Процент выхода

	
	выпуска изделий, нормо-час
	годных изделий

	
	на начало
	на конец
	на начало
	на конец

	
	года
	года
	года
	года

	А
	236000.0
	205000.0
	68.0
	70.0

	Б
	125000.0
	120000.0
	84.0
	85.0

	В
	80000.0
	78000.0
	90.0
	91.0


Полезный фонд времени одного рабочего в начале года составил 1800 часов; в конце года предусмотрено сократить внутрисменные потери рабочего времени и увеличить полезный фонд времени до 1830 часов.

Выполнение норм выработки в цехе в отчетном году и по прогнозу -100,5%.

Задача6.

Сделать структурный анализ (в %)полной себестоимости промышленного изделия по следующим видам затрат:

1) основным и накладным;
2) прямым и косвенным;
3) переменным и постоянным;
Дать характеристику каждому виду затрат.

	Статьи калькуляции
	Затраты, тыс. руб.

	1. Сырье и основные материалы
	100.0

	2. Покупные комплектующие изделия
	50.0

	3. Основная заработная плата рабочих
	20.0

	4.   Дополнительная заработная плата

рабочих
	4.0

	5. Отчисления на социальные нужды
	9.5

	6. РСЭО, в т.ч.
	48.0

	износ оборудования
	12.0

	7. Цеховые расходы
	22.0

	8. Общепроизводственные расходы
	30.0

	9. Внепроизводственные расходы
	3.0


Задача7
Рассчитать размер переменных пропорциональных затрат на единицу продукции и коэффициент их реагирования. Сделать выводы о характере пропорциональных затрат.

Исходные данные 

	Количество продукции шт.
	Величина переменных затрат, тыс.руб.

	100

200

300

400

500
	200.0

400.0

600.0

800.0

1000.0


Задача8

Рассчитать точку безубыточности для частной компании, специализирующейся на компьютерных играх. Определить суммарный  доход от гарантированного заказа на 3500 новых игр. 

Исходные данные:

Постоянные затраты на разработку новой игры -180 тыс. руб.

Переменные затраты на ее производство и сбыт -50 руб. за 1 игру 

Продажная цена за 1 игру -110 руб.

Задача 9
Определить расходы по содержанию и эксплуатации  оборудования для изделия А  методом распределения этих расходов пропорционально основной заработной плате производственных рабочих на единицу изделия , а также по стоимости 1 машино – часа 

Исходные данные:

Сумма РСЭО по годовой смете цеха – 43 тыс. руб.

Годовой фонд заработной платы производственных рабочих цеха – 33 тыс. руб

Сдельная расценка за операцию по группам  оборудования, руб.

Штамповочные -  0,50

Токарные             -1,60

Шлифовальные – 0,80 

Нормативная трудоемкость операции с учетом  %  выхода годных  изделий , нормо-час:

Штамповочные  - 0,90

Токарные           - 2,80

Шлифованные  -  1,40

Задача 10

Рассчитать полную себестоимость изделия А и его оптовую цену:

Исходные данные:

Затраты на материалы , покупные полуфабрикаты  

на 1 изделие Руб.-31,6

Транспортно заготовительные расходы , % -3,0

Нормы времени на изделие , нормо –час:

На сдельных работах – 11,5

На повременных  - 16,5

Средний  разряд рабочих на:

Сдельных работах -4

Повременных-4

Расчетная часовая ставка ,руб./час:

На сдельных работах -6,7

Повременных – 6,0

Средний размер премий рабочих , % -35,0

Дополнительная зарплата производственных рабочих,%-8,0

РСЭО по годовой смете, тыс. руб. -2050,0

Цеховые расходы  по годовой смете, тыс. руб.- 926,0

ФОЕ основных производственных рабочих в целом по предприятию , тыс. руб. – 1990,0

Общезаводские расходы по годовой смете затрат, тыс. руб.-1215,0

Внепроизводственные расходы ,% -1,7

Норматив рентабельности к полной себестоимости, % - 30,0

Вариант 4
Задача 1.

Определить на конец текущего года первоначальную ,остаточную стоимость ОФ 

Акционерного общества и степень их износа.

Исходные данные:

Остаточная стоимость ОФ на начало года, тыс. руб. – 1600,0

Износ основных фондов на начало года, % - 20,0

Подлежит вводу в действие в мае планируемого года новые ОФ, тыс. руб. – 360,0

Средняя норма амортизации на реновацию ОФ, % - 7,0

Задача 2

Рассчитать ежемесячные  и годовые суммы отчислений  в ремонтный фонд предприятия 

на проведение всех видов ремонтов.

Исходные данные:

Общая сумма затрат по смете на все виды ремонтов, тыс. руб.- 600,0

Срок проведения ремонтов, лет-3

Первоночальная стоимость оборудования, подлежащего ремонту, тыс. руб.-2000,0

Задача 3.

Проанализировать динамику оборачиваемости оборотных средств малого предприятия и сделать выводы об улучшении их использования.

Исходные данные:

	
	Предшествующий 

год
	Отчетный год

	
	
	Прогноз
	Фактически

	Обьем реализованной продукции

Средние  остатки нормируемых ОБС
	6000

1000
	6300

1200


	6900

1300




Задача 4.

Рассчитать производственную мощность малого предприятия по выпуску товаров народного потребления и обосновать возможность выполнения прогнозируемого выпуска. Найти ведущую группу оборудования и рассчитать уровень напряженности по использованию производственной мощности.

Исходные данные:

В выпуске изделий участвуют 2 вида оборудования: сварочные аппараты (СА) и измерительные установки (ИУ).

	Тип оборудования


	Количество оборудования

Ед.
	Годовой эффективный фонд времени работы единицы оборудования, час.

	СА

ИУ
	7

8
	3300

3600


Данные о технологическом процессе.

	Технологическая операция
	Норма времени на операцию час.
	Коэффициент выхода годных изделий
	Коэффициент выполнения норм выработки

	1.Сварка изделий

2. Измерение параметров
	0,42

0,37
	0,92

0,83
	1,02

1,05


Задача  5.

Определить прогнозную численность работников АО и прирост среднегодовой заработной платы одного работника. Выяснить характер соотношения между ростом заработной платы и производительностью труда.

Исходные данные:

Отчет: объем выпуска продукции - 18000,0 тыс. руб.,

            численность работников, чел. - 500,0

нормированный фонд оплаты труда, тыс. руб. - 1500,0 

Прогноз: прирост объема выпуска, % - 10,0 

прирост производительности труда, % - 9,0

 расчетный (минимальный) размер оплаты труда одного работника t руб. -83,5.

нормированное количество минимальных размеров оплаты в составе ФОТ-10

Задача   6.

 Рассчитать размер дигрессивных затрат на единицу продукции и коэффициент реагирования этих затрат. Сделать выводы по расчетам.

Исходные данные:

	Количество продукции, шт.


	Сумма переменных затрат, тыс. . руб.



	100

200

300

400

500


	600

1000

1300

1500

1600


Задача  7.

 Рассчитать точку безубыточности для малого предприятия, занятого дай товаров народного потребления и определить размер ожидаемой ш. Разделить расходы на переменные и постоянные, сделать выводы по расчетам

Исходные данные:

Прямые производственные затраты на единицу, руб. 
-10,0

Расходы на упаковку единицы товара, руб.
- 2,0 

Страховка 
-15000,0 руб., 

Перевозка товаров, руб. 
- 900,0

Гарантированный объем товаров для упаковки, шт. 
- 3000

Содержание автомобиля в год руб.
- 600,0

Командировки за год, руб. 
-150,0

Личные расходы, руб. 
- 5000,0

Амортизация автомобиля, руб. 
- 100,0

Ожидаемый объем товаров для упаковки, шт. 
- 18000.

Рыночная цена одной упаковки, руб. 
-15,0.

Задача 8.

Рассчитать цеховую смету затрат на производство по основным элементам затрат'.

1) материальные затраты;

2) расходы на оплату труда;

3) отчисления на социальные нужды;

4) амортизационные отчисления;

5) прочие расходы;

Исходные данные

1.Годовая программа выпуска, пгг.

изделие А - 2000
изделие Б -1000

изделие В – 200
2. Нормы расхода, цены основных материалов и реализуемых отходов

	Вид материала


	   Вес материала в расчете но одно изделие, Кг


	Оптовая цена материала за 1т. руб.
	Оптовая цена реализуемых отходов за 1т. руб.

	
	А
	Б
	В
	
	

	
	Черн
	чист
	черн
	чист
	черн
	чист
	
	

	№1
№2
№3
№4
	100

50

150

80
	55

40

120

50
	85

60

140

-
	40

50

80

-
	200

90

100

90
	100

70

80

60
	80,0

600,0

250,0

1500,0
	20,0

200,

50,0

250,0


Реализуется на сторону 40 % отходов,

Транспортно-заготовительные расходы составляют 5% от стоимости черного веса материалов.

Стоимость вспомогательных материалов составляет 20% от стоимости основных.

Расход электроэнергии на технологические цели за год составляет 340 тыс. кВг-часов, тариф за кВт-час - 0,43 рубля. На освещение цеха расходуется 10% производственной электроэнергии. Расходы на отопление помещений цеха составляют 800 руб. в год.

3. Нормы времени на все операции по обработке изделий по разрядам,час.

	Виды изделий 
	I
	II
	III
	IV
	V
	VI

	А

Б

В
	15

12

-
	17

11

11
	57

52

55
	39

45

5
	23

22

10
	30

-

15


Форма оплаты производственных рабочих простая сдельная. Расчетные часовые ставки производственных рабочих, руб в час

I
разряд - 5,6

II
разряд-6,1
Ш разряд - 6,7

IV
разряд - 7,5

V
разряд - 8,2

VI
разряд - 8,6.

Дополнительная заработная плата производственных рабочих составляет 15 % от основной.

Размер отчислений на социальные нужды - 38,5 %.

Численность вспомогательных рабочих цеха составляет 22 чел; средний разряд работ - IV, средняя расчетная часовая ставка - 7,5 руб./час.

Вспомогательные рабочие работают в 2 смены, число рабочих дней в году - 250.

Процент премий производственных рабочих - 30 %. Фонд оплаты труда руководителей и специалистов цеха составляет 20 % от основных и вспомогательных рабочих цеха.

 4. Основные фонды цеха.

	Вид ОФ
	Балансовая стоимость, тыс. руб.
	Норма амортизации на реновацию, %

	Здания и сооружения

Силовые машины

Рабочие машины и

Оборудование

Верстаки

Инструмент

Хозинвентарь
	58500.0

9000.0

70000.0

1500.0

6500.0

8000.0
	3.2

10.0

13.0

5.0

18.0

12.0


Арендная плата за транспортные средства составляет 200 руб. в

месяц.

Прочие денежные затраты цеха принять равными 20% от итоговой суммы затрат по смете.

Задача  9.

Рассчитать производственную себестоимость изделия промыш​ленного предприятия.

Исходные данные:

Вес изделия, кг. 
- 150,0

Цена материала, руб.Лт. 
- 85,0

Трудоемкость изготовления изделия, час 
- 0,50

Разряд работ по изготовлению 
- 3

Часовая расчетная ставка, руб./час 
- 6,7

Отходы составляют 10 % веса изделия и реализуются полностью по

цене 20 рублей за 1 тонну.

Дополнительная зарплата, % - 15,0 от основной,

Отчисления на соцнужды, % 
- 38,5

Размер цеховых расходов 
- 100 %,

общезаводских - 120 % от основной зарплаты рабочего.

Задача 10.

Определить экономию от снижения себестоимости продукции в результате модернизации основных аппаратов на предприятии. Выяснить, окупятся ли затраты на модернизацию и повысится ли прибыль.

Исходные данные:

Годовой выпуск продукции, тонн:

до модернизации 
- 48000,

после модернизации 
- 52000. 

Себестоимость продукции, руб./тонну:

до модернизации 
- 400,

после модернизации 
- 390. 

Затраты на модернизацию, тыс. руб. - 1000,0 

Годовая сумма прибыли до модернизации, тыс. руб. 
- 2000,0 

Основные фонды до модернизации, млн. руб. 
- 5,0 .

Вариант 5
Задача 1.

          Определить балансовую и остаточную стоимость по видам основных фондов производственного предприятия на конец планируемого периода. Рассчитать общую балансовую и остаточную стоимость ОФ в динамике.

Исходные данные: Прошлый отчетный год.

Первоначальная стоимость ОФ на начало года, тыс. руб. - 500,0 в том числе:

здания и сооружения - 220,0

машины и оборудование - 180,0

             прочие ОФ - 100,0 

                Износ ОФ на начало года, % - 25,0

Введено в действие новое оборудование в июле, тыс. руб. - 70,0 

Выбыло оборудование в июне, тыс. руб. - 40,0

Планируемый год.

Ввод оборудования в апреле - 50,0 тыс. руб.

Выбытие оборудования в марте - 30,0 тыс. руб.

На 1 января планируемого года ОФ подлежат переоценке со снижением стоимости зданий и сооружений на 50%, машин и оборудования - на 10%, прочих групп ОФ - на 8%; средняя норма амортизации на реновацию ОФ - 6%

Задача 2.

Рассчитать коэффициент интегрального использования оборудования цеха. Сделать выводы об использовании этого оборудования.

Исходные данные:

Продолжительность смены - 8 часов

Планируемое время на проведение ремонтных работ - 1 час в день 

Фактическое время работы оборудования в день - 5 часов 

Технически обоснованная выработка

 оборудованием продукции в час - 100 единиц 

Фактическая выработка - 80 единиц.

Задача 3.

Определить изменение объема реализованной продукции производственного предприятия за отчетный год по сравнению с прогнозом за счет изменения величины ОБС и ускорения их оборачиваемости. Сделать выводы ло результатам пофакторного расчета.

Исходные данные (руб.) :

Прогноз   Отчет

Объем реализованной продукции            32000       35000 

Средний остаток нормируемых ОБС       6000          6500

Задача  4.

Рассчитать уровень конкурентоспособности производства дополнительной номенклатуры товаров по групповым параметрам.

Исходные данные:

Показатели технологичности производства:

а)
трудоемкость (ql) изготовления единицы продукции,
часов,

расчетная
-1000

фактическая
-1200

б)
затраты на технологическую (q2) подготовку
производства единицы продукции, руб.,

расчетные
-150,0

фактические
- 200,0

в)
коэффициент влияния по затратам

по трудоемкости
- 0,5

на технологическую подготовку
- 0,3

Показатели (требования) по специализации

производства:

а)
уровень специализации - доля постоянной
- 0,60
номенклатуры изготовляемой продукции

б)уровень параллельности - доля одновременного
- 0,30
выполнения составляющих элементов изделия

в)
уровень непрерывности - трудоемкость
- 90 час.

непосредственного изготовления продукции
Общее время ее изготовления
- 120 часов.

Показатели по экономичности производства:

а)
фактическая цена товара, руб.
- 120
максимально возможная цена
- 150,0

б)
фактическая прибыль товара, руб.
- 50
максимальная ее величина
- 70,0

в)
фактический годовой объем реализации товаров, тыс. руб.    -130
расчетная его величина '
-160,0

Задача 5.

Определить прогнозируемую среднесписочную численность работников АО, в том числе рабочих.

Исходные данные:

Отчет: объем выпуска продукции, тыс. руб. - 8500,0 численность работников, чел. -1500

удельный вес рабочих в общей численности работников, % - 70,0

Прогноз: объем выпуска, тыс. руб. - 9500,0

удельный вес рабочих, % - 72,0

рост производительности труда, % - 105,0

Задача 6.

Рассчитать величину переменных затрат на единицу изделия и коэффициент их реагирования. Сделать выводы по расчетам.

Исходные данные

	Количество продукции, шт.
	Сумма переменных затрат, тыс. руб.

	100
	320

	200
	750

	300
	1300

	400
	2000

	500
	3000


Задача 7.

Рассчитать точку безубыточности и проанализировать, что принесет владельцу кооператива каждый товар, проданный сверх этой точки. Исходные данные:

Суммарные постоянные издержки по бизнесу, тыс. руб. - 250,0

Переменные издержки в расчете на единицу производимой

продукции, руб. - 4,5

Свободная цена за 1 шт., руб. -10,0

Предполагается продать на рынке, шт. – 45000

Задача 8.

Рассчитать материальные затраты при составлении калькуляции изделия А.

Исходные данные:

Годовая производственная программа по выпуску изделия А, шт. -2500.

	Вид

материала
	Вес одного изделия.

кг
	Оптовая цена

1т., руб.
	Оптовая цена

реализуемых

отходов

за 1т., руб.

	
	Черный
	Чистый
	
	

	Сталь
	110
	55
	95.0
	13.0

	Латунь
	45
	37
	650.0
	215.0

	Чугун
	150
	100
	285.0
	12.0

	Литье
	60
	30
	1630.0
	265.0


Реализуется 50 % возвратных отходов.

Транспортно-заготовительные расходы - 3% от стоимости черного веса материалов.

Вспомогательные материалы составляют 12% от стоимости основных.

Задача 9.

Определить прогнозную себестоимость изделия и экономию от снижения себестоимости годового выпуска изделия за счет: а) снижения нормативной трудоемкости, б) снижения нормативных материальных затрат, в) за счет экономии условно-постоянных расходов при увеличении объема выпуска.

Исходные данные:

	Статьи затрат
	Отчетная себестоимость, руб.

	1. Сырье и основные материалы
	23.2

	2. Покупные комплектующие

изделия
	13.6

	3. Основная зарплата рабочих
	5.1

	4. Дополнительная зарплата

рабочих
	0.5

	5. Отчисления на социальные
	

	нужды
	2.2

	б. РСЭО
	12.9

	7. Цеховые расходы
	4.0

	8. Общепроизводственные рас-
	3.8

	ходы
	

	9. Внепроизводственные расходы
	0.5

	10. Потери от брака
	1.0

	11. Полная себестоимость
	66.8


В отчетном периоде изготовлено 20930 шт. изделий. Удельный вес условно-постоянных расходов в себестоимости товарного выпуска, % -13,0.

По прогнозу на следующий год: 

процент прироста объема выпуска изделия, % - 9,9; 

снижение нормативной трудоемкости, % - 8,0; 

снижение нормативных материальных затрат, % - 2,0.

Задача 10.

Рассчитать нормативную прибыль и оптовую цену нового изделия, выпускаемого малым предприятием.

Исходные данные:

Полная себестоимость изделия, руб. - 69,0;

 Нормативный уровень рентабельности, 

исчисленный к полной себестоимости, % - 15.0

Вариант 6
Задача  1.

Определить, как изменится фондоотдача ОФ по прогнозу в сравнении с базисным годом. Все необходимые расчеты выполнять как для обшей стоимости ОФ, так и для их активной части.

                                     Исходные данные: Базисный год

Стоимость продукции в оптовых ценах

предприятия, тыс. руб.
- 9450,0

Стоимость основных фондов
- 4500,0

Доля активной части ОФ
- 0,60

Коэффициент загрузки оборудования
- 0,70

Прогноз

Доля активной части ОФ
- 0,65

Коэффициент загрузки оборудования
- 0,75

Задача  2.

Рассчитать норму амортизации на реновацию и годовую сумму амортизационных отчислений шлифовального станка.

Исходные данные:

Оптовая цена станка, руб. - 300,0

Расходы по доставке и монтажу, руб. - 50,0.

Расходы на демонтаж в юнце срока службы, руб. - 30,0

Выручка от реализации станка по истечении срока

службы, руб. - 20,0

Амортизационный период, лет - 10.

Задача  3.

Рассчитать относительное высвобождение средств из оборота на предприятии за анализируемый период.

Исходные данные: 

Показатели                                                            Предыдущий период          Отчетный период

Объем реализованной продукции, тыс. руб.      
360.0
400.0

Средний остаток ОБС, тыс. руб 
100.0
95.0                

Количество дней в периоде                                        
360
360

Задача  4.

Определить емкость рынка промышленных товаров при разной номенклатуре продукции.

Исходные данные: 

Изделие А реализуют 3 продавца, 

изделие Б - 2, 

изделие В - 4.

Цены:  изделия А -50,0 руб., 

изделия Б - 80,0 руб.

изделия - 120,0 руб.

 Недельный запас изделий на рынке: 

А1 - 2000, А2 - 1800, A3 - 600; 

Б1 - 900, Б2 - 600;

В1 - 300, В2 - 400, ВЗ - 600, В4 - 1000.

Задача  5.

Рассчитать материальный ущерб, связанный с простоями рабочей силы в цехе промышленного предприятия.

Исходные данные:

Оплата простоев рабочим, руб. 
- 100,0


Доплата рабочим до установленного заработка 
-40,0

Доплата рабочим по сдельно-прогрессивной оплате труда
-20,0


Процент дополнительной заработной платы
-20,0
                  Процент отчислений на соцнужды 
-26
              Коэффициент потери прибыли цехом 
-0.2
Потери и дополнительные расходы смежных  

производств, руб.
- 200,0

Задача  6.

Рассчитать разными методами полную себестоимость одного изделия, выбрав необходимые исходные данные.

Исходные данные:

Технологическая себестоимость изделия
- 1000,0

Цеховая себестоимость изделия
- 1000,0

Производственная себестоимость
- 1200,0

Цеховые расходы
- 200,0

Общепроизводственные расходы
-100,0

Прочие производственные расходы
             - 60,0

Внепроизводственные расходы
             -40,0
Основная заработная плата производственных рабочих      -150,0

Процент:   цеховых расходов
             -100,0

общепроизводственных расходов 
-80.0

внепроизводственных расходов
-5.0

Задача 7.

Рассчитать себестоимость единицы продукции в отчетном периоде и по плану. За единицу продукции принимается 1 рубль товарной продукции предприятия. Выяснить, за счет каких факторов произошло изменение себестоимости.

Исходные данные:
Отчетный период

Объем товарной продукции, тыс. руб.
- 5000,0

Общая сумма затрат предприятия
- 2000,0

в том числе: переменные составляют
- 30,0 %


        постоянные составляют

- 70.0%

Прогноз

Рост объема продукции                                                        - на 5%

Задача 8.

Рассчитать укрупненным методом производственную себестоимость промышленного изделия из латунного листа.

Исходные данные: 

Вес изделия, г        
-150

Стоимость латуни, руб. за 1 тонну        
-200.0

Разряд работ 
- третий

Тарифная ставка, руб./час 
-6.7

Отходы составляют 11 % веса, стоимость       

реализации 1 т. отходов, руб.          
-30.0

Отчисления на социальные нужды, %         
-26

Цеховые расходы, % 
-120

Общезаводские, % от основной зарплаты производственных рабочих  
-90.0

Трудоемкость изготовления изделия, мин. 
-7

Задача 9.

Определить точку безубыточности для малого предприятия, занимающегося выпечкой хлебо-булочных изделий. Прогнозируемый предпринимателем объем продаж в месяц -1000 штук выпечки. Рассчитать месячный доход (убыток) предприятия, сделать выводы, дать рекомендации.

Исходные данные: Переменные расходы на 1 изделие (мука, сахар, соль,

дрожжи, масло, добавки), руб.
- 1,20

Затраты на зарплату и электроэнергию в месяц, руб.
- 600,0

Арендная плата в месяц
- 400,0

Налоги в месяц
- 500,0

Прочие постоянные расходы
-100,0

Цена единицы изделия, руб.
- 2,5

Задача 10.

Рассчитать размер акциза и свободную розничную цену мехового пальто.

Исходные данные:

Цена изготовления пальто, руб. - 700,0 

Ставка акциза, % - 35,0

Ставка НДС, % - 18

Торговая наценка, % - 25,0

Вариант 7
Задача 1.

Определить видовую структуру ОФ двух машиностроительных ОАО сравнить и дать оценку их прогрессивности по фондоотдаче активной части ОФ.

Исходные данные (тыс.руб.): ОАО

	
	№1
	№2

	Балансовая стоимость ОФ
	9900
	12000

	в том числе:
	
	

	здания производственные
	2900
	3500

	Сооружения
	2300
	2300

	передаточные устройства
	800
	1400

	машины и оборудование
	3300
	4300

	транспортные средства
	400
	200

	прочие группы
	200
	300

	Годовой объем выпуска продукции
	8900
	11700


Задача  2.

Определить показатели использования цехового оборудования по времени и производительности за отчетный месяц. Рассчитать интегра​льный коэффициент использования оборудования.

Исходные данные:

Режим работы цеха - двухсменный при 5-ти дневной рабочей неделе, 

Продолжительность смены - 8,2 часа; 

в месяце - 30 дней, число рабочих дней - 22; 

затраты на плановые осмотры и ремонты оборудования, % - 3,0 

номинального фонда времени работы оборудования; 

Количество оборудование, ед. -10;

Месячное плановое задание по выпуску с этого оборудования, 350000 шт. изделии;

Фактический объем выпуска изделий, шт. - 356600.

Задача  3.

Рассчитать на следующий год частный среднегодовой норматив и норму запаса (в днях) оборотных средств в готовой продукции на складах предприятия, выпускающего 3 вида основных изделий.

Исходные данные по изделиям:

	
	изделия

	
	№ 1
	№2
	№3

	1.Годовой объем выпуска по полной себестоимости, тыс. руб.

2.Период накопления изделий до размера транспортной партии, дни

3.Бремя на комплектование партий, дни

4.Время на отгрузку и оформление 

документов, дни
	14000

3

7

3
	18000

4

6

3
	21000

5

5

3


Задача  4.

Определить по отчету за анализируемый год объемы валовой и товарной продукции предприятия по производству обуви.

Исходные данные:

	Изделия
	Выпуск изделий, тыс. шт.
	Оптовая цена изделия, руб.

	1
	320
	25.0

	2
	200
	15.0

	3
	180
	10.0


Услуги и работы промышленного характера другим предприятиям, тыс. руб. - 200,0;

Капитальный ремонт собственного оборудования, тыс. руб. - 300,0;

 Изменение остатков незавершенного производства, тыс. руб. - 80,0.

Задача  5.

Определить среднечасовую, среднедневную, среднегодовую и среднемесячную заработную плату рабочих строительного АО.

Исходные данные: 

Отчет

Часовой фонд заработной платы рабочих, тыс.руб. -12400,0;

 Дневной фонд заработной платы рабочих, тыс. руб.-12405,0;

 Годовой фонд заработной платы рабочих, тыс. руб. -14200,0

Численность рабочих, чел.-8ООО; 

Полезный фонд времени одного рабочего:

дневной, дни - 232;

часовой, часы -1 865

Задача  6.

Рассчитать полезные и "холостые" затраты по токарному станку. Отобразить графически связь между полезными и "холостыми" затратами. Исходные данные:

Максимально возможное количество продукции, получаемое на станке за период времени, шт. - 800; 

Фактически производится продукции, шт - 600; 

Постоянные затраты по станку за этот же период, руб. - 10000

Задача  7.

Определить ожидаемую прибыль и точку безубыточности магазина по продаже кухонной мебели. Исходные данные:

Переменные затраты магазина в расчете на одну продажу, руб. - 740; 

Розничная цена одного гарнитура, руб. - 1000; 

Постоянные затраты за год, руб.

аренда магазина - 25000;

заработная плата и прочие расходы - 100000; 

Оптимальный объем продаж, шт. - 400.

Задача  8.

Определить полную себестоимость и оптовую цену изделия. При расчете косвенные затраты распределять пропорционально основной заработной плате производственных рабочих.

Исходные данные:

Цеховая себестоимость изделия, руб. - 425,0 

в том числе:

основная заработная плата производственных рабочих,руб.- 53,0;

Расходы по годовым сметам предприятия, тыс. руб.: 

содержание и эксплуатацию оборудования - 36200,0; 

общепроизводственные - 20000,0; 

внепроизводственные - 5400,0.

Годовой фонд основной зарплаты производственных рабочих

предприятия, тыс. руб. - 38300,0.

Нормативная прибыль на изделие, руб. - 48.0.

Задача  9.

Определить процент снижения себестоимости товарной продукции на прогнозируемый период если объем выпуска продукции должен возрасти на 12%, а среднегодовая стоимость основных производственных фондов -на 4%.

Исходные данные:

	Показатели
	Себестоимость
	Удельный вес

	
	товарной продукции,  
	условно-постоянных

	
	тыс. руб.
	        расходов, %

	Всего по смете затрат на производство
	
	

	
	74 120
	-

	из них:
	
	

	вспомогательные ма-
	
	

	териалы
	1 700
	30.0

	топливо
	1 350
	15.0

	энергия
	1 675
	10.0

	зарплата с отчисле-
	
	

	ниями
	17 000
	30.0

	амортизация
	10 510
	-

	прочие расходы
	3 990
	45.0


Задача  10.

Рассчитать продажную цену товара с учетом  изучения потребительского спроса на рынке. Исходные данные:

Полная себестоимость производства, руб. - 1550,0; 

Норматив рентабельности, исчисленный к полной себестоимости, % -18,0.

Ставка НДС, % от оптовой цены - 18 
Торговая наценка, % - 25,0.

Вариант 8
Задача 1.

Определить удельную фондоемкость единицы работ по изготовлению изделий А и Б, рассчитать фондоемкость изделий А и Б и распределение стоимости основных фондов между этими изделиями.

Исходные данные:

Стоимость основных фондов, млн. руб.
- 5000,0

Трудоемкость годовой программы, тыс. часов
-200,0
Трудоемкость одного изделия, час :

А
-150

Б
-400

Годовая программа изделий, ед. :

А
-600

Б
-275

Задача 2.

Исследовать влияние изменения фондоотдачи и стоимости основных фондов на изменение прогнозируемого на следующий год

объема выпуска продукции промышленного предприятия по сравнению с отчетным годом.

Исходные данные (тыс. руб.):

     отчет
прогноз

Годовой объем выпуска продукции      12500
15000
Стоимость ОПФ                                        4000         4600

Задача 3.

Рассчитать норматив оборотных средств в незавершенном производстве при составлении прогноза на следующий год для производственного кооператива, выпускающего 3 вида измерительных приборов. Соотношение размера их выпуска по плановой себестоимости соответственно 25, 30 и 45 % общего объема выпуска всех приборов.

Исходные данные:

Изготовление приборов - равными партиями с плановой себестоимостью партии 450 тыс. руб., в том числе материальные затраты в начале их производственного цикла - 270 тыс. руб.

Длительность производственного цикла изготовления приборов
№ 1 - 10; 
№ 2 - 8; 

№ 3 - 7

с равномерным нарастанием затрат при производстве каждого прибора.. Годовой объем выпуска по плановой производственной себестоимости, тыс. руб. - 56000,0.

Задача 4.

Рассчитать производственную мощность цеха по выпуску изделий А, Б, В.

Исходные данные:

	Оборудование цеха
	Количество

оборудования,

           ед.
	Средние нормы трудоемкости

изготовления изделия, час

	
	А
	Б
	В

	Сверлильное
	30
	0.8
	1.7
	1.4

	Шлифовальное
	39
	1.1
	2.1
	1.7

	Доводочное
	55
	4.3
	2.9
	1.8

	Установка напыления
	24
	1.3
	1.4
	1.4

	Автомат травления
	27
	0.9
	1.5
	1,1

	Измерительная установка
	25
	1.2
	1.1
	0.9


Годовой эффективный фонд времени работы единицы оборудования - 4000 часов.

Задача 5.

Определить потребную для сборочного цеха среднесписочную численность основных рабочих. По прогнозу на следутогдий год цех должен выпустить: изделий А-1000 шт.; Б-3000 шт. Предусмотрено снизить нормативную трудоемкость по всем операциям технологического процесса I изделия А на 10 %, изделия Б - на 8 %. Полезный фонд времени одного I рабочего 1840 часов; выполнение норм выработки - 102 %.

Исходные данные:

	№ операции
	Нормативная трудоемкость

на начало след. года,

нормо-час
	Ожидаемый % выхода

годного изделия

	
	А
	Б
	А
	Б

	1
	35.0
	40.0
	95.0
	98.0

	2
	120.0
	240.0
	75.0
	90.0

	3
	60.0
	80.0
	80.0
	96.0

	4
	56.0
	93.0
	93.0
	99.0

	Итого
	271.0
	426.0
	-
	-


Задача 6.

Рассчитать прямые затраты на производство единицы изделия А. 

Исходные данные:

Годовое задание по выпуску изделия, шт. - 20000.

1.
Вид используемого материала - сталь Ст 45.

Расход стали Ст 45 черный вес, кг. - 6,5

чистый вес, кг. - 3,5 

Оптовая цена за 1т Ст 45, руб. - 15000

Транотортно-заготовительньк расходы - 3% от стоимости материала.

 Реализуется  50% отходов стали; оптовая цена отходов за 1т, руб. - 2000

Затраты на комплектующие изделия и полуфабрикаты на весь годовой выпуск, тыс. руб. - 1000,0

2.Технологическая карта обработки изделия.

	Виды работ
	Норма времени,

час
	Выполнение

норм времени, %
	Расчетная

часовая ставка,

руб./час

	Обрезные
	0.07
	125.0
	6,1

	Револьверные
	0.27
	105.0
	6,7

	Сверлильные
	0.80
	103.0
	6,8

	Слесарные
	0.03
	104.0
	7,5

	Токарные
	0.31
	110.0
	7,5

	Шлифовальные
	0.50
	105.0
	7,5


Годовой полезный фонд времени одного рабочего, час - 1890.

Процент потерь времени из-за планового ремонта

оборудования, % - 3,0.  

 Дополнительная заработная плата производственных

рабочих от основной, % -14,0. 

Отчисления на социальные нужды, % - 38,5.

Задача 7.

Определить размер РСЭО на изделие В методом расчета сметной ставки на изделие (метод машино-часов).

	Показатели
	Группы оборудования

	
	№ 1
	№2
	№3

	Стоимость машино-часа, руб.
	0.6
	2.2
	0.9

	Трудоемкость операции
	0.7
	2.4
	1.0

	с учетом процента выхода
	
	
	

	годных, нормо-час
	
	
	

	Количество изделий,
	4
	4
	1

	одновременно
	
	
	

	обрабатываемых на
	
	
	

	оборудовании, шт.
	
	
	

	Сдельная расценка за операции, руб.
	5,0
	1,2
	8,0


Задача 8.

Определить удельный вес основных и накладных, прямых и косвенных, постоянных и переменных затрат в полной себестоимости женского зимнего пальто.

	Статьи калькуляции
	Затраты, тыс. руб.

	1. Сырье и основные материалы.
	250.0

	2. Покупные полуфабрикаты и

комплектующие изделия.
	130.0

	3. Основная заработная плата

производственных рабочих.
	60.0

	4. Дополнительная зарплата производственных рабочих


	10.0

	5. отчисления на социальные  нужды
	33.3

	6. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования в т.ч. амортизацию
	120.0

	7. Цеховые расходы
	80.0

	8 .Обще производственные расходы
	40.0

	9. Потери от брака
	50.0

	10. Внешне производственные потери
	10.0

	11. Полная себестоимость
	20.0


Задача 9.

Рассчитать размер арендной платы, приходящейся на единицу продукции малого предприятия, и коэффициент реагирования затрат. Сделать выводы о характере изменения затрат.

Исходные данные:

Объем выпуска, шт.
Размер арендной


платы, тыс. рус.

100
2000,0

200
2000,0

300
2000,0

400
2000,0

500
2000,0

Задача 10. 

Рассчитать продажную цену хрустальной вазы.

Исходные данные:

Полная себестоимость производства, руб. – 55,0

Норматив рентабельности, исчисленный к полной себестоимости, % - 40,0.

Ставки: налога на добавленную стоимость, % - 18

акциза, % -11,0. 

Размер наценки торговых организаций, % - 25,0.

Вариант 9
Задача 1. Определить на конец планируемого года первоначальную и остаточную стоимость ОФ производственного кооператива и степень их износа.

Исходные данные:

Остаточная стоимость ОФ на начало года-1700 тыс. рублей. Износ ОФ на начало года 30%.

Подлежит вводу в действие в июне планируемого года новые ОФ -120 тыс. руб.

Средняя норма амортизации на реновацию ОФ -5%.
Задача 2.

Рассчитать окончательную сумму ежеквартального арендного платежа малого предприятия за взятые в долгосрочную аренду транспортные средства..

Исходные данные:

Стоимость арендованного транспорта -15 тыс. руб.

Срок арендного договора - 5 лет. 

Уровень процентной ставки - 9 % в год. 

Периодичность арендных платежей -1 раз в квартал. Размер остаточной стоимости транспортных средств от первоначальной -5%.

Задача  3.

Рассчитать удельный расход материалов на единицу продукции (материалоемкость) и определить дополнительный объем материальных ресурсов, потребовавшийся на увеличенный объем выпуска из изделий в отчетном году по сравнению с прогнозом. Рассчитать величину экономии материальных ресурсов, достигнутую за счет снижения материалоемкости изделий.

Исходные данные:


Прогноз
Отчет

Объем выпуска изделий, тыс. шт.    3200
             3300
Общий расход материалов на

изделия, тыс. руб.                                  2000
              2020

Задача 4.

Рассчитать средний коэффициент загрузки оборудования по операциям при изготовлении изделий в производственном кооперативе. 

Сделать выводы по расчетам.

Исходные данные:

Количество оборудования, шт.: 
1) для сборки - 10


2) для монтажа - 8 

Эффективный фонд времени работы единицы оборудования в год, час:


1) сборочного - 3000 


2) монтажного - 3500 

Трудоемкость изделий по операциям, час:


1)сборка-21000


2)монтаж -13000

Задача 5.

Определить среднемесячную заработную плату рабочих механического цеха, в котором принята сдельно-премиальная форма оплаты труда.

Исходные данные:

Объем выпуска продукции, тыс. нормо-часов в год - 225,0 

Годовой полезный фонд времени одного рабочего, час - 1800 

Коэффициент выполнения норм выработки - 1,05 

Средний разряд работ - 4,5

Расчетная тарифная ставка, соответствующая среднему разряду, руб. вчас-7,5

Средний процент премий - 30,0 

Задача 6.

Рассчитать необходимые показатели оборачиваемости оборотных средств хозяйствующего субъекта и определить величину высвобождения

(или дополнительного вовлечения) денежных средств из оборота (в оборот) в результате движения оборотных средств.

                                Исходные данные:

	Показатели
	Базисный период
	Отчетный период:

	Выручка, тыс. руб.
	27000
	28800

	Количество дней

анализируемого периода
	90
	 90

	Средний остаток оборотных

средств, тыс. руб.
	9900
	10240

	
	
	


Задача 7.

Рассчитать минимальный объем продаж для нового предприятия малого бизнеса. Предприятие предполагает производить продукцию по цене 400 рублей за единицу. Годовая сумма условно-постоянных расходов предприятия - 9360 тыс. рублей. Уровень переменных затрат на единицу продукции - 51 % к выручке (цене).

Задача 8.

Рассчитать полную себестоимость промышленного изделия. При расчете косвенные расходы распределить пропорционально основной заработной плате производственных рабочих.

Исходные данные:

План выпуска изделий - 24000 шт. в год;

Расход сырья для изготовления изделия, кг:


-черный вес - 4,0 


-чистый вес - 2,6

Цена на сырье на рынке колеблется от 1,5 до 1,8 тыс. руб. за кг; 

Основная заработная плата на изготовление изделия по всем технологическим операциям -10 руб.

Дополнительная заработная плата производственных рабочих – 15 %от основной;

Отчисления на социальные нужды – 26% от основной и дополнительной зарплаты.

Реализуется 50 % отходов сырья, цена реализуемых отходов - 300 руб. за 1 кг.

Сметы косвенных расходов по цеху (тыс. руб. в год):

РСЭО - 19000,0 цеховые - 20000,0 общепроизводственные - 30000,0. Транспортно-заготовигельные расходы - 5 %
Задача 9.

Составить годовую смету расходов для предприятия, предостав​ляющего бытовые услуги населению, по следующей форме:

Статьи и элементы расходов
Сумма, тыс. руб.

1. Расходы на оплату труда (ФОТ)

2. Отчисления на социальные нужды (ЕСН 26%):

· в пенсионный фонд


· на соц. страхование

· на мед. страхование

· в фонд занятости

3. Налоги в территориальные дорожные фонды (1 % от выручки)

4. Амортизационные отчисления на реновацию.

5. Материальные затраты.

6. Расходы на производственную электроэнергию.

7. Налог на землю.

8. Проч. расходы (120 % от п.1)

9. Отчисления во внебюджетный отраслевой фонд

(1,5 % от суммы пл. 1-8).

Исходные данные:

Расчетный (минимальный) размер месячной оплаты труда одного работника предприятия, руб. - 83,5 

Численность работников, чел. - 500 

Количество минимальных размеров оплаты труда - 6 

Размер выручки от реализации услуг, тыс. руб.- 5900 

Среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. руб.- 8800 

Среднегодовая норма амортизации на реновацию ОФ,% - 5,0 

Нормы расхода на каждую 1000 рублей выручки, руб.

запасных частей -10,0 

топлива -15,0

вспомогательных материалов- 5,0.
Ожидаемый расход производственной электроэнергии,

тыс. кВт час - 600.

Тариф за 1 кВт-час, руб - 0,36

Средняя ставка земельного налога, руб. за кз. м- 35

Коэффициент (Кз) - 20,0%

Занимаемая предприятием площадь - 400 кв. м

Задача 10.

Сформировать плановые оптовые и розничную цены на промышленное изделие.

Исходные данные (руб.) :
Плановая себестоимость изделия
-150,0

Плановая прибыль на изделие - 37,0

Налог на добавленную стоимость
-18%
Текущие издержки и прибыль сбытовых

организации - 6,0
Текущие издержки и прибыль торгующих

организаций - 12,0

Вариант 10
Задача 1. 
Определить изменение видовой структуры ОФ малого предприятия за год, проанализировать и выявить влияние изменения активной части ОФ на изменение объема выпуска продукции. Рассчитать фондоотдачу активной части ОФ.

Исходные данные за год (тыс. руб.):
на начало
на конец

Годовой объем выпуска



            22 000,0
              24 000,0

Балансовая стоимость ОФ



10 000,0
11 000,0

В том числе:

здания производственные и сооружения

3 900,0
               4 000,0

передаточные устройства



100,0
            150,0

машины и оборудование 



5 500,0
           6 200,0

транспортные средства



             200,0
            250,0

прочие группы ОФ




300,0
            400,0

Задача 2.
Определить все виды стоимостных оценок фрезерного станка на начало анализируемого года.

Исходные данные:

Оптовая цена станка в год приобретения
       - 600 руб.

Общий срок эксплуатации до начала переоценки   - 8 лет 

Расходы по его доставке и монтажу в год приобретения - 73 руб.

Снижение балансовой стоимости станка после переоценки - на 8 %
Норма амортизации на реновацию- 7 %.

Задача 3.

Рассчитать годовые суммы амортизационных отчислений на реновацию по основным фондам промышленного АО на прогнозируемый год. (на конец года) 
Исходные данные (тыс. руб./ % нормы амортизации):
Балансовая стоимость ОФ на начало года     
 - 22000,0
в том числе: здания производственные
- 6300/2,5 %

сооружения и передаточные устройства
- 3250/4,7 %

силовые машины и оборудование
- 1260/10,4 %

рабочие машины и оборудование
- 7000/14,5 %

вычислительная техника
- 1350/12,5 %

транспортные средства
- 850/11 %

инструмент рабочий
- 740/17 %

прочие группы
- 1250/9 %

Движение ОФ по прогнозу (тыс. руб.):

ввод в действие нового производственного здания в мае - 880,0
пуск в эксплуатацию нового оборудования по охране окружающей
среды в апреле
- 220,0

демонтаж и списание устаревшего оборудования в марте - 550,0.

Задача 4.

Проанализировать изменение объема реализованной продукции АО за прошедший год по сравнению с прогнозными цифрами за счет изменения объема оборотных средств и ускорения их оборачиваемости. Сделать выводы по расчетам.

Исходные данные (тыс.руб.)
	
	Прогноз
	Отчет

	Объем реализованной продукции

Средний остаток норми​руемых оборотных средств
	16000.0 3200.0
	18000.0 3300.0


Задача 5.

Определить уровень напряженности прогноза предприятия по использованию производственной мощности.

Исходные данные (тыс. шт.):

	Изделия
	Прогнозируемый

выпуск
	Среднегодовая производ-

ственная мощность

	А
	360.0
	400.0

	Б
	1230.0
	1300.0

	В
	470.0
	500.0


Задача 6.

Определить прогнозируемый годовой фонд оплаты труда работников сборочного цеха  машиностроительного предприятия.

Исходные данные (прогнозные):

Трудоемкость выпуска, тыс. нормо-часов - 4 800,0;

Средний разряд работ - 4,5;

Расчетная тарифная ставка, соответствующая среднему разряду работ, руб. -7,5

Численность рабочих-повременщиков по разрядам - тарифным ставкам.

П разряд   - 6,7 руб./час - 20 чел.

III  разряд  - 7,0 руб./час - 60 чел.

IV   разряд  - 7,2 руб./час - 220 чел
V
разряд   -7,5 руб./час -300 чел.
VI
разряд  - 8,2 руб./час - 100 чел.

Полезный фонд времени одного рабочего, час - 1830; 

Средний процент премий, %:

на сдельных работах - 30,0;

на повременных     - 25,0.

Задача  7.
Рассчитать величину товарных запасов магазина. План его товарооборота по продажным (розничным) ценам на квартал составил 18 000руб. Уровень торговой надбавки - 25% к покупной (оптовой) цене. Количество дней в квартале - 90, норма товарного запаса - 15 дней.

Задача  8.

Рассчитать плановую сумму себестоимости хозяйствующего субъекта на квартал. Условно-постоянные расходы планируются по сумме, переменные по их уровню в процентах к выручке.

Исходные данные:

В базисном квартале сумма условно-постоянных расходов (без амортизационных отчислений и отчислений в ремонтный фонд) составила 10 828 тыс. руб.

Уровень переменных затрат (без ФОТ и отчислений от него)    - 27 %.

В планируемом квартале:

объем выручки, тыс. руб.
- 102500,0;

ФОТ, тыс. руб.
- 22000,0;

отчисления от ФОТ, %
- 26

Размер амортизационных отчислений, тыс. руб.    - 1300,0;
Отчисления в ремонтный фонд, тыс. руб.
- 290,0.
Задача  9.
Составить калькуляцию себестоимости изделия и рассчитать его оптовую цену.

Исходный данные:

Затраты на материалы, покупные полуфабрикаты, сырье, руб. на 1 изделие - 400,0;

Транспортно-заготовительные расходы, % - 4,0; 

Нормы времени на изготовление изделия


на сдельных работах, нормо-час - 4,5;


на повременных работах, нормо-час - 8,0.

 Часовая расчетная ставка на:


сдельных работах, руб. - 6,7;


повременных работах, руб. - 6,3. 

Средний размер премий рабочих, %74


на сдельных работах - 40,0;

на повременных - 30,0; 

Дополнительная заработная плата производственных рабочих, % - 15,0 

Отчисления на социальные нужды, % - 26% 

Расходы по годовой смете, тыс. руб.:


РСЭО
- 13000,0 ,


цеховые - 800,0 ,

общепроизводственные - 900,0. Годовой фонд основной заработной платы производственных рабочих предприятия, тыс. руб.   - 1500,0 . 

Внепроизводственные расходы, % к производственной стоимости - 3,0 

Рентабельность - 30 % к полной себестоимости изделия.

Задача 10.

Составить годовую смету расходов по ОАО производящего товары народного потребления по следующей форме.
Статьи и элементы расходов
                                                                                              Сумма, тыс. руб.

1.Расходы на оплату труда (ФОТ)

2.Отчисления на соц. нужды

- в пенсионный фонд
- на социальное страхование

- в фонд занятости

- на медтщинакое страхование

3. Налоги в территориальные дорожные фонды (2 % от выручки)
4.Амортизационные отчисления на реновацию

5.Отчисления в ремонтный фонд

6.Материальные затраты

7.Расходы на производственную электроэнергию

8.Налог на землю

9.Прочие расходы (150 % от ФОТ)

Исходные данные:

Минимальный (расчетный) размер оплаты труда одного 

работника ОАОв месяц, руб.
-83.5

Количество минимальных размеров, принимаемых для расчета ФОТ 
-9

Численность работающих в АО, чел
-6000

 Размер выручки от реализации продукции, тыс. руб. 
-11000.0

Среднегодовая стоимость ОФ, тыс. руб.

-10000

 Средняя норма амортизации на реновацию, % 
-6.0

Отчисления в ремонтный фонд, тыс. руб.
-150.0

 Нормативы расходов, установленные АО на каждую 1000 руб. выручки, руб.,


-на материалы и сырье 
-15.0


-запасные части
-15.0

Нормативный расход производственной электро​энергии, кВт-час 
-700000

 Тариф за 1 кВт-час, руб.
-0.40

 Ставка земельного налога, руб. за 1 кв. м.
-0.70

 Корректирующий коэффициент. К,% 
-20.0

 Занимаемая площадь земли, тыс. кв. м.
-500.0



Билеты к экзамену
Билет 1

1 Виды акций

2 Определение цели ценообразования. Оценка спроса

Билет 2

1 Понятие о производственном процессе

2 Методы расчёта лизинговых платежей

Билет 3

1 Формы и системы оплаты труда

2 Концентрация и комбинирование производства

Билет 4

1 Контроллинг

2 Оборотные средства

Билет 5

1 Накладные расходы. Их виды

2 Специализация производства

Билет 6

1 Расчёт производственной мощности

2 Изучение цен на продукты конкурентов

Билет 7

1 Показатели отражающие результативность (эффективность) организации

2 Виды себестоимости

Билет 8

1 Издержки. Их виды

2 Перечень показателей характеризующих состояние организации производства в поэлементном разрезе

Билет 9

1 Типы организации производства

2 Перечень показателей, характеризующих состояние организации производства в функциональных подсистемах

Билет 10

1 Холдинговые компании

2 Методы предотвращения банкротства

Билет 11

1 Облигации

2 Кооперирование производства

Билет 12

1 Лизинг. Виды лизинга

2 Неправомерные действия при банкротстве

Билет 13

1 Обыкновенные акции

2 Учёт факторов влияющих на установление цены

Билет 14

1 Показатели измерения концентрации и комбинирование производства

2 Оперативный контроллинг

Билет 15

1 Раздельный лизинг

2 Методы ценообразования

Билет 16

1 Кризисное финансовое состояние предприятия

2 Прочее деление затрат

Билет 17

1 Товарищества. Их виды

2 Перечень показателей характеризующих состояние организации производства в функциональных подсистемах

Билет 18

1 Общества

2 Основные факторы, влияющие на выбор места расположения бизнеса

Билет 19

1 Кооперативы. Государственные и муниципальные унитарные предприятия

2 Стратегический контроллинг

Билет 20

1 Инвестиционные компании

2 Система директ-костинг. Показатель РОИ

Билет 21

1 Некоммерческие предприятия

2 Содержание учредительного договора и устава. Основание предприятия

Билет 22

1 Деление издержек по статьям затрат

2 Бухгалтерская модель безубыточности производства 8 допущений Ч. Т. Хорнгрена

Билет 23

1 Деление издержек по элементам затрат

2 Эволюция потенциала фирмы

Билет 24

1 Калькулирование себестоимости

2 Экономическая модель безубыточности производства

Билет 25

1 Планирование затрат

2 Эволюция

Билет 26

1 Затраты на стадиях жизненного цикла продукта

2 Методика составления производственной программы

Билет 27

1 Цены и механизм ценообразования

2 Матрица характеризующая участие производственных и управленческих подразделений в работе по организации производства

КОНТРОЛЬНОЕ ТЕСТИРОВАНИЕ.
1.Какие черты характеризуют плановую систему хозяйствования?
    а) Государственная собственность, выполнение плана, свобода и конкуренция;
     б) государственная собственность, диктат потребителя, выполнение плана, контроль государства;
     в) контроль государства, государственная собственность, выполнение плана, диктат производителя, уравнительность в распределении.
2. Какие ресурсы необходимы для производства?
     а) Материальные, трудовые, финансовые;
     б) природные и сама земля, трудовые, материальные, предпринимательство, финансовые;
     в) природные, трудовые, материальные, финансовые.
 3.Предприятие (фирма) имеет конкретного собственника, в качестве которого могут выступать:
     а) индивидуальные владельцы  или группа физических лиц ;
    б) индивидуальные владельцы или государство (или муниципалитет);
   в)а и б.
4.Для предоставления кредита требуются юридические документы:
    а) нотариально заверенные;
    б) без нотариального заверения;
   в)а и б.

5.Несовершенства рынка (так называемые провалы рынка) компенсируются:
    а) административным регулированием и налоговой политикой;
   б) налоговой политикой и экономическими функция-ми государства;
   в) а и  б.
6.По количеству видов продукции предприятия подразделяются на:
   а) крупные, средние, мелкие, предприятия-монополисты;
   б) узкоспециализированные, многопрофильные, комбинированные;
   в) массовые, серийные, единичные.
7. Отличительной особенностью органнзационно-правовых форм является:
   а) количество участников данного хозяйственного объединения;
   б) собственник применяемого капитала;
   в) имущественная ответственность;
   г) форма управления предприятием.
8. Учетная ставка Центробанка:
   а) определяет величину ставки по кредиту и влияет на систему налогообложения;
   б) не влияет на систему налогообложения, но определяет величину ставки по кредиту;
   в) влияет на систему налогообложения, но не определяет величину ставки по кредиту.
9.Банки предоставляют услуги:
   а) бесплатно;
   б) платно;

   в) смешанный вариант.
10. Ликвидационные меры в отношении предприятий-банкротов предусматривают:
   а) санацию (оздоровление) и принудительную ликвидацию;
   б) принудительную ликвидацию, добровольную ликвидацию и ликвидацию в процессе конкурсного производства;
   в) внешнее управление имуществом, добровольную ликвидацию и ликвидацию в процессе конкурсного производства.
11. При зачислении на баланс основные фонды оцениваются:
   а) по восстановительной стоимости;
   б) по полной первоначальной стоимости;
   в) по остаточной стоимости
   г) по смешанной стоимости.
12. По составу оборотные фонды предприятия состоят из:
   а) производственных запасов;
   б) оборотных фондов в процессе производства;
   в) обоих факторов.
13. Эффективность использования оборотных средств характеризуют:
   а) прибыль, рентабельность производства;
   б) фондоотдача, фондоемкостъ;
   в) коэффициент оборачиваемости, средняя продолжительность одного оборота;
   г)уровень отдачи оборотных средств.
14. Определить критерий безопасности  привлеченных заемных средств:
   а) получить среднюю прибыль рассчитаться за кредит
   б)получить любую прибыль за счет использования
кредита;

   в) возможность рассчитаться за кредит из дополнительной прибыли.
15. Из нижеперечисленных элементов оборотных средств указать элементы, которые нормируются предприятием.
   а) Все оборотные фонды и денежные средства в расчетах;
   б) денежные средства в кассе, на расчетном счете и в расчетах;
   в) все оборотные фонды и готовая продукция на складе;
   г) все фонды обращения и оборотные фонды.
16. Уровень использования основных производственных фондов характеризуют:
   а) рентабельность, прибыль;
   б) фондоотдача, фондоемкость;
   в) фондовооруженностъ труда;
   г) производительность труда рабочих.
17. Каковы основные источники формирования основных средств предприятия?
   а) Средства учредителей и кредиты;
   б) прибыль и амортизационные отчисления;
   в) средства учредителей, собственные средства и кредиты.
18. Из каких элементов складываются оборотные средства предприятия?
   а) Денежные средства и материальные запасы;
   б) оборотные фонды и фонды обращения;
   в) денежные средства, материальные запасы, незавершенное производство.
19.Что из перечисленного исчерпывающе определяет амортизацию?
   а) Износ основных фондов;
   б) процесс перенесения стоимости основных фондов на себестоимость изготавливаемой продукции;
   в) восстановление основных фондов;
   г) расходы на содержание основных фондов.
20. Из нижеперечисленных элементов оборотных средств указать элементы, которые не нормируются предприятием.
   а) Денежные средства на расчетном счете, средства в расчетах;
   б) готовая продукция на складе, денежные средства в кассе и все оборотные фонды;
   в) оборотные фонды и готовая продукция на складе.
21.Показателями производительности труда являются:
   а) выработка и трудоемкость;
   б) выработка  и  материалоемкость;
   в) трудоемкость   и  материалоотдача.
22. Среднесписочная численность — это:
   а) численность работников списочного состава за определенное число отчетного периода;
   б) численность работников списочного состава за определенный период времени;
   в) а и б.
23.Нормы труда в зависимости от ...... делятся на:
   а) нормы величины;
   б) нормы выработки;
   в) нормы обслуживания;
   г) нормы численности;
   д) нормированное задание; е) технически обоснованные нормы; ж) опытно-статистические нормы.
24. Основная зарплата равна сумме:
   а) прямого (тарифного) фонда и дополнительной заработной  платы;
   общего фонда оплаты труда и премий из фонда материального  поощрения;
   в) прямого (тарифного) фонда и выплат, доплат и премий;
   г) общего фонда и дополнительной зарплаты.
25. Тарифный разряд определяет ...........
26. Списочная численность работников — это:
   а) численность работников списочного состава за отчетный период времени;
   б) численность работников списочного состава на определенное число отчетного периода;
   в) численность работников, которые находятся фактически на работе.
27. Указать методы измерения производительности труда:
   а) трудовой, стоимостной, ритмичный;
   б) относительные и абсолютные величины;
   в) трудовой, стоимостной, натуральный.
28 Включаются ли начисления на заработную плату в общие затраты на содержание наемного персонала?
   а) Не включаются;
   б) включаются.
29. Что из перечисленного не входит в прямые затраты?
   а) Сырье, материалы, комплектующие, полуфабрикаты;
   б) топливо и энергия;
   в) заработная плата.
30. По способу включения в себестоимость затраты делятся на:
   а) основные и накладные;
   б) простые и комплексные;
   в) прямые и косвенные.
31. Как ведут себя переменные издержки в расчете на единицу продукции и изменении объема выпуска?
   а) Остаются неизменными;
   б) увеличиваются;
   в) уменьшаются.
32. Что из нижеперечнсленного не относится к комплексным расходам?
   а) Общехозяйственные;
   б) общепроизводственные;
   в) коммерческие;
   г) материалы.
33 Какую приоритетную задачу предприятие может решить за счет уменьшения затрат на производство единицы продукции?
   а) Увеличить общую массу прибыли; .
   б) усилить свои конкурентные позиции на рынке путем снижения цен на соответствующую продукцию.
34. По роли в производственном процессе затраты делятся на:
,
   а) прямые и косвенные;  
   б) условно-постоянные и условно-переменные;
   в) основные и накладные.
35. В основу деления издержек на условно-постоянные и условно-переменные положен признак:
   а) состав затрат;
   б) способ включения затрат в себестоимость продукции;
   в) связь с объемом выпуска.
36. Затраты подлежат возмещению за счет:
   а) себестоимости;
   б) чистой прибыли;
   в) а и б.
37. В группировку затрат по статьям расхода (калькуляции) не входят затраты на:
   а) сырье и материалы;
   б) оплату труда;
   в) амортизацию основных фондов;
   г) топливо и энергию на технологические цели;
   д) вспомогательные материалы.
38. Что из нижеперечисленного не относится к натуральным показателям?
   а) Ассортимент;
   б) номенклатура;
   в) валовая продукция.
39. Как изменяют объем реализованной продукции остатки готовой продукции на складе на конец года?
   а) Уменьшают;
   б) увеличивают;
   в) не изменяют.
40. Ассортимент выпускаемой продукции представляет собой:
   а) перечень наименований изделий (работ, услуг);
   б) объем валовой продукции;
   в) перечень изделий (работ, услуг) по типоразмерам,
сортам, маркам в определенных количественных
соотношениях.

41. К стоимостным показателям относятся:
   а) номенклатура и ассортимент;
   б) валовая, товарная, реализованная продукция, чистая и условно-чистая продукция.
42. По данным бухгалтерского учета (инвентаризации) определяются:
   а) стоимость остатков незавершенного производства на конец периода;
   б) стоимость остатков незавершенного производства
на начало периода. 

43. Указать показатель, не относящийся к стоимостным:
   а) валовая продукция;
   б) номенклатура;

   в) товарная продукция;
   г) реализованная продукция.
44.Измееение какого показателя отличает товарную продукцию от валовой?
   а) Изменение расходов будущих периодов;
   б) изменение остатков незавершенного производства; 'в) изменёние остатков нереализованной продукт.
45. Валовая продукция отличается от валового оборота:
   а) на величину полуфабрикатов и инструментов, реализованных на сторону;
   б) на величину полуфабрикатов, направленных на увеличение запаса на складе полуфабрикатов;
   в) на величину полуфабрикатов и инструментов, потребленных внутри предприятия.
46....... продукция характеризует объем производства по
полностью законченным и незаконченным изделиям.
47. Расчетным путем определяется:
   а) стоимость остатков незавершенного производства на начало периода;
   б) стоимость остатков незавершенного производства на конец периода.
48. Рентабельность характеризует:
   а) степень доходности, выгодности и прибыльности;
   б) общую массу прибыли, получаемую предприятием;
   в) уровень затрат на изготовление продукции.
49. Рентабельность продаж всей продукции (работ, услуг) зависит:
   а) от структуры реализованной продукции (работ,
услуг);
   б) рентабельности продаж отдельных изделий;
   в) обоих факторов.
50. Оценочным показателем деятельности предприятия является:
   а) общая масса прибыли; -   б) рентабельность продаж всей продукции;
   в) рентабельность капитала. 
51.Что характеризует  рентабельность капитала?
   а) Рентабельность активов; 
   б) рентабельность продаж;
   в) рентабельность собственного капитала.
52. Налогооблагаемая прибыль равна:
   а) разнице между балансовой прибылью и суммой налога на прибыль;
   б) разнице между балансовой прибылью и суммой льгот на прибыль,
53. Прибыль в распоряжении предприятия используется для:
   а) выплаты налогов в бюджет;
   б) возмещения затрат на производство;
   в) формирования фондов накопления, потребления, резервного, социального назначения и акционирования.
54.Прибыль от реализации равна:
   а) сумме чистой прибыли и налога на прибыль;
   б) разнице между денежной выручкой за реализованную продукцию (без НДС) и себестоимостью реализованной продукции;
   в) разнице между денежной выручкой за реализованную продукцию (без НДС) и производственной себестоимостью. 
55. Прибыль до налогообложения по составу состоит из:
   а) прибыли от прочей реализации и внереализационных доходов (расходов);
   б) внереализационных доходов (расходов) и прибыли от реализации;
   в) прибыли от реализации. + прибыли от внереализациотых операций + доходов от прочей реализации + иных доходов (расходов).
Задачи к экзамену
Билет 1

Задача 1.

Определить все виды стоимостной оценки аппаратуры контроля на начало анализируемого периода.

Исходные данные: На начало года малое предприятие производит переоценку ОФ, по условиям которой балансовая стоимость ранее приобретенной аппаратуры увеличивается на 30%; аппаратура была приобретена предприятием 7 лет назад по цене 65250 рублей. Расходы по ее доставке составили 1230 рублей, монтажу - 5450 рублей. В период переоценки приобретена вторая такая же аппаратура по новой цене100300 рублей, затраты на доставку и монтаж которой составили 6100 руб. Норма амортизации на реновацию аппаратуры - 11 %.

Задача 2

Определить удельный вес основных и накладных, прямых и косвенных,  постоянных и переменных затрат в полной себестоимости промышленного изделия. Дать характеристику каждой группе расходов.

Исходные данные

	Статья калькуляции
	                                                Затраты,

                                                тыс. руб.

	1. Сырье и основные материалы (за выче-

том возвратных отходов).
	3,2

	
	

	2. Покупные комплектующие изделия,

полуфабрикаты и услуги.
	1.5

	
	

	3. Основная заработная плата производ-

ственных рабочих.
	0.7

	
	

	4. Дополнительная заработная плата произ-

водственных рабочих.
	0,2

	
	

	5. Отчисления на социальные нужды.
	0.234

	6. Расходы на содержание и эксплуатацию

оборудования,
	4

	
	

	в т.ч. амортизация оборудования.
	1.5

	7. Цеховые расходы.
	0.4

	8. Общепроизводственные расходы.
	0.3

	9. Потери от брака.
	0.03

	10. В непроизводственные расходы.
	0.05

	11. Полная себестоимость.
	


Билет 2

Задача1.

Рассчитать методом суммы лет.

Исходные данные:

Первоначальная стоимость компьютера - 55500 руб.

Нормативный срок службы - 8 лет,

Задача  2

Рассчитать полную себестоимость изделия А и его оптовую цену:

Исходные данные:

Затраты на материалы , покупные полуфабрикаты  

на 1 изделие Руб.-1200

Транспортно заготовительные расходы , % -5,0

Нормы времени на изделие , нормо –час:

На сдельных работах – 10,5

На повременных  - 7

Средний  разряд рабочих на:

Сдельных работах -4

Повременных-4

Расчетная часовая ставка ,руб./час:

На сдельных работах -200

Повременных –210

Средний размер премий рабочих , % -15,0

Дополнительная зарплата производственных рабочих,%-5

РСЭО по годовой смете, тыс. руб. -31000,0

Цеховые расходы  по годовой смете, тыс. руб.- 8500

ФОТ основных производственных рабочих в целом по предприятию , тыс. руб. –23456

Общезаводские расходы по годовой смете затрат, тыс. руб.-13000

Внепроизводственные расходы ,% -2.1

Норматив рентабельности к полной себестоимости, % - 40,0

Билет 3

Задача 1.

Определить среднесписочную численность основных рабочих порочного цеха и величину прироста производительности их труда за счет:

а) Снижения нормативной трудоемкости изготовления изделий, 

6) Увеличения процента выхода годных изделий,

в) Лучшего использования рабочего времени.

Исходные данные:

	Изделие
	Нормативная трудоемкость
	Процент выхода

	
	выпуска изделий, нормо-час
	годных изделий

	
	на начало
	на конец
	на начало
	на конец

	
	года
	года
	года
	года

	А
	236000.0
	205000.0
	68.0
	70.0

	Б
	125000.0
	120000.0
	84.0
	85.0

	В
	80000.0
	78000.0
	90.0
	91.0


Полезный фонд времени одного рабочего в начале года составил 1800 часов; в конце года предусмотрено сократить внутрисменные потери рабочего времени и увеличить полезный фонд времени до 1830 часов.

Выполнение норм выработки в цехе в отчетном году и по прогнозу -100,5%.

Задача 2.

Рассчитать сумму годовых амортизационных отчислений на оборудование методом убывающей стоимости.

Исходные данные:

Первоначальная цена оборудования, тыс. руб.
- 1800

Норма на амортизацию, %
-12.5

Билет 4

Задача 1.

Арендная плата за сданное в лизинг оборудование составляет у малого предприятия за отчетный период 50000 руб. Проследить характер изменения арендной платы в зависимости от изменения объема производства, рассчитать затраты на единицу и коэффициент реагирования затрат. Сделать выводы по расчетам.
Исходные данные:

	Объем выпуска, шт.
	Размер арендной платы, руб.

	100
	50000

	200
	50000

	300
	50000

	400
	50000

	500
	50000


Задача 2. Определить при составлении бизнес-плана прирост производительности труда на малом предприятии, удельный вес прироста объема производимой продукции за счет роста производительности труда и соотношение между приростом производительности труда и средней заработной платой.

Исходные данные:
Отчет
Прогноз

Объем товарной продукции, тыс.руб.
150000,0
160000,0

Нормируемый фонд оплаты труда, тыс.руб.
51000,0
53000,0

Численность работников, чел.
130                 150

Билет 5
Задача 1.
Определить точку безубыточности и рассчитать месячный доход для кооператива по продаже жареной рыбы и картофеля. Прогнозируемый объем продаж, дающий наилучший результат при стоимости одной порции в 70 руб. - 6000 порций в месяц.

Исходные данные:

Прямые переменные расходы на одну порцию
(рыба, масло, картофель, соль, бумага)
- 30 руб.

Переменные затраты на объем продаж
(топливо и зарплата)
- 20500 руб.

Арендная плата в месяц
- 15000 руб.

Налоги
- 25000 руб.

Задача 2.

Составить калькуляцию производственной и полной себестоимости изделия, рассчитать его оптовую цену. 

Исходные данные:

Затраты на материалы, покупные изделия и полуфабрикаты с учетом

транспортно-заготовительных расходов, руб./ед-цу
- 456,0
Норма времени на изготовление изделия:

заготовительный цех (сдельные работы), нормо-час
- 2,15

сборочный цех (повременные работы), нормо-час
- 5,5
Средний разряд работ и рабочих 
- 4,0
Средний % премий рабочим-сдельщикам     
- 20,0
Дополнительная зарплата производственных рабочих, %
- 7,0

Отчисления на социальные нужды, %
- 26

РСЭО на единицу изделия, руб., всего
- 1800,0

Годовой фонд основной зарплаты всех
производственных рабочих, тыс. руб.:

заготовительный цех
- 8500

сборочный цех
- 10600,0

Цеховые расходы по годовой смете, тыс. руб., всего:


заготовительный цех
- 4657,0

сборочный цех
- 6789,0
Часовая тарифная ставка бригады руб./час:

сдельные работы
- 1399,0

повременные работы
- 1800,0

Общезаводские расходы по годовой смете, тыс. руб.
- 11765,0

Внепроизводственные расходы, %
- 3,0

Норматив рентабельности изделия, %
- 18.0

Билет6

Задача 1.

Определить на конец текущего года первоначальную ,остаточную стоимость ОФ 

Акционерного общества и степень их износа.

Исходные данные:

Остаточная стоимость ОФ на начало года, тыс. руб. – 34000,0

Износ основных фондов на начало года, % - 13,0

Подлежит вводу в действие в мае планируемого года новые ОФ, тыс. руб. – 4500,0

Средняя норма амортизации на реновацию ОФ, % - 10,0

Задача 2.

Рассчитать материальные затраты при составлении калькуляции изделия А.

Исходные данные:

Годовая производственная программа по выпуску изделия А, шт. -4000.

	Вид

материала
	Вес одного изделия.

кг
	Оптовая цена

1т., руб.
	Оптовая цена

реализуемых

отходов

за 1т., руб.

	
	Черный
	Чистый
	
	

	Сталь
	210
	155
	1295.0
	600.0

	Латунь
	345
	337
	3650.0
	1200

	Чугун
	750
	700
	980.0
	340

	Литье
	860
	830
	5600.0
	2000.0


Реализуется 20 % возвратных отходов.

Транспортно-заготовительные расходы - 1% от стоимости черного веса материалов.

Вспомогательные материалы составляют 34% от стоимости основных.

 Билет 7

Задача 1.

Рассчитать производственную мощность малого предприятия по выпуску товаров народного потребления и обосновать возможность выполнения прогнозируемого выпуска. Найти ведущую группу оборудования и рассчитать уровень напряженности по использованию производственной мощности.

Исходные данные:

В выпуске изделий участвуют 2 вида оборудования: сварочные аппараты (СА) и измерительные установки (ИУ).

	Тип оборудования


	Количество оборудования

Ед.
	Годовой эффективный фонд времени работы единицы оборудования, час.

	СА

ИУ
	9

13
	2400

3800


Данные о технологическом процессе.

	Технологическая операция
	Норма времени на операцию час.
	Коэффициент выхода годных изделий
	Коэффициент выполнения норм выработки

	1.Сварка изделий

2. Измерение параметров
	0,23

0,56
	0,96

0,79
	1,09

1,02


Прогнозируемый выпуск 40000 штук

Задача 2.

Сделать структурный анализ (в %)полной себестоимости промышленного изделия по следующим видам затрат:

4) основным и накладным;
5) прямым и косвенным;
6) переменным и постоянным;
Дать характеристику каждому виду затрат.

	Статьи калькуляции
	Затраты,  руб.

	1. Сырье и основные материалы
	200.0

	2. Покупные комплектующие изделия
	50.0

	3. Основная заработная плата рабочих
	30.0

	4.   Дополнительная заработная плата

рабочих
	8.0

	5. Отчисления на социальные нужды
	9.88

	6. РСЭО, в т.ч.
	78.0

	амортизация
	30.0

	7. Цеховые расходы
	56.0

	8. Общепроизводственные расходы
	44.0

	9. Внепроизводственные расходы
	23.0


Билет 8

Задача 1.

Рассчитать производственную себестоимость изделия промыш​ленного предприятия.

Исходные данные:

Вес изделия, кг. 
- 350,0

Цена материала, руб.т. 
- 2385,0

Трудоемкость изготовления изделия, час 
- 0,70

Разряд работ по изготовлению 
- 3

Часовая расчетная ставка, руб./час 
- 120

Отходы составляют 10 % веса изделия и реализуются полностью по

цене 800рублей за 1 тонну.

Дополнительная зарплата, % - 18,0 от основной,

Отчисления на соцнужды, % 
- 26
Размер цеховых расходов 
- 50 %,

общезаводских - 80 % от основной зарплаты рабочего.

Задача 2.

Определить на начало анализируемого года первоначальную, восстановительную и остаточную стоимость оборудования.

Исходные данные:

Оптовая цена оборудования в год приобретения - 2750000 руб. Затраты на доставку и монтаж - 40000 руб. Срок эксплуатации оборудования до переоценки ОФ - 6 лет. Общий срок эксплуатации оборудования до данного года - 9 лет. Оптовая цена оборудования после переоценки - 3800000 руб. Затраты на доставку и монтаж после переоценки -50000 руб. Норма амортизации на реновацию - 8 %.

Билет 9

Задача 1.

Определить процент снижения себестоимости товарной продукции на прогнозируемый период если объем выпуска продукции должен возрасти на 12%, а среднегодовая стоимость основных производственных фондов -на 4%.

Исходные данные:

	Показатели
	Себестоимость
	Удельный вес

	
	товарной продукции,  
	условно-постоянных

	
	тыс. руб.
	        расходов, %

	Всего по смете затрат на производство
	
	

	
	94 120
	-

	из них:
	
	

	вспомогательные ма-
	
	

	териалы
	2 700
	22.0

	топливо
	3420
	7.0

	энергия
	2225
	19.0

	зарплата с отчисле-
	
	

	ниями
	32 000
	45.0

	амортизация
	23550
	100

	прочие расходы
	4566
	45.0


Задача 2

Рассчитать точку безубыточности для частной компании, специализирующейся на компьютерных играх. Определить суммарный  доход от гарантированного заказа на 7000 новых игр. 

Исходные данные:

Постоянные затраты на разработку новой игры -480 тыс. руб.

Переменные затраты на ее производство и сбыт -70 руб. за 1 игру 

Продажная цена за 1 игру -160 руб.

Билет 10

Задача 1.
Рассчитать цеховую смету затрат на производство по основным элементам затрат'.

6) материальные затраты;

7) расходы на оплату труда;

8) отчисления на социальные нужды;

9) амортизационные отчисления;

10) прочие расходы;

Исходные данные

1Месячная программа выпуска, шт.

изделие А - 100
изделие Б -150

изделие В –105

. Нормы расхода, цены основных материалов и реализуемых отходов

	Вид материала


	   Вес материала в расчете но одно изделие, Кг


	Оптовая цена материала за 1т. руб.
	Оптовая цена реализуемых отходов за 1т. руб.

	
	А
	Б
	В
	
	

	
	черн
	чист
	черн
	чист
	черн
	чист
	
	

	№1
№2
№3
№4
	50

78

97

120
	85

97

140

160
	67

120

180

28
	86

130

191

34
	40

87

15

51
	78

93

21

68
	2500

3400

4500

5200
	1800

1500

1700

2500


Реализуется на сторону 13 % отходов,

Транспортно-заготовительные расходы составляют 7% от стоимости черного веса материалов.

Стоимость вспомогательных материалов составляет 40% от стоимости основных.

Расход электроэнергии на технологические цели за год составляет 440 тыс. кВг-часов, тариф за кВт-час – 1.68 рубля. На освещение цеха расходуется 15% производственной электроэнергии. Расходы на отопление помещений цеха составляют 70000 руб. в год.

3. Нормы времени на все операции по обработке изделий по разрядам,час.

	Виды изделий 
	I
	II
	III
	IV
	V
	VI

	А

Б

В
	13

23

6
	21

2

4
	42

33

31
	15

23

19
	49

9

11
	50

-

28


Форма оплаты производственных рабочих простая сдельная. Расчетные часовые ставки производственных рабочих, руб в час

I
разряд - 90

II
разряд-100

3 разряд 110

IV
разряд - 120

V
разряд - 140

VI
разряд - 150.

Дополнительная заработная плата производственных рабочих составляет 17 %.от основной.

Размер отчислений на социальные нужды - 26%. 

Численность вспомогательных рабочих цеха составляет 34чел; средний разряд работ - IV, средняя расчетная часовая ставка - 140./час.

Вспомогательные рабочие работают в 3смены, число рабочих дней в году - 248.

Процент премий производственных рабочих - 19 %. Фонд оплаты труда руководителей и специалистов цеха составляет 11 % от основных и вспомогательных рабочих цеха.

 4. Основные фонды цеха.

	Вид ОФ
	Балансовая стоимость, тыс. руб.
	Норма амортизации на реновацию, %

	Здания и сооружения

Силовые машины

Рабочие машины и

Оборудование

Верстаки

Инструмент

Хозинвентарь
	62500.0

13000.0

80000.0

3500.0

9500.0

4000.0
	4.2

16.0

26.0

16.0

33.0

25.0


Арендная плата за транспортные средства составляет 8000 руб. в

месяц.

Прочие денежные затраты цеха принять равными 4% от итоговой суммы затрат по смете.

Задача 2

Рассчитать ежемесячные  и годовые суммы отчислений  в ремонтный фонд предприятия 

на проведение всех видов ремонтов.

Исходные данные:

Общая сумма затрат по смете на все виды ремонтов, тыс. руб.-8000,0

Срок проведения ремонтов, лет-2

Первоночальная стоимость оборудования, подлежащего ремонту, тыс. руб.-82000,0

Билет 11

Задача 1.

Рассчитать оптовую цену предприятия и свободную оптовую цену на промышленное изделие.

Исходные данные: 

Себестоимость единицы промышленной продукции, руб.                -650

Годовой объем реализации, единиц                                                     -300

Среднегодовая стоимость производственных 

фондов (основных и оборотных), тыс. руб.                                         -340                                              Уровень рентабельности предприятия 



     -0.23

Ставка налога на добавленную стоимость, %


     -18

 Наценка сбытовых организаций, руб.



     -7.8

Задача 2.

Выполнить  структурный анализ  цеховой себестоимости промышленного изделия по следующим группам затрат:

1)основным и накладным;

2)прямым и косвенным;

3) переменным и постоянным. 

Дать характеристику каждому виду затрат.

Исходные данные: 

Статьи затрат 
Затраты, руб.

1.Сырьё и основные материалы 
-30.0

2.Заработная плата с отчислениями 
-23
3.Цеховые расходы 
-18
в том числе:

заработная плата вспомогательных рабочих, 
-4.0

ИГР, служащих, МОП с отчислениями,

стоимость всех видов энергии, 
-3

расход инструментов всех видов, 
-2.0

амортизация оборудования и зданий 
-6

ремонт основных фондов  
-3

4. Прочие расходы по цеху 
-1

5.Итого цеховые расходы
-19
6.Цеховая себестоимость

Билет 12

Задача 1.
Рассчитать экономию от снижения себестоимости продукции за счет оста постоянной и переменной частей в цеховых и обще производственных расходах.

Исходные данные, тыс. руб.:

	Увеличение объема продукции в отчетном
	- 36.0

	году по сравнению с базисным годом, %
	

	Удельный вес постоянной части
	

	цеховых расходов, %
	- 25.0

	общепроизводственных, %
	- 80.0

	Рост расходов, %
	

	условно-постоянных
	- 30.0

	условно-переменных
	- 32.0

	Сумма расходов в отчетном году, тыс. руб.
	

	цеховых
	- 800.0

	общепроизводственных
	- 600.0


Задача 2.

 Рассчитать размер дигрессивных затрат на единицу продукции и коэффициент реагирования этих затрат. Сделать выводы по расчетам.

Исходные данные:

	Количество продукции, шт.


	Сумма переменных затрат, тыс. . руб.



	100

200

300

400

500


	800

1100

1600

1700

2300


Билет 13

Задача 1.

Определить видовую структуру ОФ двух машиностроительных ОАО сравнить и дать оценку их прогрессивности по фондоотдаче активной части ОФ.

Исходные данные (тыс.руб.): ОАО

	
	№1
	№2

	Балансовая стоимость ОФ
	123000
	210000

	В том числе:
	
	

	здания производственные
	63000
	165000

	сооружения
	15000
	12000

	передаточные устройства
	1100
	14000

	машины и оборудование
	23000
	4300

	транспортные средства
	14000
	12000

	прочие группы
	6900
	2700

	Годовой объем выпуска продукции тыс.руб
	690000
	1170000


Задача 2.

Составить калькуляцию полной себестоимости изделия, распределив косвенные расходы методом пропорционально заработной плате основных производственных рабочих.

Исходные данные:

Стоимость сырья и материалов за вычетом
-450
отходов, руб.

Покупные изделия и полуфабрикаты, руб.
-780

Топливо и энергия, руб.
-132
Заработная плата

основная, руб.
-346

дополнительная в % от основной
-7

Отчисления на социальные нужды, %
-26
Расходы косвенные по смете затрат, тыс. руб.

РСЭО
-156.0

цеховые
-176.0

общепроизводственные
-234.0

внепроизводственные
-200.0

Прочие расходы на изделие, руб.
-132

Было произведено 750 изделий

Билет 14

Задача 1.

Определить полную себестоимость и оптовую цену изделия. При расчете косвенные затраты распределять пропорционально основной заработной плате производственных рабочих.

Исходные данные:

Цеховая себестоимость изделия, руб. - 2345,0 

в том числе:

основная заработная плата производственных рабочих,руб.- 965,0;

Расходы по годовым сметам предприятия, тыс. руб.: 

содержание и эксплуатацию оборудования - 8765,0; 

общепроизводственные - 4860,0; 

внепроизводственные -8234 ,0.

Годовой фонд основной зарплаты производственных рабочих

предприятия, тыс. руб. - 78000,0.

Нормативная прибыль на изделие, руб. - 256
Задача 2.

Рассчитать продажную цену товара с учетом  изучения потребительского спроса на рынке. Исходные данные:

Полная себестоимость производства, руб. - 4000,0; 

Норматив рентабельности, исчисленный к полной себестоимости, % -13,0.

Ставка НДС, % от оптовой цены - 18 
Торговая наценка, % - 21,0.

Билет 15

Задача 1.

Проанализировать динамику оборачиваемости оборотных средств малого предприятия и сделать выводы об улучшении их использования.

Исходные данные:

	
	Предшествующий 

Год тыс руб
	Отчетный год тыс руб

	
	
	Прогноз
	Фактически

	Обьем реализованной продукции

Средние  остатки нормируемых ОБС
	75000

8000
	81000

9000


	84000

9400




Задача 2

Определить экономию от снижения себестоимости продукции в результате модернизации основных аппаратов на предприятии. Выяснить, окупятся ли затраты на модернизацию и повысится ли прибыль.

Исходные данные:

Годовой выпуск продукции, тонн:

до модернизации 
- 2300,

после модернизации 
- 4300. 

Себестоимость продукции, руб./тонну:

до модернизации 
- 1200,

после модернизации 
- 800. 

Затраты на модернизацию, тыс. руб. - 6000,0 

Годовая сумма прибыли до модернизации, тыс. руб. 
- 4000,0 

Основные фонды до модернизации, млн. руб. 
-8,0 .

Билет 16

Задача 1.

Определить балансовую и остаточную стоимость по видам основных фондов производственного предприятия на конец планируемого периода. Рассчитать общую балансовую и остаточную стоимость ОФ в динамике.

Исходные данные: Прошлый отчетный год.

Первоначальная стоимость ОФ на начало года, тыс. руб.  в том числе:

здания и сооружения - 3247,0

машины и оборудование - 8407,0

             прочие ОФ - 5630,0 

Износ ОФ на начало года, % - 31,0

Введено в действие новое оборудование в июле, тыс. руб. -430,0 

Выбыло оборудование в июне, тыс. руб. - 310,0

Планируемый год.

Ввод оборудования в апреле - 450,0 тыс. руб.

Выбытие оборудования в марте - 120,0 тыс. руб.

На 1 января планируемого года ОФ подлежат переоценке со снижением стоимости зданий и сооружений на 45%, машин и оборудования - на 30%, прочих групп ОФ - на 18%; средняя норма амортизации на реновацию ОФ - 8%

Задача 2.

Рассчитать нормативную прибыль и оптовую цену нового изделия, выпускаемого малым предприятием.

Исходные данные:

Полная себестоимость изделия, руб. -123,0;

 Нормативный уровень рентабельности, 

исчисленный к полной себестоимости, % - 18.0

Билет 17

Задача 1

Рассчитать точку безубыточности для  предприятия, занятого производством товаров народного потребления и определить размер ожидаемой прибыли. Разделить расходы на переменные и постоянные, сделать выводы по расчетам

Исходные данные:

Прямые производственные затраты на единицу, руб. 
-134,0

Расходы на упаковку единицы товара, руб.
-54,0 

Страховка 
-56000,0 руб., 

Перевозка товаров, руб. 
- 67000,0

Гарантированный объем товаров для упаковки, шт. 
- 3000

Содержание автомобиля в год руб.
- 52000,0

Командировки за год, руб. 
-78000,0

Личные расходы, руб. 
- 34000,0

Амортизация автомобиля, руб. 
- 64000,0

Ожидаемый объем товаров для упаковки, шт. 
- 18000.

Рыночная цена одной упаковки, руб. 
-780.

Задача 2.

Определить изменение объема реализованной продукции производственного предприятия за отчетный год по сравнению с прогнозом за счет изменения величины ОБС и ускорения их оборачиваемости. Сделать выводы ло результатам пофакторного расчета.

Исходные данные (тыс.руб.) :

Прогноз   Отчет

Объем реализованной продукции            93000       98000 

Средний остаток нормируемых ОБС       7000          7500

Билет 18

Задача 1.

Определить среднечасовую, среднедневную, среднегодовую и среднемесячную заработную плату рабочих строительного АО.

Исходные данные: 

Отчет

Часовой фонд заработной платы рабочих, тыс.руб. -840000;

 Дневной фонд заработной платы рабочих, тыс. руб.-890000,0;

 Годовой фонд заработной платы рабочих, тыс. руб. -930000,0

Численность рабочих, чел.-4ООО; 

Полезный фонд времени одного рабочего:

дневной, дни - 247;

часовой, часы -1 750
Задача 2.

Рассчитать полезные и "холостые" затраты по токарному станку. Отобразить графически связь между полезными и "холостыми" затратами. Исходные данные:

Максимально возможное количество продукции, получаемое на станке за период времени, шт. - 1360; 

Фактически производится продукции, шт - 700; 

Постоянные затраты по станку за этот же период, руб. - 87000

Билет 19

Задача 1.

Определить прогнозируемую среднесписочную численность работников АО, в том числе рабочих.

Исходные данные:

Отчет: объем выпуска продукции, тыс. руб. - 456000,0 численность работников, чел. -1500

удельный вес рабочих в общей численности работников, % - 80,0

Прогноз: объем выпуска, тыс. руб. - 520000,0

удельный вес рабочих, % - 83

рост производительности труда, % - 104,0

Задача 2.

Рассчитать величину переменных затрат на единицу изделия и коэффициент их реагирования. Сделать выводы по расчетам.

Исходные данные

	Количество продукции, шт.
	Сумма переменных затрат, тыс. руб.

	100
	678

	200
	900

	300
	1300

	400
	2000

	500
	2650


Билет 20

Задача 1.

Рассчитать годовые и ежемесячные нормативные отчисления в ремонтный фонд предприятия для проведения капитального ремонта основных фондов.

Исходные данные:

Остаточная стоимость оборудования, подлежащего
капремонту
- 89200 тыс. руб.

Срок проведения капремонта
- 4 года

Сметная стоимость затрат на кап. ремонт
-5600 тыс. руб.

Задача 2.

Определить прогнозную себестоимость изделия и экономию от снижения себестоимости годового выпуска изделия за счет: а) снижения нормативной трудоемкости, б) снижения нормативных материальных затрат, в) за счет экономии условно-постоянных расходов при увеличении объема выпуска.

Исходные данные:

	Статьи затрат
	Отчетная себестоимость, руб.

	1. Сырье и основные материалы
	35.2

	2. Покупные комплектующие

изделия
	67.5

	3. Основная зарплата рабочих
	21.2

	4. Дополнительная зарплата

рабочих
	12.5

	5. Отчисления на социальные
	

	нужды
	8.87

	б. РСЭО
	123

	7. Цеховые расходы
	9

	8. Общепроизводственные рас-
	23

	ходы
	

	9. Внепроизводственные расходы
	5

	10. Потери от брака
	3.0

	11. Полная себестоимость
	


В отчетном периоде изготовлено 12300 шт. изделий. Удельный вес условно-постоянных расходов в себестоимости товарного выпуска, % -9,0.

По прогнозу на следующий год: 

процент прироста объема выпуска изделия, % - 21; 

снижение нормативной трудоемкости, % - 12; 

снижение нормативных материальных затрат, % - 4,0.

Билет 21

Задача 1.

Рассчитать относительное высвобождение средств из оборота на предприятии за анализируемый период.

Исходные данные: 

Показатели                                                            Предыдущий период          Отчетный период

Объем реализованной продукции, тыс. руб.      
5800.0
6700.0

Средний остаток ОБС, тыс. руб 
500.0
480.0                

Количество дней в периоде                                        
360
360

Задача 2.

Рассчитать материальный ущерб, связанный с простоями рабочей силы в цехе промышленного предприятия.

Исходные данные:

Оплата простоев рабочим, руб. 
- 3500,0


Доплата рабочим до установленного заработка 
-980,0

Доплата рабочим по сдельно-прогрессивной оплате труда
-140,0


Процент дополнительной заработной платы
-10,0
Процент отчислений на соцнужды 
-26
Коэффициент потери прибыли цехом 
-0.5
Потери и дополнительные расходы смежных  

производств, руб.
- 6500,0

Билет 22

Задача 1

         Рассчитать точку безубыточности и проанализировать, что принесет владельцу  каждый товар, проданный сверх этой точки. Исходные данные:

Суммарные постоянные издержки по бизнесу, тыс. руб. - 1500,0

Переменные издержки в расчете на единицу производимой

продукции, руб. - 45

Свободная цена за 1 шт., руб. -200

Предполагается продать на рынке, шт. – 14500

Задача 2.

Определить, как изменится фондоотдача ОФ по прогнозу в сравнении с базисным годом. Все необходимые расчеты выполнять как для обшей стоимости ОФ, так и для их активной части.

                                      Исходные данные: Базисный год

Стоимость продукции в оптовых ценах

предприятия, тыс. руб.
- 8750,0

Стоимость основных фондов тыс. руб
- 6300,0

Доля активной части ОФ
- 0,50

Коэффициент загрузки оборудования
- 0,40

Прогноз

Доля активной части ОФ
- 0,63

Коэффициент загрузки оборудования
- 0,48

Билет 23

Задача 1.

Рассчитать укрупненным методом производственную себестоимость промышленного изделия из латунного листа.

Исходные данные: 

Вес изделия, г        
-300

Стоимость латуни, руб. за 1 тонну        
-4000.0

Разряд работ 
- третий

Тарифная ставка, руб./час 
-130

Отходы составляют 11 % веса, стоимость       

реализации 1 т. отходов, руб.          
-959.0

Отчисления на социальные нужды, %         
-26

Цеховые расходы, % 
-90

Общезаводские, % от основной зарплаты производственных рабочих  
-80.0

Трудоемкость изготовления изделия, мин. 10
Задача 2

Рассчитать размер переменных пропорциональных затрат на единицу продукции и коэффициент их реагирования. Сделать выводы о характере пропорциональных затрат.

Исходные данные 

	Количество продукции шт.
	Величина переменных затрат, тыс.руб.

	100

200

300

400

500
	3000.0

5000.0

6000.0

10000.0

15000.0


Билет 24

Задача 1.

Определить точку безубыточности для  предприятия, занимающегося выпечкой хлебо-булочных изделий. Прогнозируемый предпринимателем объем продаж в месяц -10000 штук выпечки. Рассчитать месячный доход (убыток) предприятия, сделать выводы, дать рекомендации.

Исходные данные: Переменные расходы на 1 изделие (мука, сахар, соль,

дрожжи, масло, добавки), руб.
- 12

Затраты на зарплату и электроэнергию в месяц, руб.
- 30000

Арендная плата в месяц
- 100000

Налоги в месяц
- 50000

Прочие постоянные расходы
-100000

Цена единицы изделия, руб.
- 50

Задача 2.
Рассчитать производственную мощность цеха по выпуску изделий А, Б, В.

Исходные данные:

	Оборудование цеха
	Количество

оборудования,

           ед.
	Средние нормы трудоемкости

изготовления изделия, час

	
	А
	Б
	В

	Сверлильное
	30
	0.8
	1.7
	1.4

	Шлифовальное
	39
	1.1
	2.1
	1.7

	Доводочное
	55
	4.3
	2.9
	1.8

	Установка напыления
	24
	1.3
	1.4
	1.4

	Автомат травления
	27
	0.9
	1.5
	1,1

	Измерительная установка
	25
	1.2
	1.1
	0.9


Годовой эффективный фонд времени работы единицы оборудования - 4000 часов.

Билет 25

Задача 1.

Рассчитать на следующий год частный среднегодовой норматив и норму запаса (в днях) оборотных средств в готовой продукции на складах предприятия, выпускающего 3 вида основных изделий.

Исходные данные по изделиям:

	
	изделия

	
	№ 1
	№2
	№3

	1.Годовой объем выпуска по полной себестоимости, тыс. руб.

2.Период накопления изделий до размера транспортной партии, дни

3.Бремя на комплектование партий, дни

4.Время на отгрузку и оформление 

документов, дни
	340000

2

8

1
	230000

5

2

4
	160000

7

8

1


Задача 2.

Определить ожидаемую прибыль и точку безубыточности магазина по продаже кухонной мебели. Исходные данные:

Переменные затраты магазина в расчете на одну продажу, руб. - 850; 

Розничная цена одного гарнитура, руб. - 35000; 

Постоянные затраты за год, руб.

аренда магазина - 450000;

заработная плата и прочие расходы - 1000000 

Оптимальный объем продаж, шт. - 600.

Билет 26

Задача 1.

Исследовать влияние изменения фондоотдачи и стоимости основных фондов на изменение прогнозируемого на следующий год

объема выпуска продукции промышленного предприятия по сравнению с отчетным годом.

Исходные данные (тыс. руб.):

     отчет
прогноз

Годовой объем выпуска продукции      12500
15000
Стоимость ОПФ                                        4000         4600

Задача 2.

Определить потребную для сборочного цеха среднесписочную численность основных рабочих. По прогнозу на следутогдий год цех должен выпустить: изделий А-1000 шт.; Б-3000 шт. Предусмотрено снизить нормативную трудоемкость по всем операциям технологического процесса I изделия А на 10 %, изделия Б - на 8 %. Полезный фонд времени одного I рабочего 1840 часов; выполнение норм выработки - 102 %.

Исходные данные:

	№ операции
	Нормативная трудоемкость

на начало след. года,

нормо-час
	Ожидаемый % выхода

годного изделия

	
	А
	Б
	А
	Б

	1
	35.0
	40.0
	95.0
	98.0

	2
	120.0
	240.0
	75.0
	90.0

	3
	60.0
	80.0
	80.0
	96.0

	4
	56.0
	93.0
	93.0
	99.0

	Итого
	271.0
	426.0
	-
	-


Билет 27

Задача 1.

Рассчитать прямые затраты на производство единицы                   изделия   А. 

Исходные данные:

Годовое задание по выпуску изделия, шт. - 20000.

1.
Вид используемого материала - сталь Ст 45.

Расход стали Ст 45 черный вес, кг. - 6,5

чистый вес, кг. - 3,5 

Оптовая цена за 1т Ст 45, руб. - 15000

Транотортно-заготовительньк расходы - 3% от стоимости материала.

 Реализуется  50% отходов стали; оптовая цена отходов за 1т, руб. - 2000

Затраты на комплектующие изделия и полуфабрикаты на весь годовой выпуск, тыс. руб. - 1000,0

2.Технологическая карта обработки изделия.

	Виды работ
	Норма времени,

час
	Выполнение

норм времени, %
	Расчетная

часовая ставка,

руб./час

	Обрезные
	0.07
	125.0
	6,1

	Револьверные
	0.27
	105.0
	6,7

	Сверлильные
	0.80
	103.0
	6,8

	Слесарные
	0.03
	104.0
	7,5

	Токарные
	0.31
	110.0
	7,5

	Шлифовальные
	0.50
	105.0
	7,5


Годовой полезный фонд времени одного рабочего, час - 1890.

Процент потерь времени из-за планового ремонта

оборудования, % - 3,0.  

 Дополнительная заработная плата производственных

рабочих от основной, % -14,0. 

Отчисления на социальные нужды, % - 38,5.

Задача 2. 

Рассчитать продажную цену хрустальной вазы.

Исходные данные:

Полная себестоимость производства, руб. – 55,0

Норматив рентабельности, исчисленный к полной себестоимости, % - 40,0.

Ставки: налога на добавленную стоимость, % - 18
акциза, % -11,0. 

Размер наценки торговых организаций, % - 25,0.

Билет 28

Задача 1.
Определить удельный вес основных и накладных, прямых и косвенных, постоянных и переменных затрат в полной себестоимости женского зимнего пальто.

	Статьи калькуляции
	Затраты, тыс. руб.

	1. Сырье и основные материалы.
	250.0

	2. Покупные полуфабрикаты и

комплектующие изделия.
	130.0

	3. Основная заработная плата

производственных рабочих.
	60.0

	4. Дополнительная зарплата производственных рабочих


	10.0

	5. отчисления на социальные  нужды
	33.3

	6. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования в т.ч. амортизацию
	120.0

	7. Цеховые расходы
	80.0

	8 .Обще производственные расходы
	40.0

	9. Потери от брака
	50.0

	10. Внешне производственные потери
	10.0

	11. Полная себестоимость
	20.0


Задача 2.

Рассчитать размер арендной платы, приходящейся на единицу продукции малого предприятия, и коэффициент реагирования затрат. Сделать выводы о характере изменения затрат.

Исходные данные:

Объем выпуска, шт.
Размер арендной


платы, тыс. рус.

100
2000,0

200
2000,0

300
2000,0

400
2000,0

500
2000,0

Билет 29

Задача 1. Определить на конец планируемого года первоначальную и остаточную стоимость ОФ производственного кооператива и степень их износа.
Исходные данные:

Остаточная стоимость ОФ на начало года-1700 тыс. рублей. Износ ОФ на начало года 30%.

Подлежит вводу в действие в июне планируемого года новые ОФ -120 тыс. руб.

Средняя норма амортизации на реновацию ОФ -5%.
Задача 2.

Рассчитать полную себестоимость промышленного изделия. При расчете косвенные расходы распределить пропорционально основной заработной плате производственных рабочих.

Исходные данные:

План выпуска изделий - 24000 шт. в год;

Расход сырья для изготовления изделия, кг:


-черный вес - 4,0 


-чистый вес - 2,6

Цена на сырье на рынке   1,8 тыс. руб. за кг; 

Основная заработная плата на изготовление изделия по всем технологическим операциям -10 руб.

Дополнительная заработная плата производственных рабочих – 15 %от основной;

Отчисления на социальные нужды – 26% от основной и дополнительной зарплаты.

Реализуется 50 % отходов сырья, цена реализуемых отходов - 300 руб. за 1 кг.

Сметы косвенных расходов по цеху (тыс. руб. в год):

РСЭО - 19000,0 цеховые - 20000,0 общепроизводственные - 30000,0. Транспортно-заготовигельные расходы - 5 %
Примеры решения задач
1. Основные производственные фонды предприятий. .Материальный состав и структура основных фондов 

Понятие «основные производственные фонды» (ОПФ) было введено научный  и  хозяйственный  оборот во  времена  централизованно-плановой системы хозяйствования. Оно включает здания и сооружения, передаточные устройства, машины, оборудование (в том числе силовые: рабочие машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительную технику и т.п.), транспортные средства,  инструмент,   произ​водственный инвентарь, рабочий и продуктивный скот, многолетние зелёные насаждения и т.д.
Введение в  оборот ОПФ  было  вызвано  необходимостью  подчеркнуть различие  в наделении  ими  предприятий  при  капитализме   и   социализме При  капитализме владение этими средствами обусловливается  возможно​стями хозяйствующего субъекта авансировать капитал на их приобретение. В условиях социализма  (централизованно-плановой системы хозяйствования)   каждому   предприятию   централизованно   выделялись   необходимые средства для функционирования,   и,  естественно,   в  этом  случае   понятие «капитал» было  неприемлемо.   С   переходом  к рынку понятие   «основные производственные фонды» пока сохраняется.
Это связано с тем, что к этому термину привыкли хозяйственники, он про​ходит во всех формах статистической отчетности. Поэтому переход к термину «основной капитал» потребовал бы изменения всей статистической и отчетной документации, что было бы слишком накладно для государства. Вместе с тем надо помнить, что в условиях перехода к рынку предприятия основными про​изводственными фондами не наделяются, ОПФ надо приобретать за счет собст​венных, заемных и привлеченных средств. Следовательно, их роль в экономике предприятия и повышении его конкурентоспособности приобретает исключи​тельно важное значение. А это означает, что предприятию далеко не безразлич​но, как отдельные группы ОПФ влияют на конечные показатели его работы Поэтому при рассмотрении данного вопроса необходимо прежде всего обратить внимание на складывающиеся производственную и технологическую структуры основных фондов, и в первую очередь на следующие соотношения между пассивной и активной частями ОПФ (к первой относят здания и сооружения, к активной — машины, оборудование, передаточные устройства и т д) Знание этого соотношения позволяет выработать эффективную полити​ку в области съема продукции с единицы основных фондов;
—  между количеством специализированного и универсального оборудова​ния Данное соотношение позволяет судить о технологической стороне дела и наметить меры по сокращению трудоемкости изготовления продукции.
Знание производственной и технологической структуры ОПФ позволяет эффективно проектировать организацию производства и.рабочих мест с целью достижения высокой производительности труда при минимуме затрат. Каждая отрасль промышленности в соответствии со своей спецификой име​ет соответствующую производственную и технологическую структуры. Покажем это на примере пищевой промышленности, которая является многоотраслевой  подотраслей, которые отличаются между собой по назначению, технологии изготовления продуктов питания, по связям с источниками сырья. Эти раз​личия обусловлены разнообразием в способах и методах изготовления продук​тов (например, технология производства винодельческой продукции отличается от технологии производства подсолнечного масла) и предопределяют отличия в составе и структуре основных производственных фондов между подотраслями. в виноделии или хлебоприемных предприятиях в структуре ОПФ большой удельный вес приходится на пассивную часть, то в большинстве других подотрослей — на активную. Большая разница наблюдается и в технологической структуре оборудования. В хлебопечении и на кондитерских предприятиях, например, больший удельный вес имеет узкоспециализированное оборудование, а ,других — многоцелевое. Это обстоятельство играет существенную роль в возможности осуществления диверсификации производства, что является важным фактором выживаемости предприятия в условиях жесткой конкуренции. 

Но несмотря на все эти подотраслевые особенности, в политике хозяйствования для обеспечения высокой производительности труда при минимуме затрат к ОПФ можно предъявить общие, независимые от отрасли требования. Последние должны быть сформулированы как на стадии приобретения фондов так и при их эксплуатации. Это обусловливается рядом объективных причин: во-первых, желанием производить то, что мы хотим, и в том количестве, во-вторых, особенностями основных фондов, которые вытекают из их сущностной характеристики, в-третьих, стремлением организовать эффективную эксплуатацию ОПФ, т.е. получить больший объем производства про​при минимуме затрат по их привлечению, усмотрим эти причины более подробно. Итак, на стадии создания предприятия путем изучения спроса определяется, что производить и в каком количестве на основе этого устанавливается, какое оборудование следует закупать же мы имеем дело с функционирующим предприятием, то главное внимание обращается на необходимость добиваться соответствия имеющихся -производственных возможностей требованиям рынка в плане того, что производить, какого качества и в каком количестве, с какими сроками. На основе этого осуществляются коррективы по составу и структуре ОПФ.
При обеспечении предприятия основными производственными фондами следует учитывать их особенности, вытекающие из сущностной характеристики ОПФ.
Во-первых, основные фонды увеличивают производительную силу труда и используются в течение большого периода. Это означает, что в политике хозяйствования предприятие должно стремиться к приобретению высокопроизводительного оборудования, технические характеристики которого позволяют поддерживать его на высоком уровне в течение всего срока службы.  Значимость последнего усиливается тем» что НТП ускоряет моральный  износ оборудования. Следовательно, чтобы выдерживать конкуренцию, необходимо либо обновлять его, либо модернизировать, что достигается с помощью регулярного проведения капитального ремонта.
Во-вторых, поскольку ОПФ, как правило, дорогостоящие (это особенно, характерно для пищевой промышленности, где оборудование изготовляется из особолегированных материалов), и на их приобретение требуются большие денежные средства, необходимо добиваться их быстрой окупаемое Последнее зависит от ряда факторов: эксплуатация ОПФ должна обеспечивать низкие затраты по выпуску продукции;  необходима высокая надежность эксплуатации ОПФ; нормы и способы амортизации требуется устанавливать путём проведения научно обоснованной политики.
В-третьих, учитывая  дороговизну ОПФ, необходимо искать наиболее приемлемые условия их приобретения: по лизингу, в кредит, по более низкой цене и т.д. Это делается на основе маркетинга 
Однако важнейшая особенность основных производственных фондов состоит в том, что их наращивание может происходить двумя путями: экстенсивным и интенсивным. Экстенсивный путь развития предполагает количественное увеличение оборудования, интенсивный — его модернизацию или замену новым, позволяющим увеличить производительность без изменение количества. В условиях массового производства ОПФ становятся все более дорогостоящими, что вызывает повышение их удельного веса в общей'! структуре производственных фондов.
Но надо иметь в виду, что значительное количество производственных фондов уменьшает адаптационные возможности экономики предприятия к изменяющемуся рынку, т.е. тормозит его действия. В результате предпри​ятия; обременяются высокими фиксированными издержками и не могут лег​ко приспосабливаться к изменяющемуся спросу. В таком случае они стре​мятся организовать фиксированный спрос на свою продукцию, чтобы обес​печить себе монопольное положение на рынке.
Кроме того, невозможность разделения ОПФ, обладающих целост​ным характером (их величина и структура определяется видом произво​димой продукции, ее нельзя будет производить, если убрать часть ОПФ), и их относительная неликвидность  (продать установленное  оборудование, как правило, трудно) ведут к тому, что любая ошибка в капитало​вложениях не может быть исправлена и тем самым нарушается устойчи​вость работы предприятия.
Во избежание таких ошибок следует проводить политику по формирова​нию основных фондов. В ее основе должен лежать, с одной стороны, учет требований рынка к продукции, выпускаемой предприятием  а с другой — отраслевой учет особенностей ОПФ..

В каждой отрасли ОПФ учитываются в соответствии с ее спецификой. Рассмотрим эти собенности на примере пищевой промышленности наличия и движения фондов необходим для того, чтобы знать ситуацию по обеспеченности ими предприятия, что позволяет ему выпускать продукцию в объеме и в сроки, требуемые рынком.
Учетная политика предприятия — это совокупность выбранных им способов учета наличия и движения основных производственных фондов, осуществляется  различными  службами  предприятия  (главного   инженера, механика,   планово-экономической,   бухгалтерией)  на  основе  первичного наблюдения, стоимостного измерения и итогового обобщения фактор хозяйствования с ОПФ, а также при помощи ведения дефектных ведомостей и т.д.
Цель учетной политики предприятия — обеспечить его руководству, соответствующим подразделениям возможность объективно судить о и чии и движении ОПФ и об их влиянии на формирующиеся затраты по в пуску продукций. Учет наличия и движения, основных производственных фондов ведется в денежной и натурально-вещественной формах. Первую осуществляет бухгалтерия и планово-экономическая служба. Бухгалтерский учёт основывается на применении метода двойной записи и ведется с использованием плана счетов, утверждаемого Министерством финансов РФ. Он по​казывает стоимостную оценку основных производственных фондов и ее изменение в ходе их использования

   Движение средств на ремонт показывается, например, по одной из трех схем финансирования ремонта основных средств, предусмотренных планом счетов
1)  включение фактических затрат в себестоимость продукции по мере производства ремонта (п. 1 Положения о составе затрат на производство, ут​вержденного Правительством РФ № 552 от 05.08.92 г.);
2)  создание ремонтного фонда по нормативам отчислении, которые рас​считываются предприятием самостоятельно (п. 61 Положения);
3)  отнесение фактических затрат на счет расходов будущих периодов  с последующим равномерным списанием.
Различие между этими схемами связано с тем, в каком учетном периоде происходит данное включение: в том же периоде, когда произведен ремонт, в периоде, предшествующем ремонту; в периоде, следующим за производст​вом  ремонта.   Каждый   из   вариантов  финансирования  ремонта  основных фондов по своему влияет на исчисление конечного финансового результата деятельности предприятия — прибыли.
Учет наличия и движения основных фондов ведется службами главного ин​женера, механика, планового отдела и другими в натуральной форме в показате​лях, соответствующих особенностям каждой группы ОПФ и их сущностной ха​рактеристике. Например, для зданий натуральными показателями являются их число, общая и полезная площадь в квадратных метрах, для рабочих машин — число единиц, мощность, вид и возраст и тд.
Для более полной характеристики состояния средств труда следует прово​дить аттестацию каждого рабочего места, которая представляет собой ком​плексную оценку его соответствия нормативным требованиям и передовому опыту по таким направлениям, как технико-экономический и организационный уровни, условия труда и техника безопасности. Подобный учет позволяет не только знать состояние и движение ОПФ по видам групп, что позволяет судить о том, как складываются производственная и технологическая структура фон​дов, но и наметить пути их эффективного развития, чтобы обеспечить наивыс​шую производительность труда. Денежная оценка наличия и движения основ​ных производственных фондов необходима для формирования политики в об​ласти ведения экономики предприятия, направленной на повышение эффективности его производства и конкурентоспособности.
Денежная оценка ведется по первоначальной стоимости — восстанови​тельной, а также но остаточной (восстановительная стоимость минус износ).
Учет по первоначальной стоимости позволяет, с одной стороны, в каждый  момент времени знать величину возмещения капитала, авансированного на покупку ОПФ, а с другой — величину амортизации. Последнюю, как уже указывалось ранее, необходимо знать, чтобы производить накопление денежных  средств для последующего полного или частичного воспроизводства ОПФ. Вместе с тем следует иметь в виду, что оценка фондов по первоначальной стоимо​сти (фактические затраты на время их приобретения и установки) на момент инвентаризации не отражает действительную стоимость фондов. Это объясняется рядом обстоятельств:
♦ инфляцией, которая присуща всем экономическим системам; 

♦ несопоставимостью стоимостей ОПФ из-за их разновременного при​обретения и ввода в эксплуатацию;
♦ износом ОПФ, причем различным по группам основных производст​венных фондов.
Для того чтобы избежать несопоставимости основных фондов, приобретен​ных в разное  время,  следует применять так называемую восстановительную стоимость, которая представляет собой сумму затрат, необходимых для их воспроизводства при действующих рыночных ценах. Иными словами, ее определяют на основе реально сложившихся к моменту проведения переоценки условий воспроизводства ОПФ.
Остаточная стоимость — первоначальная или восстановительная стоимость основных фондов за вычетом износа. На практике для получения представления о наличии и движении основных фондов используют их балансовую стоимость, представляющую собой первоначальную стоимость за вычетом накопленного износа. Она берется из годового баланса и показывает наличие и движение основных средств на данный год. В нее включается сумма производственных расходов на строительство, приобретение  доставку, установку и монтаж различных видов основных фондов, а также на добавленную стоимость. Балансовая стоимость позволяет также судить о величине невозмущенного авансированного капитала.
Однако при этом следует иметь в виду, что часть основных фондов восстанавливается с помощью капитального ремонта, целью которого является восстановление технического состояния средств труда до их первоначального уровня. С учетом данного обстоятельства остаточная стоимость рассчитывается по формуле:
Ф0 = Фп + Зк - лфпт\100

(1)
где Ф0 — остаточная стоимость основных фондов, руб.,
фп — первоначальная или восстановительная стоимость ОПФ, руб.,

Зк — затраты на капитальный ремонт за весь срок службы основных фондов, руб.,                                                                                                         
А — норма амортизации, проц., Т — срок, в течение которого используются основные фонды, годы.
Известно, что основные фонды в процессе эксплуатации изнашиваются,' Вместе с тем понятие «износ» как экономическая категория не такое уж простое. Бывает, что машина еще пригодна для работы, а ее заменяют. Почему? Существуют два вида износа: физический и моральный.                         
Физический износ предполагает, что приборы и другое оборудование в процессе эксплуатации пришли в негодность. Физический износ происходит как от интенсивного использования фондов (первая форма), так и под воздействием природных условий, независимо от того, используются они или нет (вторая форма). Следовательно, чтобы уменьшить физический износ, необходимо обес​печить нормальные условия эксплуатации, своевременный качественный ре​монт основных фондов и уход за ними, уменьшить внеплановые простои ма​шин, оборудования, сократить пусковые периоды на новых предприятиях, не допускать длительного хранения оборудования на складах предприятия и т.д.
Но средства труда изнашиваются не только физически. Существует так называемый моральный износ, т.е. обесценивание основных фондов до на​ступления срока их физического износа. Он встречается в двух видах.
Первый связан с тем, что из-за роста производительности труда и совершен​ствования производства цены на рынке на аналогичное оборудование, исполь​зуемое на предприятии, снижаются. Его применение становится экономически невыгодным, так как конкурентоспособность снижается по сравнению с подоб​ным оборудованием, но меньшей стоимости, используемым на другом пред​приятии. Величина этого вида морального износа (в. процентах к первоначаль​ной стоимости) определяется по формуле:
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где 


[image: image87.wmf]ИМ1 — величина морального износа первой формы, проц.,

  Фп — первоначальная стоимость, руб.,

Фв — восстановительная стоимость данного вида оборудования, руб. Второй вид морального износа возникает в связи с тем, что под влияни​ем технического прогресса появляются новые, более совершенные произво​дительные и экономические машины, оборудование и т.п. Использование устаревших фондов на предприятии становится также невыгодным, так как оно сдерживает рост производительности труда. Этот вид морального износа определяется по формуле:
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где Им2 — величина морального износа, руб.,
ФгЛ Фпн — первоначальная стоимость соответственно старой и но​вой машин, руб.,
Пс, Пн— годовая производительность старой и новой машин, руб.,
Тнс, Тнн — нормативный срок службы соответственно старой и новой машин, годы,
Т0С — остающийся срок службы старой машины, годы. В общем виде обе формы морального износа можно рассчитать по сле​дующей формуле:
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где Фвн — восстановительная стоимость нового оборудования, руб. 

Как же исключить или уменьшить отрицательные последствия морального износа? Эти задачи решаются несколькими путями. Часть морально устаревшей техники может быть модернизирована> или реконструирована, что позволяет повысить ее производительность до уровня современных образцов. Моральный износ исключается полностью или частично, когда основные фонды заменяются или сокращаются сроки освоения новой техники. Величина его при прочих равных условиях тем меньше, чем интенсивнее используются основные фонды, Приведём пример. Две одинаковые установки стоят по 4 200 усл. ед. Первая переносит ежегодно на готовую продукцию 140 ед. своей стоимости и должна окупиться через 30 лет, а вторая — 420 ед. и окупится за 10 лет. Конечно же вторая имеет меньше шансов морально устареть, чем первая. На практике с этой целью используется ряд методов ускоренной амортизации. B силу того что в процессе эксплуатации основных фондов часть из них выбывает, а другая вводится, на практике для учета фактического их наличия используются следующие показатели: 

Фн — стоимость основных фондов на начало года по балансу, руб., к

 —  стоимость введенных основных фондов на рассматриваемый .од, руб.,
— среднегодовая стоимость основных фондов. 

Последняя определяется так:
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где Сл — стоимость выбывших основных фондов в рассматриваемый период руб.,                                                                                                     
N — число месяцев функционирования основных фондов, вводимых
в рассматриваемом году (начиная с первого числа месяца, следующего
сроком ввода объекта),                                                                                 

Ni( — число функционирования основных фондов, выбывающих в

рассматриваемом году (начиная с первого числа месяца, следующего за сроком выбытия объекта).
Важным моментом в учете наличия и движения ОПФ является слежение за денежным восполнением выбывающих фондов. Это важно с точки зрения как соблюдения необходимости возмещения авансированного капитала, так создания возможностей по обновлению производственных фондов. Разрешить данную ситуацию можно с помощью амортизации.
Задача 1
Дано:

В отчетном периоде объем выпускаемой продукции  89млн 500 тыс руб

Численность работников  950 человек

Удельный вес рабочих составлял 80%

По прогнозу будет выпущено продукции на 105 млн 850 тыс руб

Удельный вес рабочих составит 84%

Производительность труда вырастет на 6%

Найти:

Сколько рабочих и сколько работников будет работать в прогнозном периоде.

Решение:

1.Насколько увеличится объем выпускаемой продукции по прогнозу

105850000/89500000*100-100= 18,3 %

2. насколько процентов увеличится численность работников

18.3 – 6= 12,3 %

3. Сколько работников будет работать  в прогнозном периоде

950+950*0,123=1067 человек

4.Количество рабочих в прогнозном периоде

1067*0,84=896 

Задача 2

	изделие


	Нормативная трудоемкость выпуска изделий
норма-час


	Процент выхода годных изделий



	
	На начало года
	На конец года
	На начало года
	На конец года

	а


	250000


	215000
	71 
	74


	б
	180000
	165000
	80
	85

	в
	97000
	71000
	93
	98



Рабочие перевыполняют задание на 1,5 %

Полезный фонд времени 1 рабочего в начале года 1780 часов

В конце года полезный фонд будет увеличен 1800 часов

Найти:

Прирост производительности труда рабочих за счет:

А) снижения нормативной трудоемкости изготовления изделий

Б) увеличения процента выхода годных изделий

В) лучшего использования рабочего времени

Определить среднесписочную численность рабочих в динамике

1. Прирост производительности труда за счет:

А)  дельта П т.н.= Т нн-тка/Тк* 100%

Тнн =  норма-часы  =(250+250*0,29+180+180*0,2+97+97*0,07)-642,29*0,015=632,656

Тка = норма трудоемкости на конец года =(215+215*0,29+165+165*0,02+71+71*0,07)-(215+215*0,29+165*0,2+71+71*0,07)*0,015=549,05

Тк= (215+215*0,26+165+165*0,15+71+71*0,02)-( 215+215*0,26+165+165*0,15+71+71*0,02)*0,015=525,07

 Дельта ПТН = 632,656-543,05/525,07*100%=17,1%
2. Насколько  выросла производительность труда за счет увеличения процента выхода годных изделий

Дельта П годн. Изд.= Так-Тк/Тк*100%=543,05-525,07/525,07*100%=3,4%

3. Насколько изменилась производительность труда за счет сокращения потери рабочего времени

4. Дельта П раб.врем.= Ф к.г./Фн.г.*100%-100=1800/1780*100%-100=1,12%

5. Сколько рабочих работало на начало года

632,656тыс. норма-часов=632656

632,656 : 1780 = 355 чел.

6. Сколько человек работало на конец года

525070 : 1800  = 292 человек

7. Находим динамику по рабочим

292 – 355 = - 63

292/355*100%-100= - 17,74 %
Задача 3
Дано:

Максимально возможное количество продукции, которое можно получить на станке за период –

1500шт.

Фактически производится  - 950 шт.

Найти:

Полезные и холостые затраты.

Построить график зависимости между полезными и холостыми затратами.

Решение:

Зат.полез.= Qэффек.*затраты пост./Qmax
Зат.холост.= (Qmax-Qэффек.)*зат.пост./Qmax
Зат.пост.= зат.полез.+зат.холост.

Зат.полез.=  950*18000/8500=11400руб.

Зат.холост.=   (1500-950)*18000/1500=6600 руб.

18000=x+y
Y=-x+18000

 Задача 4

	Тип оборудования

	Кол-во

Обор-ния


	Годовой 
Эффек-й

Фонд времени

Раб.ед.об.


	Норма на операцию


	Коэф.выхода

Годных

изделий


	Коэф.вых.

Норм.

выработки



	сварочное


	10


	3900


	0,86


	0,95


	1,06



	Измерительные
установки
	12
	3100
	0,7
	0,88
	1,1


1. Мощность организации по сварочном оборудованию

((3900:0,86)*10*0,95) *1,06= 45,666 шт.

2. Мощность организации по измерительным установкам

(3100:0,7)*12*0,88*1,1=51442 шт.

3. Найти «узкое место» в предприятии:

Так как сварочных аппаратов не хватает, то именно они яв-ся «узким местом»

4. Процент использования производственной мощности при выпуске сварочных аппаратов

25000/45666*100=54,75%

5. Процент использования производственной мощности при выпуске измерительных установок

6. 25000/51442*100=48,6%
Задача 5

	№
Опе

Ра

ции
	Нормативная трудоемкость на
Начало

Следующего года

Норма-час
	Ожидаемый процент выхода годных 
изделий

	
	а
	б
	а
	б

	1
	38
	44
	91
	94

	2
	90
	88
	68
	81

	3

	41
	39
	87
	90

	4
	62
	77
	95
	99


Выпускается 3000 шт. изделий а, изделий б-2000 шт. Полезный фонд времени 1 рабочего 1790 асов/год.

Они перевыполняют свой задание на 6 %.

По изделиям а норма трудоемкости снижена на 15 %, по изделиям б-на 6%.

Найти:

Сколько рабочих будет изготовлять изделия а?

Сколько рабочих будет изготовлять изделия б?

Сколько а и б?

1. Нормативная трудоемкость изготовления изделий а.
{(38*1,09+90*1,32+41*1,13+62*1,05)*0,85}*0,94*3000=651146,5 норма-часов

2. Нормативная трудоемкость изготовления изделий б

(44*1, 06+88*1.19+39*1,1+77*1,01)*0,91*0,94*2000=465388,9% норма-часов

3. Сколько рабочих занимается изготовлением изделий а

651146,5/1790=363

4. Сколько рабочих занимается изготовлением изделия б

465388,9/1790=259

5. 363+259=622

Задача 6

Дано:

Предприятие выпускает продукцию на 10550000 р

Стоимость опф  6100 000 р

Доля активных опф 49%

Коэффициент загрузки оборудования 62%

По прогнозу доля активных опф увеличится до 59%, а коэффициент загрузки оборудования до 70%

Найти:

Фондоотдачу всех опф, втом числе активной части в динамике

1. Фондоотдача всех  опф в базисном периоде

10550/6100=1,73

2. Находим фондоотдачу активных опф в базисном периоде

10550/(6100*0,49)=3,53

3. Объем выполняемой продукции в прогнозном периоде

10550*1,1*1,08=12533,4 т.р.

4. Фондоотдача всех опф в прогнозном периоде

12533,4/6100=2,055

5. Для активных опф

12533,4/(6100*0,59)=3,482

6. Динамика фондоотдачи опф

2,055-1,73=0,325

(2,055/1,73)*100-100=18,7%

7. Динамика фондоотдачи по активным опф

3,482-3,53=-0,048

3,482/3,53*100-100=-1,360%

Ззадача 7

Остаточная стоимость опф на начало года 25 млн10 т р

Износ опф на начало года 35%

В сентябре будет введено новое опф стоимостью 1 млн р.

Средняя норма амортизации 7 %

 Определить:

Все виды стоимостей опф на конец года и степень их износа

1. Первоначальная стоимость опф

25010*1,35+1000=34763,5 т.р.

2. Остаточная стоимость опф

25010-33763,5*0,07+1000-1000*0,07*4/12=23574,945 т р

 Ззадача 8

Дано:

Цена оборудования в год приобретения 4900 т р

Затраты на доставку и монтаж  20 т.р.

Срок эксплуатации до переоценки 8 лет

Общий срок эксплуатации оборудования до данного года  11 лет

Оптовая цена оборудования после переоценки   30 т р

Норма амортизации 8%
найти:

Все виды стоимостей опф

1. Первоначальная стоимость опф

4900+20=4920

2. Восстановительная стоимость опф

6200+30=6230

3. Остаточная стоимость опф

6230-4920*0,08*8-6230*0,08*3=1586

Задача 9
Дано:

Оптовая цена станка в год приобретения 180 т р

Общий срок эксплуатации до начала переоценки 10 лет

Расходы по его доставке и монтажу в год приобретения 18 т р

После переоценки балансовая стоимость станка увеличится на 12 %

Норма амортизации 9 %

Найти:

Все виды стоимостей опф

Решение:

1. Первоначальная стоимость опф

180+18=198

2. Восстановительная стоимость опф

198*1,12=221,76

3. Остаточная стоимость опф

221,76-198*0,09*10=43,56

Задача 10

	Оборудование цеха
	Колл.

оборудования
	Сред.норма износа

Из./час
	Количество производимой продукции /год

	
	
	а
	б
	в
	а
	б
	в

	сверлильное
	40
	0,9
	4,2
	1,8
	186667
	40000
	93333

	шлифовальное
	37
	2
	4
	2,4
	77700
	38850
	64750

	доводочное
	46
	4,1
	3,7
	2,8
	47122
	52216
	62000

	Установ.накоп.
	29
	1,9
	2,9
	1,7
	64105
	42000
	71647

	Автомат.трав.
	31
	1,2
	3,1
	3,4
	108500
	42000
	38294

	Измерит.

Установка
	42
	1,8
	1,4
	4,1
	980000
	126000
	43024


Полезный фонд времени ед. оборудования составляет 4200 ч/год

Найти:
Производимую мощность цеха по выпуску изделий А,Б,В за год.

1. Сколько деталей делает А станок

4200:0,9*40=186667
4200:2*37=77700

4200:4,1*46=47122

4200:1,9*29=64105

4200:1,2*31=105500

4200:1,8*42=95000

2. Станок Б

4200:4,2840=40000

4200:4*37=38850

4200:3,7*46=52216

4200:2,9*29=42000

4200:3,1*31=42000

4200:1,4*42=126000

3. Станка в

4200:1,8*40=93333

4200:2,4*37=64750

4200:2,8*46=62000

4200:1,7*29=71647

4200:3.4*31=38294

4200:4,1*42=43024

Задача 11

	показатели
	На нач.

года
	Изд.

Вес

%
	На кон. года
	Изд.

Вес

%
	Абсолют.

Измен.
	Темп

прироста

	Годовой объем выпуска т.р.


	31000


	-
	36000
	-
	5000
	16,1


	Балансовая стоимость опф
	8500
	100
	9600
	100
	-
	-

	В т.ч. здания и сооружения
	3500
	41,176
	4700
	48,958
	7,782
	18,8

	Передат. установки
	400
	4,706
	800
	8,3
	3,594
	76,3

	Машины и оборудование
	2500
	29,4
	3200
	33,3
	3,8
	13,2

	Транспортные средства
	1000
	11,76
	600
	6,25
	-5,515
	-46,8

	Прочие опф
	1100
	12,941
	300
	3,125
	-9,816
	-75,8


Найти:

Фондоотдачу активных опф в динамике

Решение:

1. 3500/8500*100%=41,1765

2. 800/8500*100%=9,4118

3. Абсолютные изменения

36000-31000=5000

4. Темп прироста

36000/31000*100-100=16,129032

5. 400+2500+1000+1100=5000 т р

6. Фондоотдача активных опф на начало года

31000/5000=6,2

7. 800+3200+600+300=4900 т р

8. 36000/4900=7,3   т р

9. Динамика

7,3-6,2=1,1 т р

10. На сколько % изменилась фондоотдача

7,3/6,2*100-100=17,74%

 Задача 12.

Прошлый отчётный год:

Стоимость зданий и сооружений 400 тыс. руб. Машины и оборудование 280 тыс. руб. Прочие ОПФ 220 тыс. руб. Износ ОПФ на начало года 28 %. В сентябре введено новое оборудование стоимостью 100 тыс. руб. В апреле выбыло оборудование стоимостью 70 тыс. руб.

Планируемый год:

В феврале введено оборудование стоимостью 30 тыс. руб. В ноябре выбыло оборудование стоимостью 70 тыс. руб. 1 января будет проведена переоценка с повышением стоимости: здания и сооружения на 30%; машины и оборудование на 20%; прочих ОПФ на 11%.

Средняя норма амортизации 8%.

Найти: Все виды стоимостей ОПФ в динамике на конец года. Среднегодовую стоимость ОПФ в динамике.

Решение:

1. Находим первоначальную стоимость ОПФ на конец года.

    400000+280000+220000+100000-70000=930000 руб.

2. Находим первоначальную стоимость ОПФ на конец планируемого года.

    30000-70000+930000=890000 руб.

3. Находим динамику.

    а) 890000-930000= -40000 руб.

    б) 890000/930000х100-100= -3,4%.

4. Поскольку в прошлом периоде не производилось переоценки, то восстановительная стоимость    на конец прошлого года совпадает с первоначальной.

Находим восстановительную стоимость на конец планируемого года.

    400000х1,3+310000х1,2-40000+220000х1,11=1096200 руб.

5. Находим динамику.

    а) 1096200-930000=166200 руб.

    б)1096200/930000х100-100=17,8% - остаток стоимости увеличился.

6. Находим остаточную стоимость ОПФ на конец прошлого года.

    а) по зданиям и сооружениям.

        400000-400000х0,28-400000х0,08=256000 руб.        

    б) по машинам и оборудованиям.

        210000-210000х0,28-210000х0,08+100000-100000х0,08х0,3=232000 руб.

    в) по прочим ОПФ. 

        220000-220000х0,28-220000х0,08=140800 руб.

    г) находим общую остаточную стоимость.

        256000+232000+140800=628800 руб.

7. Остаточная стоимость ОПФ на конец планируемого года.

    а) по зданиям и сооружениям.

        (400000+400000х0,3)-400000х0,28-400000х0,08-520000х0,08=334400 руб.

    б) по машинам и оборудованиям.

        140000+140000х0,2-140000х0,28-140000х0,08-(140000+140000х0,2)х0,08+100000+100000х0,2-

        -100000х0,08х0,3-(100000+100000х0,2)х0,08+30000-30000х0,08х0,9=246400 руб.

    в) по прочим ОПФ.

        220000+220000х0,11-220000х0,08-220х0,28-(220000+220000х0,11)х0,08=151064 руб.

    г) находим общую остаточную стоимость ОПФ на конец планируемого года.

        334400+246400+151064=731864 руб.

8. Находим динамику остаточной стоимости.

    а) 731864-628800=103064 руб.

    б) 731864/628800х100-100=16,4%.

9. Находим первоначальную стоимость ОПФ на начало прошлого года.

    400000+280000+220000=900000 руб.

10. Находим среднегодовую стоимость ОПФ в прошлом году.

    900000+100000х0,3-70000х0,6=888000 руб.

11. Находим среднегодовую стоимость ОПФ на начало планируемого года.

    400000+400000х0,3+210000+210000х0,2+100000+100000х0,2+220000+220000х0,11+30000х0,92+

    +70000х0,08=1158200 руб.

12. Находим динамику.

    а) 1158200-888000=270200 руб.

    б) 1158200/888000х100-100=30,4%.

 Задача 13.

Оптовая цена станка 150 тыс. руб. Расходы по его доставке и монтажу 15 тыс. руб. Расходы на демонтаж в конце срока службы 20 тыс. руб. Выручка от реализации станка по истечению срока службы 25 тыс. руб. Амортизационный период 8 лет.

Найти: Норму амортизации и сумму амортизации в год.

Решение:

1. Находим первоначальную стоимость станка.

    150000+15000+20000=185000 руб.

2. Находим норму амортизации за год.

    100=12.5%

      8

3. Поскольку станок не выбрасывается, а получается определённая выручка от его реализации, находим процент корректировки нормы амортизации.

    25х100 =13,5% - процент корректировки за 8 лет.

      185

4.

    13,5=1,68% - процент корректировки за год.

      8

5. Находим норму амортизации с корректировкой.

    12,5-1,68=10,82%

6. Находим сумму амортизации за год.

    185х10,82=20000 руб.

    2.Амортизация основных фондов и методы ее начисления

Процесс перенесения по частям затрат основных фондов (в силу многократного участия в создании продукции) на стоимость изготавливаем мой продукции называется амортизацией. Она осуществляется путем перенесения стоимости износа основных фондов на затраты по выработке продукции на протяжении всего срока их функционирования и ежемесячного отчисления начисленной суммы в амортизационный фонд.  Целью последнего является полное восстановление основных производственных фондов. Амортизационные отчисления должны использоваться строго по назначению. Они могут идти на финансирование технического перевооружения, реконструкции и расширения действующего производства, на строительство новых объектов и другие цели расширенного воспроизводства основных фондов.
Использование амортизационных отчислений не по назначению увеличивает балансовую прибыль на сумму их нецелевого применения, что предприятию экономически невыгодно, так как в этом случае с нее берется на​лог. Таким образом, амортизационные отчисления представляют собой соб​ственный источник финансирования обновления ОПФ, величина которого зависит от двух факторов: стоимости имеющихся ОПФ и норм амортизаци​онных отчислений.
В качестве стоимости ОПФ берется их балансовая оценка (первоначальная стоимость). В связи с инфляцией в России производится ежегодная переоценка основных фондов. В результате образуется восстано​вительная стоимость основных фондов, которая и служит базой для опреде​ления величины амортизационных отчислений. Восстановительная стои​мость в ходе переоценки может быть получена двумя путями.
Первый— применение коэффициентов и расчета, дифференцированных по периодам приобретения фондов (Постановление Правительства РФ № 967 от 19 августа 1994 г.). Например, коэффициент перерасчета балансовой стоимости группы «промышленные здания», введенный до 1996 г., составил 4,1.
Второй путь — рыночная оценка стоимости основных фондов по ценам, складывающимся на 1 января года оценки ОПФ. Основанием для подтверждения рыночной цены могут быть справки о стоимости производства аналогичных фондов от предприятий изготовителей.

Общая сумма амортизационных отчислений (А) определяется по формуле:
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где 

Фп (В) — первоначальная, восстановительная стоимость,

Фл — ликвидационная стоимость. Второй величиной, влияющей на расчет амортизационных отчислений, является норма амортизации (На). Она определяется по формуле:
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где 

 Тн — нормативный срок службы основных фондов (амортизационный период года),

Фп — первоначальная стоимость ОПФ, 

Зк — затраты на капитальный ремонт,

 Зм — затраты на модернизацию,

 Зл — ликвидационная стоимость.

В этой формуле определяющим является нормативный срок службы основных производственных фондов. Длительный срок службы средств труда ведет к установлению низких нормативов амортизационных отчислений. В этом случае затягивается обновление основных фондов, что негативно сказывается на конкурентоспособности предприятия, а также на уровне технического развития производства в целом. Поэтому государство, чтобы не допустить этого, для каждой отрасли и подотрасли  промышленности централизованно  устанавливает единые нормы амортизационных отчислений на полное восстановление ОПФ, величина которых зависит от вида и типа основных фондов, характера их участия в производственном процессе. Так, для зданий и промышленных сооружений она значительно выше, чем для технологического оборудования, которое подвержено большему износу в процессе эксплуатации. Таким образом, зная стоимость объекта (оборудования, здания и т.д.) и норму амортизации, мы можем определить величину амортизационных отчислений по каждому объекту (Ак):
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Где Ф  — среднегодовая стоимость по каждому виду (группе) основных  фондов,

Ha — соответствующая норма амортизации, 
n — число групп основных фондов

 Основным методом начисления амортизации, принятым в нашей практике является так называемый равномерный метод, суть которого состоит в установлении одинаковой ставки в течение всего срока службы объекта. Но с 1994г. предприятиям для активной части ОПФ дано право применять метод ускоренной амортизации. Его суть состоит в том, что утвержденная амортизация для равномерного метода увеличивается на коэффициент ускорения, но не более 2 (Постановление Правительства РФ от 19 августа 1994).
Ускоренная амортизация применяется при необходимости повыше конкурентоспособности предприятия,  перехода на новый вид  продукции  и т.д., чтобы создать условия для быстрейшего внедрения в практику прогрессивного, высокопроизводительного оборудования. Иными словами, дается возможность замены действующего оборудования на новое рань нормативного срока службы.
С целью стимулирования предприятий в обновлении машин и оборудования в первый год их функционирования им предоставлено право, наряду с ускоренной амортизацией, списывать дополнительно как амортизационные отчисления до 50%  первоначальной стоимости основных фондов сроком службы свыше трех лет.
Учет и оценка наличия и движения основных фондов как бы показывают руководителю  и  соответствующим  службам  масштабность  экономики предприятия, ее количественную сторону. Однако в условиях рынка это недостаточно. Ведь средства, необходимые для приобретения и развит основных  фондов  производства,  зарабатываются  самим  предприятие либо для этого привлекаются заемные средства под определенную величину процента. В связи с этим чрезвычайно важно знать, как используются ОПФ и имеются ли возможности для повышения эффективности их исполь​зования.

1. Метод постоянного равномерного списания

Пример: 

Амортизация стоит 470 т р, а срок службы 6 лет

Найти сумму годовой амортизации и норму годовой амортизации

470/6=78,3 т р

100/6=16,6%

2. Начисления амортизации по фактически выполненной работе

пример:
амортизация стоит 470 т р, после прохождения  800 тыс. км она будет списана.

В данном году на машине проехали 40 тыс. км

Найти:

Сумму амортизации и процент, списанный по амортизации.

Решение:

1. амортизация с 1 км, проеханного на машине

470 00=0,58

2. 4000*0,58=23200 руб.

3. 40*100/800= 5%

3.Методы ускоренной амортизации

1.  подметод снижающегося остатка

Пример:амортизация стоит 470 т р

Срок службы 5 лет

Найти:

Сумму амортизации  и норму амортизации  за каждый год методом снижающегося остатка

Решение:

Ar=2Na*(c-EAri)

Ar-годовая сумма амортизации

Na-норма амортизации, рассчитанная советским методом

С- ервоначальная стоимость опф

EAri-сумма накопленной амортизации на начало I года

1. Na=100:5=20%
2. Ar1=2*0,2(470-0)=188 n h
3. Na1=180/470*100=40
4. Ar2=2*0,2(470-188)=112,8 т р

5. Na2=112,8/470*100=24

6. Ar3=2*0,2(470-300,8)=67,68 т р

7. Na3=67,8/470*100=14,4

8. Ar4=2*0,2(470-368,48)=40,6 т р

9. Na4=40,6/470*100=8,64

10. Ar5=2*0,2(470-409,08)=24,3 т р

11. Na5=24,3/470*100=5,2
2 подметод 
Еn =n(n+1)                      Еn- сумма лет

           2                                          Г – номер года (с конце в начало)

Nа=Гх100%                    Nа - норма амортизации

           Еn                                                        
 Аг =NахС                         Аг - амортизация года

Автомашина стоит 470 тыс. руб. Срок службы 5 лет. Определить норму амортизации и сумму амортизации за каждый год методом суммы лет.

Еn =5(5+1)=15

            2

Nа1=5х100%=33,3

              15

Аг1 =33,3х470=156,51

             100
Nа2=4х100%=26,667

             15

Аг2 =26,667х470=125,35

              100
Nа3=3х100%=20

            15

Аг3 =20х470=94

           100

Nа4=2х100%=13,33

            15

Аг4 =13,33х470=62,65

             100
Nа5=1х100%=6,67

            15

Аг5 =6,67х470=31,35

           100
3. Показатели использования ОПФ на предприятии

Уровень использования ОПФ определяется, с одной стороны, прогрессив​ностью технологической политики, проводимой предприятием по формирова​нию структуры фондов, а с другой — организацией и технологией производства выпуска продукции. В таких условиях руководству прежде всего необходимо знать, как используются основные фонды на тот или иной момент времени Для этих целей существует целая система показателей оценки характера исполь​зования ОПФ.
Наиболее важными из них являются показатели фондоотдачи и фондоемко​сти. Фондоотдача (Ф0) определяется отношением объема годовой выручки от реализации продукции (в условиях плановой системы она выражалась отноше​нием" объема товарной продукции) к средней годовой стоимости основных фондов:
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где Ф — среднегодовая стоимость ОПФ, руб.,
В — годовая выручка от реализации продукции, руб., Показатель фондоотдачи позволяет руководству определить величину выручки, снимаемой с установленных фондов. Но для выработки технической политики этого недостаточно. Необходимо также знать фондоемкость продукции, т.е. сколько основных фондов приходится на единицу продукции.
Фондоемкость продукции есть величина обратная фондоотдаче, и опреде​ляется по формуле:
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Фондоемкость — очень важный показатель, который органически связан с экономией капиталовложений или с их увеличением. Например, при сни​жении фондоемкости продукции, но при росте или при постоянной выручке от ее реализации, наблюдается лучшее использование ОПФ, а следователь​но, появляются условия экономии капиталовложений. Это определяется по формуле:
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где Эк — экономия капиталовложений, руб./выручка,
Дфе   —   изменение   фондоемкости   продукции   в   отчетном   году  по сравнению с прошлым, руб./руб.,
ДВ] — прирост выручки по сравнению с прошлым годом, руб. Показатель фондоотдачи связан с производительностью труда и фондо​вооруженностью (подробнее об этом в табл. 10.2):
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где В — годовая выручка от реализации, руб., 

П — производительность труда, руб./чел., 

Np — среднегодовая численность работников, чел.,

Фво — фондовооруженность труда, руб./чел.
Коэффициент износа различных видов или групп основных фондов:
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где Зи — стоимость износа основных фондов,
Фп — первоначальная стоимость всех или отдельных видов,  групп основных фондов. Экономический эффект затрат на капитальный ремонт оборудования:
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где       

Цн — цена новой машины данной конструкции (восстановительная стоимость),                                                                                       

Зкр — затраты на капитальный ремонт данной машины,                    .;i

Ээк — среднегодовая разность в расходах по эксплуатации отремон^ тированной и новой машин,

Т — межремонтный период. 

Коэффициент использования различных видов или групп наличного оборудования:
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де Рфакт (или Мфакт раб) — количество (или мощность) фактически рабо​тающего оборудования,
Робн (или М0бн) — количество (или мощность) всего наличного обо​рудования.
Коэффициент использования установленного оборудования:
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где Роб д — количество действующего оборудования, 

Роб уст количество установленного оборудования. Кроме того, есть показатели, позволяющие судить и оценивать со​став и структуру основных фондов. Коэффициент обновления основных фондов:
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где Фввед— стоимость вновь введенных основных фондов за определен​ный период,
Фкг — стоимость основных фондов на конец года того же периода. Коэффициент выбытия основных фондов:
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где 

Фвыб — стоимость выбывающих основных фондов за определенный период,
Фнач — стоимость основных фондов на начало того же периода.   , Коэффициент прироста основных фондов:
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где Фвыб — стоимость выбывших основных фондов.
Удельный  вес отдельных групп  основных  производственных  фондов  в общей их стоимости.
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где Фэд — стоимость зданий,
Фсоор — стоимость сооружений,
Ф0б _ стоимость оборудования,
Фпу — стоимость передаточных устройств,
Фг — стоимость транспорта,
Ф„р — стоимость прочих основных фондов,
Фобщ — общая стоимость оборудования.
Плотность использования площадей:
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где Побщ — общая площадь, м2,
П11р — производственная площадь, м2,
П0б — количество единиц оборудования. Анализ по приведенным показателям условно можно проводить, используя формы, представленные в табл. 10.3—10.6.

Таблица 10.3. Состав и движение основных фондов на предприятии

	т        Показатели
	На начало 199... г.
	Поступило в отчетном году
	Выбыло в отчетном году
	Наличие на 1.01.199... г.

	# '

	
	Всего
	Введено в

	
	

	Р' '
	
	
	действие
	
	

	Всего основных фондов
	
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	
	

	Производственные...
	
	
	
	
	

	Непроизводственные...
	
	
	
	
	


Данные для заполнения таблиц берутся из годового отчета производст​во-хозяйственной деятельности предприятия и производственно-технического паспорта на оборудование, а также из текущей бухгалтерской  и статистической отчетности.

Таблица 10.4. Структура основных производственных фондов предприятия       

	Виды основных фондов
	Наличие основных фондов в анализируемом периоде
	Изменение           за анализируемый период|

	
	На начало
	На конец
	Сумма, тыс. руб.
	Уд. вес,,  проц.     

	
	Сумма
	Уд. вес
	Сумма
	Уд. вес

	
	

	Основные производственные
фонды
В том числе:
здания и сооружения
передаточные устройства
инструменты и т.д.
	
	
	
	
	
	


Таблица 10.5. Анализ влияния изменения величины (стоимости) основных производственных фондов на выпуск продукции

	Показатели
	Отчет
	Индекс

	
	1990
	1991
	199...
	1991/1990
	1992/199...

	Товарная продукция в сопоставимых
ценах
Объем продаж
Среднегодовая стоимость основных
производственных фондов
Фондоотдача
	
	
	
	
	


Увеличение (уменьшение) выпуска товарной продукции вследствие измене​ния стоимости ОПФ рассчитывается путем умножения абсолютного прироста \ (уменьшения) стоимости основных фондов в отчетном году по сравнению с \ предшествующим на уровень фондоотдачи предшествующего года.

Таблица 10.6. Суммарное влияние величины (стоимости) а фондоотдачи основных фондов на выпуск товарной продукции

	Показатели
	199...
	199...

	
	Сумма, млн. руб.
	К итогу, проц.
	Сумма, млн. руб.
	К итогу, проц.

	Рост (уменьшение) выпуска
товарной продукции вследствие
изменения:
величины ОПФ
уровня использования ОПФ
Итого*
	
	
	
	


*Прирост выпуска товарной продукции является арифметической суммой прироста (разнести) по обоим факторам.

Увеличение (уменьшение) выпуска товарной продукции в результате изме​нения уровня фондоотдачи основных фондов определяется как произведение абсолютного прироста (уменьшения) уровня фондоотдачи В отчетном году в сравнении с предшествовавшим на размер основных фондов отчетного периода.

4.Состав и структура оборотных средств предприятия. Источники формирования потребности в оборотных средствах

Оборотные средства  являются важней​шим ресурсом в обеспечении текущего функционирования предприятия, т.е. производстве    и   реализации    (рис. 11.1).    В    процессе   производственно хозяйственной деятельности (при эксплуатации ОПФ) предприятие нужда​ется в денежных средствах, необходимых для изготовления продукции, закупки сырья и материалов, выплаты заработной платы и т.д. а затем в сред​ствах, которые требуются на ее реализацию. Таким образом, оборотные средства — это денежные средства, авансированные в оборотные производственные «фонды и фонды обращения.
Оборотные производственные фонды обеспечивают непрерывность произ​водственного процесса, а фонды обращения — реализацию произведенной про​екции на рынке и получение денежных средств, гарантирующих благополучия предприятия. Эта экономическая роль (назначение) оборотных средств определяет их сущность, которая заключается в необходимости обеспечения бесперебойного функционирования процесса производства и процесса обращения.   Функционируя,   оборотные   средства   совершают   непрерывный кругооборот, который условно можно разделить на три фазы. В первой фазе (Д—Т) оборотные средства (Д) превращаются в товар (T). Во второй (T—П—Т) оборотные средства, участвуя в процессе производства, принимают форму незавершенного производства, полуфабрикатов и готовых изделий. И уже в третьей фазе (Т’— Д') оборотные средства в форме готовой продукции в процессе ее реализации снова превращаются в деньги (Д). 

Оборотные средства, затрачиваемые в ходе изготовления продукции и ее реализации, полностью потребляются и переносят свою стоимость на продукцию в течение одного года или операционного цикла
. Операционный цикл включает следующие действия по производству продукции:

[image: image107.png]O6oporuste cpeacraa npeanpuaTua

O6opoTHsle 1IPOH3BOACTBEHHbIE HOHABL

' !

DPouanl obpamenus

]

MpoussoicTseimbe Hesagepwennoe Pacxon 6ynymx Torosas nponyiauin OTIpyXenHne
sanacy TIPOHIBOACTRO TlepHonoB Ha ciuane i OTIPYKeHHa, TOBapHI
P HAXOLTASACA B OGOpMIEHIH P

%

v

Chipbe, 0CHOBHBI
MaTepHahL,
MOKYTNHEIe
nonygabpukare

BenoMoratensugre
MaTepuane

Manouenusie
¥ OBICTpOM3HaTY -
BalOILHeCs npeamers

3amacieie vac
IS peMOHTa

¥

Hopuupyempre
0BOPUTHBIE cpesicTRa

Tommeo F
Tapa

Henexupie
cpeficTBa

Leburopekas
3A/I0JDKEHHOCTL

Cpencrea

B APOYMX pacueTax

Henopmupyenere
0BOPOTHLIE cpeacTpa

Puc.

11.1. Cocinae u pazueiyenue o6opommusx cpedeme




♦  приобретение сырья и материалов за наличные средства и безналич​ную оплату счетов поставщиков;
♦  производственную обработку сырья и материалов, выплату заработной платы;
♦  переход продукции в процессе ее производства из категории «незавершенное производство» в категорию «готовая продукция»;
♦  реализацию готовой продукции и выставление счетов покупателям;
♦  поступление наличных денег от покупателей.
Оборотные средства в хозяйственной практике включают в себя (в денежном выражении) стоимость материально-производственных запасов, дебиторскую задолженность (счета, предъявленные к оплате), расходы будущих периодов (или заранее оплаченные расходы, например, страховые взносы), денежные средства (кассовая наличность, банковские счета, прочие счета).
Необходимость создания материально-производственных запасов обуслов​ливается сущностью производственного процесса. Она заключается в том, что производство продукции осуществляется ежечасно, ежедневно, т.е. не​прерывно во времени за исключением выходных дней или постановки обо​рудования на ремонт. Это означает, что сырье и материалы, топливо, необ​ходимые для изготовления продукции, должны поступать непрерывно, бес​перебойно. А этого можно достичь только при условии создания запасов сырья и материалов, топлива соответствующей величины.
На производственном предприятии существуют три вида запасов товарно-материальных ценностей, определяющих его функционирование: производст​венные запасы, незавершенное производство, запасы готовой продукции. Все они по своему содержанию имеют натуральную и стоимостную оценку.
К производственным запасам, например, на перерабатывающих предпри​ятиях АПК относят сырье и основные материалы, покупные полуфабрика​ты, требующие затрат живого труда для превращения их в готовую продук​цию, вспомогательные материалы, которые либо придают продукции необ​ходимые свойства (соль, сахар, ароматические вещества и т.д.) или товарный вид (клей, упаковочный материал), либо служат для ухода за тех​никой и проведения химических анализов (смазочные материалы, краски, химикаты), топливо и горючее, тара (ящики, бочки, банки, мешки). По способу использования тара делится на оборотную (бутылки, банки, бочки, ящики) и разовую (бумажные и полиэтиленовые пакеты, картонные коробки) по роли в производственном процессе — на тару для затаривания сырья и для готовых изделий, по месту изготовления — на тару собственного изготовления и покупную, по отражению в бухгалтерских документах — на отражаемую в счетах «Сырье и материалы», «Тара» и «Готовая продукция». Таким образом, производственные запасы представляют собой, с одной стороны, вещественные факторы производства, а с другой — денежное выражение стоимости товарно-материальных ценностей, которые участвуют в .шоссе производства продукции или находятся на складе для обеспечения непрерывности.
Продукция, как известно, изготавливается не сразу. Пройдет несколько этапов обработки сырья и материалов с расходом топлива и затратами труда, прежде чем производственные запасы перейдут в форму запасов готовой продукции. Отсюда на каждый момент времени имеется и незавершенное производство.
К незавершенному производству относят ту продукцию, которая на момент расчета находится на какой-либо стадии изготовления. Из этого следует что в этот запас включается в том или ином объеме стоимость товарно-материальных ценностей, а также количество труда, затраченное на их изготовление, потребленная электроэнергия, вода и т.д.
В состав прочих предметов труда входит незавершенное производство сельского хозяйства, а также все затраты, которые сделаны в настоящее время, не будут включены в себестоимость продукции в последующие периоды.

 Отличия в структуре оборотных производственных фондов между подотраслями обусловливается различием в продолжительности изго​товления продукции, сезонности и т.д. Еще большая разница в структуре оборотных производственных фондов наблюдается между предприятиями.
Это связано с различиями в качестве сырья, технологии, технической осна​щенности и профессионального опыта работающих.
В запасы готовой продукции включается стоимость товаров, законченных в производстве и готовых к реализации, а также остатков готовой продукции,, на-I холящейся на складе. В данном случае издержки на ее изготовление включены |; полностью. Как правило, готовая продукция определенное время находится на 1; складе, где комплектуется и упаковывается, а затем отгружается потребителю. ^-Эти затраты тоже добавляются в издержки, идущие на производство продукции. Согласно бухгалтерскому учету происхождение затрат на производство продукции можно представить в виде следующей схемы (рис. 11.2).
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Рис.11.2. Происхождение затрат на производство по счетам бухгалтерского учета
Такое деление материально-производственных запасов связано с различным  их участием в функционировании предприятия. Если оборотные производственные фонды  непосредственно  связаны  с  хозяйственно-производственной деятельностью по выпуску продукции, то фонды обращения — с реализацией готовой продукции и получением на этой основе денежных средств в форме job предприятия, состоящих из возмещенных затрат, сделанных при изготовлении продукции и ее реализации (себестоимость), и прибыли (разница ме​тодом от реализации продукции и ее себестоимостью). Получение денег — конечный этап и главная цель всей производственно-хозяйственной деятельности. Это как принято говорить, источник жизненной силы предприятия. Из этих оплачиваются счета за купленное сырье и материалы (производственные запасы и незавершенное производство), выплачивается заработная плата, сумму наличности из оборотных средств, мы получим оборотные средства (оборотный капитал), находящийся в товарно-материальных запасах неоплаченных счетах и т.д. Возрастание этой части означает отток наличности, что приводит к финансовым затруднениям в деятельности предприятия  Уменьшение же сумм товарно-материальных ценностей способствует притоку денежных средств. Из этого следует, что эффективное решение вышеуказанной задачи (получение денег) предполагает соответствующую организацию хозяйствования с оборотными средствами (оборотным капиталом).
Рациональное  хозяйствование с оборотными средствами  возможно при выполнении следующих принципов, адекватных рыночным отношениям
♦  обеспечение оптимального соотношения между требуемым объемом оборотных средств и их производственной потребностью;
♦  экономное и рациональное распоряжение товарно-материальными ценностями;
♦  минимизация расходов на создание производственных запасов;
♦  обеспечение минимального нахождения оборотных средств в производственных запасах при соблюдении непрерывности производственного процесса
♦  максимально возможное самофинансирование потребностей в оборотных средствах.
При следовании этим принципам хозяйствование с оборотными средствами в итоге должно быть направлено на создание оптимальных производст​венных и коммерческих условий и текущего финансирования предприятий. Это  достигается, с одной стороны, путем проведения эффективной технической политики  по лучшему использованию материально-вещественных  оборотных производственных фондов, а с другой — осуществлением такой финансово-коммерческой деятельности,  которая обеспечивала бы максимальный хозяйственный результат при минимуме затраченных оборотных средств.
По своему содержанию техническая политика должна основываться на всемерном применении ресурсосберегающих технологий, обеспечивающих экономию применяемого сырья и материалов, топлива и электроэнергии, комплексную переработку сырья, а также на использовании высокопроизво​дительной технологии, позволяющей экономить рабочую силу.
Финансово-коммерческая работа должна быть направлена на снижение по​требностей в оборотных средствах при обеспечении максимальных объемов производства и соблюдении его непрерывности. Это делается за счет ускорения оборачиваемости оборотных средств, определения оптимальной величины обо​ротных средств по созданию производственных запасов, приобретения сырья и материалов высокого качества, но по более дешевым ценам.
Вышеназванные условия по своему содержанию и назначению различ​ны, поэтому одни из них будут изложены ниже, а другие — в последующих главах . В частности, специального рассмотрения требуют во​просы экономии сырья и материалов, организации их закупки .

Это обусловливается тем, что производство продукции перерабатывающих предприятий АПК является не только материалоемким, но зачастую и ма​лопродуктивным (сахарная свекла, овощи). Достаточно отметить, что удель​ный вес сырья и материалов в общих затратах составляет 90% и более. Кро​ме того, сырье,  потребляемое  в производстве,  имеет ряд специфических особенностей, которые сказываются на выборе форм и методов его эконо​мии. Именно последнее обстоятельство требует углубленного рассмотрения. 

Эффективность использования оборотных средств в итоге находит свое выражение в ускорении их оборачиваемости, а следовательно, и в уменьшении величины их потребности.       

  В данном случае речь идет о необходимости сокращения времени, в течение которого оборотные средства отвлечены, т.е. находятся в обороте. Дело в том, f что каждый руководитель (предприниматель) заинтересован в скорейшем воз​врате денежных средств, авансированных им на обслуживание производства и \ реализацию продукции, с тем, чтобы вновь пустить их в дело. Ускорение обора-, чиваемости оборотных средств снижает дополнительную потребность в них.
Оборачиваемость оборотных средств исчисляется продолжительностью k одного оборота в днях или количеством оборотов за отчетный период (коэффициент оборачиваемости), а также величиной оборотных средств, приходящихся на единицу реализованной продукции:
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Где

 Т — продолжительность одного оборота, дни, 

Ос — средний остаток оборотных средств, руб., 
n — число дней анализируемого периода (90,360),            

Вр — выручка от реализации продукции за анализируемый период, руб.
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где O1, O2 ...+ On — остаток оборотных средств на первое число каж​дого месяца, руб.,

л — число месяцев. 
Коэффициент оборачиваемости  (Ко)  показывает  количество  оборотов, cсовершаемых оборотными средствами за год, полугодие, квартал.
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где 
Ко — коэффициент оборачиваемости оборотных средств,     

Q — объем товарной продукции, руб.,
Ос — средний остаток оборотных средств, руб. допустим, что объем товарной продукции по себестоимости составляет 50 000 млн  руб.  при  сумме  оборотных  средств  на  конец отчетного  года 5 000 млн руб. этом случае продолжительность одного оборота за год составит:
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а коэффициент оборачиваемости:
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Следовательно, при продолжительности одного оборота 36 дней оборотные средства за год обернулись 10 раз. Физический смысл этого показателя состоит в том, что на каждый рубль оборотных средств приходилось 10 рублей реализованной (товарной) продукции.
Обратная величина будет означать величину оборотных средств, пpиxoдящихся на единицу (1 руб., 1 тыс. руб., 1 млн руб.) реализованной продукции
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Где

 К3 — коэффициент загрузки оборотных средств. В приведенном выше примере он равен:
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т.е. на 1руб. реализованной продукции приходится 0,1руб. оборотных средств.
При сопоставлении этого показателя за ряд лет можно судить об эффективном или неэффективном использовании оборотных средств.
Сопоставление времени оборачиваемости оборотных средств в отчетном периоде с предшествующим дает представление об ускорении или замедле​нии оборачиваемости оборотных средств.
Для определения сумм оборотных средств, высвобождаемых из оборота в1 результате ускорения оборачиваемости или дополнительно привлеченных в оборот в случае ее замедления, используется следующая формула:
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где 

QB — сумма высвобождаемых оборотных средств, руб.,
Q1/n — размер среднего за день оборота оборотных средств в плани​руемом периоде,
Т0 — длительность одного оборота оборотных средств в предшест​вующем периоде, дни,
Т] — длительность оборота оборотных средств в отчетном периоде, дни, 
n — число дней в отчетном периоде (90, 360). 
Проиллюстрируем это на примере. Допустим, что фактический объем товарной продукции (Q) по себестоимости в текущем году составил 25 200 млн руб., а фактическая сумма всех оборотных средств на конец текущего года достигла 2 800 млн руб. Объем товарной продукции на предстоящий год равен 36 000 млн руб. при намечаемом ускорении обо​рачиваемости оборотных средств на четыре дня. В этих условиях оборачи​ваемость оборотных средств в текущем году согласно формуле (1) будет равна:
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Сумма   оборотных   средств    исходя    из   объема   товарной   продукции |; 36 000 млн руб. ли оборачиваемости в текущем году 40 дней будет опреде​ляться по формуле (1):
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Сумма оборотных средств в планируемом году с учетом их ускорения co​ставит (согласно формуле 5):
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Относительное высвобождение оборотных средств в результате ускорения
оборачиваемости в планируемом году будет равно 4 000 млн руб. (4 000—3 600). 
Таким образом, ускорение оборачиваемости оборотных средств и в связи не этим их высвобождение позволят увеличить объем производства, не при​влекая дополнительных финансовых ресурсов.
Анализ эффективности оборачиваемости оборотных средств хозяйст​вующего субъекта можно провести на примере хлебозавода . (табл. 11.2).

Таблица 11.2. Показатели оборачиваемости оборотных средств хлебозавода г. Нальчика

	1                   Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год
	Изменения
	Примечание

	Выручка (тыс. руб.)
	58 000
	63 000
	+5 000
	Берется из отчетов

	Количество   дней    анализируе​мого периода
	360
	360
	
	

	Однодневная      выручка      (тыс. Руб)
	161,1
	175
	+ 13,9
	Из отчетов

	Средний    остаток    оборотных средств (тыс. руб.)
	5 133
	5 207
	+74   .
	Рассчитывается согласно       приве​денным формулам

	Продолжительность          одного оборота (дни)
	31,8
	29,7
	-2,1
	

	Коэффициент оборачиваемости
(обороты)
	11,3
	12,1
	+0,8
	

	Коэффициент загрузки средств в обороте
	8,85
	8.27
	-0.38
	


Из таблицы следует, что оборачиваемость оборотных средств предприятия за год ускорилась на 2.1 дня — с 31,8 до 29,7, Это привело к увеличению коэффициента оборачиваемости оборотных средств на 0,8 оборота — с 11,3 до 12,1 — и к снижению коэффициента загрузки средств в обороте на 0.58 коп. — с 8,85.
Изменение скорости оборота оборотных средств было достигнуто в результате
взаимодействия двух факторов: увеличения объема выручки на 5 000 руб.
(63000—58 000)    и    увеличения    среднего    остатка    оборотных    средств    на

74 тыс. руб  (5207—5133). Влияние каждого из этих факторов определяется следующим образом.

1. Рост объема выручки: 
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где Ос — средний остаток оборотных средств за прошлый год, тыс. руб
Вд — однодневная выручка за отчетный год, тыс. руб.,                 
Т0 -— продолжительность одного оборота за прошлый год, дни.   
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Как видим, увеличение объема выручки ускорило оборачиваемость о ротных средств на 2,5 дня.
2. Увеличение среднего остатка оборотных средств: 
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где ДОс — прирост среднего остатка оборотных средств, руб.
74 / 175 = 0,4 дня.
Как видим, увеличение среднего остатка оборотных средств на 74 тыс руб. замедлило оборачиваемость оборотных средств на 0,4 дня.
Таким образом, отвлечение оборотных средств под влиянием двух рас​смотренных факторов в итоге составило:
-2,5+ 0,4 = -2,1 дня.
Это ускорение оборотных средств на 2,1 дня высвободило из оборота 
(-2,1 * 175) - -367,5 тыс. руб.
Величину экономического эффекта, полученного от ускорения оборачи​ваемости оборотных средств можно определить, используя коэффициент) загрузки средств в обороте (К3).
Экономический эффект составил:
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где Bt — выручка в отчетном году, тыс. руб.
Следовательно, общая сумма экономии оборотных средств от всего объ​ема выручки составляет 365,4 тыс. руб.
Влияние оборачиваемости оборотных средств на объем реализации мож​но определить через систему агрегатных индексов:
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где n=В/Ос — число оборотов оборотных средств,
Оо O1 — средние остатки оборотных средств за прошлый и отчет​ный год, руб.,
Во, В1 — выручка от реализации, продукции за прошлый и отчетный годы, руб.
Величина      оборотных      средств      в      форме      различных      запасов (производственные запасы, незавершенное производство и готовая продукция довольно велика. Она станет еще больше, если к ней прибавить расхо​ды по их обслуживанию (транспортировка, учет и оплата счетов, страхова​ние запасов, организация хранения и т.д.). Поэтому в условиях рынка очень важно, чтобы отвлечение оборотных средств на приобретение сырья и мате​риалов было минимальным при обеспечении непрерывности производствен​ного процесса по выпуску продукции в заданном объеме и требуемого качест​ва. А это, в свою очередь, предполагает создание определенной системы нормирования оборотных средств, «связанных» в запасах.

    Исходным моментом нормирования является установление общей вели​чины оборотных средств, необходимой для непрерывного функционирования предприятия. Для этого необходимо исходить из ряда условий.
Во-первых, величина оборотных средств должна быть оптимальной. Иными словами, с одной стороны, она должна быть достаточной для закуп​ки в нужном количестве и определенного качества сырья и материалов, то​плива, необходимых для обеспечения выпуска продукции в ассортименте, количестве, качестве и в сроки поставок в соответствии с требованиями рынка, а с другой — обеспечить непрерывность производственного процесса.
Во-вторых, при определении данной величины необходимо учитывать Бре​ста, необходимое на отвлечение средств, оформление заказов, оплату счетов, хранение материальных ценностей, обеспечивающих непрерывность производ​ства, на хранение готовой продукции,, формирование партий для ее отправки потребителям, проведение рекламы и расходы по реализации продукции.
Общая величина оборотных средств рассчитывается на основе заранее установленных норм и нормативов потребности в оборотных средствах. По каждому из видов запасов они разрабатываются самим хозяйствующим субъектом в строгом соответствии со сметами затрат на производство и не​производственные нужды, бизнес-планом. Норма оборотных средств определяет величину запаса и задела в днях и разрабатывается на ряд лет. Иными словами, она отражает количество дней в течение которых оборотные средства (деньги) «связаны» в материальных запасах — начиная с оплаты счетов за материалы и передачи в производство кончая передачей готовой продукции на склад для реализации.
Норма оборотных средств рассчитывается по каждому запасу: производственному, незавершенному производству и готовой продукции. Наиболь​шая часть (85—90%) оборотных средств приходится на создание производственныx запасов.
Для удобства планирования, регулирования и контроля за образованием и рас-
ходованием оборотных средств по созданию производственных запасов последние
го подразделяются на текущие, страховые (гарантийные), подготовительные и
сезонные. Различие между ними состоит в той роли, которую они выполняют в процессе функционирования производства. Например, текущие запасы обеспечивают непрерывное     функционирование     производственного     процесса;      страховой (гарантийный) запас создается на случай непредвиденных обстоятельств (задержка в поставках сырья и материалов, поставка некачественного сырья и тд.).

Вместе с тем создание страховых фондов следует рассматривать как отвлечение оборотных средств на их непроизводительное потребление. Поэтому такой запас следует создавать только в условиях снабжения производства сырьем и материалами «с колес». Иначе эту форму обеспечения называют «транзитные поставки».

На практике бывают случаи, когда поступающие сырье и материалы сразу не могут использоваться в производственном процессе, а нуждаются в проведе​нии качественного анализа, предварительной обработке, т.е. в соответствующей подготовке сырья для производства. Примером может служить виноделие, кон​сервные предприятия. В этом случае сырье, поступающее на предприятие, про​ходит так называемый подготовительный запас. Последний, как и страховой образуется за счет сырья и материалов, выделяемых помимо потребности на производственные нужды. И наконец сезонным называется запас, обеспечи​вающий непрерывность производства при сезонном поступлении и потребле​нии материалов. Его особенность состоит в том, что время его действия огра​ничено и определяется периодом сохранения полезных веществ в сырье (свекла, виноград, томаты и т.д.). Отсюда вытекают и особые требования к со​хранению такого сырья и методам его переработки.

Особенность разработки норм оборотных средств состоит в том, что они яв​ляются средними нормами запаса в днях. Средняя норма оборотных средств определяется как средневзвешенная величина норм оборотных средств на отдель​ные виды сырья, материалы, покупные полуфабрикаты и их однодневного рас​хода. Норма оборотных средств по каждому виду сырья и материалов или их однородной группе учитывает время их пребывания в текущем (Т), страховом (С), транспортном (ТР), технологическом (А) запасах, а также время, необходи​мое для выгрузки, доставки, приемки и складирования (К). Каждый из них имеет свою особенность установления норм1.

Транспортный запас предусматривается, когда материалы оплачиваются до их поступления на предприятие. Его величина определяется как разность между временем грузооборота (дни) и временем документооборота (время на выписку расчетных документов и сдачу их в банк, на их обработку в банке и почтовый пробег). Время на разгрузку, приемку и складскую обработку по​ступивших материалов определяется на основе установленных норм на эти работы или фактиче​ски затрачиваемого времени.

Время на лабораторный анализ материалов (характерно для пищевой промышленности) опре​деляется на основе прошлых лет.

Текущий запас составляет основную часть нормы оборотных средств производственного запа​са. Его величина зависит от многих параметров:

объема партий поставки между двумя поставками, частоты и регулярности поставок;

формы снабжения материалами («с колес» или со склада);

видов и грузоподъемности применяемых транспортных средств;

количества поставщиков материалов;

расстояния от поставщиков сырья;

длительности по сохранности качества сырья (это особенно важно для сахарной, винодель​ческой и консервной отраслей промышленности) и т.д.

Основной для исчисления текущего складского запаса является интервал между поставками, который берется из договора, заключенного с поставщиками сырья и материалов.

Гарантийный (страховой) запас устанавливается, как правило, в размере 30—50% текущего складского запаса.

При определении нормы оборотных средств  на готовую  продукцию на складе учитывается время на подборку и подсортировку изделий по заказам, упаковку и маркировку продукции, накопление ее до размера партии от​грузки, доставки на станцию, пристань или в аэропорт.

Имеются свои особенности и при установлении норм оборотных средств в запасах вспомогательных материалов и тары, запасных частей для ремонта. Для пищевой промышленности нормы оборотных средств в запасах вспо​могательных материалов определяются методом прямого счета, т.е. так же, как и по сырью. По таре нормы оборотных средств устанавливаются в зави​симости от ее происхождения (покупная, собственная, возвратная и невоз​вратная). Например, по покупной таре нормы устанавливаются так же, как и по сырью, а по таре собственного производства они определяются проме​жутком времени от ее изготовления до упаковки в нее продукции, предна​значенной к отгрузке. По возвратной таре нормы оборотных средств состоят из времени одного оборота тары, включающего период с момента оплаты тары с материалами до сдачи документов в банк на отгруженную поставщи​ку тару.

Нормы оборотных средств по запасу готовой продукции на складе опре​деляются на период времени, необходимый для комплектования партий и накопления до необходимых размеров, а также обязательного хранения про​дукции на складе до отгрузки (в виноделии — до вызревания готовой про​дукции, ее упаковки и маркировки, доставки на станцию отправления и погрузки). При большой номенклатуре выпускаемой продукции, в частности в пищевой промышленности, выделяются основные изделия, составляющие  70—80% всего выпуска. По этим основным видам продукции рассчитывается средневзвешенная норма оборотных средств, которая затем распространяет​ся на всю готовую продукцию, находящуюся на складе.

Норма оборотных средств по отгруженным товарам устанавливается на период выписки счетов и платежных документов и сдачи их в банк. - Норма оборотных средств в целом по готовой продукции на складе и от​груженным товарам определяется путем деления общей суммы норматива оборотных средств по готовой продукции на однодневный выпуск товарной продукции по производственной себестоимости в IV квартале текущего года. Например, норматив оборотных средств на готовую продукцию на складе — 350 млн руб., а на отгруженную, находящуюся на оформлении — 150 млн Руб. Предполагаемый выпуск готовой продукции в IV квартале по производ​ственной себестоимости — б 300 руб. Тогда норма оборотных средств в це​лом составит 7 дней:
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         Вместе с тем, как мы видим, нормы оборотных средств отражают только время (продолжительность) отвлечения средств (денег), их «связанность» в Материальных запасах. Н они ничего не говорят о величине данных средств, это устанавливается с помощью нормативов, представляющих собой мини​мальную сумму денежных средств, необходимую любой производственной структуре для осуществления непрерывной хозяйственной деятельности
         Норматив рассчитывается на основе нормы запаса оборотных средств днях), умноженной на однодневный расход товарно-материальных ценностей (в руб.) по соответствующим видам оборотных средств.

Если норма запаса оборотных средств устанавливается на несколько лет (это связано с относительной неизменностью технологии переработки сырья, устоявшимися связями с поставщиками сырья и материалов и т.д.), то нормативы оборотных средств уточняются ежегодно. Это обусловливается необходимостью учета происходящих изменений в ценах на рынке сырья и | материалов, а также изменениями в объеме производства продукции, ее ассортименте.

При уточнении нормативов нужно обратить внимание на уровень их «напряженности», так как при установлении прироста норматива следует исходить из ускорения оборачиваемости оборотных средств и экономии ма​териальных ресурсов. Это означает, что при их уточнении следует разраба​тывать мероприятия по ускорению оборачиваемости оборотных средств (сокращение сроков обработки и прохождения документов, установление оптимальных объемов поставок сырья и материалов, уменьшения сверхнор​мативных запасов) и экономии материальных ресурсов (путем внедрения передовых технологий, комплексной переработки сырья).

Таким образом, зная норму оборотных средств в днях и однодневный расход товарно-материальных ценностей в рублях, можно рассчитать норма​тив оборотных средств в запасах и в отдельных его видах.

Покажем это на условном примере.

1.  Определение норматива оборотных средств текущего запаса. Расход сырья и материалов на квартал, тыс. руб. — 10 900. Количество дней — 90.

Однодневный расход сырья и материалов, тыс. руб. — 146. Норма запаса, дни — 26. Норматив (потребность) в оборотных средствах по сырью и материалам, тыс. руб. -3800 (146-26).

2.  Потребность в оборотных средствах по незавершенному производству устанавливается  путем  умножения  однодневного  выпуска  продукции  на норму незавершенного производства (в днях).

Выпуск продукции по себестоимости на квартал, тыс. руб. — 14 090. Однодневный выпуск продукции по себестоимости, тыс. руб. — 178,68. Норма незавершенного производства, дни — 3.

Потребность в оборотных средствах по незавершенному производству, тыс. руб. - 536,04 (178,68 • 3).

3.  Потребность в оборотных средствах по готовой продукции определяется путем умножения однодневного выпуска продукции по себестоимости на норму оборотных средств по готовой продукции (2 дня):

178,68-2 = 357,36 тыс. руб.

4.  Потребность в оборотных средствах по запасам товаров определяется умножением однодневного оборота этих товаров по покупным ценам на норму их запасов (в днях).

Оборот товаров по покупочным ценам на квартал, тыс. руб. — 2890
Однодневный оборот, тыс. руб. — 32,1. Норма запасов товаров, дни — 2.

Потребность в оборотных средствах по запасам товаров, тыс. руб. — 64,2(32,12)..                                                   

5.  Потребность в денежных средствах в кассе и на переводы в пути опре​деляется умножением товарооборота по продажным ценам (розничным) на норму запаса денежных средств (в днях).

Товарооборот в квартал, тыс. руб. — 3700.

Однодневный товарооборот, тыс. руб. — 41,1.

Норма запаса денежных средств, дни — 1,0.

Потребность в денежных средствах, тыс. руб. — 41,1(41,1 • 1,0).

6.  Потребность в оборотных средствах по прочим материальным ценностям определяется методом прямого счета или расчетно-аналитическим методом (стоимость тары 100 тыс. руб.).

7.  Совокупный норматив оборотных средств равен сумме нормативов по всем их элементам и определяет общую потребность предприятия в оборот​ных средствах:
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где По — общая потребность в оборотных средствах, тыс. руб.,

Птек ,— потребность в оборотных средствах для создания текущих за​пасов, тыс. руб.,

Пнп — потребность в средствах незавершенного производства, 

Пг — потребность в средствах для запаса готовой продукции, 

Пт — потребность в средствах по запасам товаров, тыс. руб.

Ппр — потребность в средствах по быстроизнашивающимся предме​там, тара, тыс. руб.,

Пб — потребность в средствах по кассе, тыс. руб.
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Вместе с тем определение общей потребности оборотных средств еще не означает, что эта сумма должна расходоваться немедленно. Здесь важно до​биваться такого положения, чтобы эта «связанность» средств в сырье и ма​териалах, т.е. их отвлечение, с одной стороны, не носило бы длительный характер, а с другой — не требовало бы больших единовременных вложений в покупку сырья и материалов. Кроме того, само хранение товарно-материальных ценностей также сопряжено с большими затратами. Доста​точно отметить, что ежегодная сумма этих затрат, как свидетельствует зарубежная статистика, обычно превышает четвертую часть стоимости самих запасов. В целом проблема создания запасов и хранение материальных цен​ностей сложна, ее решение зависит от многих обстоятельств, в том числе от Ускорения оборачиваемости оборотных средств, применения ресурсосбере​гающих технологий, характера заказов (крупные партии заказываемого сырья и материалов, частота поступления заказов). Кроме того, решение этой задачи предполагает организацию соответствующей системы управления запасами

При проведении этой работы прежде всего уделяется внимание опреде​лению оптимальной величины текущего запаса при условии соблюдения не прерывности производства и минимизации объема оборотных средств, иду​щих на его создание. Такой подход обусловливается определяющей роль текущего запаса в обеспечении непрерывности производственного процесса и наибольшим размером средств, идущих на его создание (77—80% оборот​ных средств приходится на текущий запас).

При неизменной стоимости однодневного потребления сырья и мате​риалов на изготовление продукции величина оборотных средств текущего за​паса будет зависеть от срока нахождения сырья и материалов на складе или интервала времени между их поставками на склад. В свою очередь, на срок нахождения запаса сырья на складе или на интервал времени между постав​ками оказывает влияние величина партии закупаемых материалов. Допус​тим, предприятие закупает 500 т по цене 10 усл. ед. за 1 т определенного вида сырья. Если оно закупит его сразу, то производственный запас соста​вит 500 т, а его стоимость — 5 000 усл. ед. К концу года в результате исполь​зования сырья и материалов производственный запас будет равен нулю. В таком случае среднегодовой запас сырья составит 250 т, а среднегодовая его величина — 125 т или по стоимости 1 250 усл. ед.=(250+0+250+0)/4.

Графически это представлено на рис. 11.3, а и Ь.
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Рис. 11.3, а и Ь. Схема непрерывного расходования запасов
Из этого следует, что чем больше единичная партия закупаемого мате​риала;, тем больше потребуется «связать» оборотных средств в материалах и сырье, и чем меньше партия и больше число интервалов, тем меньше будет единоразовое отвлечение оборотных средств.

Но одновременно с этим предприятие, несет расходы по складированию, сохранению и страхованию материалов, которые возрастают по мере увели​чения количества партий.

Кроме того, предприятие несет издержки по обслуживанию (оформлению) закупок (затраты на размещение заказов, приемку материа​лов,  страхование,  заработную плату работникам отдела снабжения и т.д.).

Эти издержки в расчете на одну партию одинаковы, из чего следует, что чем меньше число закупаемых партий, а сама партия больше, тем меньше дан​ные издержки. Графиче​ски это представлено на рис. 11.4.
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Следовательно, в рас​ходовании          оборотных средств по созданию про​изводственных запасов важное значение имеет определение оптимальной величины закупаемой пар​тии сырья и материалов и соответственно количест​во заказываемых партий. Оптимальная величина зависит,    как   следует   из графика на рис. 11.4, от текущих издержек (складирование, сохранность), расходов по оформлению заказов (размещение заказов, страхование) и ве​личины (стоимости) одной партии. Общая величина расходов должна быть минимальной. Этому соответствует точка А на рисунке.
                                                                    Задача 1.

	Показатели
	Прогноз тыс. руб.
	Отчет тыс. руб.

	Объем реализованной продукции
Средний остаток оборотных средств
	85000
7000
	110000
8000


Найти динамику длительности одного оборота. Провести факторный анализ изменения объема реализованной продукции.

1) Находим сколько раз обернутся оборотные средства за год по прогноз[image: image131.png]


 = 12.1

2) Сколько дней длился один оборот: [image: image133.png]360

298





3) [image: image135.png]11000
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=13.7

4) [image: image137.png]


=26.2
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.2-29.8=-3.6
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-100×100=-12%

6) Факторный анализ:

∆Q= (Cр. Остаток 1- Cp. Остаток 0) оборот р 0

∆Q= (8000-7000)×12.1=12100

∆Q= (13.75-12.1)×8000=13200

7) 110000-85000=25000

Нормированный оборот увеличится на 12100 тыс. руб., что составило
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5. ИЗДЕРЖКИ И ИХ ВИДЫ

Издержки – затраты предпринимателя на производство продукции.

Издержки классифицируются следующим образом: 

Классификация I. С точки зрения микроэкономики. Все издержки объединены в 3 группы:                                                           1) Общие издержки - С (cost):
· Временные (альтернативные);

· Валовые – TC (total cost), TC=FC+VC;

· Транзакционные.

Временные (альтернативные) издержки – затраты, связанные с упускаемыми возможностями наилучшего использования ресурсов.                                                                                                             Пример:                                                                                                                                                                                  - более мощная машина выполняет менее мощную работу;                                                                                  - более квалифицированный работник выполняет менее квалифицированную работу.
Валовые издержки - реальные затраты предпринимателя на производство продукции.                 Делятся на:         

· Постоянные издержки – FC (fixed cost) – затраты, которые не зависят от объёма выпускаемой продукции. К ним относятся:                                                                                            - зарплата повременщиков – человек, который получает зарплату за некоторый фиксированный объём работы/ставки;                                                                                                          - затраты на лизинг, рейтинг и хайринг, которые существуют в системе Time-charter (бэрбоут);     

Лизинг – любая аренда.

Хайринг – среднесрочная аренда.

Time-charter – оборудование берётся нВ аренду со всем персоналом.

Бэрбоут – аренда оборудования без обслуживания. 

Рейтинг – краткосрочная аренда.

               - затраты на амортизацию – деньги идущие на закупку оборудования.

· Переменные издержки – VC (variable cost) – затраты, которые зависят от объёма выпускаемой продукции. К ним относятся: 

- затраты на амортизацию, если она зависит от объёма выпускаемой продукции;                       - зарплата сдельщиков (получают зарплату за каждую единицу сделанной работы);                     - затраты на сырьё и материалы (электричество, топливо, вода, газ). 

· Полупостоянные издержки – затраты, которые на определённом промежутке выпускаемой продукции постоянны (затем происходит их рост и они снова становятся постоянны).     

· Полупеременные издержки – затраты, которые состоят из 2 частей: из постоянных и переменных издержек (постоянные издержки во много раз меньше, чем переменные).      – затраты МТС.                                                                                                                                                     

Примечание:                                                                                                                                                                              На практике очень часто полупостоянные и полупеременные издержки относят либо к постоянным, либо к переменным. Поэтому в отдельных источниках постоянные и переменные издержки называется условно-постоянными и условно-переменными.
Транзакционные издержки.
5 видов:                                                                                                                                                                                                         - затраты связанные с поиском информации;                                                                                                                                 - затраты связанные с определением количества и качества выпускаемой продукции;                                                  - затраты связанные с защитой прав собственности (юрист, адвокат);                                                                               - затраты связанные с заключением контрактов;                                                                                                                - издержки оппортунистического поведения (прогулы, пьянство, болезни, забастовки, форс-мажор).

2) Маржинальные издержки MC (marginal cost) – затраты, которые показывают рост издержек при выпуске дополнительной продукции в расчёте на 1 единицу.                                  

MC= ∆TC = TC стало – TC было = VC стало – VC было = ∆VC = dVC = dTC                                                                                                                  ∆Q       Q стало – Q было         Q стало – Q было       ∆Q     dQ                

Пример:                                                                                                                                                                                        - зарплата = 320 руб./час;                                                                                                                                                                                                        - время до места работы не более 1 часа;                                                                                                                       - 8 ч. в г. Выборге.                                                                                                                                                             

MC= 8х320+400 + 5х320 + 200 = 595руб.  

                               8                              

8х320+400 – TC; 5х320 – альтернативные; 200 – транзакционные.

3) Средние издержки – A(average) – затраты в расчёте на 1 шт. (ед.) выпускаемой продукции.

AVC = VC  ;      AFC = FC  ;      ATC = TC .

            Q                     Q                     Q        

Все издержки «Классификации 1» бывают длинные и короткие.                                                                                                                             Длинный период – L (long), короткий период -  S (short).   

Задача 1.

	Показатели
	Себестоимость товарной продукции, тыс. руб.
	Удельный вес постоянных расходов (FC)

	Всего затрат
Вспомогательные материалы

Топливо

Энергия

З/п с отчислениями

Амортизация

Прочие расходы
	100000
2500

4700

3500

24000

15510

4100
	-
41

18

12

37

100%

52


Объём выпускаемой продукции увеличилась на 20%. Расходы на производство увеличились на 9% (на ОПФ).

Найти: Динамику себестоимости в процентах и экономию от снижения себестоимости.

Решение:

1. Находим затраты не расписанные автором.

    100000-250-4700-3500-24000-15510-4100=45690 руб.

2. Находим размер постоянных издержек из расписанных после увеличения объёма выпуска.

    2500х0,41+4700х0,18+3500х0,12+24000х0,37+15510+15510х0,09+4100х0,52=30208 т.р.

3.Находим переменные издержки объёма выпуска после увеличения на 20% из расписанных автором.

    (2500х0,59+4700х0,82+3500х0,83+24000х0,63+4100х0,48)х1,2=30596,4

4. Находим себестоимость выпускаемой продукции после увеличения объёма выпуска на 20%.

    45690+30208+30596,4=106494,4

5. Находим динамику.

    а)106494,4-100000=6494,4 т.р.

    б)106494,4/100000х100-100=6,5%

6. Находим, какие были бы постоянные издержки, если бы не было экономики, то это всё было бы больше на 20%.

    (2500х0,41+4700х0,18+3500х0,12+24000х0,37+15510х1+4100х0,52)х1,2=34575,6

7. Находим размер экономики.

    34575,6-30208=4367,6

 Задача 2.

Сумма затрат на производство 280 млн. руб., из них: постоянные затраты 80%; переменные затраты 20%; объём выпускаемой продукции в прошлом периоде 10 млн. шт.; объём выпускаемой продукции в планируемом периоде будет увеличиваться на 7%.

Найти: Себестоимость одного изделия в динамике.

Решение:

1. Себестоимость единицы продукции в прошлом периоде.

    280000000/10000000=28 руб.

2. Находим себестоимость единицы продукции в планируемом периоде.

    а)(280000000-0,2)х0,17=59920000 руб.

    б)280000000-0,8=224000000 руб.

    в)(59920000+224000000)/(10000000х1,07)=24,6 руб. 

3. Находим динамику.

    а)24,6-28=-3,4 руб.

    б)24,6/28х100-100=-12,1%.

 Задача 3.

Предприятие до модернизации производило 60 тыс. тонн продукции. После амортизации предприятие стало производить 70 тыс. тонн продукции. Себестоимость продукции до модернизации 1500 руб. за тонну. После модернизации 1000 руб. за тонну. Затраты на модернизацию составляют 3 млн. руб. Годовая сумма прибыли до модернизации 12 млн. руб.

Найти: Прибыль предприятия после модернизации. Её увеличение. Экономию от снижения себестоимости. За сколько окупятся затраты из прибыли.

Решение:

1. Стоимость единицы продукции.

    12000000=Рх60000-1500х60000

    Р=12000000-90000000=1700 руб.

                     60000

2. Прибыль после модернизации без учёта затрат на модернизацию.

    Прибыль=1700х70000-1000х70000=49000000 руб.

3. Находим динамику прибыли.

    а)49000000-12000000=37000000 руб.

    б) 49000000/12000000х100-100=308,3%

4. Находим экономию от снижения себестоимости.

    500х70000=35000000 руб.

5. Находим, сколько прибыли получается в месяц.

    49000000/12=4008333,3 руб. в месяц

 Классификация II. Деление себестоимости по элементам затрат.

Элемент  1. Материальные затраты (отсюда вычисляется стоимость возвратных отходов - всё то, что идёт на использование), включается:

а) сырьё, материалы;

б) полуфабрикаты;

в) материалы и запчасти для ремонта зданий, сооружений, машин и оборудования;

г) стоимость топлива, энергии;

д) потеря от недостачи материалов в пределах норм естественной убыли;

е) стоимость работы и услуги производственного характера, выполненные сторонними предприятиями, а так же производствами и хозяйствами не относящиеся к основному виду деятельности.    

Элемент 2. Затраты на оплату труда, входит:

- зарплата;

- стоимость продукции выдаваемой в порядке натуральной оплаты;

- стоимость бесплатного питания;

- стоимость бесплатно выдаваемой фирменной и спецодежды и обуви»

- оплата отпуска перед началом работы, выпускникам вузов, техникумов, ПТУ.

По данному элементу нельзя оплачивать:

а) путёвки на лечение и отдых, экскурсии, и путешествия;

б) выплаты доходов по акциям и облигациям;

в) оплата проезда к месту работы, транспорт общего пользования, специальные маршруты, ведомственный транспорт, где есть транспорт общего пользования;

г) материальная помощь. 

Элемент 3. Отчисление на социальные службы.

Элемент 4. Амортизация основных фондов.

Элемент 5. Прочие затраты, относятся:

- платежи за предельно допустимые сбросы (выбросы) загрязняющих веществ;
- платежи по обязательному страхованию имущества предприятия и отдельных работников;

- вознаграждение за изобретение и рациональное предложение;

- платежи по кредитам в пределах уставов установленным законодательством;

- оплата работы по сертификации продукции;

- затраты на командировки по установленным нормам;

- плата сторонним предприятиям за пожарную, сторожевую охрану;

- затраты на подготовку и переподготовку кадров в чужих учебных заведениях; 

- затраты на организационный набор сотрудников;

- затраты на гарантийный ремонт и обслуживание;

- оплата услуг связи, банков;

- оплата аренды;

- износ нематериальных (патента, лицензии) активов.

 Задачи 4.

Решение:

1. Стоимость черного веса материала:

    а) по изделиям А:

    (1,342х200+1,789х80+3,456х450+2,340х380)х300=856776 руб.

    б) по изделиям Б:

    (1,342х91+1,789х80+3,456х340+2,340х134)х210=368306,82 руб.

    в) по изделиям В:

    (1,342х220+1,789х111+3,456х123+2,340х156)х87=114409,437 руб.

    г) общая сумма черного веса:

    856776+368306,82+114409,437=1339492,257 руб.

2. Находим стоимость возвратных отходов.

    а) по изделиям А.

        ((200-155)х0,78+(80-50)х0,9+(450-320)х2+(380-350)х0,86)х300х0,13=13568,1 руб.

    б) по изделиям Б.

        ((91-55)х0,78+(80-67)х0,9+(340-280)х2+(134-100)х0,86)х210х0,13=5160,246 руб.

    в) по изделиям В.

        ((220-186)х0,78+(111-95)х0,9+(132-101)х2+(156-142х0,86)х87х0,13=1300,198 руб.

    г) Находим общую стоимость отходов.

        13568,1+5160,246+1300,198=20028,544 руб.

3. Находим стоимость чистого веса материала.

    1339492,257-20028,544=1319463,713 руб.

4. Находим стоимость транспортно-заготовительных расходов.

    1339492,257х0,07=93764,458 руб.

5. Находим стоимость вспомогательных материалов.

    1319463,713х0,4=527785,49 руб.

6. Находим затраты на освещение отопление цеха.

    70000+(440000х1,68х1,15) =76773,33 руб.

                         12

7. Находим материальные затраты.

    1319463,713+76773,33+93764,458+527785,49=2017686,99 руб.

8. Находим зарплату вспомогательных рабочих.

    34х248х140х3х8=2360960 руб.

            12

9. Находим зарплату рабочих.

    а) по изделиям А.

        (13х90+21х100+42х110+15х120+49х140+50х150)х1,17х1,19х300=10045444,5 руб.

    б) по изделиям Б.

        1,39х(23х90+2х100+33х110+23х120+9х140)х210=2895648 руб.

    в) по изделиям В.

        1,39х(6х90+4х100+31х110+19х120+11х140+28х150)х87=1495904,1 руб.    

    г) Находим общую сумму по всем изделиям.

        10045444,5+2895648+1495904,1=14436996,6 руб.

10. Находим весь фонд оплаты труда по предприятию за месяц.

     (2360960+14436996,6)х1,11=18645731,83 руб.

11. Находим отчисления на социальные нужды.

    18645731,83х0,26=4247890,28 руб.

12. Находим амортизационные отчисления

    [(62500х0,042+13000х0,16+80000х0,26+35000х0,16+9500х0,33+4000х0,25)/12]х1000=2516670 руб.

13. Находим прочие затраты

    (14436996,6+18645731,83+4247890,28+2516670)х0,04+8000=1601891,55 руб.

14. общая себестоимость всех изделий.

    14436996,6+18645731,83+4247890,28+2516670+1601891,55=41449180,28 руб.

«НАКЛАДНЫЕ РАСХОДЫ И ИХ ВИДЫ»

   Накладные расходы


     Производственные (Общепроизводственные)                   Непроизводственные

	Расходы ан содержание и эксплуатацию оборудования
	Общецеховые расходы на управление
	Общехозяйственные

	1. Амортизация оборудования и транспортных средств.
2. Текущее обслуживание и ремонт оборудования.

3. Энергетические затраты на оборудование.

4. Услуги вспомогательных производств по обслуживанию оборудования и рабочих мест.

5. Зарплата и на соц. нужды рабочих , обслуживание оборудования.

6. Расходы на внутризаводские перевозки материалов п/ф, готовой продукции.

7. Затраты на малоценные и быстроизнашивающиеся предметы.
	1. Амортизация зданий, сооружений, инвентаря.
2. Ремонт и содержание зданий, сооружений, инвентаря.

3. Затраты на обеспечение норм. условий работы.

4. Затраты на проф.ориентацию и подготовку кадров.

5. Затраты на содержание аппарата управления производств подразделениями.

6. Затраты МБП (малоценные быстроизнашивающиеся предметы).


	1. Затраты на содержание и ремонт зданий и сооружений (административный корпус).
2. Затраты на амортизацию зданий и сооружений (административный корпус).

3. Уплата налогов, сборов.

4. Затраты на набор, отбор, подготовку, обучение, переподготовку и повышение квалификации руководителей.

5. Оплата услуг, оказываемых внешними организациями.

6. Затраты по содержанию аппарата управления.

7. Затраты на МБП.


Примечание!

Отдельные экономисты называют:

- непроизводные накладные расходы обще производными.

- общецеховые накладные расходы называют цеховыми.

- расходы на содержание и эксплуатацию оборудования остаются неизменными; однако из них отдельных позиций выделяется амортизационное оборудование.

- отдельно выделяются внепроизводственные накладные расходы (затраты на содержание детских садов, больниц, домов отдыха).

 Задача 5.
По сравнению с базисным годом в отчётном периоде объём выпускаемой продукции увеличился на 32%. Удельный вес постоянной части цеховых накладных расходах 42%, а общепроизводственных 71%. Постоянные расходы увеличились на 24%, а переменные на 46%. В отчётном периоде сумма цеховых накладных расходов 500 тыс. руб., а общепроизводственных 300 тыс. руб.

Найти: Рассчитать экономию и перерасход себестоимости.

Решение:

1. Находим сумму постоянной части  цеховых расходов в отчётном периоде.

    500000х0,42=210000 руб.

2. Находим сумму постоянных цеховых расходов в базисном периоде.

    210000-210000х0,24=159600 руб.

3. Находим сумму переменной части цеховых расходов в отчётном периоде.

    500000х0,58=290000 руб.

4. Находим сумму переменной части цеховых расходов в базисном периоде.

    290000-290000х0,46=156600 руб.

5. Запланированное увеличение постоянной части цеховых накладных расходов.

    159600х1,32=210672 руб.

6. Находим запланированную сумму переменной части цеховых накладных расходов.

    156600х1,32=206712 руб.

7. Находим экономию или перерасход по цеховым накладным расходам.

    Постоянная часть: 210000-210672+290000-206712=82616 руб.

    Общая сумма перерасходов составила 82616 руб.

8. Находим сумму постоянной части общепроизводственных расходов в отчётном периоде.

    300000х0,71=213000 руб.

9. Находим сумму постоянной части общепроизводственных расходов в базисном периоде.

    213000-213000х0,24=161880 руб.

10. Находим сумму переменной части цеховых расходов в отчётном периоде.

    300000х0,29=87000 руб.

11. Находим сумму переменной общепроизводственных расходов в базисном периоде.

    87000-87000х0,46=46980 руб.

12. Находим запланированную сумму постоянной части общепроизводственных расходов.

    161880х1,32=213682 руб.

13. Находим запланированную сумму переменных общепроизводственных расходов.

    46980х1,32=62010 руб.

14. Находим экономию перерасходов.

    213000-213682+87000-62010=24310 руб.

    Общая сумма перерасходов составила 24310 руб.

Классификация 3. Деление себестоимости по статьям затрат.

1.  Затраты, непосредственно связанные с производством продукции услуг (включая за расходы по контролю производственных процессов и качества выпускаемой продукции).

2. Затраты, связанные с использованием природного сырья (рекультивация земель, плата за воду).

3. Затраты на подготовку и усвоение производства:                                                                                                  

    - затраты на подготовительные работы в добывающих отраслях (доработка месторождений, очистка территорий);

    - затраты на освоение новых предприятий, производств, цехов и агрегатов;

    - затраты на подготовку и освоение, производство продукции, непредназначенные для серийного и массового производства;

    - затраты на подготовку и освоение, производство новых видов продукции, серийного и массового производства.

По данной статье затрат нельзя относить на себестоимость:

    - затраты на индивидуальное опробование отдельных видов машин и механизмов и комплексное опробование всех видов оборудования с целью проверки качества их монтажа;

    - затраты на содержание дирекции стоящегося предприятия;

    - затраты по подготовке кадров на вновь вводимом в действие предприятии;

    - затраты по устранению недоделок, дефектов.

4. Затраты некапитального характера, связанные с совершенствованием технологии и организации производства.

5. Затраты, связанные с изобретательством и рационализаторством.

6. Затраты на обслуживание производственного процесса:

    - расходы по обеспечению производства сырьём, материалами, топливом;

    - затраты, по поддержанию основных фондов в надлежащем виде;

    - затраты по обеспечению выполнению санитарно-гигиенических требований, включая затраты на содержание помещений и инвентаря.

7. Затраты по обеспечению нормальных обеспечений труда и техники безопасности.

8. Текущие затраты связанные с содержанием и эксплуатацией фондов природоохранительного назначения. 

9. Затраты связанные с управлением производством:

    - затраты на содержание аппарата управления;

    - затраты на командировки;

    - содержание и обслуживание технических средств управления;

    - представительские расходы, связанные с коммерческой деятельностью.

10. Затраты связанные подготовкой и переподготовкой кадров в чужом учебном заведении.

11. Затраты связанные с набором рабочей силы.

 Задача 6.

Дана таблица

	Статьи калькуляции
	Затраты, тыс. руб.
	Удельный вес, %

	1. Сырьё и основной материал (за вычетом возвратных отходов)
	30
	33,8

	2. Покупные комплект. изделия и п/ф, услуги
	15,6
	17,578

	3. Основная зарплата произв. Рабочих
	7,9
	8,902

	4. Дополнительная зарплата произв. Рабочих
	1,738
	1,958

	5. Отчисления на соц. Нужды
	2,054
	2,314

	6. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудование
	16,6
	18,705

	7. В том числе амортизация оборудования
	9,96
	11,223

	8. Цеховые расходы
	6
	6,761

	9. Общепроизв. накладн. расхода
	6,5
	7,324

	10. Потеря от брака
	1,5
	1,69

	11. Внепроизв. накладн. расхода
	0,854
	0,962

	12.Полная себестоимость
	88,746
	1


По прогнозу объём выполняемой продукции увеличился на 13%. Нормативная трудоёмкость снизится на 10%. Затраты на материалы снизятся на 5%.
Найти: Удельный вес основных затрат. Удельный вес накладных расходов. Удельный вес прямых затрат. Удельный вес косвенных затрат. Удельный вес постоянных затрат. Удельный вес переменных затрат.

Сделать прогноз снижения себестоимости за счёт:  снижения нормативной трудоёмкости; снижение материальных затрат; снижение условно-пост. расходов. 

Рассчитать динамику полной себестоимости. Определить экономию от снижения себестоимости, если в отчётном периоде изготовили 15 тыс. изделий.

Решение:

1. 30+15,6+7,9+1,738+2,054+16,6+6+6,5+1,5+0,854=88,746 тыс. руб.

2. 30/88,746х100=33,8

3. Накладные расходы.

    18,705+7,324+0,962+6,761+1,69=35,442%

4. Основные затраты.

    33,8+ 17,578+8,902+1,958+2,314=64,552%

5. Косвенные затраты.

    1,958+2,314+11,223+6,761+7,324+1,69+0,962=32,232%

6. Прямые затраты.

    33,8+17,578+8,902+(18,705-11,223)=67,762

7. Удельный вес постоянных расходов.

    18,705+6,761+7,324+0,962=33,747

8. Удельный вес переменных расходов.

    33,8+17,578+8,902+1,958+2,314+1,69=66.242

9. Находим прогноз снижения себестоимости изделий за счёт:

    а) снижения нормативной трудоёмкости.

        ∆С м.т. = С'полнi х dзпi х jт
                             100

        ∆С н.т. =88,746х(8,902+1,96+2,314)х0,1=1,169

                                               100

        dзпi – доля рабочих с отчислениями полной себестоимости изделия.

        jт      - индекс снижения трудоёмкости снижение по прогнозу. 

       Вывод: за счёт снижения нормативной трудоёмкости полная себестоимость снизилась на 1,169 тыс. руб.        

    б) снижения материальных затрат.

        ∆С м.т. = С'полнi х dмт х jм
                             100

        dмт - доля мат. затрат. 

        ∆С м.т. =88,746х(33,8043+17,578+18,705+11,223+1,69)х0,05=2,687   

                                                                     100

        Вывод: за счёт снижения материальных затрат себестоимость упадёт на 2,687 тыс. руб.

    в) снижения себестоимости за счёт того, что увеличении объёма выпускаемой пр-дии постоянные расходы на 1 изделие

        ∆С пост.расх. = С'полн х dпост.расх. х jа
                                          100

        ∆С пост.расх. = 88,746х33,747х0,13=3,89   

                                            100

         jа   - индекс

        Вывод: за счёт 1 выпускаемой продукции и снижения при этом расход на 1 полная себестоимость снизится на 3,89 тыс. руб.

10. Находим полную себестоимость по прогнозу.

    88,746-(1,169+2,687+3,89)=81 тыс. руб.

11. Находим объём выпускаемой продукции по прогнозу.

    15000х1,13=16950 шт.

12. Находим полную себестоимость всех изделий по отчёту.

    88,746х15000=1331190

13. Находим себестоимость изделий по прогнозу.

    81х16950=1372950

14. Находим экономию от снижения себестоимости

    88,764х16950-81х16950=131294,7 тыс. руб.

 Задача 7.

Найти: Розничную цену изделия А.

Дана таблица.

	Вид материала
	Вес одного изделия
	Оптовая цена, 1т.руб.
	Оптовая цена реализ. отходов на 1т. руб.

	
	чёрный
	чистый
	
	

	Материал1
	230
	68
	870
	240

	Материал2
	75
	47
	7100
	2710

	Материал3
	180
	97
	3790
	90

	Материал4
	89
	37
	2880
	3150


Реализуется 35% возвратных отходов. Транспортно заготовительные расходы- 5% от чёрного веса материалов. Вспомогательные материалы составляют 8% от стоимости основных материалов.
Норма времени на изготовленные изделия:

а) заготов. цех (сдельные работы)- 1,35 норма часа

б) сборочный (повременные)- 7,1 норма часа

Средний % премий рабочим-сдельщикам- 13%. Дополнительная зарплата произв. рабочих- 7%. Отчисления на соц. нужды 26%. 

РСЭС на единицу изделия 8320 руб. Часовая тарифная ставка бригады на сдельных работах 4000 руб. в час. А на повременных- 7800 руб. в час. 

Годовой фонд основной зарплаты всех произв. рабочих в заготовительном цехе- 4 млн.60 тыс. руб., а в сборочных- 5млн.600тыс. руб. 

Цеховые накладные расходы в год в заготов. 3560, а в сборочном- 6млн.

Общепроизводные накладные расходы в год в обоих цехах- 7млн.100тыс. руб.

Внепроизводительные накладные расходы составляют 2,4% в полной себестоимости. Нормативные рентабельности изделий составляют 28%. Наценка торговых организации- 25%. НДС- 18%.

Решение:

1. Находим стоимость чёрного веса изделия А.

    230х0,87+75х7,1+180х3,79+89х2,88=1671,12 руб.

2. Находим стоимость чистого веса.

    68х0,87+47х7,1+97х3,79+37х2,88=867 руб.

3. Находим стоимость возвратных отходов.

    [(230-68)х0,24+(75-47)х2,71+(180-97)х0,09+(89-37)х3,15]=380,788 руб.

4. Находим транспортно заготовительные расходы.

    1671,12х0,05=83,556 руб.

5. Находим стоимость основных материалов.

    1671,12-380,788=1290,332 руб.

6. Находим стоимость вспомогательных материалов.

    1290,332х0,08=103,227 руб.

7. Находим общие расходы на материалы.

    1290,332+103,227+83,556=1477,115 руб.

8. Основная зарплата бригады на отдельных  работах за 1 изделие.

    4000х1,35=5400 руб.

9. Сколько деталей делается в год на сд. работах в подготовительном цехе.

    4060000=752

       5400

10. Общая зарплата бригады на сд. работах с 1 изделием + соц. нужды.

    5400х1,07х1,13х1,26=8226,716 руб.

11. Зарплата повременных работах на 1 изделие.

    7800х7,1=55380 руб.

12. Количество деталей на повременных работах.

    5600000=101

      55380

13. Зарплата с отчислениями на соц. Нужды бригады сборного цеха.

    55380х1,07х1,26=74663,316 руб.

14. Полная стоимость производного изделия.

    [1477,115+8226,716+74663,316+3560000+6000000+7100000+8320]х1,024=165350,374.

                                                                    752            101       752+101

15. Прибыль предприятия с 1 изделия.

    Прибыль/себестоимость = рентабельность.

    165350,374х0,28=46298,105 руб.

16. Цена продукции.

    Цена = прибыль + себестоимость.

    (46298,105+165350,374)х1,18=241411,546 руб.

17. Продажная цена изделия.

241411,546+241411,546х0,25=312627,952 руб.

                                                             Задача 8.

	Объем выпуска
	Размер арендной платы, руб.
	Арендная плата на 1 шт.
	% изменение объема выпуска
	%  изменение затрат  на 1 шт.
	Коэффициент реагирования 

	100
	80000
	800
	-
	-
	-

	200
	80000
	400
	100
	-50
	-0.5

	300
	80000
	266.7
	50
	-33.3
	-0.67

	400
	80000
	200
	33.3
	-25
	-0.75

	500
	80000
	160
	25
	-20
	-0.8
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                                                             .Задача 9
По сравнению с базисным годом в отчетном периоде объем выпускаемой продукции увеличится на 32%, удельный вес постоянной части  в накладных расходах 42%, а общепроизводственных расходов- 71%,постоянные расходы увеличиваются на 24%, а переменные на 46%, в отчетном периоде сумма цеховых накладных расходов увеличится на 24%, а переменных на 46%, в отчетном периоде сумма ценовых накладных расходов 500 тысяч рублей, общепроизводственных расходов 300 тысяч рублей.

Рассчитать экономию и перерасход себестоимости.

Решение:

1) Находим сумму постоянной части цеховых расходов в учетном периоде: 

500[image: image151.png]



2) Находим сумму постоянных цеховых расходов в базисном периоде:

210-210[image: image153.png]x 0.24

59.6




3) Находим сумму  переменной части цеховых расходов в отчетном периоде: 500[image: image155.png]



4) Находим сумму переменной  части расходов  в базисном периоде: 290-290[image: image157.png]x 0.46

56,6




5) Находим сумму постоянных расходов, которые были запланированы: 159.6[image: image159.png]x 1.32





6)  Находим запланированную сумму переменной части в накладных расходов: 159.6×1.32=206.712

7) Находим экономию или перерасход по ценовым накладным расходам: 210-210.672+290-206.712=82.62 тыс. руб.

Вывод: общая сумма перерасхода составила 82.62 тыс. руб.;
8) Находим сумму постоянной части обще-образованных расходов: 300×0.71=231

9) 231-213×0.24=161.88

10) 300×10.29=87

11) 87-87-0.46=46.98

12) 161.88×1.32=213.682

13) 46.98×1.32=62.01

14) 213-213.682+87-62.01=24.31

Классификация издержек.3
Деление себестоимости по статьям затрат:

1. Затраты не посредственно связаны с производством продукции, услуг ( включая расходы по контролю производственных процессов) и качеству выпускаемой продукции;

2. Затраты связанные с использованием природного сырья (затраты на культивацию земель, оплата воды);

3. Затраты на подготовку и освоение производства:

а) затраты на подготовительные работы в добывающих отраслях (доработка месторождений, очистка территорий);

б) затраты на освоение новых предприятий производственных цехов и агрегатов;

в) затраты на подготовку и освоение продукции не предназначенной для серийного и массового производства;

г) затраты на подготовку и освоение производства новых видов продукции серийного и массового производства.

По данной статье затрат нельзя относить себестоимость:
а) затраты на индивидуальное опробование отдельных видов машин и механизмов и комплексное опробование всех видов оборудования с целью проверки их качества;

б) затраты на содержание дирекции предприятия;

в) затраты по подготовке кадров на вновь выводимом действии предприятия;

г) затраты по устранению недоделок в объектах.

             4.  Затраты не капитального характера связанные с совершенствовании технологий и и организаций производства;

             5.   Затраты связанные с изобретательностью.

             6.   Затраты на обслуживание производственного процесса:

                       а) расходы по обеспечению производственного сырья, топливом;

                       б) затраты по поддержанию основных фондов;

                       в) затраты по обеспечению выполнения санитарных гигиенических требований, включая затраты на содержание помещений, инвентаря.

              7.   Затраты по обеспечению нормальных условий труда и техники безопасности;

              8.    Текущие затраты, связанные с содержание и эксплуатацией средств природоохранительного назначения;

              9.    Затраты, связанные с управлением производства:

                        а) затраты на содержание аппарата управления;

                        б) затраты на командировки;

                        в) содержание и обслуживание технических средств управления;

                        г) представительские расходы связанные с коммерческой деятельностью.

             10.    Затраты, связанные с подготовкой и переподготовкой кадров в чужом учебном заведении;

             11.    Затраты, связанные с набором рабочей силы;

             12.    Затраты по транспортировке работников, мест работы и обратно, туда где нет транспорта общего пользования;

             13.    Затраты, связанные с осуществлением работы вахтовым методом;

             14.   Оплата неявок предусмотренных законом;

             15.   Отчисление ЕСН;

             16.   Платежи по кредитам банка;       

             17.   Оплаты услуг банков;

            18.    Затраты, связанные  со сбытом продукции;

            19.    Затраты, связанные с содержанием помещений;

           20.     Затраты на амортизацию;

           21.     Налоги и сборы;

           22.      Износ не материальных активов, лицензия, право пользования.

Классификация издержек и прочее разделение труда.

	Признак классификации
	                              Элементы классификации

	Способ включения себестоимости
	1. Прямые; непосредственно относимые на себестоимости изделия;
2. Косвенные - относимые изделия.

	Состав затрат
	1. Простые затраты; одноэлементные – состоящие из одного элемента затрат;
2. Сложные – состоят из нескольких элементов затрат. 

	Технико-экономическое содержание
	1. Основные затраты;
2. Накладные расходы.

	Отношение к процессу производства
	1. Затраты предметов производства труда;
2. Затраты средств труда;

3. Затраты живого труда.

	Сфера 
	1. Затраты сферы производства;
2. Затраты сферы обращения.

	Периодичность возникновения
	1. Единовременные;
2. Периодические;

3. Текущие.

	Охват планирования
	1. Планируемые;
2. Не планируемые.

	Имитированные
Степень готовности продукции


	1. Лимитируемые;
2. Не лимитируемые.

1. Затраты на готовую продукцию;

2. Затраты в незавершенном производстве.



	В зависимости от деятельности предприятия 
	1. Зависимые;
2. Не зависимые.


Описанная группировка затрат позволяет определить технологическую, цеховую, производственную и полную себестоимость.

К технологической себестоимости относят только пря​мые затраты на производство по таким статьям, как: сырье и материалы, возвратные отходы (вычитаются), топливо и энергия на технологические цели, основная заработная плата производственных рабочих. Технологическую се​бестоимость часто называют участковой, так как затра​ты, составляющие ее, складываются на производствен​ном участке.

Цеховая себестоимость образуется путем добавления к технологической себестоимости калькуляционных ста​тей затрат, формирующихся на уровне цеха: дополнитель​ной заработной платы производственных рабочих, отчис​лений на социальные нужды производственных рабочих и общепроизводственных расходов.

Производственная себестоимость есть сумма цеховой себестоимости и калькуляционных статей затрат, склады​вающихся в целом по предприятию — общехозяйствен​ных и прочих производственных расходов.

Полная себестоимость состоит из производственной себестоимости и коммерческих расходов.

Кроме того, на промышленном предприятии могут вы​деляться следующие статьи затрат:

• покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия — используется при значительном удельном весе их в матери​альных затратах;

• полуфабрикаты собственного производства — приме​няется на предприятиях со сложным технологическим про​цессом сборки деталей, узлов, блоков, агрегатов и т.п. в го​товое изделие, а также в химической промышленности, литейном производстве и других производствах, имеющих переделы для превращения сырья и полуфабрикатов в гото​вый продукт; при этом на полуфабрикаты собственного про​изводства составляют отдельные калькуляции, особенно если полуфабрикаты реализуют на сторону;

• расходы на подготовку и освоение новых видов про​дукции;
• возмещение износа инструментов и приспособлений целевого назначения;

• потери от брака — в эту статью включают: затраты на исправление бракованной продукции; стоимость техноло​гических потерь (технологического брака), превышающих установленные нормы; стоимость окончательно забрако​ванной продукции за вычетом стоимости полученных от разборки этой продукции деталей, узлов, блоков, материа​лов и металлолома по цене возможного их использования при реализации; стоимость материалов, полуфабрикатов, деталей, изделий, испорченных при наладке оборудования сверх технических норм, установленных на эти цели.

Таким образом, группировка затрат по калькуляцион​ным статьям должна обеспечить наилучшее выделение рас​ходов, которые связаны с производством отдельных видов продукции и могут быть прямо или косвенно включены в себестоимость этой продукции.

Часто группировку затрат по калькуляционным стать​ям, принятую в машиностроении, используют другие про​мышленные предприятия с учетом особенностей своего производства и характера продукции.

  Руководство предприятия все время стоит перед необ​ходимостью выбора оптимальных решений, касающихся цены реализации, номенклатуры, ассортимента и объема выпускаемой продукции, кредитной и инвестиционной политики и многого другого. В поисках таких, экономичес​ки обоснованных решений рассчитывают и анализируют альтернативные варианты поведения предприятия.

Недостаточно, чтобы отдельные решения были экономи​чески эффективными сами по себе. Необходимо добиваться того, чтобы вся деятельность предприятия в комплексе стала рентабельна и обеспечивала денежные поступления в объе​ме, удовлетворяющем заинтересованные в экономических результатах производства лица (владельцев, кредиторов, ру​ководителей, работников). Основной задачей планирования затрат и является определение экономических результатов деятельности предприятия, ожидаемых в будущем периоде.

Планирование — один из элементов управления, включающий в себя выбор цели предприятия и средств для ее достижения.

Планирование наводит мост между существующим по​ложением и тем, которого мы хотим достичь в будущем. Основная задача планирования — сведение к минимуму риска предпринимательства.
Руководство предприятия все время стоит перед необ​ходимостью выбора оптимальных решений, касающихся цены реализации, номенклатуры, ассортимента и объема выпускаемой продукции, кредитной и инвестиционной политики и многого другого. В поисках таких, экономичес​ки обоснованных решений рассчитывают и анализируют альтернативные варианты поведения предприятия.

Недостаточно, чтобы отдельные решения были экономи​чески эффективными сами по себе. Необходимо добиваться того, чтобы вся деятельность предприятия в комплексе стала рентабельна и обеспечивала денежные поступления в объе​ме, удовлетворяющем заинтересованные в экономических результатах производства лица (владельцев, кредиторов, ру​ководителей, работников). Основной задачей планирования затрат и является определение экономических результатов деятельности предприятия, ожидаемых в будущем периоде.

Планирование — один из элементов управления, включающий в себя выбор цели предприятия и средств для ее достижения.

Планирование наводит мост между существующим по​ложением и тем, которого мы хотим достичь в будущем. Основная задача планирования — сведение к минимуму риска предпринимательства.
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Плановый объем затрат рассчитывают исходя из намечаемой структуры (номенклатуры и ассортимента) продукции и объема ее производства.

Вышеназванные задачи решаются путем технико-экономических расчетов. При этом используют материальные технические нормы, нормативы труда и иные параметры производственного процесса, фиксируемые технической документацией, а также принимают во внимание экономические условия производственной деятельности: систему оплаты труда, цены ресурсов, нормативы платежей и другие, устанавливаемые законами и нормативными актами.

Определение состава и объема затрат не столько экономическая, сколько технико-экономическая задача. Уровень затрат на предприятии зависит от профессионализма и творческого потенциала инженерных кадров и организаторов производства, а корректность отнесения затрат на виды деятельности предприятия, единицы продукции, производственные подразделения и другие объекты — от квалификации экономистов.

Принципиальная схема процедуры определения планового объема затрат показана на рис. 

   В процессе долгосрочного планирования для выбора правильного решения очень важна информация о составе и структуре продукции, о предполагаемых затратах на производство  того или иного продукта, об уровне затрат в целом в отдельные периоды, о потребности в капитальных вложениях. На основании этой информации решаются вопросы о том, какие товары продавать на тех или иных рынках, по каким[ ценам, как осуществлять финансирование (из каких источников и в какие сроки), где лучше размещать производство,

Предварительная оценка издержек может предотвратить производство убыточной продукции. Эту оценку следует

производить на основе: четко определенных объемов про​изводства (желательно предусмотреть многовариантные задания и расчеты соответствующих затрат); технологии производства изделий; вариантов замены материалов; цен на материалы и тарифы на услуги других предприятий; раз​бивки затрат и качественных показателей на составляющие для сравнения их с затратами и показателями, достигнуты​ми конкурирующими предприятиями. Предварительная оценка призвана выявить необходимость дальнейшей мо​дернизации изделия. При разработке перспективных (дол​госрочных) планов оценка предполагаемых издержек учи​тывает затраты на новое оборудование и другие элементы основного капитала.

К расчету предварительных затрат следует приступать на стадии разработки изделия и маркетинговых исследо​ваний, так как именно в ходе конструирования, разработ​ки технологии, определения емкости рынка закладывается уровень затрат, начинается планирование доходов и конт​роль за „издержками производства.

После подсчета нормативных и фактических затрат мож​но оценить разницу между ними и установить, чем она выз​вана: различным объемом прямых затрат, накладных расхо​дов; выбором между производством и приобретением полуфабрикатов; затратами на обеспечение качества,

изме​нениями стандартных норм; количеством выпускаемой про​дукции; влиянием спроса, цены или другими факторами.

При предварительной оценке необходимо постоянно акцентировать внимание на учете прямых затрат, воздей​ствующих на затраты производства, например почасовых затрат на различные операции, а также на сравнитель​ном анализе расходов при использовании различных ма​териалов и др.

Квалифицированная предварительная оценка позволя​ет исключить дорогостоящие, нерентабельные элементы из производственного процесса.

При оценке конечных затрат надлежит учесть все воз​можные расходы на изготовление стандартного изделия. Так как выпуск нового изделия часто требует больших ма​териальных и трудовых затрат и накладных расходов, надо  выявить отклонения от затрат на аналогичные виды уже освоенной продукции. На этапе текущего планирования в условиях рыночной экономики объем допустимых затрат на изделие диктует ры​ночная цена, основу которой составляют затраты предприя​тий-конкурентов, производящих аналогичную продукцию.

Допустимые затраты предприятия на производство и реализацию 1-го изделия 3 можно рассчитать по формуле 
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где Црын.i. — рыночная цена рыночного изделия; Кренi — коэффици​ент рентабельности i-го изделия, рассчитываемый как от​ношение прибыли к себестоимости изделия.

В случае, когда предприятие принимает решение о произ​водстве продукции без получения прибыли от ее реализации (например, для сохранения рабочих кадров), К . = 1. Верхним пределом общего объема допустимых затрат для предприятия по изделию в этом случае выступает рыночная цена изделия.

Допустимые материальные затраты изделию рассчитывают по конструкторско-технологическим докумен​там исходя из норм расхода и рыночных цен материалов, комплектующих изделий и покупных полуфабрикатов:

где д. — норма расхода j-го материала, комплектующего изде​лия, покупного полуфабриката; Цj — рыночная цена j-го мате​риала, комплектующего изделия, покупного полуфабриката.
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Допустимые затраты на основную заработную плату ра​бочих Зоснраб определяют с учетом установленной текущим планом доли коммерческих расходов, накладных косвенных расходов и дополнительной заработной платы к основной заработной плате рабочих (сметной ставки списания наклад​ных расходов).

1. Если эта доля меньше единицы, расчет ведут по формуле
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где Кком i, Кнакл i, Кдоп. i     . — соответственно ставки списания

на изделие коммерческих, накладных расходов и дополни​тельной заработной платы рабочих;
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2. Если эта доля превышает единицу, используют формулу.
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Если объем допустимых затрат таков, что угрожает убыт​ками предприятию, это сигнал, оповещающий, что изделие экономически неконкурентоспособно и надо принимать сроч​ные меры для повышения эффективности производства.

Причины превышения экономически целесообразного уровня затрат следует искать в несовершенной конструк​ции изделия, устаревшей технологии производства, мето​дах учета и контроля затрат, которые не способны ком​пенсировать повышенные расходы на отдельные виды ресурсов (например, энергоносители и др.). Предваритель​ная оценка допустимых конечных затрат — это основа повышения конкурентоспособности предприятия.
     Развитие предприятия часто требует больших капиталь​ных вложений в оборудование и другие элементы основ​ного капитала. Необходимо производить расчет потребно​сти в основном капитале при создании предприятия, его расширении.

После решения вопроса об эффективности запланиро​ванных инвестиций потребность в капитальных затратах может быть определена путем суммирования ожидаемых цен приобретаемых элементов основного капитала.

Управление капитальными вложениями является одним из элементов общей системы управления затратами пред​приятия, так как капитальные вложения направлены на обеспечение перспективного уровня затрат и соответствен​но доходов предприятия.

Принимая решение о вложении средств в долгосроч​ные активы, необходимо ответить на следующие вопросы:

• увеличат ли они прибыльность предприятия;

• найдутся ли средства на приобретение средств ?

Текущие затраты являются объектом краткосрочного (те​кущего) планирования. Они обусловливаются текущими ус​ловиями, материальными, кадровыми и финансовыми ре​сурсами, которыми располагает предприятие, и в значительной степени — качеством перспективного планирования.

Текущие затраты отражаются в сметах (годовой, квар​тальной, месячной) для предприятия в целом, отдельных подразделений или отдельных элементов расходов.
Текущие сметы конкретизируют перспективный план с учетом изменения внешних условий и состояния пред​приятия.

Сметы помогают согласовать и координировать дей​ствия различных подразделений, чьи интересы в некото​рых случаях не совпадают. Например, начальник отдела материально-технического обеспечения производства за​интересован в размещении крупных заказов, чтобы полу​чить большую скидку, а начальник производственного от​дела не приветствует создания больших запасов, финансист же смотрит на все с точки зрения наличия средств у пред​приятия. В ходе составления сметы руководители согласу​ют действия своего подразделения с другими.

Смета — важный инструмент управления и контроля за функционированием подразделений. Сравнивая факти​ческий уровень различных категорий расходов со смет​ным, плановым, руководитель в силах выявить отклонения и внести коррективы в ход производства. Управление за​тратами по отклонениям может осуществляться в рамках особой системы.

Смета находит применение при оценке эффективнос​ти работы руководителя и его мотивации.

В целях отражения изменяющихся условий и вновь появившейся информации целесообразно осуществлять непрерывное или скользящее составление квартальных и месячных смет.

Исходной базой для составления смет является програм​ма сбыта. Эта программа устанавливает объем, номенкла​туру и ассортимент реализуемой продукции, определяющих

производства предприятия в тех случаях, когда спрос Цвыступает фактором, ограничивающим объем производ​ства. Программа сбыта является основой для планирова​ния совокупного дохода от реализации и экономического [результата — прибыли.

Процесс составления плановой сметы должен идти сни​зу вверх — от руководителей, которые несут ответствен​ность за ту или иную сферу деятельности, к тем, кто координирует функционирование предприятия в целом. Различают сметы:

• затрат на производство по предприятию в целом   и его производственным подразделениям (цехам)  — в них [устанавливается общая сумма расходов на производствен​ную деятельность;

затрат на содержание функциональных отделов и служб (бюджеты);

комплексные — расходов на подготовку и освоение производства; расходов на износ инструментов и приспо​соблений целевого назначения; транспортно-заготовитель-ных расходов; общепроизводственных расходов, в том числе на содержание и эксплуатацию оборудования (форма 3.1) цеховых расходов; общехозяйственных расходов; прочих  производственных расходов; коммерческих расходов;

Выделение перечисленных расходов в отдельные объекты сметных расчетов связано в основном с необходимостью более точного отнесе​ний их на тот или иной вид выпускаемой продукции.

целевые — командировочных расходов, представитель​ных расходов, расходов на страхование, рекламу, связь и др. Выделение указанных расходов в отдельный объект связано как с необходимостью контроля целевого использования денежных средств, так и с законодательными ограничениями на объем этих расходов, вклю​чаемых в себестоимость продукции.

Состав расходов, включаемых в ту или иную смету, регламентируется существующими на предприятии инст​рукциями или положениями по планированию, учету и калькулированию затрат.

Существуют различные способы количественной оцен​ки конкретных статей смет. В производственной деятель​ности можно ориентироваться на нормативные затраты как основу калькуляции себестоимости объема выпуска,

Форма 3.1. Смета общепроизводственных расходов на 199___г.
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запланированного в смете. Отправной точкой могут слу​жить данные прошлых смет с учетом изменения условий в будущем.

По мере продвижения смет снизу вверх должны про​исходить их сбалансирование и корректировка. В процес​се координации составляется сметный счет прибылей и убытков, баланс движения денежных средств.

После согласования смет их сводят в обобщенную сме​ту, по утверждении которой соответствующие сметы на​правляются во все центры ответственности предприятия. Итоговые данные сметы затрат на производство характе​ризуют экономическую эффективность производственно​го процесса (сокращение затрат в целом и по отдельным элементам, изменение структуры затрат). Смета затрат имеет большое значение для финансового планирования, так как служит базой для определения потребности в оборотных средствах.

Порядок формирования сводной сметы отображен на рис. 3.2.

В дальнейшем необходимо ежемесячно сравнивать за​планированные и фактические расходы и пересматривать планы предприятия. Если реальные условия отличны от ожидавшихся, смета должна быть уточнена. Составление сметы на текущий год следует рассматривать как непре​рывный и динамичный процесс.

В заключение стоит отметить, что если капитальные вложения направлены на формирование будущих затрат и до​хода и, следовательно, получение будущей прибыли, то те​кущие затраты определяют ее уровень на данный период.
6.Сущность и формы заработной платы.Формы оплаты труда и методы его расчёта

Заработная плата является формой вознаграждения за труд и важным стимулом работников предприятия, поскольку выполняет воспроизвод​ственную и стимулирующую (мотивационную) функции.

В промышленно развитых странах Запада обычно различают такие понятия, как "зарплата" и "жалованье". Обычно под зарплатой пони​мают вознаграждение работников физического труда, а под жалова​ньем - вознаграждение работников умственного труда. Оба этих тер​мина в связи с расширением социальных условий постепенно сближаются, но имеют и различия: если заработная плата ограничена от​носительно коротким сроком (1 день, 1 ч) и ее уровень определяется путем переговоров между профсоюзом и работодателем, то выплаты жалованья обусловливаются  более  продолжительным  периодом (1 месяц, 1 год), а его уровень определяется путем индивидуальных переговоров.

К вознаграждениям относятся пенсии, пособия по нетрудоспособности, оплачиваемые отпуска, право пользования транспортом компании и другие дополнительные льготы, а также комиссионные, доля в прибыли фирмы и др.

Общий уровень оплаты труда на предприятии может зависеть от следующих основных факторов:

          результатов хозяйственной деятельности предприятия, уровня его прибыльности;

кадровой политики предприятия;

         уровня безработицы в регионе, области, среди работников соответст​вующих специальностей;

                   влияния профсоюзов, конкурентов и государства; политики предприятия в области связей с общественностью и др. Рациональная организация оплаты труда на предприятии позволяет стимулировать результаты труда и деятельность его работников, обеспе​чивать конкурентоспособность на рынке труда и готовой продукции, необходимую рентабельность и прибыльность продукции.

Цель рациональной организации оплаты труда — обеспечение соот​ветствия между его величиной и трудовым вкладом работника в общие результаты хозяйственной деятельности предприятия, т. е. установление соответствия между мерой труда и мерой потребления.

В основу организации оплаты труда на многих российских предпри​ятиях положены следующие основные принципы:

    осуществление оплаты в зависимости от количества и качества труда; дифференциация заработной платы в зависимости от квалификации работника, условий труда, отраслевой и региональной принадлежности | предприятия;

      систематическое повышение реальной заработной платы, т. е. превы​шение темпов роста номинальной заработной платы над инфляцией;

        превышение темпов роста производительности труда над темпами роста средней заработной платы.

Организация оплаты труда непосредственно на предприятии состоит из следующих основных элементов: формирование фонда оплаты труда; нормирование труда; установление тарифной системы; определение формы и системы заработной платы. Фонд оплаты труда представляет собой источник средств, предназна​ченных для выплат заработной платы и выплат социального характера. Нормирование труда дает возможность учитывать качество труда и индивидуальный вклад работника в общие результаты деятельности пред​приятия.

Тарифная система позволяет соизмерять разнообразные конкрет​ные виды труда, учитывая их сложность и условия выполнения, т. е. учитывать качество труда, и является самой распространенной на рос​сийских предприятиях. Она состоит из следующих основных элемен​тов:

         тарифные сетки, устанавливающие дифференциацию в оплате труда с учетом разряда работы и отраслевой принадлежности предприятия;

тарифные ставки, определяющие абсолютный размер оплаты простого труда (1-го разряда) в единицу времени (день, час);

         тарифно-квалификационные справочники, подразделяющие различ​ные виды работ на группы в зависимости от их сложности;

         районные коэффициенты к заработной плате, компенсирующие раз​личия в стоимости жизни в различных природно-климатических усло​виях (регионах);

доплаты к тарифным ставкам и надбавки за совмещение профес​сий, расширение зон обслуживания, сверхурочные работы, работу в праздничные и выходные дни, вредность, работу во вторую и третью смены и др.

            Формы и системы заработной платы устанавливают связь между ве​личиной заработка и количеством и качеством труда и обусловливают определенный порядок ее начисления в зависимости от организацион- ных условий призводства и результатов труда.

На большинстве предприятий действуют 2 основные формы оплаты труда: повременная и сдельная.

Повременной называется такая форма оплаты труда, при которой заработная плата работникам начисляется по установленной тариф​ной ставке или окладу за фактически отработанное на производстве время.

Исходя из механизма оплаты повременная форма стимулирует преж​де всего повышение квалификации работающих и укрепление дисцип​лины труда.

Повременная форма оплаты труда обычно применяется в следующих случаях:

       если рабочий не может оказывать непосредственного влияния на увеличение выпуска продукции, который определяется прежде всего произ​водительностью машины, аппарата или агрегата;

         если отсутствуют количественные показатели выработки, необходи​мые для установления сдельной расценки;

при условии правильного применения норм труда.

Применение повременной формы оплаты труда наиболее целесооб​разно в следующих условиях:

             на участках и рабочих местах, где обеспечение высокого качества продукции и работы являются главным показателем работы;

                  при выполнении работ по обслуживанию оборудования, а также на конвейерных линиях с регламентированным ритмом;

          на работах, на которых учет и нормирование труда требуют больших затрат и экономически нецелесообразны, а также где труд работника не поддается точному нормированию;

           на работах, которые можно формально пронормировать и учесть их результаты, но выработка при выполнении этих работ не является ос​новным показателем.

Для повременной формы оплаты труда характерны 2 основные си​стемы заработной платы: простая повременная и повременно-преми​альная.

          При простой повременной системе заработная плата работника (ЗПпп) |за определенный отрезок времени может быть определена следующим (образом:

ЗП    = тхТ,
пп
где m   - часовая (дневная) тарифная ставка рабочего соответствующего

разряда, руб;

Т   - фактически отработанное на производстве время, ч (дни). ,  При повременно-премиальной системе заработная плата работника (ЗПпвп) может быть определена по следующей формуле:
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где

р — размер премии в процентах к тарифной ставке за выполнение

установленных показателей и условий примирования; к - размер премии за каждый процент перевыполнения установ​ленных показателей и условий примирования, %

    п — процент перевыполнения установленных показателей и усло​вий премирования.                                                                     •

При сдельной форме оплаты труда заработная плата работникам на​числяется по заранее установленным расценкам за каждую единицу вы​полненной работы или изготовленной продукции.

Сдельная форма оплаты труда стимулирует прежде всего улучшение объемных, количественных показателей работы. Поэтому она применя​ется на участках производства с преобладанием ручного или машинно-ручного труда: именно в этих условиях возможно учесть количество и качество произведенной продукции, обеспечить увеличение объема про​изводства и обоснованность устанавливаемых норм труда.

Сдельную форму заработной платы наиболее целесообразно приме​нять при:

наличии количественных показателей работы, которые непосредст​венно зависят от данного рабочего или их бригады;

возможности у рабочих увеличить выработку или объем выполнен​ных работ;

необходимости на данном участке стимулировать рабочих к даль​нейшему увеличению выработки продукции или объемов выполня​емых работ;

возможности точного учета объемов (количества) выполняемых ра​бот;                                                   

применении технически обоснованных норм труда.

При использовании сдельной формы оплаты труда сохраняется опас​ность снижения качества выпускаемой продукции, нарушения режимов технологических процессов, ухудшения обслуживания оборудования и его преждевременного выхода из строя, нарушения требований техники: безопасности, перерасхода материальных ресурсов.

В ряде промышленно развитых стран Запада многие профсоюзные организации отрицательно относятся к сдельной форме оплаты труда, поскольку с их точки зрения она устанавливает зависимость заработка рабочего от его индивидуальных способностей и носит потогонный ха​рактер.

Сдельная форма оплаты труда подразделяется на системы по спо​собам:

       определения сдельной расценки (прямые, косвенные, прогрессивные, аккордные, подрядные);

            расчетов с работниками (индивидуальная или коллективная);

материального поощрения (с премиальными выплатами или без них). (Эти способы используются одновременно.)

При прямой индивидуальной сдельной системе заработной платы за-работок рабочего (ЗП    ) может быть определен по следующей формуле:
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где Р. — расценка на i-й вид продукции или работы, руб; q.  — количество обработанных изделий i-го вида, нат. ед. Расценка за единицу выполненной работы или изготовленной про​дукции может быть определена следующим образом:
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Или
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гдеNv и Nrr— соответственно нормы времени на обработку одного изделия и выработки за определенный промежуток времени.

При прямой коллективной сдельной системе заработок рабочих может быть определен аналогичным образом с использованием коллективной: сдельной расценки и общего объема произведенной продукции (выполненной работы) бригадой в целом.

При сдельно-премиальной системе рабочему-сдельщику или бригаде рабочих кроме заработка по прямым сдельным расценкам выплачивает​ся премия за выполнение и перевыполнение установленных количеств венных и качественных показателей, предусмотренных установленным положением о премировании. В этом случае заработок рабочего по сдель-230

премиальной системе (ЗПсп) может быть определен по следующей формуле:
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Наиболее распространенными показателями и условиями премиро​вания рабочих на российских предприятиях являются:

         выполнение и перевыполнение производственных заданий по выпус​ку продукции и повышению производительности труда;

        работа по технически обоснованным нормам выработки;

       снижение трудоемкости изготовления продукции;

         снижение брака;

         сдача продукции с первого предъявления и др.

Целесообразно дополнять основной заработок рабочего, рассчитан​ного по повременно-премиальной системе, количественными показате​лями, а рассчитанного по сдельно премиальной системе — качественны​ми показателями премирования. Как показывает опыт, премирование целесообразно осуществлять по двум-трем одновременно применяемым показателям и условиям премирования.

При косвенно-сдельной системе заработной платы, применяемой преж​де всего для оплаты труда вспомогательных рабочих, непосредственно занятых обслуживанием основных рабочих, определяются косвенно-сдельные расценки (Ркс):
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где тт    —  тарифная ставка вспомогательного рабочего, руб;

Nтп    —   норма выработки основных рабочих, обслуживаемых дан​ным вспомогательным рабочим.

Заработная плата рабочего при косвенно-сдельной системе оплаты |труда (Зп,) может быть определена по следующей формуле:
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|тде qosn—объем произведенной продукции (выполненной работы) ос​новными рабочими, обслуживаемыми данным вспомогатель​ным рабочим.

. При сдельно-прогрессивной системе изготовленная продукция в преде​лах установленной нормы оплачивается по обычным расценкам, а сверх этой нормы — по повышенным.

Аккордная система заработной платы предусматривает установление определенного объема работ и общей величины фонда заработной платы на оплату труда, выплачивава

ются после завершения всего комплекса работ независимо от сроков их| выполнения. Данная система заработной платы стимулирует прежде все​го выполнение всего комплекса работ с меньшей численностью работа​ющих и в более короткие сроки.

Оплата труда служащих осуществляется в соответствии с установ​ленным им по штатному- расписанию окладом и в соответствии с действующей системой премирования. По своему характеру она бли​же к повременно-премиальной системе с той лишь разницей, что вместо тарифной ставки (дневной или часовой) фигурирует месяч​ный или годовой оклад. Установленные показатели и условия преми​рования учитывают специфику труда служащих умственного труда, а также специфику того подразделения, в котором данный служащий работает.

Основным источником выплат заработной платы всем категориям ра​ботающих является фонд заработной платы, средства которого форми​руются за счет себестоимости выпускаемой продукции.

Плановая величина фонда заработной платы (ФЗП) может быть оп​ределена различными способами:

Метод прямого счета:
Где Чсп- среднесписочная плановая численность работающих, чело​век;
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Зпср    — средняя заработная плата 1 работающего в плановом пери​оде с доплатами и начислениями, руб.

С помощью данного метода общий фонд заработной платы .может | быть рассчитан исходя как из численности работающих и их заработной платы в целом по предприятию, так и по категориям и отдельным груп​пам работников.

2. Нормативный метод расчета:
-  общий объем выпускаемой продукции в плановом периоде, руб.;

—  норматив заработной платы на 1 руб. выпускаемой продук​ции, руб.
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При обосновании норматива заработной платы на 1 руб. выпуска​емой продукции предприятие должно учитывать планируемое изме​нение производительности труда,  ожидаемый уровень инфляции и планируемое изменение реальной заработной платы своих работников.

Состав фонда заработной платы и осуществляемые из него, выплаты являются в России объектом государственного регулирования и регламентирования          

социального характера, утвержденного постановлением Госкомстата Рос​сийской Федерации от 10 июля 1995 г. № 89.

В соответствии с данной Инструкцией в состав фонда заработной пла​ты включаются:

оплата за отработанное время;

оплата за неотработанное время;

единовременные поощрительные выплаты

выплаты за питание, жилье, топливо.

Оплата за отработанное время включает в себя:

заработную плату по тарифным ставкам и окладам, а также по сдель​ным расценкам;

стоимость продукции, выданной в порядке натуральной оплаты;

премии и вознаграждения;

стимулирующие доплаты и надбавки к тарифным ставкам за профес​сиональное мастерство, совмещение профессий и должностей;

компенсационные выплаты, связанные с режимом работы и услови​ями труда, и др.

Оплата за неотработанное время включает в себя оплату:

ежегодных и дополнительных отпусков;

льготных часов подростков;

простоев не по вине работника;

вынужденного прогула и др.

Единовременные поощрительные выплаты включают в себя:

единовременные (разовые) премии;

вознаграждение по итогам работы за год, годовое вознаграждение за выслугу лет (стаж работы); материальную помощь, предоставляемую всем или большинству ра​ботников;

денежную компенсацию за неиспользованный отпуск;

стоимость бесплатно выдаваемых работникам в качестве поощрения акций или льгот по приобретению акций и др.

В последние годы некоторые крупные зарубежные предприятия, ис​пользуя новый управленческий подход, отказываются не только от ин​дивидуальной сдельной, но и от повременной системы оплаты труда. При этом система материального стимулирования ориентируется на фак​тическую квалификацию работника (на основании не диплома, а уровня выполняемой работы). На таких предприятиях работники получают фик​сированное жалованье за квалификацию, а не за число человеко-часов, проведенных на своем рабочем месте.

Под фактической квалификацией понимается также способность ра​ботника не только выполнять свои непосредственные обязанности, но и участвовать в решении производственных проблем, разбираться в лю​бом аспекте хозяйственной деятельности своего предприятия.
7.Состав и структура цены

.
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Рис. 11.1. Подходы к ценообразованию

В мировой хозяйственной практике получили признание два подхода к ценообразованию — затратный и рыночный. В извест​ном смысле — это два альтернативных подхода, о чем свидетель​ствует их схематическое представление (рис. 11.1). Затратную модель ценообразования пронизывает производственный менед​жмент, рыночную — маркетинг.

Сущность затратного подхода заключается в том, что отправной точкой при расчете цен являются фактические затраты фирмы на производство и реализацию товаров. Затратное цено​образование имеет объективные границы — дефицит товаров и услуг в национальном хозяйстве. Модель цены при затратном методе ее формирования включает три базовых элемента: переменные затраты на изготовление единицы изделия, средние на​кладные (постоянные) затраты на ту же единицу и удельную при​быль. Моделирование на практике затратных цен осуществля​ется разными способами, но наибольшее распространение полу​чили: 1) определение цены с помощью норматива рентабельности к затратам; 2) определение цены посредством торговых скидок и надбавок. Первый способ обычно используют изготовители продукции, второй — ее продавцы. Цену на базе норматива рен​табельности можно представить следующей формулой:

Ц = 3(\.+ Р3),                                                                      (11.1)

где Ц — цена; 3 — удельные затраты; Р3 — рентабельность к за​тратам.

Рентабельность к затратам равна отношению удельной при​были к удельным затратам. Вопрос в том, какие затраты прини​мать в расчет. Если исходить из элементов затратной цены, то в качестве удельных затрат можно -принять как удельные перемен​ные затраты, так и общие затраты (переменные плюс накладные).

Выбор варианта расчета цены зависит от наличия исходных дан​ных. Если на фирме хорошо поставлен управленческий учет, то специалисты по ценообразованию располагают надежными дан​ными по переменным (прямым) затратам на производство еди​ницы продукции. В случае отсутствия данных по прямым удель​ным издержкам фирма вынуждена принимать в расчет цены нор​мативную рентабельность как отношение удельной прибыли к общим издержкам.

В теории и практике ценообразования принято выделять пред​отвратимые и невозвратные затраты. Предотвратимые — это такие затраты, которые еще не были осуществлены или которые могут не осуществляться без потерь для производства (к примеру, за​траты на рекламу). Невозвратные — это неизбежные затраты. Та​кое деление затрат позволяет изменять структуру цены без сущест​венного ущерба для производства. Принимаемый фирмой при рас​чете цены норматив рентабельности предопределяется возможностью самофинансирования расширенного воспроизвод​ства. С этой целью в удельную прибыль фирма закладывает так называемую инвестиционную составляющую. Такая практика ши-роко распространена в современной России (к примеру, в РАО ЕЭС и других естественных монополиях). Отметим, что торговая скидка по определению не может превышать норматив рентабель​ности фирмы — изготовителя данного товара.

В современных условиях продвижение товара по каналам сбыта осуществляется через несколько звеньев, представленных дистрибьюторскими структурами. Передача товара от одного звена к другому требует расчета соответствующих цен, которые опре​деляются на основе торговых скидок. Модель такой цены мож​но представить следующей формулой:
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где Цп — цена приобретения товара дистрибьюторской компа​нией; Тс — торговая скидка.

Например, если завод предложил товар на реализацию магазину по цене 900 руб. за единицу, торговая скидка, устраивающая магазин, равна 10%, то в продажу этот товар попадет по цене 1000 руб., т.е. 900/(1 -0,1)/

Модель цены на основе торговой надбавки представляет со​бой зеркальное отражение модели на основе торговой скидки. Для определения продажной цены торговец просто к покупной цене добавляет желаемую им наценку в процентах к покупной цене. Это можно выразить формулой

Ц = ПП(1 + ТН),                                                                        (11.3)
где Тн — торговая надбавка.

Основная идея рыночного подхода заключается в установлении цен таким образом, чтобы фирма обеспечивала высокую прибыль​ность посредством систематической оптимизации соотношения ценность/затраты на свою продукцию. Фундаментальным пове​денческим мотивом современной фирмы является удовлетворе​ние разнообразных потребностей покупателей. Именно широкое разнообразие покупательского спроса открывает перед специа​листами по ценообразованию неограниченное поле варьирова​ния ценами на товары фирмы. Задача ставится так: добиться максимальной разницы между ценностью товара для покупате​ля, которую он готов заплатить, и затратами на изготовление фирмой данного товара с такими свойствами. При этом специ​алисты фирмы должны стремиться к тому, чтобы как можно большая часть этой разницы доставалась фирме и как можно меньше выигрыша осталось покупателю.

Моделирование рыночных цен базируется на понятии эко​номической ценности товара. Под экономической ценностью товара принято понимать цену лучшего из доступных покупате​лю альтернативных товаров, которую называют ценой безразли​чия, увеличенную на ценность для покупателя тех свойств данно​го товара, которые отсутствуют у лучшей альтернативы. Ал​горитм определения экономической ценности товара сводится к следующим шагам:

•  определение цены безразличия;

•  определение отличий;

•  оценка значимости отличий с позиций покупателя;

•  суммирование цены безразличия с оценкой отличий. Цена безразличия определяется специалистами фирмы на ос​нове доступной информации о ценах на альтернативные товары других фирм. Поиск цены безразличия для товаров розничной торговли (потребительских товаров) трудностей не вызывает. Сложнее определить цену безразличия на промышленный товар. Информации о ценах на такие товары крайне мало, и она не обладает достаточной достоверностью из-за неизвестной система работает с одним товаром. Претензии на ассортиментную при​быль побуждают фирмы формировать ряды близких по конеч​ному предназначению товаров. В таких условиях рассмотренные подходы к ценообразованию на единичный товар необходимо скорректировать на линейку товаров, т.е. группу товаров, кото​рые тесно связаны между собой единой качественной характе​ристикой. Товары с одинаковым функциональным назначени​ем, различающиеся уровнями основных параметров (мощность, грузоподъемность, октановое число и т.д.), принято называть це​новой этажеркой или параметрическим рядом товаров.
Независимо от выбранной модели ценообразования струк​тура цены представляет собой упорядоченный набор определенных элементов. Этот набор ограничивается пределами бизнеса, т.е. той его частью, которую берет на себя фирма на пути от из​готовления продукта до его доведения до конечного потребите; ля через розничную торговлю, а его контуры очерчиваются в про​цессе формирования цены. Схематично процесс структурирования цен можно представить в виде табл. 11.1.

Структура цены

Таблица 11.1
	Элементы цены
	1              Вид цены

	Себестоимость производства и реализации продукта Прибыль изготовителя
	Оптовая цена изготови​теля

	Оптовая цена изготовителя Акциз НДС
	Оптовая цена отпускная (контрактная)

	Отпускная цена Издержки посредника Прибыль посредника НДС посредника
	Оптовая цена закупки

	Цена закупки Издержки торговли Прибыль торговли НДС торговли
	Розничная цена


Приведенные в таблице виды цен принято называть стандар​тизованными. Однако в зависимости от специфики отрасли, сферы

экономики, способа доставки товара потребителю и некоторых других факторов стандартные цены модифицируются. Эти мо​дификации исходя из удобства для реальной практики также стандартизованы, а стандартизованные модификации цен, вме​сте взятые, образуют систему цен.
Ценовая система — это единая, упорядоченная совокупность различных цен, обслуживающих и регулирующих экономические отношения между участниками национального и мирового хозяй​ства. С определенными условностями систему цен можно пред​ставить схематически (рис. 11.2). Включение в цену транспорт​ной составляющей основано на системе франкирования цен — ранжирования транспортных расходов по принципу до пункта поставки на пути продвижения товара от изготовителя до потре​бителя. В общем случае в зависимости от способа доставки в цену товара включаются следующие транспортные расходы (табл. 11.2).

Таблица 11.2
Система франкирования цен

	Вид цены в зависимости от способа доставки
	Транспортные расходы, включаемые в цену

	Франко-склад поставщика
	Транспортные расходы до склада постав​щика

	Франко-станция отправления
	Предыдущие расходы плюс расходы по доставке товара на станцию отправления

	Франко-вагон станция отправления
	Предыдущие расходы плюс расходы по погрузке товара в вагон

	Франко-вагон станция назначения
	Предыдущие расходы плюс расходы по доставке до станции назначения

	Франко-станция назначения
	Предыдущие расходы плюс расходы по выгрузке товара из вагона на станции на​значения     |

	Франко-склад потребителя
	Предыдущие расходы плюс расходы по доставке товара от станции назначения до склада потребителя


Приведенная классификация цен имеет общепринятое толко​вание, основанное на независимости покупателя и продавца. Од​нако в реальной практике нередки случаи осуществления сделок с заинтересованностью. Сделки с заинтересованностью — это сделки управленческих работников предприятия в ущерб остальным за​интересованным участникам данного предприятия (к примеру,
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передача имущества в безвозмездное пользование лицу, являюще​муся учредителем этой организации, участником, руководителем, членом органов ее управления и контроля). На таких сделках ос​новано распространенное в России трансфертное ценообразова​ние.

Трансфертное ценообразование

Трансфер — это передача прав владения товаром, активом, в том числе и доходом от использования этого товара (актива), либо перевод активов, товаров или доходов от их использования из одного места в другое. Трансфертная цена — это экономический инструмент перевода части маржинального дохода от зависимо​го предприятия в головное либо в другое зависимое предприятие, расположенное в налоговом оазисе либо имеющее налоговые и дру​гие льготы. В современной России трансфертное ценообразова​ние имеет очень широкое распространение, особенно в топлив​но-энергетическом комплексе, черной и цветной металлургии. Трансфертные цены, по которым ведется передача продукции между центрами финансовой ответственности (ЦФО) в рамках компании, являются ключевыми для определения финансового результата (прибыли) ЦФО. В случаях когда ЦФО юридически не обособлены, можно отказаться от расчета прибыли. Однако если бизнес-единицы являются юридическими лицами и ком​пания представляет собой холдинг, расчет прибыли является необходимым. Кроме того, товарооборот структурных подразде​лений между собой и корпоративным центром подлежит нало​гообложению. В связи с этим трансфертное ценообразование является одним из ключевых аспектов финансового управления холдинговых компаний.

Пример. Рассмотрим особенности трансфертного ценообразования в вертикально интегрированных российских нефтяных холдингах. При установлении трансфертных (внутрихолдинговых) цен российскими нефтяными компаниями учитываются такие аспекты, как снижение налогового бремени и концентрация денежных потоков в холдинговой компании в целях централизованного направления прибылей на рас​ширение бизнеса и обслуживание кредитов.

Трансфертное ценообразование в отрасли появилось в России в начале 1995 г., когда холдинги взяли на себя экспорт сырой нефти. Сначала они экспортировали нефть от имени своих добывающих ком​паний и «прокручивали» выручку от п;родажи, прежде чем перечислить ее дочерним фирмам. Со временем холдинговые компании стали сами покупать сырую нефть у добывающих «дочек» по ценам, близким к внутрироссийским, и, экспортируя ее, получали прибыль с каждого барреля за счет разницы между экспортной и внутренней ценой. Пе​реход к жесткому внутрихолдинговому ценообразованию происходил постепенно: холдинги позволяли добывающим компаниям экспорти​ровать часть нефти самим, что они иногда делают и сейчас. Тогда же началась и консолидация денежных потоков на уровне холдингов. После падения курса рубля в третьем квартале 1998 г. разброс цен возник и на внутреннем рынке: внутрихолдинговые цены остались на прежнем уровне, а свободные цены на нефтепродукты выросли вслед за миро​выми.

ЮКОС — компания с жестким внутренним ценообразованием. Основные прибыли через холдинг и аффилированные финансовые структуры, Роспром и Менатеп, использовались для покупки Восточ​ной нефтяной компании, а также различных других активов, включая компанию АВИСМА — производителя титановой губки, Росшину и даже предприятия, производящие продукты питания. ЛУКойл участвует в новых проектах на Каспии и в Тимано-Печорском бассейне и за ру​бежом, что требует сосредоточения на уровне холдинга прибылей до​бывающих компаний. Холдинг также вкладывает прибыли в приобре​тение нефтеперерабатывающих мощностей в странах Восточной Ев​ропы и СНГ. Компания ТНК ВР за счет прибылей, полученных благодаря трансфертному ценообразованию, скупала долги _бывших «дочек» СИДАНКО. В случае Славнефти консолидация денежных по​токов на уровне холдинга могла иметь такую цель, как создание фон​да для покупки доли компании во время приватизации. СИДАНКО, Роснефть и КомиТЭК тоже применяли внутрихолдинговое ценообра​зование.

Политика трансфертного ценообразования является одним из ключевых аспектов финансового управления в холдинговых струк​турах, будучи тесно связанной с кредитной, налоговой, инвес​тиционной и амортизационной политикой. Благодаря возмож​ности проведения гибкой финансовой политики (что особенно необходимо в нестабильной экономической среде, характерной для современной России) создание холдинговых структур явля​ется одним из наиболее распространенных способов реструкту​ризации компаний.

Возмещение издержек в каждом производственном цикле яв​ляется необходимым условием процесса воспроизводства. Для определения нижнего предела цены, т.е. предела, до которого пред​приятие может снизить цену для сохранения его позиции на рын​ке, необходимо сделать калькуляцию себестоимости на уровне пря​мых {переменных) расходов, т.е. определить так называемую гра​ничную себестоимость. До уровня, покрывающего эти затраты, может быть снижена цена, хотя это вынужденная, временная мера. Однако она позволяет выиграть время для того, чтобы выяснить, что стоит за действиями конкурентов — реальное снижение затрат на производство либо демпинговая политика — и принять соот​ветствующие решения. Возможно, это будет активный поиск спо​собов снижения затрат на производство данного изделия либо решение о снятии его с производства как исчерпавшего ресурс рентабельности.

На основе деления затрат на постоянные и переменные в ценообразовании решаются вопросы определения прироста без​убыточного объема выпуска, формирования ассортиментной программы с учетом «вклада» каждого вида продукции в покры​тие постоянных затрат (затрат на создание условий выпуска дан​ного товара) и формирование прибыли. Устанавливается запас финансовой безопасности — прогнозный объем продаж товара сверх объема, соответствующего точке безубыточности. Принято считать, что нижним пределом запаса финансовой прочности является превышение безубыточного объема продаж не менее тем на 7%. Для определения точки безубыточности использу​ется формула
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где Ко — безубыточный объем производства (продаж), шт.; С— постоянные затраты фирмы за анализируемый период, тыс. руб.; Ц— цена единицы изделия, руб.; V' — переменные затраты на единицу изделия, руб.

В ценообразовании эта базовая формула имеет особую об​ласть применения. Чтобы ответить на вопрос, какой минималь​ный прирост объема продаж необходим для сохранения прежнего объема маржинального дохода пошге изменения цены, на прак​тике используется следующая формула:
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где АК0 — прирост безубыточного объема продаж в результате изменения цены, %; АЦ— изменение цены, руб.; Дс — удельный маржинальный доход (цена за вычетом переменных затрат на единицу изделия), руб.

Если требуется определить прирост безубыточного объема продаж в натуральном выражении, то полученный результат по формуле (11.4) в относительных единицах надо умножить на объем продаж до изменения цены.

Отметим, что цены можно как снижать, так и повышать, но последствия от этих изменений в результативности бизнеса во многом зависят от эластичности спроса на продукцию фирмы. Если спрос по цене эластичен (мера чувствительности спроса к изменению цены, измеряемая процентным изменением величины спроса к вызвавшему его процентному изменению цены, — ко​эффициент эластичности1), то повышение цены, как правило, ведет к сокращению объема продаж в большей мере, чем возра​стает выручка от продаж из-за подорожания товара. В этом слу​чае особое внимание следует обращать на порог финансовой безопасности. Напротив, при высокой эластичности спроса по 1 цене выгодно снижать цены, поскольку в таких условиях прирост объема продаж всегда выше, чем необходимо для сохране​ния прежней суммы прибыли.

На практике редко встречаются ситуации, когда изменение | цены не влечет изменения затрат. Если в результате изменения цены изменились и переменные затраты, то прирост безубыточного объема продаж можно определить по следующей формуле: 
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Колебание спроса вследствие изменения цен зависит от значения | коэффициента эластичности. В экономической науке принято вы​делять три стандартные ситуации: 1) если коэффициент эластично​сти (Кз) находится в диапазоне от бесконечности до единицы, то сни​жение цен ведет к росту оборота, а их повышение — к его падению;

2)  при К = 1 оборот постоянный независимо от изменения цены;

3)  при К, от нуля до единицы снижение цены ведет к снижению оборота, а рост цены вызывает рост оборота.

Если с изменением цены меняются постоянные затраты, то прирост безубыточного объема продаж рассчитывается по формуле
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где АС — изменение постоянных затрат.

В случае одновременного изменения постоянных затрат и цены прирост безопасного объема продаж определяется путем сложения прироста безубыточного объема продаж в результате изменения цены с приростом безубыточного объема продаж, обеспечивающего возмещение изменения постоянных затрат.

Приведенные методы оценки влияния изменений парамет​ров цены на прибыльность и объемы продаж дают объективные значения этих показателей. Однако на эти объективные показа​тели можно активно воздействовать, и прежде всего с помощью рекламы, способной воздействовать на чувствительность поку​пателей к изменениям уровня цен и ценности товаров. Приме​нение рекламы может принести фирме наибольшую выгоду в том случае, если она планирует выйти на рынок с ценой ниже сред​нерыночной. Кроме того, фирмы обычно рекламируют наибо​лее прибыльные товары, что позволяет с наибольшей вероятно​стью окупить затраты на рекламу.

Цена выступает главным инструментом коммерческой поли​тики фирмы, поэтому выбор принципов, методов и правил це​нообразования зависит от целей, которых фирма стремится до​стичь. В этой связи следует с крайней осторожностью относиться к утверждениям, будто основной целью деятельности фирмы является максимизация прибыли, т.е. получение ее наибольшей величины на протяжении фиксированного периода времени — квартала, года. В данном случае не принимаются во внимание следующие обстоятельства:

• фирма не может на длительных интервалах времени добиваться максимальной прибыльности, поскольку она не может учесть всех внешних ограничений в будущем (к примеру, неожидан​ное появление сильного конкурента может вынудить фирму озаботиться не столько максимизацией прибыли, сколько сохранением своей доли продаж посредством снижения цен и потери части прибыли);

• цель максимизации прибыли является производной от цели более высокого порядка — максимизации ценности фирмы, выражаемой суммой денег, которую владельцы фирмы мог​ли бы получить от продажи ее активов по рыночным ценам. Другими словами, проблема ценообразования — это двуеди​ная задача, включающая собственно ценообразование продуктов фирмы и ценообразование активов фирмы или проблему оцен​ки самой фирмы как системы ее бизнеса.

Проблема ценообразования осложняется еще и тем, что в за​висимости от рыночной активности фирмы занимают или пози​цию фирмы-новатора, или позицию консерватора. Действитель​но, для фирмы-новатора нет более важной цели, нежели дости​жение высоких темпов роста, выраженных наращиванием оборота или ростом продаж. Мало того, рост прибыльности (как вторич​ная цель в общем случае) достигается автоматически при росте объема продаж. Напротив, для фирмы-консерватора главное — удержать завоеванную многолетними усилиями рыночную пози​цию, что достижимо в условиях стабилизации цен и прибыльно​сти фирмы. Фирмы, которые выстраивают ценовую политику на этой основе, избегают как резкого снижения цен во избежание повода для начала войны цен, так и их заметного роста, даже если для этого имеются веские основания. Основной причиной столь явной осторожности является нежелание фирмы достичь сверх​высокой прибыльности продаж, являющейся общеизвестной при​манкой для входа на рынок конкурентов. Умеренная прибыльность выступает надежной гарантией достижения долгосрочной страте​гической цели — роста стоимости самой фирмы.

8.Методы ценообразования
Ценовая политика — это система стандартных принципов и правил формирования цен на товары и услуги фирмы при осущест​влении типовых хозяйственных операций. Выбор ценовой поли​тики зависит от рыночной силы самой фирмы. Если фирма об​ладает рыночной силой, достаточной для того, чтобы устанав​ливать на свои товары цены, отличные от цен конкурентов, то такая фирма занимает монопольное положение и относится к фир​мам, формирующим цены. Напротив, фирмы, обладающие ма​лой рыночной силой, вынуждены строить ценовую политику, ис​ходя из складывающихся среднерыночных цен. Ту же позицию занимает любая фирма на рынках совершенной конкуренции. 

Фирмы, формирующие цены, обычно предпочитают политику стабильных цен, которая реализуется посредством продажи то​варов согласно прейскурантам (сборникам цен), утвержденным высшим менеджментом фирмы. Главное достоинство этой це​новой политики в том, что она обеспечивает поддержание на фирме устойчивого экономического равновесия. Но именно в таком состоянии фирма обладает наибольшими возможностями добиваться реализации стратегии долгосрочного успеха, после​довательно и настойчиво заниматься формированием своего имиджа.

Центральным инструментом ценовой политики любой фир​мы является ценовая дискриминация — практика продажи иден​тичных товаров разным покупателям по неодинаковым ценам или продажа товаров большими партиями по более низким ценам, чем цены малых партий. Параметры ценовой дискриминации обыч​но задаются руководством фирмы. Параметры определяют: круг покупателей, имеющих право на дополнительные скидки; усло​вия, при выполнении которых предоставляются скидки (форма платежа, размер партии, срок закупки и др.); размер и вид скидки.

Наибольшее применение на практике нашла система ски​док по разным формам платежа или условиям платежа. Глав​ной особенностью этой системы скидок является устоявшаяся технология оформления условий платежа в договорах. Для фирм с равномерным производственным циклом общепринятой нор​мой является предоставление рассрочки платежа до 30 дней, ко​торая в договоре поставки обычно записывается «нетто 30». Для фирм с сезонным характером производства время рассрочки, как правило, увеличивается. На практике нередки случаи расчетов на условиях «нетто 60» и более. Во всех этих случаях расчеты ведутся по контрактным ценам. Для ускорения расчетов поку​пателям часто предоставляются определенные льготы в виде скидки к контрактным ценам в зависимости от времени дос​рочной оплаты. Эти стимулирующие условия отражаются в контракте записью «/в/я, нетто 30», где т — размер скидки к контрактной цене или сумме платежа; п — срок платежа, в те​чение которого предоставляется скидка. Например, запись «3/10, нетто 30» означает, что если покупатель производит оп​лату в течение первых 10 дней, то ему дается скидка в размере 3% от контрактной цены товара.

На практике встречаются и другие виды скидок данного типа. Некоторые фирмы, ограничивающие оперативный цикл своей финансовой жизни календарным месяцем, часто этот цикл за​кладывают в формулировки условий поставки товара. Например, запись «2/20 кон., нетто 60» означает, что при допустимой рас​срочке платежа в 60 дней фирма-покупатель может воспользо​ваться скидкой в размере 2% к контрактной цене товара, если осуществит оплату в течение 20 дней после окончания текуще​го месяца. Широко применяются и другие скидки, к примеру за большой объем закупок. Для продавца это дает возможность снижать затраты на организацию продаж, хранение, транспор​тировку, а также ведет к общему росту объема продаж. Для по​купателя выгодность использования скидки определяется пре​вышением выгоды от покупки по пониженной цене над увели​чением расходов на хранение сверхнормативного объема этих товаров. Условием применения такой скидки является приобре​тение партии товара сверх определенной величины, а саму скидку называют некумулятивной. Кумулятивная скидка — это процент снижения контрактной цены, который гарантируется покупателю, если он покупает за определенный период количество товара сверх указанного в договоре поставки.

Таким образом, условия предоставления скидок могут варь​ировать в больших пределах. Определение же этих пределов — одна из важных задач руководства фирмы. Практика показыва​ет, что политика скидок за особые условия платежей индивиду​альна для каждой фирмы, а ее содержание зависит прежде всего от двух обстоятельств — конкурентоспособности фирмы и теку​щих экономических условий. Очевидно, если экономика стра​ны находится в условиях подъема, то условия предоставления скидок будут иметь тенденцию к ужесточению, и наоборот — к ослаблению при промышленном спаде. Кроме того, политика скидок может быть успешной, если она обладает гибкостью, т.е. учитывает особенности контрагентов, чутко реагирует на изменения на рынках.

Взаимосвязи служб фирмы

Реализация ценовой дискриминации — это тонкий инстру​мент управления, затрагивающий интересы многих служб фир​мы, поэтому пользоваться им следует с предельной осторожно​стью. На практике нередки случаи, когда ценовая дискримина​ция используется сотрудниками службы сбыта вразрез с интересами фирмы. Сломить такую заинтересованность служащих можно только двумя путями: особой системой контроля и материальным стимулированием не за максимальный объем, а за максимальную прибыльность продаж. Внутрифирменные про​тиворечия, связанные с ценовой дискриминацией, показаны на рис. 11.3.
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Рис. 11.3. Схема взаимосвязей служб фирмы

Как видно из рисунка, на финансы оказывают постоянное давление цепочки 1, 2 и 5. Давление цепочки 1 проявляется в стремлении отсрочки платежей клиентов, поскольку чем боль​ше отсрочка платежа, тем эффективнее решаются проблемы сбыта. Однако расширение масштаба продаж может обернуться и убыт​ками, поскольку чем больше отсрочка платежа, тем выше издер​жки на финансирование оборотного капитала в части дебитор​ской задолженности. Критерием безубыточного роста объема про​даж является превышение прибыли от роста продаж над ростом издержек на реализацию с учетом временной стоимости денег в результате отсрочки платежей. Важность этого критерия прояв​ляется и в том, что он выступает барьером для демпинговых цен, широко применяемых при захвате рынков сбыта, а также мери​лом эффективности политики скидок в целях ускорения инкас​сации выручки.

Выход из данной противоречивой ситуации возможен исклю​чительно в рамках компромисса между интересами финансовой службы и службы сбыта фирмы. Давление цепочки 2 проявля​ется в стремлении уменьшить отсрочку платежей за приобрета​емые фирмой материально-производственные запасы. Очевид​но, чем меньше рассрочка платежа, тем меньше усилий требу​ется со стороны службы снабжения для выполнения своих функций. С другой стороны, чем меньше сроки погашения кре​диторской задолженности, тем труднее обслуживать эти долги. Кроме того, наличие в пассивах большого числа часто возобнов​ляемых источников сопряжено с нарастанием мелких рисков, что создает постоянное финансовое напряжение на фирме. Роль руководства фирмы, вытекающая из приведенной схемы, состоит в том, чтобы сбалансировать интересы участников цепочек 1 и 2. Это непременное условие построения равновесного цикла потока денежных средств.

В общем случае стратегия рассматривается как планирова​ние достижения генеральных целей, т.е. под стратегией пони​мается совокупность целей и основных способов их достижения, в том числе и в области ценообразования. Разработка ценовой стратегии является неотъемлемым атрибутом стратегического планирования в широком смысле, которое называют планиро​ванием роста, развития фирмы, поэтому стратегические реше​ния связаны с выбором альтернативных направлений использо​вания ресурсов. Стратегические проблемы всегда носят долго​срочный характер. Разработка ценовой стратегии любой фирмы базируется на общепринятых типовых стратегиях ценообразова​ния: 1) стратегии премиального ценообразования; 2) стратегии нейтрального ценообразования; 3) стратегии ценового прорыва 4).Стратегия премиального ценообразования

Стратегия премиального ценообразования, которая получила название стратегии «снятия сливок», основана на применении цен, существенно выше среднерыночных, с целью вычленения узкого сегмента рынка с особым (изысканным) покупателем. Устанавливая цены на более высоком уровне, чем в среднем на рынке, фирма получает выгоды от высокой доходности продаж в узком сегменте рынка. Часто суть этой стратегии — принесе​ние в жертву высокого объема продаж для обеспечения их вы​сокой прибыльности, т.е. достижение высокой удельной прибыль​ности продукции фирмы. Критерием эффективности данной стратегии является превышение прироста массы прибыли за счет продаж по повышенной цене над потерями массы прибыли за счет сокращения количества проданных товаров по сравнению с уровнем, возможным при более низкой цене.

Объективной основой стратегии премиального ценообразо​вания является уникальность товара, которая может базироваться на обладании патентом, лучшим каналом сбыта, доступом к ог​раниченным ресурсам, высокой репутации фирмы и товара. Кроме

того, эта стратегия успешно применяется на рынках престиж​ных товаров, где покупатели высоко ценят возможность покуп​ки товара, недоступного рядовому покупателю. Современная крупная фирма, выпускающая широкий параметрический ряд, импровизирует данную стратегию в формах: «стратегия имиджа», «стратегия выше номинала», «стратегия комплект», «стратегия набор» и др. Практическая реализация этих стратегий основана на методе параметрического ценообразования — установлении цен на параметрический ряд в соответствии с формализованной мо​делью зависимости цены от значений основных потребительских (технических) параметров изделий. В результате формируется це​новая этажерка.

Стратегия нейтрального ценообразования

Стратегия нейтрального ценообразования базируется на под​держании цен фирмы на среднерыночном уровне или устанав​ливает цены на ее продукцию исходя из соотношения цена/цен​ность, приемлемого для большинства покупателей. Это наибо​лее распространенная стратегия ценообразования на стабильных рынках, поскольку раздел рынка уже произошел и нет смысла переходить к активному проведению стратегии премиального ценообразования, тем более стратегии ценового прорыва. Кро​ме того, опыт показывает, что затраты на манипулирование це​нами часто превосходят издержки на использование разнообраз​ных маркетинговых технологий, обеспечивающих достижение тех же целей. Стратегию нейтрального ценообразования часто назы​вают вынужденной стратегией, с помощью которой фирмой под​держивается приемлемый для нее ценовой ряд, т.е. сложившиеся соотношения цен на разные модели и модификации одного и того же товара всех фирм, представленных на данном рынке.

Стратегия ценового прорыва

Стратегия ценового прорыва заключается в поддержании фирмой цен на более низком уровне относительно среднерыноч​ного с целью завоевания большей доли рынка и получения боль​шей массы, а не нормы прибыли за счет роста объема продаж. Успешное осуществление данной стратегии на практике зави​сит от выполнения ряда условий. Во-первых, должен существо​вать большой круг покупателей, способных быстро переключить​ся на покупку товара у новой фирмы. Это критически важное условие, поскольку реакция покупателей на разницу цен не яв​ляется автоматической. Во-вторых, в цене товара переменные затраты должны быть невелики, а удельный маржинальный доход существен. Мало того, при высоком удельном доходе неболь​шое снижение цены не может привести к резкому падению об​щего дохода. В-третьих, нет опасности вступления конкурен​тов в ценовую войну. Такое возможно, если фирма, проводя​щая политику ценового прорыва, обладает неоспоримыми конкурентными преимуществами, либо фирма настолько мала, что крупным компаниям нет смысла реагировать на ее агрес​сивное поведение, либо спрос настолько эластичен, что сни​жение цен ведет к общему расширению границ рынка, т.е. доли рынка хватает всем.

При реализации любой стратегии осуществляются расчеты прибыли с учетом выбора различных методов ценообразования: способ «средние издержки + прибыль», на основе анализа без​убыточности и обеспечения целевой прибыли, на основе ощу​щаемой ценности товара, по правилу равенства маржинального дохода маржинальным издержкам и т.д., а выбор способа — дело каждой конкретной фирмы.

Ценообразование в нестабильной экономике

В нестабильной экономике выбор ценовой стратегии сопря​жен со многими трудностями. Немалая доля сбыта российских фирм приходится на страны бывшего СССР, где национальные валюты крайне слабые, а уровень инфляции заметно выше, чем в России. В таких условиях российские фирмы вынуждены ак​тивно применять валютные оговорки — инструменты фиксации цен. В начальный период реформ многие российские фирмы в крайне нестабильных условиях были вынуждены прибегать к этим инструментам даже на внутреннем рынке.

Выбор той или иной модели ценообразования зависит от множества факторов. Для России традиционной считается стра​тегия ценообразования «от себестоимости к цене». Предпри​ятия многих отраслей до сих пор исповедуют эту стратегию. Однако в последнее время фирмы все чаще демонстрируют выбор нетрадиционной стратегии — «от цены к себестоимос​ти». Этот выбор объясняется не столько теоретическими кон​цепциями рыночной экономики, сколько общим уровнем жизни в современной России. Бессмысленно предлагать на рынок России джип стоимостью 25 000 долл. как товар мас​сового спроса. Россия воспринимает джип в таком качестве максимум за 10 000 долл.
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В целом любая стратегия — это реализация фундаментального принципа. Если проанализировать всю стоимостную цепочку от поставщиков до клиентов, то можно определить созданную сто​имость. Это максимальная цена, которую клиенты готовы пла​тить, за вычетом издержек производства продуктов и услуг, пре​доставляемых поставщиками (в том числе и затрат на персонал)1. При этом вся созданная стоимость делится на три части: сто​имость, причитающаяся поставщикам; стоимость, причитающаяся компании; стоимость, причитающаяся клиентам. Первая часть выражается денежными средствами, выплаченными сотрудни​кам и поставщикам, за вычетом альтернативных издержек пре​доставления продуктов или услуг компании (реальные расходы плюс упущенная выгода от продаж нетрадиционным клиентам). Вторая часть есть чистая стоимость, полученная от клиентов, за вычетом средств, выплаченных сотрудникам и поставщикам за проданный товар компании. Третья часть — это разность между максимальной ценой, которую покупатель готов заплатить за товар или услугу, и реально заплаченной ценой.

Конкурентную цену не следует путать с низкой ценой. Дру​гими словами, низкая цена не является гарантией успеха в кон​курентной борьбе.

Продукция производственно-технического назначения обла​дает рядом особенностей, которые формируют специфику ее це​нообразования и спроса на такую продукцию. Во-первых, спрос на продукцию производственно-технического назначения во мно​гом определяется конъюнктурой на рынках потребительских то​варов, для изготовления которых она применяется. Во-вторых, многие виды продукции производственно-технического назна​чения (машины и технологическое оборудование, здания и со​оружения) используются длительное время, поэтому для поку​пателя важна не только цена на эту продукцию, но и последу​ющие затраты на ее использование, или эксплуатационные

затраты. В-третьих, полезность продукции производственно-тех​нического назначения характеризуется более определенными па​раметрами, нежели полезность потребительских товаров. Обычно эти параметры указываются в разделе тактико-технических данных технического паспорта или иной технической документации на изделие. В-четвертых, продукция производственно-технического назначения поддается четкой классификации, что облегчает обо​снование цены на нее.

Продукция производственно-технического назначения делится на две группы: 1) инвестиционные товары, или товары многократ​ного применения (элементы основного капитала); 2) товары однократного применения или материальные элементы оборот​ного капитала фирмы (сырье, материалы, комплектующие изделия и другие элементы производственных запасов и затрат). Товары первой группы имеют фундаментальное значение для любого национального хозяйства. Именно способность производить передовые инвестиционные товары является определяющим признаком деления стран на индустриально развитые и страны остального мира. Фирмы индустриально развитых стран высту​пают продавцами инвестиционных товаров, фирмы стран осталь​ного мира вынуждены продавать сырье и материалы.

Многие фирмы — покупатели продукции производственно-технического назначения, не скованные межстрановой дискри​минацией1, организуют собственный тендер — конкурс возмож​ных поставщиков, где на основе принципа соотношения ценности/ цены выбирают необходимый элемент основного капитала, часто в исполнении «под ключ» (к примеру, пивоваренный цех, обору​дованный по баварской технологии). Тендер — это строго фор​мализованная процедура организации торговли, весьма сложная, требующая высочайшей экономической квалификации ее учас​тников. Наличие знаний в этой области экономики является мощным конкурентным преимуществом современной фирмы. Без обладания этими знаниями прорыв российских фирм машино​строительного, электротехнического, электронного и другого вы​сокотехнологичного (инновационного) профиля маловероятен, а если и возможен, то на крайне экономически невыгодных ус​ловиях.

Отметим, что продвинутая техника часто не может быть куплена рос​сийской фирмой по причине запрета, к примеру, американским фирмам продавать в Россию и ряд других стран с нерыночной эко​номикой высокотехнологичную продукцию производственно-техни​ческого назначения.

Участие в тендере предполагает составление тендерного пред​ложения (особой заявки в виде оферты). Грамотное ее состав​ление есть результат решения многогранной стратегической за​дачи, в которой есть два обязательных этапа: 1) фундаментальный анализ условий торгов; 2) технико-экономическое обоснование заявки на участие в торгах, где одним из элементов является обоснование цены. Очевидно, что успех в тендере обеспечива​ется усилиями команды высокопрофессиональных специалис​тов (маркетологов, финансистов, юристов, переводчиков, кон​структоров, технологов), поскольку формат стандартной тен​дерной заявки включает преобразованную по международным стандартам финансовую отчетность (обычно за последние пять лет), набор гарантий исполнения условий тендера, обоснова​ние цены, приложение сертификата качества, технические ха​рактеристики изделия и другие документы, подготовленные на двух или трех языках.

Обоснование тендерной цены сводится к оценке вероятности победы в тендере при определенном уровне цены оферты. Для этого необходимо владеть следующей информацией: 1) о составе учас​тников торгов в прошлом; 2) о предлагавшихся соперниками це​нах на этих торгах; 3) об уровне цен победителей торгов. Если фирма, претендующая на участие в тендере, не располагает такой информацией, то ей остается ориентироваться лишь на цены от​крытого рынка. К сожалению, большинство современных россий​ских фирм вынуждены поступать именно так. В результате их шансы на победу в тендере невелики.

9.Классификация предприятий

С точки зрения общественного разделения труда и участия в создании совокупного общественного продукта и национального дохода все отрасли народного хозяйства подразделяются на две сферы: материального производства и непроизводственную.
К сфере материального производства относятся промышлен​ность, сельское хозяйство, лесное хозяйство, строительство, гру​зовой транспорт и связь (в части обслуживания производства),* материально-техническое снабжение и др.
К непроизводственной сфере относятся отдельные виды дея​тельности, в процессе которых материальные блага не создаются; основными направлениями деятельности являются управление и обслуживание. Крупными комплексами отраслей непроизвод​ственной сферы являются: учреждения и организации общего уп​равления (государственный аппарат, суд, прокуратура); учрежде​ния обороны; научные учреждения; отрасли по оказанию услуг населению и др.
Все крупные производственные комплексы, входящие в сфе​ру материального производства, являются основой развития на​родного хозяйства страны, в том числе непроизводственной сфе​ры. Особая роль в этих комплексах принадлежит промышленнос​ти, поскольку она:

 • является главным ведущим комплексом общественного ма​териального производства, в котором создаются орудия тру​да, основная часть предметов труда и товаров народною по​требления;

•  служит основой расширенного воспроизводства. Промыш​ленность непрерывно воспроизводит средства производства как для себя, так и для других отраслей народного хозяй​ства, вооружает техникой все отрасли промышленности, сельского хозяйства, транспорта, связи, строительства и др., а также отрасли, обслуживающие быт людей (торговлю, здравоохранение, образование, жилищно-коммунальное хозяйство);
•  выступает как наиболее активный фактор технического про​гресса в народном хозяйстве. Техническое оснащение всех отраслей народного хозяйства обеспечивает рост производи​тельности общественного труда и конкурентоспособности выпускаемых товаров.
Следует отметить, что строгое и четкое разграничение произ​водственной и непроизводственной сфер народного хозяйства не умаляет общественной необходимости и значимости отраслей не​производственной сферы в обществе, равно и их воздействия на производственную сферу.
Перечисленные производственные комплексы сферы матери​ального производства состоят из различных групп отраслей, на​пример:
промышленность включает: машиностроение, черную и цвет​ную металлургию, энергетику, химическую, газовую, нефтяную отрасли и др.; сельское хозяйство включает две большие группы отраслей: земледелие и животноводство; строительство включает: промышленное строительство, транспортное строительство и др.; грузовой транспорт включает: железнодорожный, морской, реч​ной, воздушный транспорт и др.
Итак, отрасль материального производства — это совокупность предприятий, обладающих общностью технологических процессов, однородностью перерабатываемого сырья и производимой ими про​дукции.
По этим же признакам различаются и отдельные предприятия. Однако для определения отраслевой принадлежности предприя​тия (как первичного звена экономики}--необходима более глубо​кая характеристика отдельных крупных отраслей. В этой связи общероссийским классификатором отраслей народного хозяйства (ОКОНХ) введено понятие отросли. Чем это вызвано?
Каждая отрасль, По-существу, носит комплексный характер, т. е. она состоит из различных подотраслей. В настоящее время в промышленности действуют 16 комплексных отраслей, включа​ющих различное число специализированных отраслей и подотрас​лей. Перечислим в качестве примера основные из них:
топливная промышленность — 16 (в том числе нефтедобыва​ющая, нефтеперерабатывающая, газовая, угольная, сланцевая и торфяная отрасли);
цветная металлургия — 14 (в том числе алюминиевая, медная, никель-кобальтовая);
электроэнергетика — 7 (в том числе тепловые и гидроэлект​ростанции, электрические и тепловые сети, атомные станции); машиностроение и металлообработка — 136; химическая и нефтехимическая промышленность — 32; лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная про​мышленность— 19; легкая промышленность — 48; пищевая промышленность — 34.
Государственной классификацией отраслей народного хозяй​ства принята форма, которая определяет отраслевую (подотраслевую) принадлежность предприятия:

	Код отрасли (подотрасли)
	Наименование
отраслей (подотраслей)
	Предприятия,
входящие в отрасль
(подотрасль)


Приведенная классификация отраслей (подотраслей) и пред​приятий является основной, но не единственной.
В зависимости от характера предмета труда промышленность делится на две группы отраслей — добывающую и обрабатыва​ющую.
В добывающей промышленности используют предметы труда, являющиеся дарами природы, а в обрабатывающей — перерабаты​вают полученное в промышленности и в сельском хозяйстве сы​рье в готовую продукцию.
К добывающим отраслям промышленности относятся отрас​ли, осуществляющие добычу полезных ископаемых, добычу рас​тительного и животного сырья (леса, рыбы и т. д.), а также выработку энергии гидроэлектростанциями. Ведущее место среди отраслей добывающей промышленности принадлежит горнодобывающей (горной) промышленности, предприятия которой осу​ществляют добычу полезных ископаемых.
Горная промышленность подразделяется на четыре группы производств:
•  топливную (добыча угля, нефти, природного газа, горючих сланцев, торфа);
•   рудодобывающую (добыча руд цветных и черных металлов);
•   горно-химическую (добыча калийных и других солей, апа​титов, фосфоритов и др.);
•   нерудных полезных ископаемых (добыча известняка, мра​мора, гранита и др.).
К обрабатывающей промышленности относятся все отрасли, которые осуществляют обработку сырья промышленного проис​хождения (горной промышленности) и сельскохозяйственного происхождения (зерна, молока и т. д.). Ведущими отраслями об​рабатывающей промышленности (как и всего народного хозяй​ства) являются машиностроение и металлообработка.
Экономическое значение деления отраслей на добывающие и обрабатывающие заключается в том, что добывающие отрасли — это характеристика состояния минерально-сырьевой базы страны, которая определяет возможности развития государства.
Отрасли промышленности классифицируются также по при​знакам экономических особенностей (своеобразия) входящих в них предприятий: общность структуры издержек производства, структуры основных производственных фондов, типов производ​ства.
Общность структуры издержек производства
В зависимости от уровня издержек производства отрасли про​мышленности подразделяются на трудоемкие, материалоёмкие, топливо- и энергоемкие, фондоемкие.
Трудоемкие отрасли. В структуре издержек производства наи​большую долю составляют затраты на оплату труда и отчисления на социальные нужды (порядка 50%). К числу таких отраслей от​носятся добывающие отрасли промышленности — угольная, гор​но-рудная, торфяная и др. В этих отраслях предметами труда яв​ляются продукты природы, поэтому отсутствуют затраты на сы​рье и материалы.
Материалоемкие отрасли. Преобладающая доля затрат прихо​дится на сырье и материалы (основные и вспомогательные) — порядка 60—75%. К числу таких отраслей относятся: черная и цветная металлургия, машиностроение и металлообработка, хими​ческая, легкая промышленность и др. Вся отечественная промыш​ленность относится к материалоемкой отрасли сферы материаль​ного производства — доля всех материальных затрат в ней состав​ляет примерно 65%.
Топливо- и энергоемкие отрасли. Значительная доля в общих затратах приходится на топливо. Самая топливоемкая отрасль — электроэнергетика, где доля затрат на топливо (уголь, газ, мазут) составляет около 38% общих затрат (в том числе на тепловых элек​тростанциях — 42%; в тепловых сетях — 25%). К топливоемким отраслям относится также черная металлургия (доля затрат на топливо — 10%). К энергоемким отраслям относятся отрасли, где наибольшая (или значительная) доля затрат приходится на энер​гию. К ним относятся: химическая промышленность (9% затрат на электроэнергию), черная металлургия, где энергозатраты со​ставляют более 8% всех затрат (в том числе затраты на энергию при обогащении руд — 20%, а в производстве ферросплавов — около 28%).
Фондоемкие отрасли. Преобладают затраты на амортизацию основных фондов. К числу таких отраслей относятся: нефтедобы​вающая промышленность (затраты на амортизацию основных фондов — более 20% общих затрат), электроэнергетика (в части гидроэлектростанций, где амортизация составляет 19,5%, и атом​ных станций, где амортизация составляет около 18%), газовая промышленность.
Общность структуры основных производственных фондов
Структура стоимости основных производственных фондов предполагает выделение отраслей промышленности, в которых преобладают следующие виды основных фондов: здания, соору​жения, передаточные устройства, рабочие машины и оборудова​ние.
По этой классификации наибольшая доля зданий в структуре основных фондов приходится: на легкую промышленность (поряд​ка 45%), машиностроение и металлообработку (около 42%), пи​щевую промышленность (около 38%), химическую промышлен​ность (около 34%). Доля сооружений преобладает в основных фондах нефтедобы​вающей (около 67%) и угольной (около 60%) отраслей промыш​ленности.
Передаточные устройства составляют значительную долю в энергетической промышленности.
Доля рабочих машин и оборудования определяется спецификой производства (от 30 до 60%). В целом по промышленности доля машин и оборудования в основных фондах составляет около 37%.
Экономической основой этой классификации является выде​ление пассивной (здания, сооружения, передаточные устройства) и активной (рабочие машины и оборудование) частей основных фондов. Соотношение этих двух частей основных фондов имеет важное экономическое значение, поскольку активная часть основ​ных фондов определяет технический уровень отрасли (подотрас​ли, предприятия) и ее производственные возможности. В настоя​щее время в промышленности пассивная часть составляет пример​но 60%, а активная — 40%. Увеличение доли активной части основных фондов является одной из задач отечественной эконо​мики. Это в равной степени относится к отдельным отраслям, подотраслям и предприятиям.

.
Общность типов производства (единичное, массовое, серийное)
Используются и другие классификационные способы анализа отраслевых (подотраслевых) структур народного хозяйства, напри​мер показатели объемов производства в натуральном и стоимост​ном выражении, поступления налогов в бюджеты всех уровней, численность промышленно-производственного персонала и др.
Основным звеном хозяйственного механизма является пред​приятие; значимость его определяется тем, что предприятие:
•   производит продукцию, выполняет работы и оказывает ус​луги, составляющие основу жизнедеятельности каждого человека в отдельности и общества в целом;
•  является главным субъектом отношений, складывающихся в обществе по поводу производства, реализации, распреде​ления и потребления продукции;
•  формирует спрос на факторы производства, технологичес​кие и продуктовые инновации, организационно-управленческие нововведения;         
•  представляет собой один из важнейших источников форми​рования доходов бюджетов всех уровней. В настоящее время более 50% доходной части фактически исполненного консолидированного бюджета Российской Федерации и бо​лее 70% — федерального составляют соответствующие пла​тежи предприятий (налог на прибыль, налог на добавлен​ную стоимость, платежи за пользование природными ресур​сами и экспортные пошлины). На предприятиях подавляющая часть населения получает воз​награждение за свой труд, материально обеспечивая себя и чле​нов своей семьи.
В заключение следует отметить, что в современном виде на​родное хозяйство страны — это большой и сложный производ​ственно-хозяйственный комплекс, который имеет историческое развитие. По мере развития общественного разделения труда воз​никали все новые и новые отрасли материального производства, менялось их соотношение. Аналогичное историческое развитие имело также и современное предприятие, которое прошло не​сколько стадий своего становления (ремесленное производство, мануфактура, фабрика).
10.Организационно-правовые формы.

Основу любой экономики составляет производство — произ​водство продукции, выполнение работ, оказание услуг. Формой организации производства в современном мире является предпри​ятие. Согласно ГК РФ (ст. 132) предприятие — это имуществен​ный комплекс, используемый для осуществления предпринима​тельской деятельности. При этом имеется в виду, что этот комп​лекс обладает известным производственно-технологическим и финансово-экономическим единством.
Исходя из сказанного, сущность предприятия можно рассмат​ривать с различных позиций. С одной стороны, предприятие — это имущественный комплекс, используемый для осуществления пред​принимательской деятельности. В состав предприятия как имуще​ственного комплекса входят все виды имущества, предназначен​ные для его деятельности, включая земельные участки, здания, сооружения, оборудование, инвентарь, сырье, продукцию, долги, фирменное наименование, товарные знаки и другие исключитель​ные права.
В то же время предприятие — это не только совокупность тех​нологических процессов, производственных зданий, оборудова​ния, но определенное социальное единство, формируемое техни​ческими и организационными процессами, экономическими от​ношениями, складывающимися внутри предприятия. С учетом изложенного определение предприятия можно сформулировать следующим образом:
Предприятие — это хозяйственная единица, обладающая опре​деленной законом экономической и административной самостоятель​ностью, т. е. правами юридического лица, организационно-техническим, экономическим и социальным единством, обусловленным общ​ностью целей деятельности: производством и реализацией товаров, работ, услуг и получением прибыли.
Как было отмечено ранее, современная экономика РФ вклю​чает различные виды предпринимательской деятельности и фор​мы собственности. Это определяет функционирование предпри​ятий в различных организационно-правовых формах, регулиру​емых законодательно (ГК РФ).
Организационно-правовая форма определяется рядом призна​ков: порядком формирования и минимальной величиной устав​ного капитала, ответственностью по обязательствам предприятия, перечнем и правами учредителей и участников и др.
Гражданский кодекс РФ регламентирует существование сле​дующих основных организационно-правовых форм предпринима​тельской деятельности:
1) индивидуальная деятельность (ст. 23);
2) полное товарищество (ст. 69);
3) товарищество на вере (коммандитное товарищество) (ст. 82);
4) общество с ограниченной ответственностью (ст. 87);
5) акционерное общество (ст. 96, 97).
Индивидуальная деятельность. Гражданин вправе заниматься предпринимательской деятельностью без образования юридичес​кого лица с момента государственной регистрации в качестве ин​дивидуального предпринимателя.
Источником собственных средств предприятия, находящего​ся в индивидуальном владении, являются личные средства вла​дельца. Все доходы предприятия принадлежат ему, но и по всем обязательствам отвечает он сам. Причем он несет так называемую неограниченную ответственность. Это означает, что в том случае, когда для расчетов по своим обязательствам средств недостаточ​но, владелец будет рассчитываться по долгам предприятия своим личным имуществом: домом, автомобилем, земельным участком и т. п.
Многие предприниматели объединяют свои капиталы для совместного ведения деятельности. Созданное таким путем пред​приятие представляет собой партнерство. В европейских странах и в России эту форму предприятия называют товариществом.
Итак, вышеприведенные организационно-правовые формы представляют собой две группы: товарищества и общества. Прин​ципиальное отличие их друг от друга заключается в том, что то​варищество — это объединение лиц, как правило, требующее их ктивного участия в деятельности товарищества, а хозяйственное общество есть объединение капиталов, не требующее обязатель​ного участия в деятельности общества.
Товарищества
Полное товарищество признается таковым, если его участни​ки (полные товарищи) в соответствии с заключенным между ними договором занимаются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и несут солидарную ответственность по его обязательствам принадлежащим им имуществом, т. е. кредитор товарищества может предъявить имущественное требование в пол​ном объеме как одновременно ко всем участникам, так и к любо​му из них. Минимальное число участников — двое, максималь​ное число не ограничено. В случае если по каким-либо причинам остается только один участник, полное товарищество преобразу​ется в хозяйственное общество или ликвидируется. Минимальный складочный капитал такого товарищества должен быть не менее 100-кратного минимального размера оплаты труда (МРОТ) на дату подачи учредительных документов на регистрацию.
Учредительным документом полного товарищества является учредительный договор, в котором отражаются все стороны хозяй​ственной жизни. Определяются: порядок создания товарищества, условия передачи ему своего имущества, условия и порядок рас​пределения между участниками прибыли и убытков, порядок уп​равления деятельностью полного товарищества, процедура выхо​да учредителя из его состава, размеры и состав капитала и т. д.
Существуют три способа ведения дел полного товарищества:
•   каждый участник полного товарищества самостоятельно ве​дет хозяйственную деятельность от имени товарищества;
•   участники полного товарищества совместно ведут дела то​варищества, т. е. все сделки от имени товарищества совер​шаются не иначе как на основе совместного решения всех участников;
•   ведение дел полного товарищества поручается одному из участников, остальные если и совершают от имени товари​щества какие-либо сделки, то не иначе как на основании до​веренности «управляющего» участника.
Каждый участник полного товарищества вне зависимости от его доли в складочном капитале обладает только одним голосом. Доходы товарищества распределяются между его участниками пропорционально их долям в общем (складочном) капитале пред​приятия. Величина долей устанавливается участниками при обра​зовании полного товарищества и фиксируется в учредительном договоре.
Товарищество на вере (коммандитное товарищество). Таким признается товарищество, в котором наряду с участниками, осу​ществляющими от имени товарищества предпринимательскую деятельность и отвечающими по его обязательствам своим иму​ществом (полными товарищами), имеется один или несколько участников-вкладчиков (коммандитистов), которые несут риск убытков, связанных с деятельностью товарищества, в пределах сумм внесенных ими вкладов и не принимают участия в осущест​влении товариществом предпринимательской деятельности.
Товарищество на вере создается и действует на основании уч​редительного договора, который подписывается всеми полными товарищами.
Итак, часть участников такого товарищества (полные товари​щи) несет неограниченную ответственность по обязательствам предприятия; другие участники (вкладчики) вносят вклады в ус​тавный капитал и ответственность этих участников ограничена размером их вклада.
Управление товариществом на вере осуществляется полными товарищами. Вкладчики не вправе участвовать в управлении и ведении дел товарищества, но могут выступать от его имени толь​ко по доверенности. Вкладчик товарищества на вере имеет право получать часть прибыли, причитающуюся на его долю в складочном капитале.
Минимальное число участников такого товарищества — двое, из которых один — полный товарищ, другой — вкладчик. Макси​мальное число участников не ограничено.
 Достоинством товариществ обоих видов является гибкая струк​тура, возможность решать многие вопросы по соглашению между участниками. Отсутствует сверхжесткое законодательное регулиро​вание, управление достаточно простое и неформализованное. Това​рищество не обязано публично отчитываться о своей деятельности.
Основной недостаток товарищества — ответственность его участников своим личным имуществом (за исключением вклад​чиков). В силу этого товарищества предпочтительнее всего созда​вать в сферах предпринимательское деятельности, связанных с наименьшим риском, — информационные, консультационные ус​луги и т. п.

Общества

Обществом с ограниченной ответственностью (ООО) признает​ся учрежденная одним или несколькими лицами коммерческая организация, уставный капитал которой разделен на доли опре​деленных учредительными документами размеров. Термин «огра​ниченная ответственность» означает, что учредители (участники) общества не отвечают по его обязательствам, — их риск ограни​чивается только потерей имущества, переданного в качестве вкла​да в уставный капитал общества.
В отличие от товариществ законодательство рассматривает уставный капитал ООО в качестве минимального размера имущест​ва, гарантирующего интересы кредиторов общества, при этом:
•   минимальный размер уставного капитала ООО должен быть не менее суммы, равной 100-кратному МРОТ на дату пода​чи учредительных документов на регистрацию;
•   при внесении в качестве вклада в уставный капитал не толь​ко денежных средств, но и иного имущества учредителями общества производится денежная оценка этих вкладов, а в предусмотренных законом случаях такая оценка может быть подвергнута независимой экспертной проверке;
•   не допускается освобождение учредителя (участника) ООО от обязанности внесения вклада в уставный капитал;
•   на момент регистрации ООО уставный капитал должен быть оплачен учредителями не менее чем наполовитгу, а оставшая​ся часть подлежит оплате в течение года; если в течение первого года уставный капитал ООО не был полностью оп​лачен, то ООО обязано уменьшить уставный капитал по факту либо заявить о своей ликвидации;
•   увеличение уставного капитала ООО допускается только после внесения вкладов его участниками в полном объеме;
•   если стоимость чистых активов ООО становится меньше минимального размера уставного капитала, определенного законодательством, это общество подлежит ликвидации.
Общество с ограниченной ответственностью в отличие от хо​зяйственных товариществ может быть учреждено одним лицом или иметь одного участника.
Высший орган ООО — собрание его участников; исполнитель​ный орган может быть как коллегиальным, так и единоличным (директор, управляющий). Решения на собрании принимаются голосованием участников общества, причем «вес» каждого прямо пропорционален его вкладу в уставный капитал. Как и в полном товариществе, доходы здесь распределяются пропорционально размеру долей участников общества.
Участник ООО может в любой момент выйти из него и забрать свою долю.
ООО'имеет смысл создавать для осуществления предпринима​тельской деятельности, сопряженной со значительным риском, причем эта форма может быть успешно использована как в малом, так и в крупном бизнесе.
Общество с дополнительной ответственностью (ОДО). Деятель​ность ОДО регулируется по правилам, регламентирующим дея​тельность ООО. Его фирменное наименование должно содержать наименование общества и слова «с дополнительной ответственно​стью».
Особенность ОДО состоит в том, что ответственность участ​ников по его обязательствам не ограничивается размером их пер​воначального вклада в уставный капитал, а участники общества несут субсидиарную ответственность (право взыскания неполучен​ного долга с другого обязанного лица, если первое лицо не может его внести) по его обязательствам в одинаковом для всех кратном размере к величине вкладов, определяемом уставными докумен​тами. Кроме того, при банкротстве одного из участников ответ​ственность по обязательствам общества распределяется между ос​тальными участниками общества пропорционально их вкладам.
Акционерное общество (АО). В соответствии с Законом РФ «Об акционерных обществах» (1995), акционерным обществом призна​ется коммерческая организация, уставный капитал которой раз​делен на определенное количество долей, каждая из которых вы​ражена ценной бумагой (акцией), удовлетворяющей обязатель​ственные права участников общества (акционеров) по отношению к обществу. Выделяются две формы акционерного общества: от​крытое (ОАО) и закрытое (ЗАО).            *
Для ОАО характерно наличие права проводить публичную подписку на свои акции, при этом акционеры могут отчуждать акции без согласия других акционеров, число акционеров в таком обществе не ограничено. Открытость акционерного общества за​ключается, в частности, и в том, что оно обязано ежегодно пуб​ликовать отчет, бухгалтерский баланс, счет прибылей и убытков, м Напротив, ЗАО не вправе проводить открытой подписки на выпускаемые акции или иным образом предлагать их неограни​ченному кругу лиц; соответственно, акции распределяются среди заранее определенного круга лиц. Если число акционеров в за крытом АО составляет более 50 человек, оно подлежит либо пре​образованию в открытое АО, либо ликвидации. Для закрытого акционерного общества необходимо наличие уставного капитала в размере не менее 100-кратного МРОТ.
Выпуск акций и их обращение являются основной особенно​стью акционерного общества, отличающей его от других органи​зационно-правовых форм коммерческих юридических лиц. Ука​занная особенность обусловливает следующие преимущества ак​ционерного общества по сравнению с другими формами предпринимательства: свобода концентрации и движения капита​ла, стабильность существования, ограниченная ответственность и профессиональное управление.
ОАО имеет достаточно простой механизм накопления капи​тала: привлечение средств инвесторов осуществляется путем вы​пуска акций.
АО — единственное хозяйственное общество, формирующее свой уставный капитал путем выпуска ценных бумаг — акций, что достаточно удобно для привлечения средств мелких инвесторов и снижения риска для каждого отдельного инвестора. Приобретая акции, покупатель одновременно приобретает право на участие в управлении АО, на часть имущества общества, материализован​ного в стоимости данной акции, и на получение дивидендов в виде денежных средств, т. е. на часть прибыли АО, подлежащей рас​пределению между акционерами пропорционально числу принад​лежащих им акций.
Открытое АО вправе выпускать обыкновенные (простые) ак​ции и привилегированные, которые различаются по составу прав их владельцев.
Обыкновенная акция предоставляет ее собственнику право го​лоса при решении вопросов на общем собрании, право на полу​чение дивидендов, а при ликвидации общества — право на полу​чение части имущества, оставшегося после расчетов с кредитора​ми, право на получение от общества информации о его деятельности.
Собственники привилегированных акций пользуются в опреде​ленных ситуациях некоторыми преимуществами по сравнению с владельцами простых акций, а именно: возможностью полугения дивидендов до распределения их между владельцами обыкновен​ных акций вне зависимости от результатов деятельности общества, а также преимущественным правом на получение стоимости при​вилегированных акций при ликвидации общества после расчетов с е кредиторами. В то же время привилегированные акции не пре​доставляют их владельцам права голосовать на общем собрании ак​ционеров предприятия. В некоторых случаях такая возможность предусматривается в уставе предприятия и право голоса предо​ставляется, но только при решении тех вопросов, которые непо​средственно затрагивают имущественные интересы владельцев привилегированных акций. Доля привилегированных акций в общем объеме уставного капитала АО не должна превышать 25%. ,-- Права собственников привилегированных акций определяются уставом акционерного общества и зависят от типа привилегиро​ванных акций. В последнее время, например, большое распро​странение получили так называемые конвертируемые привилегиро​ванные акции, собственники которых имеют право по своему же​ланию после определенного срока приобрести в обмен на привилегированные акции определенное число обыкновенных акций. Для инвесторов конвертируемость привилегированной акции привлекательна по двум причинам:
• собственник этой акции в большей степени уверен в полу​чении регулярных дивидендов по сравнению с собственни​ком обыкновенных акций; ■   • в случае роста рыночной стоимости обыкновенной акции конвертируемая привилегированная акция также растет в цене путем соответствующего повышения как цены самой ■ ■:.-    привилегированной акции, так и коэффициента ее перево-.-. •     да в обыкновешгую.
Собственники акций открытого АО могут свободно продавать и покупать их, для этого им не требуется разрешения других ак​ционеров или руководства предприятия. Именно с помощью ме​ханизма свободного обращения акций осуществляется быстрый перелив капитала из одной сферы деятельности в другую. В то же время подобный перелив капитала возможен лишь в условиях высокой ликвидности акций (под ликвидностью того или иного блага понимается легкость его реализации на соответствующем рынке).
Значительным преимуществом акционерного общества по сравнению с другими организационно-правовыми формами пред​приятий является его стабильность. Например, в полном товари​ществе выход одного участника может повлечь за собой прекра​щение существования товарищества, в/целом, а в ООО привести к уменьшению имущества общества за счет выплаты участнику при​читающейся ему доли. Акционер при выходе из АО не может тре бовать от него никаких выплат, что вытекает из самой природы взаимоотношений между ним и АО.
АО не предполагает участия акционеров в текущем управле​нии. Управление и собственность в экономическом смысле здесь разделены. Повседневное управление осуществляют лица, име​ющие специальные знания и навыки,— менеджеры.
Высшим органом управления АО является общее собрание акционеров, в исключительной компетенции которого находятся такие вопросы, как внесение изменений и дополнений в устав АО, ликвидация общества, определение предельного размера объяв​ленных акций, увеличение и уменьшение уставного капитала, образование исполнительного органа, утверждение годовых отче​тов, бухгалтерских балансов и некоторые другие. Общее руковод​ство деятельностью общества осуществляет совет директоров (на​блюдательный совет), за исключением вопросов, отнесенных ис​ключительно к компетенции общего собрания.
Руководство текущей деятельностью АО осуществляется еди​ноличным исполнительным органом общества (директором, гене​ральным директором) или единоличным исполнительным орга​ном и коллегиальным исполнительным органом (правлением, дирекцией).
Перечисленные особенности открытого АО выгодно отлича​ют его от других организационно-правовых форм коммерческих юридических лиц. В то же время некоторые его особенности мо​гут толковаться как негативные и должны учитываться при созда​нии и функционировании ОАО. Так, ограниченная ответствен​ность акционеров по обязательствам общества, являясь благом для акционеров, может отрицательно повлиять на возможность пре​доставления крупных кредитов. Оторванность акционеров от не​посредственной хозяйственной деятельности и невозможность или недостаточность их общения между собой затрудняют осуществ​ление ими контроля за деятельностью ОАО и тем самым препят​ствуют своевременному выявлению решений, имеющих негатив​ный характер, принятых советом директоров.
К недостаткам ОАО можно отнести более детальное и жест​кое регулирование его деятельности со стороны государства по сравнению с другими организационно-право вы ми формами. Оно включает неукоснительные требования о раскрытии информации, предоставление отчетов не только акционерам, но и государствен ным органам, обязательность подтверждения правильности годо​вой финансовой отчетности независимым аудитором.
Кроме рассмотренных обществ российским законодательством введены понятия «открытое акционерное общество на базе при​ватизируемых предприятий», «дочерние» и «зависимые общества», которые имеют определенные организационно-правовые особен​ности.
Открытое акционерное общество на базе приватизируемых пред​приятий. Особенности создания такого общества обусловлены тем, что часть акций приватизируемого предприятия бесплатно или по льготным ценам передается по закрытой подписке членам трудо​вого коллектива и лицам, приравненным к ним. Кроме того, един​ственным учредителем такого ОАО является соответствующий комитет по управлению имуществом.
Дочернее общество. Хозяйственное общество признается дочер​ним, если другое (основное) хозяйственное общество или товари​щество либо в силу преобладающего участия в его уставном ка​питале, либо в соответствии с заключенным между ними догово​ром, либо иным образом имеет возможность определять решения, принимаемые таким обществом.
Дочернее общество не отвечает по долгам основного общества (товарищества), которое имеет право давать дочернему обществу, в том числе по договору с ним, обязательные для него указания, отвечает солидарно с дочерним обществом по сделкам, заключен​ным последним во исполнение таких указаний. . В случае несостоятельности (банкротства) дочернего общества -по вине основного общества (товарищества) последнее несет суб​сидиарную ответственность по его долгам.
: Участники (акционеры) дочернего общества вправе требовать возмещения основным обществом (товариществом) убытков, при​чиненных по его вине дочернему обществу.
Зависимое общество. Хозяйственное общество признается за​висимым, если другое (преобладающее) общество имеет более 20% голосующих акций акционерного общества или 20% уставного капитала общества с ограниченной ответственностью. Хозяйствен​ное общество, которое приобрело более 20% голосующих акций акционерного общества или 20% уставного капитала общества с ограниченной ответственностью, обязано незамедлительно публи​ковать сведения об этом в порядке,' предусмотренном законами о хозяйственных обществах.

Другие организационно-правовые формы коммерческой деятельности предприятий

Производственные кооперативы (артели)
Производственным кооперативом (артелью) признается доб​ровольное объединение граждан на основе членства для совмест​ной производственной или иной хозяйственной деятельности (производство, переработка, сбыт промышленной, сельскохозяй​ственной и иной продукции, выполнение работ, торговля, быто​вое обслуживание, оказание других услуг), основанной на их лич​ном трудовом и ином участии и объединении его членами (участни​ками) имущественных паевых взносов. Законом и учредительными документами производственного кооператива может быть преду​смотрено участие в его деятельности юридических лиц. Производ​ственный кооператив является коммерческой организацией.
Члены кооператива несут по обязательствам кооператива суб​сидиарную ответственность в размерах и порядке, предусмотрен​ных законом о производственных кооперативах и уставом коопе​ратива.
Фирменное наименование кооператива должно содержать его наименование и слова «производственный кооператив» или «ар​тель». Учредительным документом производственного кооперати​ва является его устав, утверждаемый общим собранием членов. Число членов кооператива не должно быть менее пяти.
Имущество, находящееся в собственности производственно​го кооператива, делится на паи его членов в соответствии с уста​вом. Уставом кооператива может быть установлено, что опреде​ленная часть принадлежащего кооперативу имущества составляет неделимые фонды, используемые на цели, определяемые уставом.
Член кооператива обязан внести к моменту регистрации ко​оператива не менее 10% паевого взноса, а остальную часть — в те​чение года с момента регистрации.
Кооператив не вправе выпускать акции.
Прибыль кооператива распределяется между его членами в соответствии с их трудовым участием, если иное не предусмотре​но уставом. В таком же порядке распределяется имущество, ос​тавшееся после ликвидации кооператива и удовлетворения требо​ваний его кредиторов.
Высшим органом управления кооперативом является общее собрание его членов. В кооперативе с числом членов более 50 может быть создан наблюдательный совет, который осуществляет контроль за деятельностью исполнительных органов коопера​тива.
Исполнительными органами кооператива являются правление и (или) его председатель. Они осуществляют текущее руководство деятельностью кооператива и подотчетны наблюдательному совету и общему собранию членов кооператива.
Членами наблюдательного совета и правления кооператива могут быть члены кооператива. Член кооператива не может од​новременно быть членом наблюдательного совета и членом прав​ления либо председателем кооператива.
При принятии решений общим собранием член кооператива имеет один голос. Он вправе по своему усмотрению выйти из ко​оператива. В этом случае ему должна быть выплачена стоимость пая или выдано имущество, соответствующее его паю, а также осуществлены другие выплаты, предусмотренные уставом коопе​ратива. Выплата стоимости пая или выдача другого имущества выходящему члену кооператива производится по окончании фи​нансового года и утверждении бухгалтерского баланса коопера​тива.
Член кооператива может быть исключен из кооператива по решению общего собрания в случае неисполнения или ненадле​жащего исполнения обязанностей, возложенных на него уставом кооператива, а также в других случаях, предусмотрен!гых законом и уставом кооператива. Член кооператива, исключенный из него, имеет право на получение пая и других выплат. Он может также передать свой пай или его часть другому члену кооператива. Пе​редача пая (его части) гражданину, не являющемуся членом ко​оператива, допускается лишь с согласия кооператива. В этом слу​чае другие члены кооператива пользуются преимущественным правом покупки такого пая (его части).
Производственный кооператив может быть добровольно реор​ганизован или ликвидирован по решению общего собрания его членов; по единогласному решению его членов он может преоб​разоваться в хозяйственное товарищество или общество.
Унитарные предприятия. Специфической организационно-пра​вовой формой коммерческих организаций государственного сек​тора экономики являются государственные и муниципальные уни​тарные предприятия. В рамках такой формы выделяются унитар​ные предприятия, основанные на праве полного хозяйственного ведения, и унитарные предприятия, основанные на праве опера​тивного управления (федеральные казенные предприятия).

Унитарные предприятия не являются собственниками закреп​ленного за ними имущества. В отношении этого имущества они обладают ограниченным вещным правом — правом полного хо​зяйственного ведения либо правом оперативного управления. Имущество унитарного предприятия является неделимым и не может быть распределено по долям, паям, в том числе и между работниками предприятия.
Наиболее часто встречающаяся форма деятельности унитарных предприятий — унитарные предприятия, основанные на праве пол​ного хозяйственного ведения. Это означает, что предприятие не вправе продавать находящееся в его ведении имущество, сдавать его в аренду, отдавать в залог или другим способом распоряжать​ся этим имуществом без согласия его собственника или уполно​моченного им органа. Учредителем унитарного предприятия вы​ступает орган, уполномоченный управлять государственным или муниципальным имуществом. Уставный фонд предприятия не может быть менее суммы, равной 1000-кратному размеру мини​мальной заработной платы. Учредительным документом унитар​ного предприятия является устав. Руководитель такого предпри​ятия назначается собственником имущества или органом, пред​ставляющим его интересы, и подотчетен им; однако назначение это происходит на контрактной основе, что делает руководителя в определенной степени независимым в текущей хозяйственной деятельности.
К унитарным предприятиям, основанным на праве хозяй​ственного ведения, относятся и дочерние предприятия, которые создаются другими унитарными предприятиями путем передачи им части имущества в хозяйственное ведение.
По общему правилу собственник имущества или учредитель унитарного предприятия не несет ответственности по его обяза​тельствам, за исключением случаев, когда действия собственни​ка вызвали банкротство предприятия.
Другая форма унитарных предприятий — унитарные предпри​ятия, основанные на праве оперативного управления (или федераль​ные казенные предприятия). На них распространяется бюджетное финансирование, и они имеют значительно меньшую оператив​ную самостоятельность, чем предприятия, действующие на осно​ве хозяйственного ведения, поскольку работают по утвержденно​му плану. Необходимость сохранения таких предприятий вызва​на в первую очередь спецификой некоторых отраслей народного хозяйства и сфер деятельности, требующих прямого государственного регулирования (планирования) или финансирования. К та​ким отраслям и сферам деятельности относятся, например, пред​приятия Гознака, атомной энергетики, оборонной промышленно​сти и т. п.
Казенным может стать предприятие:
•   осуществляющее деятельность, допускаемую федеральными законами только для государственных предприятий;
•   преобладающим (более 50%) потребителем продукции (ра​бот, услуг) которого является государство;
•   приватизация которого запрещена Государственной про​граммой приватизации государственных и муниципальных предприятий (1993).
Имущество принадлежит казенному предприятию на праве оперативного управления, т. е. оно вправе распоряжаться имуществом только с согласия собственника; собственник в лю​бое время может изъять у казенного предприятия неиспользуемое либо используемое не по назначению имущество.
Производственно-хозяйственная деятельность казенного пред​приятия осуществляется в соответствии с планом-заказом, утвер​жденным уполномоченным органом, и планом его развития. Уполномоченный орган осуществляет контроль выполнения пла​на-заказа и плана развития предприятия. Предприятие ежеквар​тально представляет уполномоченному органу статистическую и бухгалтерскую отчетность по установленной форме о выполнении плана-заказа, плана развития и о выпуске продукции, произведен​ной в связи с осуществлением разрешенной самостоятельной хо​зяйственной деятельности.
Казенное предприятие самостоятельно реализует производимую им продукцию, однако порядок распределения его доходов опре​деляется собственником имущества либо уполномоченным со сто​роны собственника органом. Прибыль предприятия направляется на финансирование мероприятий, обеспечивающих выполнение плана-заказа, плана развития, и на другие производственные цели, атакже на социальное развитие (по нормативам), а свободный ос​таток прибыли подлежит изъятию в доход федерального бюджета.
Организационно-правовые формы некоммерческих организаций
Некоммерческие организации создаются в форме потребитель​ских кооперативов, общественных, нерелигиозных организаций (объединений), фондов, учреждений, объединений (ассоциаций и союзов).

Потребительским кооперативом признается добровольное объединение граждан и юридических лиц на основе членства с целью удовлетворения материальных и иных потребностей учас​тников и внесения имущественных паевых взносов.
Ниже перечислены порядок формирования, характеристики и принципы функционирования потребительского кооператива:
•   учредительным документом при создании потребительско​го кооператива является устав, который должен содержать сведения: об условиях, размере и порядке внесения паевых взносов членами кооператива и об их ответственности за нарушение обязательств по внесению паевых взносов; о со​ставе и компетенции органов управления и порядке приня​тия ими решений, в том числе о вопросах, решения по ко​торым принимаются единогласно или квалифицирован!гьгм большинством голосов; о порядке покрытия членами ко​оператива понесенных им убытков;
•   наименование потребительского кооператива должно преж​де всего содержать указание на основную цель его деятель​ности, а также слова: «кооператив» или «потребительский союз», «потребительское общество»;
•   члены потребительского кооператива обязаны в течение трех месяцев после утверждения ежегодного баланса покрыть об​разовавшиеся убытки путем дополнительных взносов. В слу​чае невыполнения этого условия кооператив может быть ликвидирован в судебном порядке по требованию кредитов ров;
•   члены потребительского кооператива солидарно несут суб​сидиарную ответственность по его обязательствам в преде​лах внесенной части взноса каждого из членов кооператива;
•   доходы, полученные потребительским кооперативом от предпринимательской деятельности, осуществляемой ко​оперативом, распределяются между его членами.
Общественными и религиозными организациями (объединени​ями) признаются добровольные объединения граждан, в установ​ленном законом порядке объединившихся на основе общности их интересов для удовлетворения духовных или иных нематериаль​ных потребностей.
Общественные и религиозные организации являются неком​мерческими. Они вправе осуществлять предпринимательскую де​ятельность лишь для достижения целей, ради которых они созда​ны, и соответствующую этим целям.
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Участники (члены) общественных и религиозных организаций не сохраняют прав на переданное ими этим организациям в соб​ственность имущество, в том числе на членские взносы. Они не отвечают по обязательствам общественных и религиозных орга​низаций, в которых участвуют в качестве их членов, а указанные организации не отвечают по обязательствам своих членов.
Фондом признается не имеющая членства некоммерческая организация, учрежденная гражданами и/или юридическими ли​цами на основе добровольных имущественных взносов, преследу​ющая социальные, благотворительные, культурные, образователь​ные или иные общественно полезные цели.
Имущество, переданное фонду его учредителями (учредите​лем), является собственностью фонда. Учредители не отвечают по обязательствам созданного ими фонда, а фонд не отвечает по обя​зательствам своих учредителей.
Фонд использует имущество для целей, определенных в его уставе. Фонд вправе заниматься предпринимательской деятельно​стью, необходимой для достижения общественно полезных целей, ради которых создан фонд, и соответствующей этим целям. Для осуществления предпринимательской деятельности фонды впра​ве создавать хозяйственные общества или участвовать в них. Фонд обязан ежегодно публиковать отчеты об использовании своего имущества.
Порядок управления фондом и порядок формирования его органов определяются уставом, утверждаемым учредителями.
Устав фонда может быть изменен органами фонда, если уста​вом предусмотрена возможность его изменения в таком порядке.
Фонд может быть ликвидирован:
•   если имущества фонда недостаточно для осуществления его целей и вероятность получения необходимого имущества не​реальна;                                        -,
•   если цели фонда не могут быть достигнуты, а необходимые изменения целей фонда не могут быть произведены;
•   в случае уклонения фонда в его деятельности от целей, пре​дусмотренных уставом;
•   в других случаях, предусмотренных законом.
В случае ликвидации фонда его имущество, оставшееся после удовлетворения требований кредиторов, направляется на цели, указанные в уставе фонда.
Учреждением признается организация, созданная собственни​ком для осуществления управленческих, социально-культурных или иных функций некоммерческого характера и финансируемая им полностью или частично. Учреждение отвечает по своим обя​зательствам находящимися в его распоряжении денежными сред​ствами. При их недостаточности субсидиарную ответственность по обязательствам несет собственник соответствующего имущества.
Коммерческие организации в целях координации их предпри​нимательской деятельности, а также представления общих инте​ресов могут по договору между собой создавать объединения в форме ассоциаций или союзов, являющихся некоммерческими организациями.
Если по решению участников на ассоциацию (союз) возлага​ется ведение предпринимательской деятельности, такая ассоциа​ция (союз) преобразуется в хозяйственное общество или товари​щество в порядке, предусмотренном Гражданским кодексом, либо она может создать для ведения предпринимательской деятельно​сти хозяйственное общество или участвовать в таком обществе.
Общественные и иные некоммерческие организации, в том числе учреждения, могут добровольно объединяться в ассоциации (союзы) этих организаций- Члены ассоциации (союза) сохраняют свою самостоятельность и права юридического лица.
В сводном виде организационно-правовые формы предприя​тий в Российской Федерации представлены на рис. 5.1.
Малое предпринимательство
Особое место в системе хозяйственных отношений занимает малое предпринимательство (малые предприятия).
Малые предприятия являются неотъемлемой частью социаль​но-экономической системы страны. Значение малых предприятий заключается в следующем:
во-первых, они способствуют поддержанию стабильности ры​ночных отношений, поскольку значительная часть населения втя​гивается в эту систему отношений. По мнению зарубежных ученых, стабильность системы обеспечивается при условии, что 20—30% граждан страны имеют собственное дело;
во-вторых, они обеспечивают необходимую мобильность в условиях рынка, создают глубокую специализацию и разветвлен​ную кооперацию производства, без которых немыслима его вы​сокая эффективность;
в-третьих, они способствуют демонополизации рыночной экономики, увеличивая рынок свободной конкуренции.
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в-четвертых, малые предприятия играют важную роль в дея​тельности крупных и средних предприятий;
в-пятых, малые предприятия расширяют сферу приложения труда и создают новые возможности для трудоустройства населе​ния.
Совершенно очевидно, что для отечественной экономики рас​ширение деятельности малого предпринимательства имеет исклю​чительное значение.
В 1995 г. был принят Федеральный закон «О государственной поддержке малого предпринимательства в Российской Федера​ции». В соответствии с этим законом под субъектами малого пред​принимательства понимаются коммерческие организации, в устав​ном капитале которых доля участия государства, субъектов Рос​сийской Федерации, общественных и религиозных организаций (объединений), благотворительных и иных фондов не превышает 25%, доля, принадлежащая одному или нескольким юридическим лицам, не являющимся субъектами малого предпринимательства, не превышает 25% и в которых средняя численность работников за отчетный период не превышает следующих предельных уров​ней (малые предприятия):
•   в промышленности, строительстве и на транспорте — 100 че​ловек;
•   в сельском хозяйстве и в научно-технической сфере — 60 че​ловек;
•   в оптовой торговле — 50 человек;
•   в розничной торговле и бытовом обслуживании населения — 30 человек;
•   в других отраслях и при осуществлении других видов дея​тельности — 50 человек.
При этом к среднегодовой численности работников основно​го персонала добавляется среднесписочная численность работни​ков, не состоящих в штате предприятия, т. е. работающих по со​вместительству, по трудовым соглашениям, договорам подряда.
Предприятия, осуществляющие несколько видов деятельнос​ти (многопрофильные), относятся к малым на основании крите​рия того вида деятельности, который приносит наибольшую долю суммарной выручки от реализации продукции (выполненных ра​бот, оказанных услуг).
Под субъектами малого предпринимательства понимаются так​же физические лица, занимающиеся предпринимательской дея​тельностью без образования юридического лица.
Малые предприятия обладают самостоятельностью в осуществ​лении своей хозяйственной деятельности, в распоряжении выпус​каемой продукцией, прибылью, оставшейся после уплаты нало​гов и других обязательных платежей, а также в остальных сферах деятельности предприятия.
Как показывает опыт, малый бизнес позволяет создать усло​вия для повышения заинтересованности каждого работника в ко​нечных результатах труда.
Основой системы государственной поддержки и развития ма​лого предпринимательства является Закон «О государственной поддержке малого предпринимательства в Российской Федера​ции». Им определены главные направления государственной под​держки и развития малых предприятий, установлены основные формы и методы государственного управления и регулирования деятельности субъектов малого предпринимательства. Ответствен​ность за реализацию этих мероприятий возлагается на вновь со​зданный Государственный комитет по поддержке и развитию ма​лого предпринимательства.
Закон определяет, что не менее 15% государственных заказов должно в обязательном порядке размещаться на малых предпри​ятиях. Согласно новому закону правительство обязано ежегодно разрабатывать федеральную программу государственной поддер​жки малого предпринимательства и представлять ее (до утверж​дения государственного бюджета) на рассмотрение в Государ​ственную Думу. То же самое должно делаться на региональном, отраслевом и муниципальном уровнях. Также создан фонд под​держки малого предпринимательства, средства которого пойдут на выдачу льготных кредитов малым предприятиям.
По налоговому законодательству Российской Федерации ма​лые предприятия могут применять упрощенную систему налого​обложения в соответствии с Законом «Об упрощенной системе налогообложения, учета и отчетности для субъектов малого пред​принимательства», который вступил в силу 29 декабря 1995 г. Упрощенная система налогообложения вводится параллельно с действующими условиями налогообложения и регулирования де​ятельности субъектов малого бизнеса, не заменяя их. Эта система предусматривает один налог вместо совокупности федеральных, региональных и местных налогов. При этом сохраняется действу​ющий порядок уплаты таможенных платежей, госпошлины, на​лога на приобретение автотранспорта, лицензионных сборов и от​числений в государственные социальные внебюджетные фонды.
Особенностью налогообложения малых предприятий являет​ся и то, что они имеют дополнительные льготы по налогообло​жению по сравнению с другими коммерческими организациями.
Для всех малых предприятий установлены следующие допол​нительные льготы:
•   в первый год эксплуатации они могут списать дополнитель​но амортизационные отчисления до 50% первоначальной стоимости оборудования со сроком службы более трех лет. Кроме того, малые предприятия имеют право осуществлять ускоренную амортизацию. Все это позволяет им при необ​ходимости обновлять активную часть основных фондов и сократить сумму налога на прибыль;
•   налог на добавленную стоимость уплачивают один раз в квартал не позднее 20 числа месяца, следующего за отчет​ным;
•   освобождаются от уплаты налога на прибыль в течение квар​тала;
•   в течение четырех лет с момента создания малого предпри​ятия его налогообложение не может ухудшаться.
Малые предприятия, производящие и перерабатывающие сель​скохозяйственную продукцию, товары народного потребления, медицинские препараты и лекарства, занимающиеся строитель​ством и ремонтом объектов жилищного, производственного, со​циального и природоохранного назначения, в первые два года освобождаются от налога на прибыль при условии, что доля этой продукции составляет не менее 70% общего объема реализации. В третий и четвертый годы работы они платят налог на прибыль по пониженным ставкам: в третий год — по ставке 25%, в четвер​тый — 50% ставки налога на прибыль при условии, что доля льго​тируемой продукции составляет не менее 90% общего объема ре​ализации.
Среди мер, косвенно стимулирующих развитие малого пред​принимательства, следует отметить пониженную ставку зачисля​емого в федеральный бюджет налога на прибыль (8%) для банков, предоставляющих не менее 50% общей суммы кредитов малым
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предприятиям, и для страховых организаций, которыми не менее 50% страховых взносов за отчетный период получено от страхо​вания имущественных рисков малых предприятий.

11.Налогообложение предприятий
-
	Вид налога
	Плательщики
	Объект налогообложения
	Ставка налога
	Отнесение налога
	Характеристика налога и его распределение по бюджетам

	Налог на при​быль
	Российские организации Иностранные организации, осуществляющие свою дея​тельность в РФ через посто​янные представительства и (или) получающие доходы от источников в РФ
	Прибыль как разница между доходами и расходами, определенными в соответ​ствии с Налоговым кодек​сом РФ (гл. 25) Доходы в виде дивидендов российских организаций, полученные от российских организаций
	24%
	На прибыль (финансовые результаты дея​тельности)
	Федеральный налог Распределяется в федеральный (по ставке 6,5%) .и рес​публиканские бюдже​ты (по ставке 17,5%)

	Налог на до​бавленную стоимость
	Организации — юридиче​ские лица по законодатель​ству РФ

Иностранные юридические лица

Международные организа​ции, созданные на террито​рии РФ Юридические лица, ввозя​щие товары на территорию РФ
	Реализация товаров (работ, услуг) на территории РФ Передача товаров (работ, услуг) для собственных нужд предприятия, расходы на которые не включаются в себестоимость продукции

Выполнение строительно-монтажных работ для соб​ственного потребления Ввоз товаров на таможен​ную территорию РФ Реализация товаров (работ, услуг) на экспорт
	18% 10% 0%
	В цену продук​ции (работы, услуги)
	Федеральный налог Поступает в феде​ральный бюджет (100%)


Продолжение табл. 12.2
	Вид налога
	Плательщики
	Объект налогообложения
	Ставка налога
	Отнесение налога
	Характеристика налога и его распределение по бюджетам

	Акцизы
	Организации, совершающие операции с подакцизными товарами и подакцизным минеральным сырьем

Организации, ввозящие под​акцизные товары на тамо​женную территорию РФ
	Операции с подакцизными товарами и подакцизным минеральным сырьем
	Ставки уста​новлены по видам подак​цизных товаров в процентах к их стоимости или в твердых ставках
	В цену товара
	Федеральный налог Пропорции в распре​делении акцизных сборов определяются видами подакцизных товаров

	Государст​венная по​шлина (вербо​вый сбор)
	Все хозяйствующие субъек​ты
	Сумма иска Цена услуги
	Ставки диффе​ренцированы
	На расходы
	Федеральный налог Поступает в феде​ральный бюджет (100%)

	Плата за-пользование водными объектами
	Организации, использующие водные объекты
	В зависимости от вида ис​пользуемых объектов (объ​ем забранной воды, пло​щадь водной акватории, объем сточных вод)
	Ставки уста​навливаются по видам объектов
	На расходы
	Федеральный налог Распределяется меж​ду федеральным (40%) и местными бюджетами (60%)

	Налог на до​бычу полез​ных ископа​емых
	Пользователи недр
	Стоимость добытых полез​ных ископаемых
	Ставки уста​навливаются по видам полез​ных ископа​емых
	На расходы
	Федеральный налог
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Продолжение табл. 12.2
	Вид налога
	Плательщики
	Объект налогообложения
	Ставка налога
	Отнесение налога
	Характеристика налога и его распределение по бюджетам

	Земельный налог
	Организации, имеющие зе​мельные участки в собст​венности, на правах аренды, во владении и пользовании
	Размер земельного участка
	Тарифы диф​ференцирова​ны в зависимо​сти от назначе​ния земли, ее ценности, ме​стоположения и ДР.
	На расходы
	Местный налог Распределяется в федеральный, рес​публиканские и мест​ные бюджеты в зави​симости от вида зе​мель. Например, для земель городов и поселков Московской области этот налог распределяется в федеральный (30%), республиканский (20%) и местные бюд​жеты (50%)

	Налог на имущество
	Организации — юридиче​ские лица по законодатель​ству РФ

Иностранные юридические лица, их филиалы и пред​ставительства, созданные на территории РФ
	Балансовая стоимость ос​новных средств
	До 2,2%
	На расходы
	Региональный налог Распределяется в республиканский (50%) и местные бюджеты (50%)


Окончание табл. 12.2
	Вид налога
	Плательщики
	Объект налогообложения
	Ставка налога
	Отнесение налога
	Характеристика налога и его распределение по бюджетам

	Единый социальный налог
	Организации-работодатели
	Выплаты, вознаграждение и иные доходы, начисленные работодателями работни​кам (за исключением вы​плат, осуществляемых из прибыли, остающейся в распоряжении предприятия)
	Базовая ставка 26% (регрессивная шкала)
	На расходы
	Распределяется во внебюджетные фон​ды: Пенсионный фонд (по ставке 20%), Фонд социального страхо​вания (по ставке 3,2%) и Фонд обяза​тельного медицинско​го страхования (по ставке 2,8%)


Основная литература.

1. Экономика организации под редакцией В.П. Грузинова. Москва «ЮНИТИ» 1999 год.

2. Л.Н. Павлова «Финансы предприятий». Москва «ЮНИТИ» 1998 год.

3. Н.И. Новицкий «Организация производства на предприятиях». Москва «Финансы и статистика» 2003 год.

4. Организация производства на предприятии под редакцией О.Г. Туровца и Б.Ю. Сербинского Ростов –на – Дону «Март» 2002 год.

5. К.А. Раицкий «Экономика предприятия». Москва 2002 год.

6. Управление затратами на предприятии под редакцией Г.А. Краюхина Санкт – Петербург «Бизнес – пресса» 2000 год.
7. Экономика предприятия под редакцией А.И. Ильина. Москва «Новое знание» 2005 год.

8. Т.А. Слепнева, Е.В. Яркин «Экономика предприятия». Москва. Инфра – М 2006 год.

9. Экономика фирмы под редакцией Н.П. Иващенко. Москва. Инфра – М 2006 год.

10. Н.Л. Зайцев «Экономика, организация и управление предприятием». Москва 

      Инфра – М 2007 год.

Дополнительная литература.

1. Экономика предприятия (фирмы) под редакцией О.И. Волкова и В.Я. Позднякова. Москва. Инфра – М 2007 год.

2. Экономика предприятия под редакцией В.К. Скляренко, В.М. Прудникова. Москва. Инфра – М 2007 год.

3. Экономика предприятия под редакцией В.Я. Горфинкеля, Б.Н. Чернышева. Москва «ЮНИТИ» 2007 год.
Глоссарий

Авуары – денежные средства в ценных бумагах, залоге, векселях, аккредитивах и т.д.

Активная часть – ведущая часть основного капитала, которая непосредственно участвует в создании продукции и служит базой для оценки технического уровня производственных мощностей.

Акциз – вид косвенного налога на готовую продукцию, который включается в цену товара или услуги, например соль, кофе, спиртные напитки, бензин и др. Акцизы подразделяются на индивидуальные и универсальные.

Акционерное общество закрытое – акционерное общество, акции которого распределяются между ограниченным числом акционеров без прав продаж своих акций без согласия других акционеров.

Акционерное общество открытое – акционерное общество, акции которого свободно продаются и покупаются.

Акции – разновидность ценной бумаги, которая предоставляет право ее владельцу получать часть прибыли в виде дивиденда.

Амортизационные отчисления – денежные средства, включаемые в издержки производства или обращения по утвержденным нормам и предназначенные для возмещения.

Амортизация -  перенесение стоимости основного капитала на готовую продукцию, произведенную с его помощью.

Анализ хозяйственной деятельности – комплексное изучение хозяйственной деятельности промышленного предприятия, направленное на получение объективных оценок, определение тенденции развития, выявление резервов повышения эффективности промышленного производства.

Аренда – владение и пользование имуществом, необходимым арендатору для осуществления хозяйственной или иной деятельности, в течение установленного срока за определенное вознаграждение на основе договора аренды.

Ассортимент – совокупность разновидностей одноименной продукции, различающихся по технико-экономическим показателям, например марка, мощность, габарит и т.п.

База – реальные экономические данные, используемые в качестве основы для сравнения за определенное время.

Баланс спрос и предложения – соответствие объема произведенной продукции и структуры спроса и предложения.

Балансовая стоимость – стоимость основных производственных фондов (основного капитала), зафиксированная  в балансе промышленного предприятия (база для начисления амортизации).

Банк инвестиционный – банк, играющий активную роль в выпуске и размещении акций инвесторов.

Банк ипотечный – банк, специализирующийся на выдаче долгосрочных ссуд (ипотечного кредита) под залог имущества.

Банкротство – отказ или невозможность предприятия или отдельного лица платить по своим долговым обязательствам из-за отсутствия денежных средств.

Бартер – прямой безденежный обмен товарами и услугами.

Безработица – социально-экономическая ситуация, когда определенная часть трудоспособного населения не может найти работу, способна выполнить.

Бизнес – предпринимательская деятельность, осуществляемая с целью извлечения прибыли.

Биржа – развитая организационная форма постоянно функционирующее-

го рынка для заключения различного рода сделок купли-продажи.

Брокер – посредник, содействующий установлению контакта т совершению сделок между заинтересованными сторонами – клиентами и действующий строго в пределах установленных полномочий.

Бумага процентная – ценная бумага или долговое обязательство, обеспечивающее соответствующий доход исходя из процентной ставки на капитал.

Бюджет – сбалансированная смета доходов и расходов в денежном выражении.

Бюджетный государственный – ежегодно составляемая сбалансированная смета всех доходов и расходов государственных органов власти. 

Валовой внутренний продукт (ВВП) – экономический показатель, отражающий совокупность стоимость всех товаров (в рыночных ценах), произведенных в данной стране за определенный период.

Валовой доход – конечный результат хозяйственной деятельности промышленного предприятия.

Валовой национальный продукт (ВНП) – экономический показатель, отражающий совокупность товаров (в рыночных ценах), поступивших в распоряжение данной страны за определенный период. ВНП превышает (уменьшает) ВВП на положительное (отрицательное) сальдо от зарубежных капитальных вложений или внешнеэкономической деятельности государства.

Валовой общественный продукт (ВОП) – стоимость годового объема продукции, произведенной в сфере материального производства.

Внутрипроизводственное (внутрифирменное) планирование – разработка планов текущей работы и развития предприятия, предусматривающих обеспечение запланированного уровня эффективности производства  на основе привлечения и рационального использования средств производства и рабочей силы.

Воспроизводство – постоянно возобновляющийся процесс производства материальных благ. Различают простое и расширенное воспроизводство. 

Время оборота капитала – период, в течение которого денежный капитал проходит все стадии оборота (товарную, производительную, денежную).

Выбытие оборудования – ликвидация оборудования, т.е. продажа или безвозмездная передача другим организациям, которая предусматривает списание его стоимости с баланса предприятия.

Выручка предприятия -  средства, полученные за реализацию продукции, предоставляющие собой произведение цены на объем реализованной продукции.

Денежная масса – сумма денег, находящихся в обращении, включая банковские депозиты.

Денежный капитал – сумма денежных средств, превращенных в капитал.

Депозит – ценности, вносимые отдельными юридическими или физическими лицами на временное хранение в кредитные учреждения.

Депрессия – фаза экономического цикла, которая следует непосредственно за кризисом.

Дефляция – совокупность мер, направленных на искусственное изъятие из обращения части избыточной массы денежных средств с целью снижения темпов инфляции.

Диверсификация производства – увеличение или расширение деятельности промышленного предприятия, заключающееся в расширении номенклатуры и ассортимента выпускаемой продукции с целью освоения новых рынков сбыта.

Дивиденд – часть прибыли, полученной за определенный период в соответствии с количеством и видом акций, находящихся во владении акционеров. 


Дисконт – учет векселя (учетный процент).

Договор хозяйственный – соглашение двух или более сторон об установлении, изменении или прекращении прав и обязанностей.

Доход – комиссионные, выплачиваемые за оказание услуг (торговля, транспорт, связь и т.п.).

Дотация – безвозвратно предоставляемые денежные средства с целью сбалансированности их расходов и доходов.

Доход облагаемой – часть валового дохода, который представляет собой валовой доход, уменьшенный на сумму льгот и скидок в соответствии с действующим законодательством.

Доходы бюджета – совокупность денежных средств, поступающих в бюджет в соответствии с законодательством Российской Федерации.

Единица капитализации – оборудование или производственное здание, относимое на счет капитальных затрат.

Емкость рынка – предполагаемая величина предложения (потенциальная выручка) при заданных уровне цен и объеме реализации за период.

Жизненный цикл изделия – период от зарождения технической идеи и ее материализации до момента снятия изделия с производства.

Задел – запас заготовок, полуфабрикатов, деталей и сборочных единиц, обеспечивающий бесперебойную работу всех производственных подразделений предприятия.

Заем – договор, по которому одна сторона передает другой стороне в собственность или оперативное управление денежные средства и материальные ценности, а заемщик обязуется возвратить полученные суммы и ценности на условиях в соответствии с договорами.

Заем государственный – разновидность кредитно-финансовых операций, в которых государство выступает заемщиком или кредитором.

Заказ – документ, в котором отражены все основные параметры для изготовления изделия и условия поставки заказной продукции.

Заказ государственный – заказ, выдаваемый государством промышленным предприятиям, на постановку определенных позиций промышленной продукции.

Закон спроса и предложения – закон, согласно которому по мере роста цен спрос падает, а предложение растет. С позиции потребителя, закон предложения является сдерживающим фактором.

Закупочная логистика – относится к подсистеме управления производством и отражает процесс удовлетворения производственной потребности в сырье, материалах, деталях межотраслевого и общемашиностроительного назначения, запасных деталях для ремонта и предусматривает экономическую оценку движения всей совокупности материальных потоков при минимизации затрат на их приобретение, транспортировку и хранение.

Запас – материальные ресурсы, включая незавершенное производство, в виде средств производства и предметов потребления, необходимых для обеспечения непрерывности производственного процесса. 

Запас производственный – материальные ресурсы, находящиеся на балансе предприятия, но ещё не включенные в производственный процесс. Он подразделяется на текущий, страховой, технологический и т.д.

Издержки конкуренции – неоправданно высокие текущие издержки, связанные с конкуренцией.

Издержки обращения – суммарные затраты живого и прошлого труда, выраженные в денежной форме, возникающие в процессе обращения материальных ценностей, включая транспортировку, хранение и т.п.

Издержки производства – совокупные затраты на производство продукции, включающие затраты живого труда и труда, осуществленного в средствах производства, используемых при изготовлении товаров. Выражаются в стоимости форме.

Износ основных фондов – постепенная утрата основными фондами своих технико-производственных свойств.

Износ физический – материальное изнашивание отдельных элементов основного капитала как следствие производственного потребления и в результате бесхозяйственности, когда природные условия преждевременно приводят к физическому износу.

Имидж – репутация или представление о характере того или иного объекта.

Имущество предприятия – основной и оборотный капитал, а также прочие ценности, стоимость которых зафиксирована в самостоятельных балансах организации.

Инвестиции – долгосрочного вложения капитала в различные отрасли  народного хозяйства с целью получения прибыли. Различают реальные (вложенные в средства производства) и финансовые (покупка облигаций и других ценных бумаг) инвестиции.

Инвестор – вкладчик капитала.

Индекс конкурентоспособности – экономический показатель, отражающий изменение способности товара удовлетворять спрос.

Интенсификация инвестиций – повышение технического уровня производства на основе внедрения новой техники как результата осуществления капитальных вложений.

Инфляция – экономическая ситуация, отражающая избыток денежной массы по сравнению с реальной потребностью и ее обесценивание в результате роста цен на товары и услуги.

Информационный поток – инструмент логистической системы, с помощью которого формируется информационная база для удовлетворения конкретных потребностей в процессе информационного обеспечения материальных и нематериальных потоков.

Инфраструктура – комплекс отраслей хозяйства, обслуживающих и создающих условия для нормального функционирования промышленного производства, а также жизни и деятельности населения.

Инфраструктура рынка – организация, обслуживающие рыночное хозяйство (биржа, торговый дом и т.п.).

Источники финансирования – источники получения финансовых средств (бюджет, отчисления от прибыли, кредит, ликвидация лишнего имущества и т.п.).

Калькуляция себестоимости – определение текущих затрат на производство единицы продукции.

Капитальные вложения – средства, направляемые для расширенного воспроизводства основного капитала (основных фондов) и на строительство новых производственного и непроизводственного назначения, реконструкцию, расширение и техническое перевооружение действующих объектов.

Качество продукции – совокупность продукции, отражающих ее способность удовлетворять определенные потребности общества.

Квалификация – уровень специальной подготовки персонала предприятия для выполнения определенного вида работ и услуг. 

Коллективный договор – взаимное соглашение, которое заключается между трудовым коллективом и представителями администрации предприятия, о взаимных обязательствах и условиях урегулирования конфликтных ситуациях в процессе производственно-хозяйственной деятельности на срок до трех лет.

Компания с ограниченной ответственностью – ограничение ответственности в рамках стоимости (номинальной) имеющихся акций.

Конверсия – изменение структуры финансовых, трудовых и материальных ресурсов между гражданской и оборонной промышленностью.

Конкурентоспособность предприятия – способность предприятия сохранить устойчивое положение на рынке товаров, услуг и т.п.

Конкурентоспособность продукции – способность товара удовлетворять спрос и приносить определенную прибыль.

Конкуренцию – основной механизм формирования хозяйственных пропорций, направленный на создание наиболее благоприятных условий для сбыта продукции и максимального удовлетворения потребностей.

Конкуренция видовая – конкуренции  между разновидностями товара.

Концентрация производства – сосредоточение капитала в одной организации с целью увеличения объема производства однородной продукции.

Конъюнктура рынка – условия, которые складываются на определенном товарном рынке в конкретных экономических ситуациях и обусловливают конечный результат коммерческой деятельности на данном рынке. 

Кооперирование производства – форма организации труда, при которой устанавливаются длительные производственные связи между предприятиями по постановке материалов, деталей, узлов и т.п.

Косвенные затраты – расходы, прямо не относящиеся к выпуску определенного вида продукции, например цеховые расходы.

Коэффициент выбытия – разница между суммой выручки и переменными расходами, отнесенная к сумме выручки.

Коэффициент выбытия основных производственных фондов (основного капитала) – отношение стоимости выбытия основных производственных фондов (основного капитала) к их стоимости на начало года.

Коэффициент загрузки оборудования – отношение времени фактической работы оборудования (станкоемкость произведенной продукции) к эффективному времени.

Коэффициент окупаемости капитальных вложений – отношение чистой прибыли к авансированным капитальным вложениям, с помощью которых была создана эта прибыль.

Коэффициент резерва амортизации – стоимость основных производственных фондов, перенесенная на готовую продукцию и отнесенная к первоначальной стоимости этих фондов.

Коэффициент сменности – отношение фактически отработанных станко (машино)смен в сутки к общем числу установленного оборудования.

Кредит – ссудный капитал, предоставляемый в долг на определенный период с уплатой процента за использование ссуды.

Кривая безубыточности – точка минимального объема производства, ниже которой функционирование промышленного предприятия убыточно.

Кривая спроса – зависимость спроса на товар или услугу от их цены. 

Лизинг – долгосрочная аренда оборудования, транспортных средств и т.п.

Ликвидационная стоимость – фактическая стоимость, по которой реализован элемент основного капитала.

Логистика – дисциплина, изучающая процессы управления, организации, планирования и контроля за материальными потоками, которые обеспечивают продвижение материальных и нематериальных объектов в сфере обеспечения производственного процесса и реализации готовой продукции.

Логистика запасов – управление потоками материальных ценностей для обеспечения функционирования производственных процессов.

Логистика производственная – движение экономически обоснованных материальных потоков в процессе создания готовой продукции при условии своевременности и комплексности поставки сырья, материалов, полуфабрикатов, деталей межотраслевого и общемашиностроительного назначения на каждое рабочее место по всей цепи технологического процесса.

Логистика сбытовая  - составная часть общей системы логистики, выполняющая функции  по изучению рынка (маркетинг), которые осуществляются юридическими и физическими лицами и обеспечивают продвижение товара от производителя до покупателя с передачей юридических прав собственности на приобретенный товар.

Логистика сервисного обслуживания – совокупность услуг, осуществляемых при выполнении заказа на покупку материальных ценностей, транспортировку товаров, хранение предметов труда.
Логистика транспортная – выполняет одну из функций логистики, на которую возложено осуществление доставки материальных ценностей до потребителя. 

Льгота на налог – освобождение от уплаты налогов, может быть полное и частное.

Макроэкономика – научная дисциплина, которая исследует различные экономические проблемы, ситуации и задачи на уровне национальной экономики (правительственный уровень). Объектом изучения являются такие крупноагрегированные стоимостные показатели, как объем национального дохода, капитальные вложения, обеспечение бюджета и т.п.

Маркетинг – предпринимательская деятельность, направленная на продвижение товара от производителя к потребителю.

Маркетинг конверсионный – незаинтересованность покупателей в приобретении товара или услуг. Например, больные диабетом не покупают сахар.

Маркетинг стимулирующий – рыночные условия, когда отсутствует спрос на определенные товары и услуги, т.е. предложение не находит реализации. Такая ситуация чаще всего является следствием недоработки службы маркетинга, когда на рынок поставляются товары и услуги, не представляющие интереса для покупателей данного региона, либо эти товары морально устарели или вышли из моды, не соответствуют сезону.

Материалоемкость продукции – затраты материальных ресурсов на производство единицы продукции.

Материальные потоки – совокупность материальных ценностей (сырье, материалы, детали, полуфабрикаты, комплектующие изделия), которые перемещаются во времени по технологическому маршруту для последовательного выполнения операций (заготовительных, механообрабатывающих, сборочных), связанных с изготовлением готовой продукции, а также складирования и транспортировки произведенной продукции до потребителя. Единицей измерения материального потока является показатель, где в числителе количественная оценка (тонны, штуки и т.д.), в знаменателе параметр времени (сутки, декада, месяц и т.п.).

Мезоэкономика – научная дисциплина, изучающая экономические процессы  на уровне отраслей народного хозяйства, крупных промышленных комплексов, объединений.

Микроэкономика – научная дисциплина, которая исследует первичные звенья национальной экономики, например промышленные предприятия, фирмы и т.п. Объектом ее изучения являются затраты различных ресурсов, объем производства, спрос и др.

Монополия – исключительное право группы лиц или государства на производство, сбыт и закупку тех или иных товаров или выполнение услуг на соответствующем рынке.

Налог – обязательный платеж, поступающий в бюджет от физических и юридических лиц.

Налог на добавленную стоимость – пассивная форма налога, величина которого определяется как произведение ставки налога стоимость реализованной продукции, уменьшенную на стоимость материальных затрат. Введен материальных затрат. Введен с 1 января 1992 г. В 1999 г. понижен с 20 до 15%.

Налог на прибыль – основной налог, который рассчитывается как произведение ставки налога на величину налогооблагаемой прибыли, т.е. балансовую прибыль, за вычетом суммы установленных налоговым законодательством скидок и вычетов (льгот). В 1999 г. понижен с 32 до 30%, в 2002 г. составил 24%.

Насыщенность  рынка – ситуация на рынке, когда рост реализации отсутствует.

Неценовая конкуренция – отражает качество и новизну товара, уровень сервисного обслуживания и прогрессивность форм реализации, учет специфики интересов покупателей и т.п.

Неэластичность цен – изменение уровне спроса, которое не отражается или слабо отражается на цене, что непосредственно влияет на снижение выручке.

Номенклатура – перечень наименований производимой продукции.

Оборонно-промышленный комплекс – составная часть промышленного комплекса, характеризующаяся высоким научно-техническим потенциалом и прогрессивной технологией. Включает предприятия оборонной и промышленности, а также предприятия гражданских отраслей, которые выполняют работы и оказывают услуги для обеспечения обороноспособности страны.

 Оборотный капитал – часть производственного капитала, стоимость 

которого в процессе потребления полностью переносится на готовую продукцию и возвращается после ее реализации.

Объем промышленной продукции – совокупность материальных и ценностей и услуг промышленного характера, произведенных и оказанных предприятием. Оценка осуществляется периодически в стоимостном выражении.

Окупаемость капитальных вложений – период, в течение которого авансированные капитальные вложения окупаются созданной прибылью или экономией на текущих затратах.

Олигополистической рынок – рынок, на котором небольшое количество товаропроизводителей обслуживает большое число покупателей.

Оперативное управление – предусматривает разработку управленческих решений для обеспечения своевременности выполнения запланированных работ на основе использования оперативно-календарных планов и сменно-суточных заданий в разрезе каждого производственного подразделения, участка, рабочего места.

Оперативный уровень управления маркетингом – технико-экономическое обоснование решаемых задач, реализуемых по плану общей стратегии предприятия.

Оптовая цена – цена, по которой промышленное предприятие реализует продукцию.

Организация производства – процесс рационального объединения трудовых ресурсов с материально-производственными элементами производства для обеспечения запланированного выпуска готовой продукции и выполнения услуг с учетом минимизации текущих затрат и трудоемкости изделий.

Основной капитал – часть производственного капитала, которая полностью участвует в процессе производства продукции и частично – в формировании ее стоимости, т.е. по мере износа стоимость переносится на готовую продукцию. 

Перелив спроса – перераспределение избыточного спроса на другие рынки.

Переоценка основного капитала – осуществляется периодически, а в условиях инфляции – ежегодно в целях установления реальной восстановительной стоимости объектов основного капитала по ценам, действующим на дату переоценки.

Персонал промышленного предприятия – количественная и функциональная характеристика личного состава промышленного предприятия, непосредственно или косвенно участвующего в изготовлении продукции, организации и управлении производством. В соответствии с действующей классификацией персонал подразделяется на три группы: руководители, специалисты и другие служащие.

Платежеспособный спрос – спрос на товары и услуги, обеспеченный денежными средствами.

Позиционирование товара на рынке – действия по обеспечению конкурентоспособности товара на рынке.

Предложение – объем товара (услуги), который товаропроизводители могут поставить на рынок и готовы продать при соответствующих ценах.

Прибыль – часть стоимости (цены) прибавочного продукта, созданного трудом работников материального производства. Определяется как разница между оптовой ценой и полной себестоимостью единицы продукции.

Прибыль валовая – прибыль, которая определяется как разница между стоимостью валовой продукции и ее полной себестоимостью до уплаты налогов.

Прибыль облагаемая – часть прибыли предприятия, облагаемая налогом в соответствии с Законом РФ «О налоге на прибыль предприятия и организации» с учетом льгот.

Прибыль чистая – прибыль, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты налогов.

Производительность труда – интенсивность труда, измеряемая количеством продукции, произведенной работником за единицу времени, или количеством рабочего времени, затраченного на производство единицы продукции.

Производственная мощность предприятия – максимально возможный объем производства продукции, который может быть достигнут при полном использовании производственного капитала и трудовых ресурсов.

Производственный персонал – часть трудоспособного населения в составе работников промышленных предприятий, обеспечивающая выполнение всех функций, связанных с производственным процессом, начиная от планирования производственных запасов материальных ценностей и трудовых ресурсов, участия в основных и вспомогательных операциях процесса производства продукции (услуг), организации и управления хозяйственной деятельностью и вплоть до реализации готовой продукции.

Равновесие – состояние экономической системы, когда спрос равен предложению.

Развивающий маркетинг – формирует спрос на товары (благо), интерес к которым наблюдается на рынке, но не может быть удовлетворен из-за отсутствия спроса. Иными словами, это условие удовлетворения потенциального спроса.

Расходы будущих периодов – затраты, произведенные в текущем периоде, но включаемые в себестоимость позже, когда они будут непосредственно участвовать в производственном процессе. Например, затраты на освоение новой технологии.

Рационализация производства – организационно-технические мероприятия, направленные на совершенствование организации производства для увеличения объема производства, роста производительности, снижения издержек производства.

Реализованная продукция – объем произведенной и доведенной  до потребителя продукции с оплатой ее стоимости.

Регулирование рыночной экономики- меры воздействия на экономику со стороны государства посредством налоговой политики, системы дотаций и льгот, повышения процентной ставки за кредит, повышения заинтересованности в государственном заказе.

Резервное оборудование – производственное оборудование, законсервированное по распределению правительства, находящееся на складах и т.п. При его установлении, т.е. при вовлечении в производственный процесс, увеличивается производственная мощность соответствующего подразделения предприятия.

Реклама – целенаправленная информация не только на рынке сбыта, но и распространяемая средствами массовой информации для повышения спроса.

Рекламация – претензии в связи с невыполнением условий договора по обеспечению соответствующего уровня параметров поставляемой потребителю (заказчику) продукции.

Реконструкция предприятия – организационно-технические мероприятия по переустройству промышленного предприятия на основе внедрения достижений научно-технического процесса с целью повышения технического уровня, производственной мощности и улучшения технико-экономических показателей и условий труда.

Ремонт – поддерживание элементов основных производственных фондов (основного капитала) в работоспособном состоянии путем замены физически изношенной техники или восстановления вышедших из строя деталей, узлов, помещений и т.п.

Реновация – процесс обновления основных производственных фондов (основного капитала), выбывшего в результате физического или морального износа.

Рентабельность – доходность, т.е. конечный результат хозяйственной деятельности промышленного предприятия. Определяется путем сопоставления результата производства с затраченными ресурсами (производственные фонды, т.е. основной и оборотный капитал). Различают рентабельность производства и продукции.

Рентабельность продукции – отношение прибыли единицы готовой продукции к ее себестоимости.

Рентинг – краткосрочная аренда машин и оборудования без прав их последующего приобретения арендатором.

Ресурсосбережение – система организационно-технических мероприятий, направленных на минимизацию материальных, трудовых и финансовых ресурсов.

Риск – возможность потерь в результате неблагоприятных условий (стихийных бедствий, военных действий и т.п.) или при инвестировании, кредите и т.п. Различают валютный, инфляционный, коммерческий, кредитный и процентный риск.

Роялти – периодические отчисления арендодателю за право пользования предметами лицензионного соглашения.

Рынок – саморегулируемая, основанная на экономической свободе система обмена, купли-продажи между продавцом и покупателем, которая обеспечивает удовлетворение спроса различными предположениями с передачей юридического права собственности после оплаты товара.

Рынок покупателя – ситуация на рынке, при которой величина предложения товара со стороны продавцов, представленных на рынке, превышает величину спроса на данный товар со стороны покупателей, т.е. на рынке наблюдается избыток товаров, что вынуждает товаропроизводителя снижать цены. Данный рынок поддерживает интересы покупателя.

 Рынок потребительский – рынок товарного обращения, где осуществляется купля-продажа предметов потребления, т.е. продукции и товаров для непосредственного потребления, для личных и коллективных нужд.

Рынок продавца – ситуация на рынке, при которой величина спроса на товар со стороны покупателей, представленных на рынке, превышает величину предположения данного товара со стороны продавцов, т.е. создается дефицит товара, и производитель по своему усмотрению регулирует цены.

Рынок рабочей силы – сфера купли-продажи на основе договорных условий между покупателем рабочей силы – работодателем и продавцом способностей человека, которые в дальнейшем используются в сфере материального производства.

Рынок равновесия – совпадающее по экономическим законам соотношение спроса и предложения, соответствие между объемом и структурой спроса и предложения.

Рыночные приоритеты – преимущества в процессе удовлетворения конкретных потребностей покупателя.

Сальдо – остаток или разница между денежными поступлениями и произведенными затратами за определенный период. Может быть положительным и отрицательным.

Самоокупаемость – покрытие произведенных затрат на простое воспроизводство за счет  собственных источников финансирования, т.е. каждый в производство рубль окупается выручкой, полученной в результате реализации продукции.

Санирование – комплекс мер, направленных на предотвращение банкротства предприятия.

Себестоимость продукции – текущие затраты промышленного предприятия на производство и реализацию продукции, выраженные в денежной форме.

Сегмент рынка – совокупность потребителей, одинаково реагирующих на один и тот же набор побудительных причин.

Сегментация – разделение рынка в зависимости от интересов покупателей.

Сопоставимые цены – цены на продукцию, считающиеся неизменными в течение ряда лет.

Специалист – работник творческо-интеллектуального труда, обладающий системой специальных знаний и отвечающий требованиям при разработке задач или отдельных функциональных заданий производственного или управленческого характера.

Специальность – специализация трудовой деятельности в рамках конкретной профессии, предусматривающая наличие специальных знаний, образования, опыта. Например, писатель-драматург, преподаватель физики, врач-хирург и т.д.

Спрос – экономическая категория, присущая рыночному хозяйству и отражающая совокупную общественную полезность в различных товарах с учетом платежеспособности спроса (покупателя). Величина спроса оценивается как произведение цены на спрос.

Стагфляция – состояние экономики, при котором происходят одновременно спад производства и обесценение денег (инфляция).

Станкоемкость годовой программы – время выпуска годового объема деталей со станка либо время выпуска годового объема всех номенклатурных позиций.

Станкоемкость единицы продукции – время выпуска детали со станка.

Степень износа основного капитала – доля перенесенной стоимости основного капитала на готовую продукцию или самортизированная стоимость основного капитала за определенный период, отнесенная к балансовой стоимости.

Стратегический уровень управления маркетингом – отражает количественную оценку потенциальных покупателей, формирует цели и задачи предприятия потребности потенциальных покупателей, обеспечивает потребность в материальных и трудовых ресурсах для реализации запланированных целей и задач, рекомендует для предприятия наиболее благоприятную для коммерческой деятельности стратегию.

Стратегическое планирование – отражает направление планирования хозяйственной деятельности предприятия с учетом изменений внешний и внутренней среды, реальной оценки возможностей занять свое место на соответствующих рынках, обеспечение запланированного уровня эффективности производства.

Стратегическое управление – процесс разработки долгосрочных целей и задач, связанных с формированием перспективной производственной программы (портфеля заказов), обеспечением финансовыми, материальными и трудовыми ресурсами, установлением и поддержанием взаимоотношений с поставщиками материальных ресурсов, потребителями готовой продукции и услуг, сырьевыми рынками, биржами труда и т.п.

Стратегическое управление персоналом – это управление формированием трудового потенциала организации, отвечающего требованиям рыночной экономики и обеспечивающего соответствующий уровень конкурентоспособности работников предприятия и производственного процесса (комплектация трудовыми ресурсами соответствующей квалификации) с учетом постоянных изменений в экономике и правовом регулировании, управлении и взаимодействии с организациями, поставляющими материальные ресурсы и способствующими реализации готовой продукции и услуг, а также изменений во внешней среде предприятия.

Структура промышленной продукции – включает готовые изделия, полуфабрикаты собственного производства, услуги на сторону и для нужд капитального строительства. Для промышленных предприятий с длительными производственным циклом дополнительно включается изменение остатков незавершенного производства.

Структура себестоимости – сумма долей текущих затрат на производство и реализацию продукции.

Товар – экономическая категория, объект купли-продажи.

Товарная политика предприятия – разработка частных стратегий по оценке номенклатуры выпускаемой продукции и движению ее до потребителей соответствующих рынков.

Товарная продукция – предназначенный для реализации объем продукции в денежном выражении. Товарная продукция определяется как разница между валовой продукцией и незавершенным производством с учетом остатков готовой продукции.

Трудовые ресурсы –трудоспособная часть населения государства в возрасте законодательно установленных границ, располагающая интеллектуальными и физическими качествами, а также специальными знаниями и опытом для осуществления процесса производства материальных благ и выполнения услуг.

Трудоемкость единицы продукции – затраты рабочего времени на производство единицы продукции. По мере расширения многостаночного обслуживания трудоемкость сокращается.

Трудоемкость технологической операции – время на выполнение операционной технологической операции по изготовлению единицы продукции.

Убыток – потери, возникающие в результате хозяйственной деятельности промышленного предприятия.

Удельная фондоемкость единицы продукции – стоимость основного капитала, приходящаяся на единицу продукции.

Управление промышленным производством – предусматривает разработку и использование механизма управления для обеспечения процесса нормального функционирования производствам и реализации готовой продукции (оказания услуг) с учетом рационального использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, а также сопоставления результатов хозяйственной деятельности предприятия с затратами.

Уровень доверия продукции – относительная величина технико-экономической характеристики продукции, представляющая собой отношение фактической величины соответствующей характеристики продукции конкретного предприятия к величине данной характеристики на предприятии с более высоким уровнем конкурентоспособности производства.

Ускоренная амортизация – повышенная норма амортизации, направленная на ускорение обновление основных производственных фондов.

 Условно-чистая продукция – валовая продукция, уменьшенная на стоимость материальных затрат, т.е. это сумма полной себестоимости, прибыли и амортизации.

Фиксированная цена – строго установленная стоимость, по которой осуществляются расчеты за проданный товар.

Финансовый поток – движение финансовых средств, которые выступают как логистическая система финансово-экономических отношений в процессе продвижения товарно-материальных и нематериальных ценностей (услуги, оборотные средства, нематериальные активы и т.п.).

Фондовооруженность труда – показатель, характеризующий отношений балансовой стоимости основного капитала к среднегодовой списочной численности работающих на предприятии.

Фондоотдача – показатель, определяемый как отношение стоимости произведенной продукции к среднегодовой стоимости основного капитала.

Форфейтинг (вексельное обеспечение) – источник пополнения собственных средств путем продажи векселей. 

Франко – термин, употребляемый в договорах купли-продажи (поставки) товара при распределении транспортных расходов: оплата до места отправления (франко-отправления), до места назначения (франко-назначения).

Франчайзинг – юридическое право, полученное на основе заключенного соглашения между крупным предпринимателем и партнером по соглашению, которое позволяет партнеру проводить определенный вид деятельности с использованием предоставленных франчайзерами технологии, лицензии, ноу-хау, фирменной торговой марки и т.п.

Хайринг – среднесрочный период аренды (от 1 года до 5 лет).

Хеджирование – страхование риска, связанного с применением цен, курсов валют, акций и т.п.

Цена – денежное выражение стоимости товара.

Цена договорная (свободная) – цена, устанавливаемая по согласованию между производителем и потребителем.

Цена оптовая – цена, по которой осуществляются расчеты  между производителем и потребителем.

Цена оптовая предприятия – сумма полной себестоимости и плановой прибыли.

Цена оптовая промышленности – сумма сбытовой цены предприятия и налога на добавленную стоимость.

Цена регулируемая – цена, которая регулируется государством.

Ценовая эластичность предложения – реакция величины предложения товара на рынке на изменение его цены.

Ценовая эластичность спроса – реакция величины спроса на изменение цены товара.

Ценообразование – процесс формирования цен на промышленную продукцию и услуги.

Централизация производства – объединение отдельных производств в одно крупное промышленное предприятие.

Цикл производственный – период прохождения предметов труда по технологической цепочке с начала поступления его на первую технологическую операцию и вплоть до превращения в готовую продукцию.

Экономия – организационно-технические мероприятия, направленные на бережливое использование предметов и орудий труда, а также денежных средств в процессе производства.

Эффективность дохода – изменение реального дохода получателя как следствие роста или снижения цены. Рост цен уменьшается эффект дохода покупателя и влияет на падение спроса. Снижение цен увеличивает эффект дохода, так как покупательная возможность потребителя растет.

Эффективность капитальных вложений – показатель, определяемый как отношение эффекта, полученного в результате осуществления капитальных вложений, к их величине. Эффектом может выступать прирост прибыли или национальность дохода, экономия от снижения себестоимости.

Эффективность производства – соотношение результатов хозяйственной деятельности промышленного предприятия и затрат трудовых и материальных ресурсов. Существует система показателей для оценки эффективности производства: производительность, фондоемкость, материалоемкость продукции – и обобщающий показатель – рентабельность.

�  Под операционным циклом понимается время от момента приобретения сырья и материа-момента поступления денег от продажи продукции.
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